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A e Rt O PIOR JA PASSOU?

Custos em alta, precos em baixa e falta de alternati-

Pmdu:lr é com voc&_ vas para escoar a producdo foram os fatores determinantes
da crise recente na citricultura. Mais de 4 mil propriedades
E gerendar? deixaram de cultivar citros em dois anos, sendo 80% delas

de pequeno porte (abaixo de 10 mil plantas). O efeito foi
devastador também sobre o niimero de plantas: redugdo de

MBA em Agrﬂn&gdﬂ'ﬂﬁ 46 milhdes no periodo. S6 a titulo de comparagdo, o segun-
MBA em Ges‘tﬁﬂ Estratégica de Negﬁcins do maior produtor de laranja, a Flérida, tem o total de 57

milhdes de drvores em producdo.

Além dos prejuizos econdémicos dos citricultores, a sa-
ida de milhares deles gerou desemprego no campo, reducao
da atividade econdmica de empresas de servigos (revendas,

U m pa ssoam ai S viveiristas) e também de cidades importantes do interior pau-
L
s ¥

lista. Além disso, todo o conhecimento técnico e comercial
’ 4 acumulado em muitos anos por essas familias acaba desper-
7 dicado.
* - Os que persistem no setor acreditam que o cendrio vai
melhorar a partir deste ano. No ambiente econémico, tudo
indica que a redugio dos estoques na temporada 2014/15
deve refletir em melhores precos (pelo menos superiores aos
dos dltimos dois anos). No entanto, o Especial Citros de 2014
mostra que prego € apenas uma das varidveis que definem
a sustentabilidade econémica da citricultura. Outras sao tao
importantes quanto: ambiente de negécios, termos dos con-
tratos de fornecimento, produtividade, nivel de incidéncia de
doencas (especialmente HLB e cancro).

A equacdo da sustentabilidade da producdo citricola
que retine todos esses fatores foi montada “a vdrias maos”.
Retine opinides bem fundamentadas obtidas pela Hortifruti
Brasil em entrevistas com produtores/colaboradores do Pro-
jeto Citros/Cepea, consultores e representantes de entidades
de classe — a entrevista desses dois Gltimos grupos pode ser
conferida nesta edi¢do. A andlise e discussao do conjunto
de informagoes e opinides aqui reunidas, acreditamos, pode

subsidiar os produtores quanto a manter, ampliar, diminuir
ou sair da atividade. Boa leitura!

o

L

Margarete Boteon, Fernanda Geraldini Gomes, Mayra Monteiro Viana e
Larissa Gui Pagliuca sdo as autoras deste Especial Citros.

www.pecege.esalq.usp.br

f) Colaboragao: Lourene Borges Carneiro Marques da Cruz, nova integrante
da Equipe Citros/Cepea, que aplicou os questionarios aos colaboradores.
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Alto potencial produtivo.
E por isso que a gente trabalha.

A preparacao do solo.
A escolha das sementes.
O correto manejo.

A colheita e o resultado das
opcoes que fazemos.

Sementes Seminis:
a conquista da produtividade.

www.seminis.com.bir S



OPINIAO

Como se proteger dos riscos da tomaticultura?

O Especial Tomate é uma ex-
celente ideia para mostrar a re-
alidade aos aventureiros que se
arriscam plantando tomate e
jogando a qualidade e os pregos
para baixo, deixando o tomati-
cultor em uma situacao dificil.
Acredito que os adubos e defen-
sivos tenham uma boa parcela
de responsabilidade sobre o au-
mento de custos, mas devemos também levar em conside-
racdo os fatores climaticos que vém afetando seriamente a

TOMATE

Loy vitermews ot e
s bunen a ruinara

produtividade e deixando a planta mais suscetivel ao ataque
de pragas e doencas — e que sé aumentam a cada dia e esta
mais dificil controld-las. A cultura do tomate tem sido um
problema para muitos produtores que ndo se atentam para
os fatores climaticos e ndo buscam a informacao necessaria.
O custo por planta é muito alto para “somente plantar”. Se
o produtor nao buscar informagdes sobre clima, principais
épocas e regides produtoras para tentar encontrar uma janela
de mercado, provavelmente tera prejuizo, o que pode até
exclui-lo do ramo agricola. A informagdo ainda é a forma
mais segura de se preparar para plantar tomate.

Taniel Fernandes - Cabrob6/PE

cara 10

SECOES

EXPEDIENTE

O presente Especial Citros 2014 analisa
o futuro da citricultura e subsidia os
produtores quanto a manter, ampliar,
diminuir ou sair da atividade, redne
opinibes em entrevistas com produtores/
colaboradores do Projeto Citros/

Cepea, consultores e representantes de
entidades de classe. Confira!

MANGA

BANANA

CiTROS

Acesse a versdo on-line da Hortifruti Brasil no site:
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil

(2 @hfbrasil

W @nhfbrasil

i e@revistahortifrutibrasil

L=f hortifrutibrasil.blogspot.com

6 - HORTIFRUTI BRASIL - Junho de 2014

CesoLA
FOLHOSAS
BATATA
TomATE
MEeLAo

CENOURA

MAmMAO
Uva

MacA

A Hortifruti Brasil é uma publicacao do CEPEA
- Centro de Estudos Avancados em Economia
Aplicada - ESALQ/USP

ISSN: 1981-1837

Coordenador Cientifico:

Geraldo Sant’Ana de Camargo Barros

Editora Cientifica: Margarete Boteon

Editores Econdomicos:

Jodo Paulo Bernardes Deleo, Mayra Monteiro
Viana, Renata Pozelli Sabio, Leticia Julido e
Larissa Gui Pagliuca

Editora Executiva:

Daiana Braga MTb: 50.081

Diretora Financeira: Margarete Boteon

Jornalista Responsavel:

Ana Paula Silva Ponchio MTb: 27.368
Revisio:

Daiana Braga, Alessandra da Paz,

Flavia Gutierrez e Flavia Romanelli

Equipe Técnica:

Amanda Abdo Pereira, Amanda Rodrigues
da Silva, Ana Luisa Antonio Pacheco, Bruna
Abrahdo Silva, Fabricio Quinalia Zagati,
Felipe Cardoso, Felipe Vitti de Oliveira,
Fernanda Geraldini Gomes, Fernanda
Gregorio Ribeiro dos Santos, Flavia Noronha
do Nascimento, Gabriela Boscariol Rasera,
I1zabela da Silveira Cardoso, Jodo Gabriel
Ruffo Dumbra, Jilia Belloni Garcia, Lourene
Borges Carneiro Marques da Cruz, Luan
Novaes do Nascimento, Lucas Conceicao
Aratjo e Matheus Marcello Reis.

Apoio:

FEALQ - Fundagdo de Estudos Agrarios Luiz
de Queiroz

Diagramacao Eletronica/Arte:

enfase - assessoria & comunicagao

19 3524-7820

Impressao:

www.graficamundo.com.br

Contato:

Av. Centendrio, 1080

Cep: 13416-000 - Piracicaba (SP)

Tel: 19 3429-8808

Fax: 19 3429-8829

hfcepea@usp.br
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil

A revista Hortifruti Brasil pertence ao Cepea

A reproducao dos textos publicados
pela revista s6 sera permitida com a
autorizacdo dos editores.




ESCREVA PARA NOS.

Envie suas opinides, criticas e sugestdes para:
Hortifruti Brasil - Av. Centenario, 1080 - Cep: 13416-000 - Piracicaba (SP)
ou para: hfcepea@usp.br

Para receber a revista Hortifruti Brasil eletronica, acesse
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil/comunidade,

faca seu cadastro gratuito e receba todo més a revista
em seu e-mail!

Muito bom o Especial Tomate. Sugiro apenas que a analise
seja ampliada para as demais pragas onde a revista [equipe
HF Cepeal faz pesquisa de precos de mercado. Nao sou to-
maticultor, mas acredito que os gastos com a mao de obra tém
sido consideraveis.

Renato Faccioly de Aguiar — Petrolina/PE

Muito boa a matéria, parabenizo toda a equipe! Acredito
que adubos e defensivos sdo os itens que tém encarecido a
tomaticultura nos Gltimos anos. Temos indimeras doencas e
pragas. Realmente, é uma atividade de alto risco.

Hélcio Costa - Venda Nova do Imigrante/ES

Excelente reportagem, porém entendo que, para o préoximo
ano, o estudo deveria ter um escopo mais abrangente, nao
se limitando a estudar o custo de produgdo da lavoura. Com
relacdo ao aumento dos custos, concordo parcialmente que
tém aumentado, uma vez que as principais pressdes ndo es-
tdo sobre os adubos e defensivos, mas, sim, em outras areas,
como trabalhista, ambientais e de qualidade. Como estraté-
gia para se proteger dos riscos, acredito ser necessaria uma
combinacao de agbes, que vao desde ter plantagdo durante
todo o ano, diversificar a cultura, até estar cada vez mais
atento ao consumidor, pois hd inimeros nichos de mercado
que ndo existiam, ou apresentavam baixa representatividade.
Renzo Pagotto Bossolan - Elias Fausto/SP

O Especial Tomate é bastante (til para nos mantermos infor-
mados sobre os custos da tomaticultura. Os itens que mais
tém pesado no custo de produgdo sdo sementes e mao de
obra. Concordo que a cultura do tomate tem elevados ris-
cos, principalmente riscos climaticos e de pregos. Meu pai
era produtor de tomate até 2011, mas teve de parar por difi-
culdade financeira. Optou por outra cultura de menor risco,
mas neste momento estamos pensando em voltar a plantar
tomate.

Elvis Nereu — Sao Joaquim de Bicas/MG

Concordo que os custos com insumos subiram, sem contar
o de mao de obra, que estd escassa. Acho que o setor pode
fazer parcerias com a agricultura familiar, baixando custo de
mao de obra. Pode também produzir parte dos insumos, nao
esquecendo de fazer o “calendario da cultura”, pois, planta-
do na época certa, evitam-se muitos riscos financeiros.
Gilvan Paixao - Juazeiro/BA

Sugiro que, periodicamente, fagam uma analise semelhante
para outras culturas. O que mais pesa nos custos do tomate
sdo mao de obra e cultivo protegido. O fato de o setor ter ele-
vado risco ja vem de anos devido a desorganizagao do setor.
Jorge Luiz Gomes - Porto Alegre/RS

Excelente matéria. Certamente, o que mais pesa nos custos é
a mao de obra. Vejo que a produgdo programada de acordo
com a demanda pelo produto é uma estratégia para se pre-
venir do risco financeiro, principalmente quando a safra de
tomate rasteiro entra no mercado in natura.

Romeu Suzuki - Califérnia/PR

Achei bastante interessante e oportuna a matéria do Especial
Tomate. Acredito que insumos e defensivos tenham influen-
ciado nos custos, mas, a meu ver, foram os fatores climaticos
0s principais responsaveis por aumentar os custos com a cul-
tura nos Gltimos anos.

Ricardo Monteiro - Niter6i/R]

Achei a edigao repleta de informagdes importantes do ponto
de vista financeiro e enriquecedoras da dtica técnica. Trouxe
dados relevantes sobre o custo de producdo e perspectivas
do setor. A grande questio do momento é manter o custo
de producgdo dentro de um nivel aceitavel. As oscilagdes de
mercado sdo imprevisiveis. Por isso, o planejamento é uma
meta. Com certeza, os riscos sdo altos. O custo alto é uma
realidade; as oscilacbes de mercado e variacbes climaticas
sdo fatores ndo controldveis.

José Vitor de Resende Aguiar — Araguari/MG
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HORTIFRUTI BRASIL NA
HORTITEC E UM SUCESSO!

Como alguns puderam acompanhar em nossas redes sociais, toda a equipe da Hortifruti Brasil esteve na 212 Hortitec,
realizada entre 28 e 30 de maio, em Holambra (SP). Recebemos varios grupos de produtores, representantes de associacdes, de
cooperativas, de empresas que atuam na hortifruticultura e leitores ilustres em nosso estande. Nesse espaco, foi instalada também
a Sala do Produtor, apoiada pela DuPont, onde realizamos palestras sobre o panorama atual e perspectivas para o mercado de
frutas e hortalicas, incluindo analises sobre o cenario macroecondémico e perfil de consumo do brasileiro. Aproveitamos também
distribuir exemplares da nossa “Hortifruti Brasil”, cadastramos novos leitores, renovamos parcerias, reencontramos amigos e, o
mais importante, pudemos estreitar ainda mais os lacos com os mais diversos agentes do setor.

Confira nas fotos abaixo algumas das pessoas que passaram por nosso estande. Caso também tenha passado por la e
registrado esse momento, envie sua foto para a gente publicar em nossas redes sociais!

Queremos agradecer a todos que nos prestigiaram na Hortitec!

Equipe da HF Brasil recebe agentes do setor Produtores de cebola, batata e cenoura Amanda, Domingos Cesconetti e Laerte Pravato,
no estande com Jodo Paulo (penultimo), do Cepea de Vlenda Nova do Imigrante (ES)

- Fi y

Célio Araujo e esposa, de Porto Feliz (SP), Paulo e Kazuo Toyoda, produtores de uva de Pilar Seleto grupo de visitantes apos palestra
com Renata, do Cepea do Sul (SP), com Mayra, Leticia e Larissa, do Cepea na Sala do Produtor

Luiz Yano (esq.) e Carlos Magno
com Renata, Bruna e Gabriela, do Cepea

Grupo de produtores de meldo do A Sala do Produtor ficou pequena José Duarte nao deixou de comparecer ao
Rio Grande do Norte para o pessoal da Abir! nosso estande, ao lado, Bruna, do Cepea
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CAPA por Margarete Boteon, Fernanda Geraldini Gomes,MayralVonteiiolVianateNtarissa G Pagliuca

CRISE SEVI PRECEDENTES

NO SETOR PODE ESTAR
CHEGANDO AO FIM?

Crise na citricultura expulsa milhares de produtores,
especialmente de menor porte

Podemos esperar um melhor cendrio daqui por
diante? A Hortifruti Brasil, neste Especial Citros 2014, quis
saber qual é a opinido do setor sobre o que vem pela frente.
Para tanto, foram entrevistados produtores/colaboradores do
Projeto Citros/Cepea, consultores e entidades de classe (re-
presentantes dos produtores e das industrias). Em linhas ge-
rais, @ maioria dos entrevistados aposta que este ano ja sera
melhor, especialmente se comparado ao cenario critico dos
dois Gltimos anos.

Entre o primeiro semestre de 2012 e o Ultimo de 2013,
como resultado de uma conjuntura bastante desfavoravel ao
segmento primdrio da cadeia - altos custos, dificuldade de es-
coamento da producao, baixos precos de vendas e elevado ni-
vel de doencas -, milhares de produtores deixaram a atividade.
Segundo dados da Coordenadoria de Defesa Agropecudria do
Estado de Sdo Paulo (CDA), precisamente 4.214 propriedades
deixaram de produzir citros (do total de 17.229) e 46 milhdes
de arvores de citros (do total de 212,6 milhoes) foram erradi-
cadas. A redugdo de propriedades ocorreu em todas as faixas
de produgao de até 1 milhao de plantas, mas o maior nime-
ro se concentra entre aqueles abaixo de 10 mil plantas (80%
do total). Paralelamente, houve, sim, expansdo no ndmero de
arvores em propriedades acima de 1 milhdo de caixas nesses
dois dltimos anos, mas esse aumento foi muito pequeno quan-
do comparado ao total erradicado no setor.

O setor citricola, portanto, inicia 2014 com o total de
arvores muito inferior ao contabilizado em anos anteriores e
essas plantas estdo concentradas em poucas e grandes proprie-
dades. No final de 2013, apenas 122 propriedades (com mais
de 200 mil plantas) detinham 36% do total de arvores de citros
no estado de Sao Paulo. No inicio de 2012, eram 149 as pro-
priedades com mais de 200 mil plantas no estado e detinham
33% do total de arvores. Com o demanda externa em queda,
a producado concentrada especialmente nas maos da inddstria
é apontada pelos produtores entrevistados pela Hortifruti Bra-
sil como um dos grandes empecilhos a sustentabilidade dos
produtores, especialmente dos independentes (ndo ligados a
grandes grupos empresariais e/ou a pool de produtores).
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Segundo levantamento da Hortifruti Brasil, 25% dos
produtores entrevistados declararam dificuldade em quitar
seus vencimentos — uma parte desses tem contraido novos
empréstimos para saldar contas antigas, por falta de caixa. Se
a safra 2014/15 ndo sinalizar pregos superiores aos da Gltima
temporada, a situagdo de endividamento tende a se agravar.

Entre os desanimados com a citricultura, ainda prevale-
ce a troca da laranja pela cana-de-aglicar, mas os produtores
entrevistados relataram a substituigdo também por culturas
anuais, especialmente cereais, e mesmo por horticultura. Es-
sa diversificagdo se explica pela atual baixa rentabilidade do
setor sucroalcooleiro.

A crise recente também modificou o mapa da produgao
paulista. Em 2014, a regido sudoeste (Botucatu, laras, ltape-
tininga, Avaré, Anhembi, ltatinga, Arandu, Cerqueira César,
Aguas de Santa Barbara, Bauru, Piracicaba e Brotas) ganha
cada vez mais destaque em termos do nimero de drvores,
ainda que em um ndmero pequeno de propriedades. A re-
gido sudoeste é justamente a “menos tradicional” na cultura,
composta por fazendas de grande escala de produgdo. Mais
de 60% das arvores estdo em 46 propriedades (escala acima
de 200 mil plantas). A regido central segue como a principal
regido produtora.

Entre os que persistem na cultura, a maioria ainda ndo
sabe qual caminho tomar: manter, ampliar ou sair da ativida-
de. Grande parte dos produtores entrevistados pela Hortifruti
Brasil, os quais sdo independentes, aguardam o comporta-
mento do mercado na safra 2014 para tomar decisdo. Outros
citricultores entendem que o futuro da citricultura nao é sé
uma questdo de pregos. Destacam que a alta concentragdo
do lado da industria e a elevacdo dos custos, aliada ao am-
biente ruim de negdcios, indicam que ndo ha espago para
muitos produtores no setor.

Frente a tantas incertezas dos produtores, a Hortifruti
Brasil foi consultar profissionais que pensam e vivem o setor
com o objetivo de subsidiar o citricultor para que ele seja
bem-sucedido nos investimentos que venha a fazer, seja no
setor ou nao.



EM MENOS DE DOIS ANOS, 4.200 PROPRIEDADES SAIRAM DA ATIVIDADE, REDUZINDO
0 PARQUE CITRICOLA PAULISTA EM 46 MILHOES DE ARVORES (CERCA DE 150 MIL HECTARES)

NUMERO DE PROPRIEDADES POR ESCALA DE PRODUQAO
Regiao i X . 10a 50.001 a 200.001 a Acima de
Citricola Periodo  Até10mil  5q g 200.000  1milhdo 1 milhdo Total
2012 3.741,00 565,00 113,00 23,00 1,00 4.443,00
Norte 2013 2.796,00 396,00 85,00 18,00 1,00 3.296,00
variago (%) (@)-25% @ 30% @ -25% & 2% 0% @ -26%
2012 2.689,00 294,00 76,00 13,00 1,00 3.073
Norte (mercado) 2013 2.299,00 222,00 53,00 12,00 1,00 2.587,00
Variago (%) () -15% B -20% &» 30% »-s% 0% & -16%
2012 3.729,00 661,00 159,00 39,00 3,00 4.591,00
Centro 2013 2.638,00 481,00 113,00 34,00 3,00 3.269,00
Variacao (%) @ 29% @ 27% @ -29% @ 13% 0% @-29%
2012 3.766,00 684,00 142,00 24,00 1,00 4.617,00
Leste 2013 2.793,00 467,00 114,00 17,00 - 3.391,00
Variacao (%) Q -26% Q -32% Q -20% Q -29% Q -100% Q 27%
2012 209,00 147,00 105,00 42,00 2,00 505,00
Sudoeste 2013 181,00 151,00 104,00 34,00 2,00 472,00
Variacao (%) 13% @®: 1% -19% 0% @ 7%
o 2012 14.134,00 2.351,00 595,00 141,00 8 17.229,00
Principais regides ", 10.707,00 1.717,00 469,00 115,00 7,00 13.015,00
citricolas de SP
Variacéo (%) Q 24% Q 27% @ 21% @ 218% Q 3% Q 224% o
o
o~
NUMERO DE PLANTAS CITRICAS POR ESCALA DE PRODUCAO 3
[ ]
Regiao . , . 10a 50.001 a 200.001a  Acimade 7
Citricola ~ Periodo  Até10mil 54 g9 200000  1milhdo 1 milhdo Total E
[¢)
2012 9.921.348,00 11.561.122,00 10.254.264,00 10.855.400,00 1422.821,00 44.014.955,00 %
Norte 2013 674591700 826129100 7.794681,00 7272.889,00 185153200 3192631000 &
Variacdo (%) B 327 W) 299 i 247 i 339 a0 309 279 | ¢
woo  @we @ @ @ @v @0 b
2012 6.931.662,00 5719.377,00 666036300 4.456.991,00 1.108820,00 2487721300 g
Norte (mercado) 2013 5550.034,00 4.348340,00 4958402,00 3.953.640,00 1.093.40500 19.903.821,00 & 8
(0]
Variacdo ( W 20 B 24 B 26 B 1% 1% W 20% | &
ariacao (%) Q o Q o Q o Q o Q o Q o g
2012 10.007.148,00 14.247.492,00 13.887.263,00 1588526300 4.27334500 58300.511,00  §
Centro 2013 6.118540,00 10427.681,00 1001242800 1364653800 511568500 45320872,00 £
Variacao (%) @ 39% -7 @23 @14 @ 20 @2 | E
o
2012 11.705.041,00 14.233.227,00 1273590600 802241600 103057800 47.727.16800 @&
Leste 2013 825861400 9.507.983,00 9.979.942,00 6.025953,00 - 3377249200 8
Variacao (%) @-29% @-33% @-22% @-25% @-100% @-29% },_’
(9]
2012 628.610,00  3.576.583,00 10.455.691,00 15.778.150,00 7.205.912,00 37.644.946,00 X
Sudoeste 2013 489.869,00 3.780.740,00 10.517.377,00 12.165.883,00 8719.14500 3567301400 O
Variacao (% 22 @ 6 = RE ) 239 19 ) 5. | ©
ariacao (%) Q b ,ﬁ b @ b Q b ,ﬁ b Q b P
o 2012 30.193.809,00 49.337.801,00 53.993.487,00 54.998.220,00 15.041.476,00 212.564.793,00 &
Principais regioes 3
. 2013 27.162.974,00 36.326.035,00 43.262.830,00 43.064.903,00 16.779.767,00 166.596.509,00 &
citricolas de SP* = e
Variacao (%) B31% R EITA ErA & 2% P2% §

*Soma das regiées norte, norte (mercado), centro, leste e sudoeste.

Elaboracao: Hortifruti Brasil/Cepea
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CAPA - ESPECIAL CITROS

EM SUA OPINIAO, VALE A PENA CONTIN

Essa é “a pergunta” que a maioria dos produtores tem se feito e q

€ € produtores de maior porte devem continuar
fornecendo para as industrias. Os pequenos e
médios que participam de pool de produtores
também devem continuar direcionando sua
fruta para industria. O grupo de produtores
que deve depender menos da industria é aque-
le que tem fruta de melhor qualidade, apta tan-
to para 0 mercado in natura como para suco
fresco. Produzir frutas para mercado doméstico
é mais trabalhoso em termos técnicos e comer-
Ciais, porém a remuneragao é maior. @

Emerson Fachini

Aporte Técnico Para Desenvolvimento Agricola (ATDA)

€ €0 modelo de negécio da industria com os
produtores estd ultrapassado. E necessario
reinventd-lo. Com a concentracao das indUs-
trias e investimentos em pomares proprios,
mudou o equilibrio das relacdes entre pro-
cessadores e citricultores. Para atender esse
modelo que se esta delineando, onde as mar-
gens sao menores e a eficiéncia produtiva é o
fator preponderante para a sustentabilidade
econdmica, o citricultor devera ter acima de
tudo perfil de muito profissionalismo) ?

Gilberto Tozatti
Grupo de Consultores em Citros (Gconci)

66 Hoje, a rentabilidade ndo é boa. Os produtores
que atendemos tém continuado na atividade
porque pensam no futuro. Portanto, a decisao
de investir ndo é tomada com base na avalia-
cao dos atuais resultados financeiros. Eu acre-
dito que produtores organizados em grandes
grupos vao sobreviver melhor por conta do
poder de negociacdo que apresentam junto a
industria. Produtores independentes, em mi-
nha opinido, terdo bom desempenho se apre-
sentarem produtividade muito alta®

Leandro Aparecido Fukuda
Farmatac
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Hortifruti Brasil: Milhares de produtores sairam
da citricultura nos dois dltimos anos. Como os
senhores avaliam este cendrio critico?

Emerson Fachini (ATDA): O cenario atual é de-
vastador. A saida de milhares de citricultores nes-
tes dois Gltimos anos causou problemas sociais
em cidades importantes do interior paulista. Fami-
lias tradicionais deixaram a atividade, jogando fo-
ra um importante know-how de produgao acumu-
lado por anos. Até entdo, nds nos concentravamos
em aumentar a produtividade das lavouras, reno-
var maquindrios e investir em tecnologia. Mas,
para resolver o problema de baixa rentabilidade
e alto indice de doencas, o setor produtivo tem
de agir de forma mais coordenada. Infelizmente,
reservamos pouco tempo para organizar o setor
produtivo citricola.

Gilberto Tozatti (Geconci): Os custos de produ-
¢do tém aumentado, especialmente com mao de
obra e insumos. Isso tem forgado os pregos do su-
co de laranja a patamares superiores aos do pas-
sado, mas com limitagdes. Ao mesmo tempo, o
consumo de suco nos paises desenvolvidos tem
diminuido. A dnica forma de manter margens
rentdveis num ambiente de custos crescentes é o
aumento da produtividade através do investimen-
to em tecnologia. No entanto, esta transi¢do tem
sido dura para muitos citricultores. A adogao de
tecnologia deveria ser mais rapida, mas acaba
ndo sendo adotada por todos, ou ndo a0 mesmo
tempo. A saida dos citricultores reduziu a oferta
de fruta e impactou negativamente em nossa so-
ciedade, pois a fruticultura em larga escala ainda
é um dos setores que mais geram empregos e ri-
quezas.

Leandro Fukuda (Farmatac): Temos passado por
momentos muito dificeis, mesmo com o ganho de
tecnologia que observamos nos tltimos anos. Ho-
je, temos um problema muito sério que é a com-
posicao dos custos do citricultor. No geral, tem
sido muito dificil para o produtor manter rentavel
a atividade. Com isso, tem saido da citricultura até
mesmo o produtor tradicional, e eu considero isso
uma perda muito grande. Houve uma evasao de
pessoas que acumulavam elevado conhecimento
sobre laranja, que gostavam da cultura, e isso é
muito ruim para a citricultura.



HF Brasil: Como estao os investimentos dos produtores pa-
ra os quais os senhores dio consultoria?

Fachini: A diversificagdo tem sido a principal alternativa pa-
ra enfrentar essa crise. Produtores que estavam em locais
criticos, com alta incidéncia do HLB, ou préximos a usinas
de cana-de-agticar optaram por sair da citricultura. Os pro-
dutores com contrato de longo prazo mantiveram os inves-
timentos, porém em menor ritmo nestes Gltimos dois anos,
e aceleraram neste inicio de 2014, apostando num cenario
melhor daqui por diante. Outro fato que ocorreu foi um
maior direcionamento para o mercado doméstico in natura.
Nao acredito que direcionamos apenas 50 milhdes de cai-
xas da producdo paulista para o mercado doméstico. Mas,
infelizmente, ndo temos uma estatistica para confirmar isso.

Tozatti: Embora tenha ocorrido uma grande redugdo no
nimero de plantas no estado e migragdo para outras cultu-
ras, ainda ocorrem investimentos no setor, principalmente
aqueles voltados ao mercado de frutas frescas. Até mesmo
pequenos citricultores continuam a investir em pomares
de tangerinas e laranjas. Grandes grupos voltados ao pro-
cessamento também retomaram os investimentos neste
inicio de 2014, prevendo mudangas no cenario. Todos
sabem que a crise € um momento passageiro, e que as
coisas vao melhorar. H4 duas certezas: de que a citricultu-
ra ainda é uma das op¢des mais rentaveis e vai melhorar
daqui para frente e de que é necessario que se esteja pre-
parado para isso.

Fukuda: Os grandes grupos estdo, na verdade, diversifican-
do suas atividades. Mas, nos grupos que atendemos, ocor-
rem também renovacdes de area. Como a densidade é bem
grande hoje em dia, até aumenta o nimero de plantas, mas a
area total tem reduzido um pouco. Esse cendrio é observado
em quase todos os grandes produtores.

HF Brasil: Os senhores acreditam que temos um bom domi-
nio da tecnologia para equacionar os principais problemas
fitossanitdrios do setor?

Fachini: O maior desafio, ndo sé6 do Brasil, mas também dos
demais paises produtores é, sem divida, o HLB (ou gree-
ning). Ja avangamos muito, visto que ha uma equipe de alta
qualidade no Pais e muita cooperacdo cientifica principal-
mente entre o Brasil e os Estados Unidos. Acredito, pois, em
breve, podemos equalizar melhor o controle dessa doenca.
O que precisamos € investir mais em pesquisas genéticas,
apesar do retorno de longo prazo dos resultados.

Tozatti: Os desafios ainda sdo enormes, principalmente em
relagao ao HLB. Outros problemas também tém sido impor-

UAR INVESTINDO NA CITRICULTURA?

ue a Hortifruti Brasil apresenta a consultores do setor. Confira as respostas!

tantes, mas o HLB coloca em risco o futuro da citricultura,
como estd ocorrendo na Flérida. Porém, a situacdo do estado
americano é muito critica e ndo acredito que acontecera na
mesma propor¢ao no Brasil. Nosso Pais permite a migracao
dos pomares e, com isso, ganha-se tempo para, quem sabe,
chegarmos a novas descobertas. Estamos evoluindo na curva
de conhecimento sobre o HLB e acredito em dias melhores.
Doengas como cancro citrico, pinta preta, morte stbita ou
CVC trouxeram muito custo e prejuizo ao longo do tempo,
mas ndo ameacam a citricultura.

Fukuda: Sim, eu acho que temos um bom dominio téc-
nico. A incognita agora é como o setor produtivo vai lidar
com o cancro citrico. Este € um novo problema para a
citricultura, o desafio ndo é técnico, mas, sim, em termos
de custo. O padrao de controle desta doenca vai resultar,
novamente, em aumento do custo final. O HLB, claro, é
um grande problema, mas eu acredito que temos um co-
nhecimento mais avancado em termos de controle do HLB
do que do cancro.

HF Brasil: Na avaliacdo dos senhores, a citricultura conti-
nua atrativa?

Fachini: Avaliando do lado da oferta, como a perspectiva
é de estoques mais baixos de suco e de uma safra ndo tao
elevada, a tendéncia é de precos melhores. No entanto, volto
a repetir: ndo avangamos se ndo organizarmos o setor como
um todo. Todos tém de participar e apoiar as entidades que
representam o agronegdcio citricola.

Tozatti: O cendrio daqui por diante é mais favoravel. Nes-
tes Gltimos anos, o mercado de frutas frescas foi o grande
indicativo; houve maior consumo e boa rentabilidade. O
Brasil, considerado de economia emergente, tem um grande
mercado interno a ser explorado. A fruta é saudavel e mui-
to apreciada. Portanto, temos todos os ingredientes para um
cendrio mais favoravel, mesmo que a industria processadora
persista numa politica nio favoravel de precos num primeiro
momento.

Fukuda: Essa é uma pergunta dificil de responder, porque
a situagdo € diferente conforme o perfil do produtor. Con-
siderando o cenario atual de prego, fica dificil pensar em
investimentos na citricultura. Mas, na nossa carta de clien-
tes, temos citricultores que contavam com contratos de lon-
go prazo com a industria e, para esse grupo, o negbcio tem
sido viavel. Mas, se olharmos de uma forma mais geral, a
citricultura teve baixa rentabilidade no balango dos ultimos
quatro anos. Em néimero, sdo poucos os produtores que tive-
ram resultado positivo.
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Atualmente, é unanime o apoio ao Consecitrus. Es-
se Conselho é apontado por todos como uma das saidas
para melhorar o ambiente de negécios na citricultura.
Mas, por que ainda ndo o temos? A Hortifruti Brasil
questionou representantes das entidades/associagoes de

POR QUE AINDA
NAO TEMOS O CONSECITRUS

COMO ESTA O PROCESSO DE INSTALACAO DO CONSECITRUS?

produtores (Associtrus, Faesp e Unicitrus) e
da industria (CitrusBR) a respeito da implantagdo do Con-
secitrus. As regras principais da sua formagdo esta sob
analise do Conselho Administrativo de Defesa Econdmica
(Cade).

O processo esta parado. Em nossa opinido, devido a com-
plexidade do problema, ainda deveriamos estar discutin-
do o Consecitrus, mesmo que informalmente. Acredito
que ha uma grande chance de tornarmos o Consecitrus
uma ferramenta eficaz para o funcionamento da nossa
cadeia produtiva. Porém, precisamos buscar um consen-
so entre as entidades representativas dos citricultores e
impedir a interferéncia das processadoras sobre essas
entidades através da cooptagdo ou intimidacdo.

Flavio Viegas
Associacao Brasileira de Citricultores (Associtrus)
R

0 Consecitrus foi aprovado em sessao do Cade em 19 de fevereiro
ultimo e, no momento, estdo em andlise EDs (Embargos Declaraté-
rios) opostos pelas entidades interessadas. Somente apés a decisao
do Cade é que comecara a ser contado o prazo constante daquela
decisao. O principal objetivo do Consecitrus é criar um poder com-
pensatorio frente ao poder de mercado amealhado pela indUstria
ao longo dos anos. A Faesp acredita no Consecitrus e o considera
um dos instrumentos capazes de garantir a viabilidade econémica
e a manutencao do citricultor independente na atividade, seja ele
pequeno, médio ou grande. O prazo para funcionamento é aquele
estipulado pelo Cade, e esperamos uma decisao rapida desse Con-
selho sobre os Embargos para que os trabalhos sejam retomados
com forca e vigor. A Faesp acredita que ha condicdes técnicas para
se estruturar o Consecitrus no segundo semestre de 2014, visando
sua implantacdo na safra 2015/16.

Fabio de Salles Meirelles
Federacao da Agricultura e Pecudria de Sao Paulo (Faesp)

O processo esta em andamento no Cade, a quem
cabe definir os participantes do Consecitrus. Tanto a
Unicitrus quanto a CitrusBR apresentaram seus es-
tatutos para analise e, no momento, aguardamos o
parecer. O Consecitrus pode se tornar uma realidade
se — e somente se — tiver no Conselho um represen-
tante legitimo do citricultor brasileiro.

Lair de Souza
Unido de Produtores de Citrus (Unicitrus)

Na verdade, o Consecitrus é o item mais
importante de nossa pauta na CitrusBR.
Desde a fundacdo, temos trabalhado de
forma intensa para tentar construir essa
importante instituicdo com o produtor, in-
dependente de qual agremiacdo ele per-
tenca. Nds temos conviccao de que o Con-
selho serd uma realidade, até porque todos
se dizem favoraveis. Quanto ao prazo, ini-
cialmente, o Cade colocou uma agenda de
trabalho que, aparentemente, deve levar
um ano até que cheguem as discussoes
econdmicas. E possivel fazer mais rapido?
Sem duvida. Isso é realista? Nao sei. No
caso do Consecitrus, a coordenacao dos
trabalhos esta a cargo do ex-Secretario de
Agricultura Jodo de Almeida Sampaio.
Ibiapaba Netto

Associacdo Nacional dos Exportadores de
Sucos Citricos (CitrusBr)
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ATE QUANDO A INDUSTRIA
PRECISARA DE FORNECEDORES?

’h

Hortifruti Brasil: O senhor acredita que ainda haja espaco
para o produtor independente fornecer laranja para a in-
distria?

Ibiapaba Netto: Sempre haverd espago para os produtores.
Porém, € nitido que o setor passa por problemas. Por dia,
sdo lancadas 800 bebidas no mundo todo de acordo com
dados da Tetra Pak. Muitas delas sdo substitutivas ao suco de
laranja. Todos os sucos integrais, e o sabor laranja em parti-
cular, sofrem ataques por uma corrente que critica as quan-
tidades de caloria e aglcar desses produtos. E o consumo
cai. Contudo, ainda assim, vemos produtores prosperando
na atividade, e isso ndo é uma prerrogativa de quem seja
grande. Temos exemplos de sitios no Parand com menos de
30 hectares e produtividade média de quase 2.000 caixas
por hectare. E, nesse modelo, a citricultura tem se mostrado
bastante viavel, no Parand ou em S3o Paulo. As inddstrias tém
seus pomares proprios que suprem em média 35% de suas
necessidades, o que significa que elas tém de comprar boa
parte. Hoje, 65% da matéria-prima é suprida por fornecedo-
res. Nao hd motivos para pensar que as industrias pretendem
tomar para si 100% do risco agricola de uma operagao com
as dimensdes da que encontramos na citricultura.

HF Brasil: O segmento primdrio enfrenta uma severa crise
de rentabilidade ha alguns anos. Como tem estado a saiide
financeira das indistrias associadas a CitrusBR no mesmo
periodo e qual serd o posicionamento de compra de laranja
na safra 2014/152

Ibiapaba: A CitrusBR ndo tem acesso as finangas de suas
associadas. Acho importante destacar, também, que a Ci-
trusBR ndo participa ou toma conhecimento de nenhuma
operacao de compra de laranja ou de venda de suco. Sendo
assim, ndo tenho como fazer qualquer avaliagdo sobre a
abertura de mercado ou precos praticados. Mas podemos
falar sobre fundamentos. O fato é que os estoques ainda
sdo elevados, até acima da média histérica, embora a ten-
déncia seja de que esses estoques continuem baixando. A
demanda também continua caindo, o que é um problema.
Isso nos faz olhar para a oferta de fruta. Nesse aspecto, nos
Gltimos dois anos, as safras tém sido menores, o que ajuda
a consumir estoques. Logo, podemos concluir que o mer-
cado passa por um ajuste que niao depende das empresas,

mas, sim, de todo um contexto em que estamos inseridos,
inddstrias e produtores.

HF Brasil: Como estda a comunicagao e relacao da CitrusBR
com entidades que representam os produtores?

Ibiapaba: Acho importante destacar que a CitrusBR tem pro-
fundo respeito por todas as entidades e seus lideres, mesmo
que ndo concorde com alguns de seus posicionamentos.
Quem tem de julgar a entidade de produtor, cobrar agen-
da de trabalho e resultados sdo os representados por essas
entidades, ou seja, o citricultor. No que tange a relagdo da
CitrusBR com essas entidades, ela acontece de forma insti-
tucional, como deve ser. Estamos sempre juntos em féruns
importantes como a Camara Setorial da Cadeia Produtiva da
Citricultura, audiéncias publicas, entre outros. Nesses am-
bientes sdo discutidas politicas piblicas de interesse do setor
e a agenda de trabalho € intensa.

HF Brasil: A CitrusBR tem evoluido no fornecimento de infor-
macdes de mercado sobre o setor. O que falta para que sejam
disponibilizados mais dados e com maior periodicidade?
Ibiapaba: A CitrusBR foi criada com o real propésito de
prover informagdes. Desde a fundagdo da entidade, em
2009, a quantidade de informagbes colocadas no mercado
é sem precedente no agronegdcio brasileiro. Contudo, para
que haja uma evolugao ainda maior é preciso um ambien-
te institucionalizado entre produtores e industrias, no caso,
o Consecitrus. No estatuto proposto pela CitrusBR, isso fica
extremamente claro. Porém, repito, é preciso um ambiente
institucionalizado, com todas as aprovagdes necessdrias pe-
los 6rgaos reguladores para que seja possivel avangar mais
rapido nesse quesito.

HF Brasil: Enquanto diretor-executivo da CitrusBR, qual foi
seu maior aprendizado sobre a cadeia citricola?

Ibiapaba: Eu estou a frente da CitrusBR ha um ano, mas es-
tou envolvido nesse projeto desde junho de 2010; portanto,
ha quatro anos. Nesse periodo, rodei muitos pomares, regi-
oes, conheci produtores dos mais diferentes portes e aprendi
que o grande desafio desse setor é perceber que o inimigo
ndo esta aqui dentro. Todos nés, produtores e industrias, per-
tencemos a um grande mercado global que tem nos coloca-
do enormes desafios.
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A IMPORTANCIA DOS PRO
PARA PROVER UM MAIO

Nos dois Gltimos anos, ficou claro que a cri-
se citricola vai muito além de uma conjuntura eco-
noémica desfavoravel que tem persistido. A forte
concentragdo tanto na producao da laranja quanto

3

®

Hortifruti Brasil: Quais sdo as principais linhas de atua-
cao da Associtrus no presente? Diante das criticas que a
entidade recebe, tém sido buscadas frentes de trabalho
alternativas?

Flavio Viegas: A Associtrus tem mantido sua linha de
buscar uma remuneragdo justa para o produtor, compa-
tivel com seus custos e riscos. Para isso, propomos, desde
2000, a criacdo do Consecitrus e também denunciamos
a concentracgdo, cartelizagcao e verticalizagao das indas-
trias. A despeito das criticas, ndo posso concordar que o
caminho da Associtrus seja conduzir o produtor no senti-
do “preferencial da inddstria”, mas, sim, lutar pelos seus
direitos. O Consecitrus visa a uma solu¢do negociada
para o setor. Lideramos a criagdo da Camara Setorial da
Citricultura para debater as solugdes para a citricultura e
para os citricultores.

HF Brasil: O que a Associtrus recomenda aos seus asso-
ciados quanto a permanéncia na citricultura?

Viegas: Em nosso quadro associativo, temos pequenos
produtores, diversos produtores médios e alguns de grande
porte. Muito provavelmente temos uma amostra bem repre-
sentativa da atual citricultura. Nesse grupo, ha citricultores
que terdo muita dificuldade em permanecer no setor e ou-
tros que querem e acreditam que ha futuro na citricultura.
Ndo nos cabe decidir por eles. Procuramos assegurar-lhes
acesso a informagao para que tenham condigdes de tomar
a melhor decisdo. Olhamos para o futuro através do Conse-
citrus sem esquecer do passado, pois todos os citricultores
independentes tiveram enormes prejuizos com a carteliza-
¢do do setor e cabe a nés a busca de uma indenizagao pelos
prejuizos sofridos.

HF Brasil: Qual é a sua opiniao sobre o modelo de Conse-
citrus apresentado pela CitrusBR?
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no processamento e venda do suco desiquilibrou
muito o ambiente de negdcio, diminuindo o poder
dos produtores. Sem organizagdes de produtores
fortes, coesas, dificilmente esse equilibrio na»

Viegas: As nossas criticas ao modelo apresentado pela in-
dustria ja foram expostas em documentos por nés publi-
cados. Em resumo, o modelo da CitrusBR é distorcido e
inverte a realidade do setor. Nossa proposta é que seja esta-
belecido um modelo transparente de distribuicao da renda
do setor entre seus elos, proporcionalmente aos custos e
riscos de cada um deles.

HF Brasil: Quais sao os desafios para que a relacao en-
tre o produtor e a indistria de suco de laranja seja mais
equilibrada?

Viegas: Para tornar mais equilibrada a relacao entre o pro-
dutor e a industria é preciso que o produtor se organize,
tenha melhor compreensdo do setor, acredite na forca da
unido e se proponha a agir. Remuneragdo e tratamento jus-
tos compdem o objetivo a atingir e, sendo mais organizados,
mais proximos chegaremos ao objetivo. A inddstria é muito
forte, mas tem seus pontos fracos; explorar suas fraquezas é
o caminho a ser seguido. Temos na citricultura um pequeno
grupo de grandes produtores aliados a indUstria, que estao
em processo de organizagdo, para os quais a atuagao da
inddstria na exclusdo dos pequenos e médios produtores é
desejavel. Esses citricultores dificilmente se alinhardo aos
produtores que buscam solugdes mais abrangentes; essa di-
visdo torna a organizagao do setor mais dificil.

HF Brasil: O que falta para que o setor supere os proble-
mas estruturais?

Viegas: Acredito que ha solugdes e estamos muito proxi-
mos delas, porém falta ao produtor confianga em sua forga
e coragem para encarar os problemas. Enquanto os produ-
tores ndo entenderem que os seus problemas vao muito
além de suas porteiras e ndo se organizarem para enfrenta-
-los, ndo teremos solucao e continuaremos transferindo a
nossa renda para os elos mais organizados.



DUTORES ORGANIZADOS
R EQUILIBRIO NO SETOR

relacdo comercial poderd ser restabelecido.
Apesar da afirmagao do presidente da CitrusBR,
Ibiapaba Netto, de que as industrias tém interesse
nos fornecedores e ainda dependem de 65% da
matéria-prima de terceiros, produtores se ques-
tionam: com o avango dos plantios préprios e a
retragdo do consumo global do suco, quanta la-

ranja a industria precisara comprar? No geral, o
que se observa é que produtores independentes
de pequeno a médio porte, ndo ligados a grandes
grupos, tém cada vez menos espago como forne-
cedor. Esse grupo, em especial, é o que mais ne-
cessita, hoje, de uma organizagao forte, que resta-
beleca o equilibrio entre as partes.

Hortifruti Brasil: Quais elos da cadeia citricola sao repre-
sentados pela Unicitrus e quais as principais propostas
da entidade?

Lair Antonio de Souza: A Unicitrus representa exclusiva-
mente o citricultor, ou seja, o produtor rural que trabalha
com frutas préprias. Diferente da CitrusBR, que congre-
ga apenas os maiores produtores de suco concentrado, a
Unicitrus abraga todos os citricultores, inclusive os que
possuem menos de 10 mil arvores. O setor tem dificul-
dade em se organizar por causa, basicamente, da falta de
uma entidade de defesa, democratica, que realmente re-
presente os produtores de pequeno, médio e grande por-
tes. Para isso, criamos a Unicitrus, que tem por objetivo
priorizar os interesses do citricultor, como aqueles relati-
vos as negociagdes para melhores condi¢des de contratos
de venda de laranja. Outros interesses sdo o desenvolvi-
mento de atividades que objetivam a evolugdo tecnolé-
gica, o uso de novas técnicas, conhecimentos de manejo
agricola, o incentivo a produtividade e a melhoria das
espécies e variedades. Esse é o nosso grande diferencial.

HF Brasil: A maior parte dos associados da Unicitrus é
de grandes produtores? Qual é a estratégica da entidade
para representar um niimero maior de produtores?

Souza: Hoje, 60% dos associados da Unicitrus sdo mé-
dios e pequenos produtores rurais. Por sermos uma enti-
dade nova, ainda temos muito a fazer para aumentar esse
percentual, mas trabalhamos com esta meta. Vale ainda
ressaltar que os produtores associados sdo responsaveis
por 25% das arvores de laranja do estado de Sao Paulo,

com producdo de cerca de 50 milhdes de caixas. E vamos
fortalecer e fazer crescer esses nlimeros, com o ingresso
de todos os médios e pequenos produtores que precisam
de uma entidade realmente representativa e comprome-
tida com o setor. Em tempo: para se associar, o pequeno
produtor paga uma taxa simbdlica, que torna perfeita-
mente vidvel sua participagdo do quadro de associados
da Unicitrus. Portanto, a vantagem de participar da Unici-
trus é defender, democraticamente, os interesses de todos
os produtores de pomares préprios de laranja.

HF Brasil: A CitrusBR ja apresentou um modelo de Con-
secitrus. Qual a sua opiniao a respeito desse modelo?
Souza: O modelo apresentado pela CitrusBR é totalmen-
te desfavoravel aos produtores de frutas préprias. Ja o
modelo da Unicitrus, por ser democrdtico e abrangente,
é mais justo e equilibrado. Como expliquei anteriormen-
te, na Unicitrus, todos os citricultores sdo representados,
participam e sdo estimulados a contribuir para o fortale-
cimento do setor.

HF Brasil: Qual é seu conselho para os produtores que
querem investir ou continuar na cultura?

Souza: Nao ¢ tarefa facil investir na lavoura de laranja,
principalmente se vocé tem menos de 100 mil arvores.
O custo de cultivar, cuidar, colher a fruta é alto. Por isso,
para sobreviver na citricultura, é preciso ter produtivida-
de, dominio de técnicas e, principalmente, receber uma
remuneracao justa da inddstria. A unido em torno da Uni-
citrus é o melhor caminho para todos os produtores rurais
que querem se manter no negécio.
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A IMPORTANCIA DOS
PRODUTORES ORGANIZADOS

Hortifruti Brasil: Quais as principais linhas de atuacao da
Faesp em defesa da citricultura no presente?

Fabio de Salles Meirelles: A Federacio tem uma Comissio
Especial de Citricultura atuante que estuda os problemas do
segmento e apresenta propostas de politicas e agdes a presi-
déncia que, em conjunto com sua Diretoria Executiva, adota
as medidas cabiveis. Todo o trabalho é subsidiado por asses-
soria juridica, consultorias empresariais, centros de estudos e
pesquisas ligados as universidades, para garantir isengao téc-
nica e imparcialidade. H4 duas grandes frentes de atuagdo:
uma conjuntural, para tentar estabelecer politicas de curto
prazo para minimizar os prejuizos dos produtores, e outra
estrutural, visando a implantar mudancas que compensem o
poder das industrias e reequilibrem a cadeia.

HF Brasil: A Faesp é criticada por requerer exclusividade
na conducao do Consecitrus como representante dos pro-
dutores. Como tem sido a comunicacao com as demais en-
tidades de classe?

Meirelles: A Faesp defende uma representagao pura dentro
do Conselho, seja de industriais ou de produtores, de acordo
com os critérios de admissdo e permanéncia no Consecitrus,
indicados na decisdo do Cade de 19 de fevereiro. Prova é
que a Faesp tem reconhecido a Associtrus como representan-
te do citricultor. A Faesp congrega 238 sindicatos rurais e 320
extensoes de base, de modo que € natural e legitimo que sua
representacao no Consecitrus reflita sua abrangéncia e capi-
laridade. Com relagdo a comunicacdo com outras entidades,
ela tem sido cordial, mas sem nos abstermos de defender
nossos pontos de vista técnicos e politicos.

HF Brasil: Qual a sua opinido a respeito do modelo de Con-

(PARTE II)

secitrus apresentado pela CitrusBR?

Meirelles: O modelo da CitrusBR € unilateral, parcial, feito
pela e para a inddstria, sem refletir as demandas e pontos de
vista dos citricultores. Ele apresenta indices, coeficientes e
padrdes equivocados, beneficiando a industria na distribui-
¢do do valor agregado na cadeia. Isso, inclusive, foi reco-
nhecido no voto do Conselheiro-relator do Cade, seguido de
forma undnime pelos demais Conselheiros. A Faesp deseja
uma discussdo técnica de qualidade, para que, assim, seja
construido um modelo equilibrado e justo de remuneracao.
Para tanto, foram contratados trés estudos em centros de pes-
quisa ligados a Esalq e, com base nesses estudos, a Faesp
elaborard uma proposta de modelo referencial de precos da
caixa de laranja.

HF Brasil: Como o Consecitrus pode tornar mais equilibra-
da a relacao entre produtor e indistria?

Meirelles: Ha dois principais objetivos do Consecitrus: di-
minuir a assimetria de informagdes e normatizar a verticali-
zagdo para trds, ou seja, regulamentar o plantio préprio de
laranja pela industria. Sem a efetividade destes dois pontos,
teremos um conselho apenas formal, que nio atenderd o ob-
jetivo de remunerar dignamente o citricultor. E é justamente
por isso que a Faesp buscou a impugnagao do Estatuto e do
modelo de Consecitrus submetidos ao Cade pela industria e
Sociedade Rural Brasileira (SRB). Aquela proposta sé aten-
deria os propésitos da indistria nas questdes pertinentes ao
Cade. E preciso criar a necessidade de a inddstria comprar
laranja do citricultor independente, pois do que adiantard o
Consecitrus dentro de um mercado onde a industria se abas-
tece de fruta propria?

O CENARIO E MELHOR A PARTIR DE 2014?

Com base em pesquisas continuas e também nas entrevistas realizadas especialmente para esta edicdo, temos indicativos de que, em
termos econdmicos, a situacao dos citricultores pode, sim, melhorar a partir de 2014. Apesar de a indUstria até o final de maio nao
ter sinalizado precos para a compra da fruta dos produtores independentes e de a demanda externa nao ser tao positiva, a producao
também nao é tdo grande, e isso levard a um estogue menor no final dessa temporada. Nas entrevistas com os consultores, ficou
clara a importancia de se obter alta produtividade dos pomares e também de que as atividades sejam diversificadas, como formas de o
citricultor permanecer nesse setor. Em especial para os produtores denominados independentes, as opinides compiladas nesta edicao
evidenciam que é importante ndo sé cuidar da “porteira para dentro”; é preciso também se unir para retomar o poder de negociagao.
O Consecitrus é uma alternativa promissora para modernizar as negociacoes no setor, mas sua efetividade passa por representacao
consistente das partes. Neste sentido, ndo basta delegar a autoridade “do fazer” para as entidades; a participacao ativa de todos é
gue determina a representatividade e o sucesso da organizacao dos produtores.
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As compras de cebola argentina foram aque-
cidas em maio, com cerca de 300 a 350 carretas/
semana entrando no Pafs, segundo importadores.
No entanto, de janeiro a abril, as aquisi¢bes soma-

Maio tem ram 48 mil toneladas, 57% menor que o do mesmo
pico de periodo de 2013, segundo a Secex. Normalmente,
. ~ até abril, o mercado brasileiro é abastecido princi-
|mp0rtagaO palmente pelo Sul. No ano passado, a area e a pro-
dutividade foram menores que as de 2014, o que
justificou o maior volume importado em 2013. As-
sim, o pico de importagdo seguiu como de costume
em maio, com queda a partir de junho. Esse recuo é
considerado normal por agentes, uma vez que a pro-
ducdo brasileira de cebola deve se intensificar entre
junho e julho. Mesmo com a expectativa que duran-
te a Copa o consumo de cebola possa ser maior, as
importagoes devem ser limitadas no periodo.
Em maio teve inicio a colheita da safra do
Cerrado mineiro e goiano, cujo plantio iniciou em
dezembro — um pouco mais adiantado em relacdo
aos anos anteriores. O principal fator para o adian-
tamento dos trabalhos de campo foi o clima seco
nos primeiros meses do ano, porém a produtividade
estd abaixo do potencial produtivo da regido, pois
as altas temperaturas prejudicaram a bulbificacdo
da cebola. Mas, segundo agentes, a expectativa é de
50,00
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Preco do bulbo importado é estavel
Precos médios pagos pelos importadores de Porto Xa-
vier (RS) - cebola Argentina na caixa R$/sc de 20 kg

Fonte: Cepea
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que a produtividade aumente no decorrer da safra,
atingindo o potencial produtivo da regido. Apesar da
boa rentabilidade na temporada passada, os investi-
mentos no Cerrado devem recuar neste ano, pois ha
receio de que falte 4gua para irrigacdo. A colheita de
cebolas no Cerrado deve se estender até setembro.

As regides de Irecé (BA) e Vale do Sao Fran-
cisco contribuem com a oferta nacional desde o
final de abril. A colheita na regido vem se intensifi-
cando em junho, e abastece, sobretudo, o mercado
local. Porém, as primeiras cebolas colhidas no Vale
do Sao Francisco tiveram qualidade e produtivida-
de prejudicadas pelos elevados indices pluviomé-
tricos, chegando a causar descartes significativos
do produto em algumas dreas. A média de pregos
no Vale do S3o Francisco em maio foi de R$ 0,73/
kg, valor 46% acima das estimativas de custos dos
produtores. Ja em Irecé, a qualidade dos bulbos é
boa, e a produtividade segue dentro do potencial
da regido. As cotagdes locais foram de R$ 0,82/kg
em maio, valor 70% acima dos custos.

O transplantio de cebola em Monte Alto e Sao
José do Rio Pardo (SP) finalizou em maio, com a co-
[heita prevista para ter inicio em julho. O maior fator
de preocupacao dos produtores locais é a indisponi-
bilidade de agua para irrigacdo no final do ciclo da
cultura, dados os baixos niveis dos reservatérios. Ha
o receio de que o problema ocorra a partir de agos-
to, podendo comprometer a produtividade. O baixo
indice de chuvas no verdo ja impactou na tomada
de decisdo dos agricultores paulistas, que reduziram
parte da area de cultivo. O clima mais seco, somado
aos baixos pregos no ano passado, resultou em re-
cuo de 10% na drea com a cultura em Monte Alto e
de 14% em Sao José do Rio Pardo. Nesta tltima pra-
¢a, houve também migracdo de parte da produgao
para o Triangulo Mineiro/Alto Paranaiba.

Cebala hibrida
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Possibilidade de racionamento
preocupa alfacicultores paulistas

As chuvas abaixo do normal desde o inicio do
ano tém preocupado produtores das regides paulistas
de Mogi das Cruzes e Ibitina. O Sistema Alto Tieté,
que abastece as essas regides, continuava, até o inicio

V0|ume de de junho, com o nivel abaixo do normal para o pe-
chuva deve riodo. Segundo a Companhia de Saneamento Bdsico

do Estado de Sao Paulo (Sabesp) no dia 03 de junho

seguir balxo de 2014, os reservatérios que compdem o Sistema Al-
em junho to Tieté estavam com volume acumulado de 30,6%
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da capacidade total. Neste mesmo periodo do ano
passado, a agua preenchia 63,6% da capacidade do
total. Em junho, as chuvas devem ocorrer apenas nas
primeiras duas semanas do més e em volume néo
muito expressivo, segundo a Somar. Até o fechamen-
to desta edicdo, alguns produtores haviam diminuido
o nuimero de irrigacdes, devido a baixa disponibili-
dade de 4gua. Com a possibilidade de racionamento
de 4gua nos préximos meses, alfacicultores estdo re-
€eosos que isso possa limitar a produgdo da safra de
inverno de 2014. Além disso, como o Sistema Alto
Tieté vem sendo utilizado também para abastecer o
Sistema Cantareira desde maio, a preocupagao de al-
facicultores com a falta d’agua aumentou ainda mais.

Copa do Mundo pode beneficiar
mercado de alfaces especiais

A Copa do Mundo deve impactar positiva-
mente em alguns nichos de mercado de alface.
Segundo produtores, algumas variedades, como,

T

e A}
% —l— 2014

- \/\m/\A\ .

1 1 1 1 1 1 1 1 1 1 1

jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez

Preco da crespa cai pela metade em
maio

Precos médios de venda da alface crespa no ataca-
do de Sao Paulo - R$/unidade

Fonte: Cepea
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a sweet lettuce, estao sendo cultivadas especifica-
mente para o periodo dos jogos, com o objetivo de
atender as exigéncias de consumidores estrangei-
ros. Essas alfaces serdo destinadas, sobretudo, a ho-
téis e restaurantes que irdo receber esses visitantes
durante o evento esportivo. Além disso, espera-se,
também, que o mercado de folhosas minimamente
processadas e organicas também deva ser favoreci-
do no periodo do evento. Este incremento na de-
manda, contudo, pode ser apenas pontual e deve
beneficiar uma pequena parcela de produtores. Ja
para os agricultores de folhosas convencionais, a
Copa do Mundo nado deve impactar significativa-
mente. Produtores comentam que os feriados du-
rante os jogos podem, inclusive, limitar as vendas,
dificultando a comercializacdo das folhosas.

Safra de inverno se inicia
com oferta elevada

A colheita da safra de inverno 2014 teve
inicio em maio, com pregos abaixo do esperado
por produtores. Os elevados valores em fevereiro
e margo estimularam produtores de Sao Paulo a
investir na cultura, aumentando a oferta durante
nos meses seguintes. Além disso, o baixo volume
de chuva nas regides de Mogi das Cruzes e de
Ibidina e as temperaturas amenas favoreceram a
producdo. Para esta temporada, produtores es-
peram cultivar drea semelhante a da temporada
de inverno de 2013. Entretanto, o calendario de
plantio e, consequentemente, de colheita, de-
vem ser mais escalonados, devido a baixa dispo-
nibilidade de dgua, que deve limitar a producdo
nos préximos meses. Apesar de a temporada de
inverno ja ter iniciado, a alface americana que
deve ser colhida em junho ainda sera correspon-
dente ao cultivo de mudas de “transi¢cdo”, por
conta das condicdes climaticas atipicas nos pri-
meiros meses do ano. Segundo produtores, as al-
faces cultivadas com mudas resistentes ao mildio
e a seca s6 devem ser colhidas a partir de julho,
tomando-se como base que o ciclo da cultura
neste periodo de temperaturas mais baixas no
campo €, em média, de 50 dias.

Alface crespa

CAMILA
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Oferta da safra
das secas tem
pico em junho
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A colheita da safra das secas se intensifica em
junho, periodo no qual a oferta é a maior, alcan-
¢ando aproximadamente 8.000 hectares. As pragas
paranaenses de Curitiba, Irati, Ponta Grossa e Sdo
Mateus do Sul, além de Ibiraiaras/Santa Maria (RS)
e o Sul de Minas, devem colher mais da metade da
area até este més. Em relacdo a produtividade, ficou
abaixo da média na maior parte das pragas, devido a
seca no inicio do ano. A partir de junho, a expectati-
va é que este cendrio seja um pouco melhor, mas o
clima ainda preocupa. Agora, a previsdo é de maior
volume de chuva e baixas temperaturas, induzindo a
incidéncia de requeima, que ja foi relatada em certas
lavouras paranaenses. Ainda assim, os precos eleva-
dos garantiram boa rentabilidade para o produtor até
0 més passado, com expectativa de que o cendrio
continue atrativo até o final da safra, visto que nao é
esperado excesso de oferta. Em maio, o preco médio
em todas as regides, ponderado pelo calendario de
colheita e classificagdo, foi de R$ 74,08/sc de 50 kg,
enquanto que a estimativa de custos dos produtores
foi de R$ 40,40/sc.

A colheita da safra das aguas 2013/14 em
Agua Doce (SC), Bom Jesus (RS), Guarapuava (PR)
e Tridngulo Mineiro/Alto Paranaiba foi finalizada em
maio. Na média da temporada (novembro a maio),
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Precos médios de venda da batata dgata no ataca-

do de Sao Paulo - 107,24 R$/sc de 50 kg
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Fonte: Cepea
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o preco foi de R$ 70,85/sc, valor 47,14% acima da
estimativa média de custos para o periodo, de R$
37,45/sc. Apesar do bom desempenho, nem todos
os bataticultores obtiveram resultados positivos por
conta de problemas na produtividade. Pesou ainda
sobre a rentabilidade os pregos baixos no inicio da
colheita (novembro a janeiro), sobretudo para pro-
dutores que tiveram maior quebra de safra, como
ocorrido em grande parte do Tridngulo. Nem mesmo
a valorizagao registrada nos meses seguintes ajudou
a recuperar as margens de alguns produtores. No Sul
de Minas, a rentabilidade também foi comprometi-
da em funcdo da seca no inicio do ano, que com-
prometeu a produtividade. Ja no Rio Grande do Sul,
foi 0 excesso de chuvas que prejudicou as lavouras.
Dessa forma, nas regides de Guarapuava (PR) e Agua
Doce (SC), onde nao houve sérios danos a produti-
vidade, boa parte dos produtores registrou ganhos.

Produtores de Vargem Grande do Sul (SP)
concluiram praticamente todo o plantio da safra de
inverno em maio, restando menos de 10% da area
para ser cultivada em junho. O inicio da colheita
esta programado para julho. O que preocupa os ba-
taticultores locais é a pouca disponibilidade de dgua
para irrigacdo por conta dos baixos niveis dos re-
servatorios. Esse cendrio ja refletiu no planejamento
dos produtores, que pretendiam manter ou até au-
mentar a drea plantada neste ano, mas devem recuar
em pelo menos 10%. Além de Vargem Grande do
Sul, outra regido que produz batata na safra de inver-
no e encontra limitacGes hidricas é o Sul de Minas
Gerais. Os agricultores mineiros também devem re-
duzir um pouco a area de batata na safra de inverno.
Esse cendrio de menor area, aliado ao rendimento
prejudicado dos batatais, por conta da menor dispo-
nibilidade de dgua, pode refletir em maiores pregos
em relagdo ao ano passado. Outro fator que pode
comprometer a produtividade de Vargem Grande
do Sul é que uma parcela das lavouras foi cultivada
com sementes produzidas no verdo no Triangulo Mi-
neiro/Alto Paranaiba, que foram afetadas pelo clima
excessivamente seco no Sudeste.
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TOMATE

Preco deve se
sustentar na
temporada de
inverno

100,00

Viroses reduzem a produtividade
da safra de inverno

A produtividade da safra de inverno das re-
gides de Araguari (MG), Mogi Guagu e de Sumaré
(SP) foi prejudicada, devido a problemas fitossani-
tarios. No inicio da temporada, entre meados de
abril e maio, o vira-cabeca foi a principal causa da
redugdo da oferta. A produtividade nas lavouras
de inverno colhidas em maio teve quebra de pelo
menos 15% em relacdo a média das regides mi-
neiras e paulistas. Segundo produtores, essa virose
ja estd controlada, mas hd outra, o geminivirus,
que vem preocupando os agricultores atualmen-
te. O vetor desta doenga é a mosca branca, que
se alastrou nas rogas por conta do clima seco. A
presenca da mosca branca nas plantas que estdo
em fase de desenvolvimento pode reduzir a pro-
dutividade das rogas que serdao colhidas em julho
e agosto, mantendo baixa a oferta de tomates e, os
precos, elevados.

Maior oferta pressiona cotacao
na segunda quinzena de maio

O volume de frutos colhidos em maio foi
baixo nas regides que iniciaram a colheita da pri-
meira parte da safra de inverno. A oferta reduzida
se deve, principalmente, aos problemas com vi-
roses enfrentados por produtores paulistas de Su-
maré e Mogi Guagu e também de Araguari (MG)
durante o desenvolvimento das plantas. Neste ce-
nério, as cotacdes do fruto estiveram elevadas até
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Equipe: Luan Novaes do Nascimento, Amanda Abdo Pereira,
Amanda Rodrigues da Silva, Fabricio Quinalia Zagati,
Renata Pozelli Sabio e Jodo Paulo Bernardes Deleo

hftomate@usp.br

meados de maio, periodo em que foi observada,
sobretudo, baixa oferta de tomate de boa qualida-
de nos atacados. Ja a partir da segunda quinzena,
as cotagdes recuaram. Isso porque, nas regioes
produtoras do Norte do Parana e de Paty do Alfe-
res (RJ), o clima permaneceu quente, favorecendo
a maturagdo e a intensificagdo das atividades de
campo, elevando a oferta. Em junho, Mogi Guagu
deve estar em pico de oferta e a regido de Sao
José de Uba (R)) inicia a colheita. Apesar disso, as
dificuldades com o clima e com doencas devem
limitar um forte aumento na oferta.

Granizo e doencas podem reduzir
produtividade em Sao José de Uba

Além de algumas pragas mineiras e paulis-
tas, doencas também foram observadas nas rocas
de Sdo José de Uba (R)), que inicia a colheita da
safra de inverno em junho. Segundo produtores,
houve infestagdo de tripes (transmissor do vira-
-cabeca), que pode ter prejudicado até 10% da
area plantada. Além disso, parte da area ja foi per-
dida com a chuva de granizo ocorrida no inicio de
maio — as perdas por conta do clima sdo estima-
das em cerca de 450 mil pés. Alguns produtores
irdo replantar parte da drea perdida, mas, ainda
assim, a area cultivada em Sio José de Uba deve
ser 22% menor que a da safra passada. Nesse ce-
nario, a produtividade também deve ser menor na
regido fluminense neste inicio de safra. A colheita
deve seguir até outubro.

Copa nao movimenta
producao de tomate

Segundo colaboradores do projeto Hortifruti/
Cepea, ndo foi observada alteragdo significativa na
producdo de tomate especificamente para a Copa
do Mundo. Na maior parte das regides, produto-
res acreditam que o periodo seja desfavoravel a
comercializagdo de tomate, por conta das festivi-
dades. Apesar disso, o maior nimero de turistas
frequentando hotéis e restaurantes pode aumentar
pontualmente a demanda por alimentos, incluindo
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o tomate.
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Viroses e clima reduzem oferta e
aumento no preco

Precos médios de venda do tomate salada 2A longa
vida no atacado de Sao Paulo - R$/cx de 22 kg
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Essa éa diferenca dos tomates Blueseeds, a selegdo de hibridos e as
combinagoes das resisténcias sdo desenvolvidas para se adaptarem a cada
regido do Brasil. Quer ver qualidade, produtividade e resisténcia no seu plantio?
Cante com a Blueseads. Resultados no azul. Vermelho, 56 o tomate
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Frio e férias

Normalmente, junho é um més de pregos fir-
mes para o meldo, tendo em vista que a oferta é
tipicamente baixa no periodo. Porém, neste més,
agentes receiam que as cotagdes possam ser me-
nores em relacdo ao ano passado e a maio/14, por

Equipe: Flavia Noronha do Nascimento,
Leticia Julido e Mayra Monteiro Viana

maio. Em abril, de acordo com levantamentos do
Cepea, os valores do melao amarelo, tipos 6 e 7,
no RN/CE e no Vale do Sao Francisco (BA/PE) es-
tiveram 50% e 43% superiores aos gastos com a
cultura, respectivamente, enquanto que, em maio,
as cotagdes ficaram apenas 20% e 10% acima
dos custos de produgdo. Em junho, o movimento
de queda nos pregos deve continuar e produtores

escolares Cflusa\ da retra(;é.o do.cF)r]sumo. Em junho/13, de- podem ter reducdo nos ganhos. Neste més, grande
pOdem inibir vido a menor dlsponfbllldade da fruta, os precos parte da oferta da fruta vem do Vale do Sdo Francis-
do melao amarelo, tipos 6 e 7, foram recordes, co, ja que a maioria dos produtores do Rio Gran-
CONSUMO  alcancando a média de R$ 28,13/cx de 13 kg na 4o 1, Norte/Ceard estd em entressafra até agosto.
Ceagesp. Jd em maio deste ano, a variedade teve ;. 4o estratégias de melonicultores do Nordeste
prego médio de R$ 18,37/cx no atacado paulis- agora seria a distribuicdo da fruta para as capitais,
tano, reducgao de 11% frente ao més anterior. Em para suprir a demanda da Copa do Mundo. No en-
junho e julho, com a Copa do Mundo no Brasil, tanto, produtores estdo receosos de que haja maior
produtores ainda tém expectativas de que a deman- .14 40 para encontrar transporte e mio de
da pela fruta possa aumentar, jd que o meldo é ofe- ' para colheita nos dias de jogos.

recido em cafés da manha de hotéis. Porém, com

as temperaturas mais baixas e a antecipagdo das

férias escolares em algumas cidades, a procura po-

de se desaquecer. Além disso, atacadistas alegam
que o movimento nos boxes pode diminuir com a Os contratos para os embarques de meldo
possibilidade de haver manifestagbes contra a Co-  do RN/CE devem ser finalizados neste més. As ne-
pa, o que pode frear o consumo nas residéncias e  gociagdes permitem planejamento dos produtores
comprometer o transporte do produto. quanto a safra 2014/15, cujas exportagdes serdo
iniciadas em agosto. De acordo com exportadores
consultados, a temporada devera contar com leve
queda no volume enviado na comparagdo com a
) ) safra 2013/14. Se confirmado, esse desempenho
Melonicultores do Nordeste, que tiveram pode ser considerado fraco, jd que a temporada
rentabilidade elevada no primeiro quadrimestre do passada foi a menor desde 2010/11, segundo a
ano, negociaram a precos mais fracos no més de Secretaria do Comércio Exterior (Secex). Os mo-
40,00 tivos da retracdo dos envios s3o o aumento nos
3500 L —A— 2013 impostos de emba.rques interne}cionais — com
! —u—2014 a perda do beneficio do SGP (Sistema Geral de
30,00 . - Preferéncias), as taxas alfandegdrias foram acres-
/ R \ cidas para 8% — e menor oferta da fruta do RN/
25,00 - = \ / N CE, devido a possivel reducdo da drea causada
20,00 | u \A§A\A\ A pela estiagem. Como os volumes embarcados ja
A\A/A———A & A sdo considerados pequenos em comparagdo com
15,00 18,37 anos anteriores, exportadores ndao esperam uma
queda muito acentuada. Vale lembrar que a fruta
10,00 - brasileira tem apresentado boa aceitagdo no mer-

5,00 1 I I I I I L I I cado europeu nos Gltimos anos.
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no Facebook!

Com mercado fraco, amarelo
desvaloriza

Precos médios de venda do meldo amarelo tipo
6-7 na Ceagesp - R$/cx de 13 kg

Fonte: Cepea
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CENOURA

Precos seguem
acima do custo
de producao

Produtividade deve seguir elevada
até o final da safra de verao 2013/14

A produtividade em Minas Gerais, Parang,
Rio Grande do Sul e Goids tem sido elevada nes-
ta safra de verdo. O cenario de pouca chuva tem
sido favordvel ao desenvolvimento das raizes,
pois as dreas sdo irrigadas. Entre janeiro e maio,
a média da produtividade na temporada 2013/14
foi de 56 t/ha, 16,3% acima do mesmo periodo
de 2013. A maior oferta de cenoura nesta safra
pressionou as cotagdes. O preco médio da caixa
“suja” de 29 kg nas principais regides produtoras
de janeiro a maio foi de R$ 14,53, quase metade
do valor médio do mesmo periodo do ano pas-
sado (R$ 27,58). Apesar de baixos, os precos se-
guem acima do custo de produgao estimado por
produtores — R$ 11,25 (janeiro a maio). Produto-
res afirmam que, mesmo com a continuidade do
clima seco, ndo deve ocorrer falta de dgua para
irrigar até o fim da safra (julho), favorecendo o
desenvolvimento das raizes. Com isto, as cota-
¢Oes ndo deverdo alterar significativamente.

Falta de agua pode ser fator
limitante na safra de inverno

O plantio da cenoura da safra de inverno
2014 iniciou em margo em Minas Gerais, Goias
e Parand. Apesar da intengdo de manutencdo na
area cultivada nesta temporada, a conclusao ain-
da ira depender da disponibilidade de dgua para
irrigar as lavouras. Isso porque agentes de Minas

Equipe: Jodao Gabriel Ruffo Dumbra,
Renata Pozelli Sabio e Jodo Paulo Bernardes Deleo

hfcenour@usp.br

Gerais tém demonstrado preocupagdo quanto ao
desenvolvimento das lavouras por conta da se-
ca. Caso o volume de chuva nio seja suficiente
nesse estado, pode afetar o plantio e desenvol-
vimento das raizes. Em Caxias do Sul, Antonio
Prado e Vacaria (RS), o inverno pode ter volume
de acima do normal por conta do E/ Nifio a partir
de julho. Isso pode prejudicar o desenvolvimento
das raizes na regido. A colheita da safra de inver-
no inicia em julho e segue até dezembro.

Area na Bahia deve recuar 10%
no segundo semestre

A drea cultivada em Irecé (BA) na safra do
segundo semestre terd reducdo de 10% se com-
parada a do mesmo periodo de 2013, totalizan-
do 1.080 hectares. De acordo com a dltima es-
timativa de drea levantada pelo Cepea, esta sera
a Unica regidao a diminuir o plantio neste ano.
Em 2013, os pregos chegaram a estar, em alguns
meses, abaixo do custo de produgao na regido,
o que afetou a rentabilidade e desestimulou pro-
dutores neste ano. Outro fator que influenciou a
queda na darea foi a falta d’agua, que vem preju-
dicando o cultivo na Bahia. Além disso, alguns
produtores baianos mudaram de cultura, buscan-
do melhor rentabilidade.

Mercado na Copa ainda é incerto

A perspectiva de agentes consultados pelo
Cepea sobre o mercado de cenoura durante a Copa

40,00 de Mundo 2014 no Brasil ainda é bastante dividida.
35 00l \ —a— 2013 Alguns produtores esperam que a demanda possa
' — w2014 recuar, acreditando que, quando o consumidor sai
30,00 da sua rotina diaria por causa de datas festivas, difi-
25,00} cilmente ha motivos para elevar a procura por hor-
talicas. Outros produtores, mais otimistas, preveem
20,00- aumento no consumo, devido ao maior ndmero de
15,001 \ /.\- / héspedes em hotéis e de consumidores frequentan-
10,001 A do restaurantes espalhados em todo o Pafs. Mesmo
assim, a previsdo € de que as cotagdes nao se alte-
5,00 rem de modo significativo durante a Copa, ja que o
0,00 ! ! ! ! ! ! ! volume disponivel de cenoura ainda € alto.
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Preco em MG fica praticamente
e fique atualizado!

estivel em maio
Precos médios recebidos por produtores de Sao
Gotardo pela cenoura “suja” na roga - R$/cx 29 kg

Fonte: Cepea
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As perspectivas para o periodo da Copa do
Mundo FIFA 2014 no Brasil continuam sendo de
baixa oferta de manga no mercado brasileiro — os
jogos ocorrerdo em junho e julho, atraindo muitos

Equipe: Ana Luisa Antonio Pacheco,
Mayra Monteiro Viana, Leticia Julido e Larissa Gui Pagliuca

e, caso nao chova nos préximos meses, ha possibi-
lidade de a dgua para irrigacdo ser cortada em se-
tembro. Caso a continuidade da seca se confirme,
agentes do setor estimam que o volume de manga
previsto para ser colhido este ano possa ser 30% a
40% menor que o do ano passado, quando a oferta

neinAai ja havia sido reduzida pela falta d’agua. Além da
-E"nClp?lS turistas estrangeiros. Nesta época, as regides paulis- Jquebra de produtividadz, a drea con:go cultivo de
regioes terao tas estdo em entressafra e o Nordeste brasileiro tera manga em Livramento também tem diminuido nos
pouca oferta oferta/ restrlta.. CAom. 1550, ? Norte de Minas ~Ge.rals dltimos anos. De qualquer forma, produtores locais
estard em evidéncia. Muitos produtores mineiros a1 -ontado com a fruta para comercializagio. A
durante os planejaram-se para conseguir colher no periodo, oo segue baixa ante o potencial, mas ja aumen-
jogos como normalmente ocF)rre, e podem ser~benefici.a— tou em maio, e tende a crescer gradativamente nos
dos pelo evento esportivo. No Vale do Sao Francis- préximos meses, conforme o ciclo natural da plan-
co (BA/PE), a disponibilidade estd limitada porque A manga palmer fechou maio a R$ 1,52/kg, em
mangicultores ndo planejaram indugdes florais, média, 25% menor que em abril.

prevendo que os recessos durante os jogos pudes-

sem atrapalhar as atividades de campo e as vendas.

Ja na regido de Livramento de Nossa Senhora (BA),

é a escassez de dgua que mantém a produgao pe-
quena. De qualquer forma, o volume colhido pelo Em junho e julho, o mercado de manga da
Nordeste se somara ao de Minas Gerais. Caso a de-  Unido Europeia deve ser abastecido pela Costa do
manda pela manga seja firme no periodo, o preco  Marfim. O Brasil tem exportado pouco neste pri-
pode se sustentar, ao contrdrio do observado em  meiro semestre, e a expectativa € de que o volume
maio, quando a maior oferta derrubou as cotacdes.  africano contribua para atender a demanda do blo-
co europeu. Em algumas safras, a Costa do Marfim
teve problema de qualidade e de escoamento, mas
por enquanto ndo ha noticias de fatores que pos-
sam afetar suas exportacdes. Ja a India teve os en-
Ha previsao de £/ Nifio a partir deste inverno, g comprometidos por incidéncia de mosca das
0 que tem preocupado mangicultores de Liviamen- a5 Inclusive, a entrada da manga e de outros
to de Nossa Senhora (BA). Isso porque o fendmeno quatro produtos indianos foi suspensa nos merca-
pode deixar o tempo ainda mais seco no Nordeste o5 da UE. Esta medida deve permanecer até de-
2,00 — zembro de 2015, periodo que o pais tera para lidar
1,80 | ﬁ‘ —A— 2013 com o controle da mosca e investir em tecnologia
1,60 | V4 —u— 2014 de pés-colheita. Por parte do Brasil, as exportagdes
140 | estdo lentas pela concorréncia com outros fornece-
120 L —u_ A A dores e porque a qualidade de muitas frutas foi pre-
100 L >(.———l\ 0,89 A/\ judicada peFas intensz.is chuvas que ocorreram no
' A - . Vale em abril. Além disso, os bons pregos domésti-
0,80 - \ A/ cos, especialmente até meados de maio, tornaram
0,60 |- \ / a comercializagdo atrativa no territério nacional. A
0,40 - / = expectativa é de que os envios brasileiros ganhem
0,20 F ritmo a partir de agosto, quando a oferta nordestina

0 ! ! ! ! I I I I ! ! ! estara mais elevada.
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Preco da tommy é menor em junho
Precos médios recebidos por produtores de Petrolina
(PE) e Juazeiro (BA) pela tommy atkins - R$/kg

e figue atualizado!

Fonte: Cepea
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BANANA

Copado
Mundo

no Brasil
pode elevar
demanda por

Demanda pode se aquecer
com turistas, mas ainda ha
receio devido as férias

Bananicultores das principais regides produto-
ras do Pais —Vale do Ribeira (SP), Norte de Santa Cata-
rina, Norte de Minas Gerais € Bom Jesus da Lapa (BA)
— analisam os possiveis impactos da Copa do Mundo
no mercado. No geral, espera-se maior movimenta-
¢do de varios setores da economia, principalmente
em decorréncia do aumento do niimero de visitan-
tes estrangeiros. Em meio a esse cendrio, produtores
de banana mais otimistas tém expectativas de maior
demanda pela fruta durante os jogos — os turistas es-

Equipe: Jdlia Belloni Garcia,
Leticia Julido e Mayra Monteiro Viana

hfbanana@usp.br

Produtores do Vale do Ribeira (SP) relataram
a incidéncia de sigatoka negra nas lavouras de ba-
nana no inicio de maio, sobretudo em rocas mais
préximas aos municipios de Sete Barras e Eldorado.
A doencga flingica, que atinge os bananais ocasio-
nando morte precoce das folhas e consequente en-
fraquecimento da planta, é uma preocupacao fre-
quente dos produtores. Uma das principais causas
para a proliferacdo deste fungo é o trato cultural
insuficiente. Com a estiagem nos primeiros meses
deste ano, alguns produtores optaram pela redugao
das aplicagbes de defensivos, uma vez que o mi-
crorganismo se desenvolve geralmente em ambien-
tes com elevada umidade. Além disso, as altas tem-

banana trangeiros procuram apreciar a culindria local, o que  peraturas registradas podem ter influenciado uma
envolve o consumo de frutas tropicais. Além disso, a  evaporagao mais rdpida das substincias aplicadas,
banana é uma fruta frequente em cardapios de ca-  de modo que a planta ndo foi capaz de incorporar
fé da manha de hotéis, de modo que o préprio setor  a quantidade necessaria do produto para prevenir a
hoteleiro poderd ser um grande consumidor da fru-  proliferagao do fungo. Mesmo neste cenario, a pre-
ta neste periodo. Porém, bananicultores temem ndo  senca da sigatoka em 2014 ainda é menor frente ao
conseguir atender o maior ndmero de pedidos — em  ano passado. A menor qualidade da banana nanica
decorréncia das adversidades climaticas que marca-  resultou em queda de 13% das cotagdes de abril
ram o inicio deste ano, a oferta deve ser menor no  para maio, com a variedade sendo comercializada
periodo dos jogos. A menor oferta e a possivel maior ~ a média de R$ 1,01/kg.
procura, por sua vez, podem elevar as cotagdes da
fruta no perfodo. Por outro lado, a antecipagio das  Exportacoes ao Mercosul
férias escolares em vdrias cidades do Pais preocupa  sao menores em abril
pl’O(/jutC')I"eS, uma vez que grande quantidade de bana- As exportacdes brasileiras de banana para o
na é utilizada na merenda escolar. . .
Mercosul se reduziram aproximadamente 10% em
. . . abril na comparagdo com margo deste ano e cer-
Menor qualidade da nanica pressio- ca de 20% frente a abril de 2013, segundo dados
na cotagdes no Vale do Ribeira da Secex. Tal queda é resultado da baixa oferta de
1,40 fruta no Pafs, que ocasionou aumento das cotagdes
- €, consequentemente, tornou a venda interna mais
120 l/ atrativa que a externa. Com o aumento da oferta
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de banana em maio, os precos externos ja estdo
em patamares mais atrativos, e produtores do Norte
de Santa Catarina relataram ter enviado mais fruta
ao Mercosul no correr do més. No acumulado de
2014 (de janeiro a abril), o Brasil enviou 4,3 mil to-
neladas de banana ao bloco, 12% a mais frente ao
mesmo periodo de 2013, conforme dados da Se-
cex. Em receita, os ganhos foram de R$ 1,3 milhao,

0,00 ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! ! 27% acima da obtida de janeiro a abril de 2013.
jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez
Maior oferta e menor qualidade redu-  § Curta a pagina da HF Brasil
zem cotacao em maio g no Facebook!
o

Precos médios recebidos por produtores do Vale do
Ribeira pela nanica - R$/kg
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CITROS

Industria deve
intensificar

compras em
junho/julho

Compras das induastrias devem
ganhar ritmo em junho

O processamento de laranja da safra 2014/15
esta previsto para comecar nas industrias de Sao
Paulo em junho. Com esse cenario, a expectativa
do setor é que as aquisi¢des de frutas de produto-
res independentes (sem contratos de longo prazo)
sejam intensificadas neste més. Algumas grandes
processadoras ja estavam operando em meados
de maio, porém a moagem se restringia as frutas
préprias. Assim, citricultores independentes temem
que parte das precoces ndo seja absorvida pelas
inddstrias, ou até mesmo que o momento das aqui-

Equipe: Fernanda Geraldini Gomes, Caroline Ochiuse Lorenzi,
Lourene Borges, Mayra Monteiro Viana e Margarete Boteon

hfcitros@usp.br

Os precos da laranja pera no segmento in
natura recuaram em maio e podem manter o mo-
vimento de queda neste més. Em junho, a oferta
costuma ser maior e a disponibilidade no mercado
de mesa pode se elevar caso ndo haja propostas
das inddstrias, ou até mesmo se os valores ofere-
cidos ndo forem atrativos aos produtores. Quando
questionados a respeito dos possiveis impactos
da Copa do Mundo na demanda pela fruta, agen-
tes consultados pelo Cepea nio acreditam que o
evento possa elevar muito a procura pela laranja
no interior do estado. J& com relacdo a tahiti, as
apostas sdo de que a demanda possa ganhar mais
ritmo, principalmente para o preparo das famosas

sicoes seja tardio — desde maio havia laranjas no  caipirinhas.
estdgio de maturacdo ideal. O cendrio de oferta

justa em 2014/15, contudo, ndo deve levar as in-  Brasil eleva exportacoes

distrias a rejeitar estas variedades, visto que seria  de tahiti por via aérea

necessario processar todas as frutas ndo absorvidas B o o )
As exportagdes brasileiras de limdes e limas

estio em bom ritmo em 2014. Especificamente
neste ano, ttm aumentado os envios da fruta por
via aérea. Segundo a Secex, de janeiro a abril de
2014, foram exportadas mais de 1,4 mil toneladas
de limdes e limas, expressivo aumento de 134%
em relagdo ao mesmo periodo de 2013. As expor-
tacdes totais desse produto (considerando-se todas
as vias de transporte), por sua vez, subiram 16%.
Segundo colaboradores do Cepea, essa ampliagdo
nas exportagoes aéreas diminui a exigéncia quanto
a maturagdo da fruta ja que o envio é mais rapi-
do em relacdo ao maritimo. Esse cendrio tem dado
oportunidade para que mais produtores comer-

pelo mercado de mesa para terminar a temporada
com estoques confortaveis. Ja houve algumas reno-
vagdes de contratos antigos por parte de grandes
industrias, a valores entre US$ 5,00 e US$ 5,50/cx
de 40,8 kg, colhida e posta na inddstria (podendo
ou ndo contar com adicional de participacdo no
preco de venda do suco e/ou rendimento). Algu-
mas pequenas processadoras, por sua vez, inicia-
ram compras no spot, com valores entre R$ 7,00
e R$ 8,00/cx, com alguns negécios pontuais a
R$ 6,00/cx.

Pera se desvaloriza 30% em maio

25,00 cializem com exportadores, o que tem reduzido a
—a— 2013 disponibilidade interna e refletido nos pregos do-
n—" —m— 2014 sticos da fruta. Em mai sdia d d
2000F _~ \ mésticos da fruta. Em maio, a média de prego da
= - lima acida tahiti, na roga paulista, foi de R$ 14,31/
15.00 L \ 12.59 cx de 27 kg, colhida, alta de 24,8% em relagao a
’ -~ de abril. Para junho, a expectativa é que os pregos
A\ L a—n . . .
/ A — internos se mantenham firmes, visto que a oferta
10,00 “ P
00~ " deve ser menor com o afastamento do periodo de
e e ico de safra. Ja d 3 -
797 B pico de safra. Ja no segmento de exportagdo, espe
5,00 |- : ra-se bom ritmo dos envios, visto que o México,
principal concorrente do Brasil, deve ter problemas
0 I I I T— 1 1 T— 1 1 no abastecimento internacional.
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Leia o blog da HF Brasil
e figue atualizado!

Pera segue recuando em maio, mas
ainda superior a 2013

Precos médios recebidos por produtores paulistas
pela laranja pera - R$/cx de 40,8 kg, na arvore

Fonte: Cepea

hortifrutibrasil blogspot.com
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Apligue somente as doses recomendadas. Descarte corretamente as embalagens e restos
de produtos. Incluir outros métodos de controle dentro do programa do Manejo Integrado de
Pragas (MIP) quando disponiveis e apropriados. Uso exclusivamente agricola. Restricoes no
Estado do Parana para Elsinoe australis na cultura do citros. Registro MAPA n° 08801.




MAMAO

Com clima

ameno,
oferta de
mamao deve
permanecer
baixa
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Oferta segue restrita, mas produtor
nao acredita em alta nos precos

A oferta de mamao deve seguir baixa em
junho no mercado nacional, assim como ja ob-
servado em maio — as temperaturas mais amenas
por conta da estacdo do frio tém desacelerado a
maturagdo da fruta. Além disso, em junho, ainda
deve continuar o periodo de “pescoco” que come-
¢ou em maio, sobretudo nas rogas do Espirito San-
to e da Bahia. Entretanto, produtores ndo esperam
expressivos aumentos nas cotagdes da fruta. Tanto
mamonicultores quanto atacadistas acreditam que
a demanda pela fruta em junho ndo deve ser sufi-
ciente para absorver o volume ja disponivel, funda-
mentados na tipica reducgdo da procura no inver-
no. No geral, em maio, a média das cotagdes do
mamao esteve abaixo da de abril. O motivo foi a
menor demanda, principalmente na Gltima quinze-
na de maio, que coincidiu com temperaturas mais
baixas. Dentre as pragas acompanhadas pelo Hor-
tifruti/Cepea, a Unica que teve média positiva nos
precos foi o sul da Bahia, onde o preco médio do
mamao formosa foi de R$ 0,44/kg em maio, valor
24% maior que o de abril.

Clima seco aumenta
a ocorréncia de acaros

A qualidade do mamao nas principais regides
produtoras do Pais tem sido aquém do desejado.
Produtores mencionaram o clima seco como prin-
cipal fator para este cendrio. Com a baixa umidade,

1

1

A/‘ @

\ /I
047

/\/\
N/

—A— 2013
—l— 2014

1 1 1 1 1 1 1 1 1

jan fev mar abr mai jun jul

Com baixa oferta, preco do formosa
reage em junho
Precos médios recebidos por produtores pelo
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Fonte: Cepea

mamao formosa - R$/kg (exceto RN)
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Equipe: Lucas Conceigdo Aradjo,
Leticia Julido e Mayra Monteiro Viana

hfmamao@usp.br

aumentou a incidéncia de dcaros em maio —alguns
mamonicultores afirmaram que 100% de suas are-
as foram tomadas pela praga. Para junho, o clima
pode seguir com pouca chuva e, caso esse cend-
rio se confirme, mamonicultores jd preveem que
0s custos com aplicagdes para controlar os acaros
devem aumentar ainda mais. A ocorréncia da praga
aumenta a probabilidade de abortamento das flo-
res, o que pode fazer com que mamoeiros entrem
em perfodo de “pescogo” ap6s quatro meses, redu-
zindo a oferta da fruta.

Copa do Mundo pode aquecer
um pouco o consumo de mamao

Parte dos produtores brasileiros acredi-
ta que o consumo de mamao pode se aquecer
durante os jogos da Copa do Mundo no Brasil,
pelo fato de a fruta ser muito comum em cafés
da manha de hotéis brasileiros. Por outro lado,
alguns mamonicultores indicam que o provavel
aumento do consumo do mamao, sobretudo nas
cidades-sedes dos jogos, pode ndo compensar a
provavel diminuicdo da demanda nos lares na-
cionais. Outros produtores, ainda, temem que
manifestagdes contra o evento esportivo e reces-
sos de caminhoneiros durante a Copa possam
atrapalhar a distribuicdo da fruta aos atacados
estaduais.

Com preco externo atrativo,
embarques crescem 11% neste ano

Desde o inicio de 2014, as cotacGes externas
do mamao tém superado as internas, o que tem in-
fluenciado as exportagdes da fruta no correr deste
ano. De acordo com a Secretaria de Comércio Ex-
terior (Secex), o volume de mamao exportado pelo
Brasil na parcial de 2014 (janeiro a abril) foi 11%
maior que o do mesmo periodo de 2013, totalizan-
do 10,9 mil toneladas. A receita obtida foi de US$
15,9 milhdes, 17% maior na mesma comparagao.
Os maiores compradores da fruta brasileira continu-
am sendo Portugal, que importou 1,7 mil toneladas
de mamao, Espanha, com 1,6 mil toneladas, e Ale-
manha e Reino Unido, com 1,4 mil toneladas cada.

Curta a pagina da HF Brasil
no Facebook!

revistahortifrutibrasil




Setor espera

Atacadistas podem diminuir
pedidos durante a Copa

Agentes do setor da viticultura consultados
pelo Hortifruti/Cepea ndo tém expectativas positi-

e
.| vas quanto ao aumento do consumo de uvas du-
rante a Copa do Mundo - que sera realizada no

Brasil entre junho e julho. Para alguns produtos

demanda fraca agricolas, o evento esportivo traz boas perspectivas

durante a

de escoamento, dado o grande fluxo de turistas. Pa-
ra a uva, porém, o cendrio é contrdrio, ja que ndo

Copa do cumafuta tipica de café da manha de hotéis, nem
MundO costuma ser utilizada na elaboracdo de bebidas e
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3,00

2,50

2,00

1,50

1,00

pratos em restaurantes. Diante dessa perspectiva,
atacadistas de Sdo Paulo e de Campinas (SP) po-
dem diminuir os pedidos durante esse periodo, o
que pode causar acimulo da fruta na roga. Além
disso, o Vale do Sao Francisco (BA/PE) ofertard bons
volumes de itdlia melhorada e de uvas sem semen-
te nessa época. Ja as temporas de Sao Paulo e do
Parand estardo mais préximas do encerramento da
safra, com menor disponibilidade a partir do final
de junho. De qualquer forma, receosos de que a re-
tragdo de atacadistas reflita em baixos pregos, pro-
dutores paulistas e paranaenses pretendem desace-
lerar o ritmo de colheita a partir de meados deste
més. Vale lembrar, ainda, que nos dias de jogos do
Brasil pode ser mais dificil conseguir mdo de obra
para colheita e caminhoneiros para o transporte.

Colheita antecipada prejudica
qualidade da fina tempora
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Preco despenca com oferta elevada e
baixa qualidade

Precos médios recebidos por produtores pela uva
italia - R$/kg

Fonte: Cepea

Equipe: Felipe Vitti de Oliveira,
Mayra Monteiro Viana, Leticia Julido e Larissa Gui Pagliuca
hfuva@usp.br

Viticultores de Marialva (PR) esperam que as
cotagdes das uvas finas com sementes se recupe-
rem ao final da temporada — entre o final de junho
e o inicio de julho. A safra tempora iniciou em abril
e com bons pregos, visto que a oferta local ainda
era pequena e a colheita ja estava sendo finalizada
em Sdo Miguel Arcanjo e Pilar do Sul (SP). Porém,
na tentativa de aproveitar as cotagdes firmes, al-
guns produtores do Parand aceleraram a colheita, o
que prejudicou a comercializagio. De acordo com
viticultores e atacadistas, as frutas estavam verdes e
com bagas pequenas. No decorrer de maio, a ma-
turagdo ainda estava aquém da ideal e, conforme a
disponibilidade das uvas finas aumentou, as cota-
¢des recuaram expressivamente, comprometendo
a rentabilidade. O cendrio de pregos ficou mais
alarmante para o produtor na segunda quinzena
do més passado, quando fortes chuvas atingiram
Marialva e prejudicaram ainda mais qualidade das
frutas.

Oferta reduzida valoriza
niagara em SP e no PR

Produtores da regido de Campinas (SP) e
de Rosario do Ivai (PR) estao animados na atual
safra tempora da variedade rdstica (niagara). Ao
contrario do observado para as uvas finas para-
naenses, a niagara se valorizou no decorrer de
maio em ambas as regides. Apesar de a colhei-
ta ja ter sido intensificada, a disponibilidade é
considerada pequena em comparagdo com a
das uvas finas, o que tem estimulado a procura.
Além disso, segundo produtores, a qualidade é
considerada satisfatéria, especialmente nas pra-
cas paulistas. Em maio, o preco médio da uva
niagara na regido produtora de Campinas ficou
em R$ 2,87/kg, valor praticamente estavel frente
ao mesmo periodo de 2013. Em Rosério do Ivaf,
a variedade teve média de R$ 2,66/kg no més
passado, 13% maior na mesma comparagao. No
geral, viticultores acreditam que as cotagdes da
variedade devem se manter remuneradoras du-
rante a safra tempord, que acaba entre o final de
junho e o inicio de julho.
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MAcCA

Fuji deve
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qualidade
nesta safra
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Volume de fuji deve
ser levemente menor

Em funcdo das adversidades climaticas, as sa-
fras de fuji e gala devem ser menores neste ano, com
maior impacto sobre a segunda variedade. Confor-
me a Associacdo de Produtores de Maca e Pera de
Sao Joaquim (AMAP), o volume de fuji colhido no
Sul do Pais em 2014 deve ficar em torno de 300 mil
toneladas, levemente menor que na safra anterior
— as estimativas iniciais apontavam maior queda,
contudo, a proporgdo de fuji gradda foi acima do
esperado. De acordo com agentes do setor, mesmo
apos as intempéries enfrentadas durante a safra, a
maga fuji deve apresentar melhor qualidade frente
a gala, com excecao de algumas propriedades de
Vacaria (RS). Isso porque parte das fazendas dessa
regido galicha foi atingida por granizo em novem-
bro/13, danificando a casca da fruta. Além disso, a
seca do inicio deste ano também afetou os pomares
locais. No entanto, como o calendario de atividades
de campo da fuji € mais tardio frente as outras magas
produzidas no Sul do Brasil, a variedade teve mais
tempo para recuperacdo carpelar.

Importacao de macas
é a maior em 16 anos

As exportagdes de magas seguem lentas neste
ano. Devido a safra com qualidade comprometida
em relagdo a cor (mais amarelada), de janeiro a
abril, o Brasil enviou quase 29 mil toneladas ao ex-
terior, menor volume registrado para o periodo des-
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Vendas limitadas elevam estoque da fuji
em SP e preco cai

Fonte: Cepea
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de 2006, segundo dados da Secretaria do Comér-
cio Exterior (Secex). A receita gerada pelos envios
foi de quase US$ 21 milhdes, queda de 45% frente
ao mesmo periodo de 2013. Enquanto os envios se-
guem em baixa, o destaque sao as importagdes. No
primeiro quadrimestre deste ano, foram compradas
28 mil toneladas de maga, maior volume parcial
registrado desde 1998, quando o Pais adquiriu 31
mil toneladas. A quantidade adquirida na parcial
deste ano foi, ainda, 83% superior ao mesmo perio-
do de 2013. Os gastos somaram US$ 29,5 milhdes
no periodo, 58% a mais na mesma comparagao. A
baixa qualidade da fruta nacional também favore-
ceu as compras externas, pois ndo tem atendido as
exigéncias nacionais, além de os precos elevados
no mercado interno estarem mais atrativos para fru-
tas de qualidade. De acordo com colaboradores, a
gala gradda, categoria 1, foi negociada em maio a
média de R$ 3,24/kg, e a red argentina a R$ 4,07/
kg. O consumidor brasileiro tem optado pela fruta
importada que, mesmo estando mais cara, apresenta
melhor coloragdo, pressdo de polpa e vida de pra-
teleira. Com isso, agentes do setor tém importado
mais, a fim de atender a demanda doméstica.

Oferta de fuji aumenta em junho

Produtores de magds do Sul, que vinham
priorizando o escoamento da maga gala, comega-
ram a embalar e vender maior quantidade de fuji a
partir do inicio de junho. A expectativa de menor
durabilidade da gala durante o armazenamento foi
o fator decisivo para estocar a fuji, que possui maior
vida de prateleira. Algumas camaras frias comega-
ram a ser abertas no final de maio, para iniciar a
classificagdo da fruta e posterior comercializagdo
no mercado doméstico. Em relagdo aos precos da
fuji, estavam em baixa. Isso porque, a elevada dis-
ponibilidade de gala pressionou as cotagdes das
duas variedades. Por outro lado, a qualidade da fuji
é satisfatoria, o que podera contribuir para que os
valores se elevem — em maio, a fuji gratida (calibre
110), categoria 1, foi negociada a R$ 65,50/cx de
18 kg na Ceagesp, em média, 6% abaixo do regis-
trado no més anterior.
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“Utilizamos os
produtos ha 5 anos.
Iniciamos com aplicacao de

Agro-Mos®, Crop-Set™ e,
atualmente, Liqui-Plex” Citros.

q Com a tecnologia de nutricao
da Alltech Crop Science,

conseguimos melhor resisténcia :
das plantas diante das doencas,
economizando em aplicacao (L
de defensivos.”
Roberto Fukugauti,
Santa Eliza Citros
. Mogi Guacgu/5P
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Conheca mais histérias de produtores que conseguiram '
-aumentar a produtividade e qualidade usando os
produtos Alltech Crop Science. c R 0 P S c I E N C E
Acesse: pt.alltech.com/historiasdocampo E NATURAL CRESCER COM A GENTE
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Muito mais que uma publicacao, a

Hortifruti Brasil é o resultado de pesquisas de
mercado desenvolvidas pela Equipe Hortifruti
do Centro de Estudos Avancgados

em Economia Aplicada (Cepea), do
Departamento de Economia, Administracao

e Sociologia da Esalg/USP.

As informacdes sao coletadas através do
contato direto com aqueles que movimentam
a hortifruticultura nacional: produtores,
atacadistas, exportadores etc. Esses dados
passam pelo criterioso exame de nossos
pesquisadores, que elaboram as diversas
andlises da Hortifruti Brasil.

Uma publicagdo do CEPEA — ESALQ/USP

Av. Centendrio, 1080 CEP: 13416-000 Piracicaba (SP)
tel: (19) 3429.8808 Fax: (19) 3429.8829

E-mail: hfcepea@usp.br
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