DuPont’
Curzate BR

fungicida

Veja os beneficios:

» Alta eficacia na prevengao —
= ativa as defesas naturais da planta
Curzate BR * Dois ativos conjugados: Cimoxanil e Mancozeb

A VaCina da Sua lavoura. - modos de acdo diferentes

* Acdo sistémica local, com alto poder

Agora em embalagem de penetragao na folha

. - * Acdo antiesporulante = evita o
q ue d ISSO[VE Na dagud. desenvolvimento e disseminacao de doencas

* Mais praticidade: basta colocar o saco soltvel
na agua e realizar a pre-mistura

Comprovado: : : : 3
tudo que & bom pode ficar ainda melhor! * Mais economia: maior aproveitamento
do produto, sem desperdicio
Curzate® BR em embalagem que dissolve » Seletividade: ideal para o gerenciamento
na agua & mais praticidade e economia, de resisténcia dos fungos

com o resultado e eficiéncia que vocé ja

con |-| ece g E'D‘rlﬁa . ATENCAD: Essu produla & purigaso o o
& saode hismahis, anenal @ 00 M __" f] v'< F

,.'{! [:,.EF mmbignto. Lois: plentamento @ siga " g f

Aghiasarments as nestrigles contdaing "’m “ﬂ’r 1

1! ]

=TT L Tty oy, ol ok @ e e o B Gt -0-B qu e Tl SOuaist et )
ﬂ Ll p D @ Lissire semping a8 equipamentns de protecio indandusl DESG T01-4103

MNunca perman & uhheracho do prodito par menores Tele DuPont {
Os milagres da ciéncia Cibiimd|
g Consulle sempre wm Engenbeito Agrinamo T s

Venda sals receilustio agrondmica, wiere. wg dupsat com e



DuPont’
Equation

fungicida

Melancia e Melao,
frutas saudaveis, gostosas e sem mildio!
Equation®, o fungicida multiacao.

Fruta saudavel e de qualidade nao pode ter mildio.

Veja os beneficios de Equation®:

* Acdo multisitio — dentro e fora da planta e sobre as estruturas do fungo
* Sinergia de dois ativos

* 55 3 dias de intervalo entre a dltima aplicagdo e a colheita

* |deal para o manejo de resisténcia

* Mais resistente a lavagem pela chuva

* Altamente seletivo )
* Formulagdo: Granulado Dispersivel em Agua

* Baixa dose de uso Y - .
» Acdo preventiva contra o mildio Os milagres da ciéncia
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AgCelence™ é a solucdo inovacdora GLf"wm Inovagdo,
da BASF que maximiza seus lucros. Criando Valor

AgCelence™ & maior produtividatie & muito mais
qualidade nas lavouras de batata.

= : A AgCelence™ ¢ o efeifo fisiologico positiva

pmpammu pelo uso do programa de aplicagao Fator C2™. n
-BASF

Séiba mais. Visite nosso site:
wwwiagcelence.com.br The Chemical Company



EDITORIAL

DESVENDANDO A GESTAO
DAS PROPRIEDADES BATATICULTORAS

A Matéria de Capa desta edicao é de autoria de Joao
Paulo Bernardes Deleo (esq.) e Alvaro Legnaro.

Para quem trabalha com pesquisa,
entender o gerenciamento de um setor de
alto risco como o de batata sempre foi um
grande desafio. Oferecer instrumentos da
administracdo moderna para o bataticul-
tor maximizar sua receita € um desafio
maior ainda e foco do Especial Batata des-
te ano. A Matéria deste més é um avanco
das pesquisas do projeto Hortifruti/Cepea
a respeito do custo de produgio e da ges-
tao rural.

Nosso objetivo ndo é somente apu-
rar o gasto do bataticultor por saca comer-
\_ cializada, mas capacitd-lo para que ele

possa analisar seus desembolsos, receitas
e patrimbénio, bem como reservar capital
para a substituicdo de bens depreciados.

Com base nesses dados, aliados aos
futuros estudos que serdo publicados na
Hortifruti Brasil a respeito do tema e os
ja divulgados, o produtor poderd calcu-
lar corretamente o Custo Total de Produ-
¢do (CT). Essa informacdo da melhores
condigdes para o planejamento do culti-
vo de hortifruticolas, visto que identifica
as melhores opgoes de investimento e o
valor que o produtor deve reservar para
enfrentar situagdes criticas de prejuizos
na cultura. Enfim, esses dados auxiliam o
produtor a tomar a melhor decisdo para
que seu patrimonio cres¢a, no minimo, a
uma taxa positiva, em comparagao com o
crescimento da economia brasileira.

O objetivo do projeto € a criagdo de
um protocolo de agbes que o produtor de-
ve realizar para tornar seu negécio susten-
tavel no longo prazo, similar aos protoco-
los hoje difundidos a respeito da Produgao
Integrada. Esse é um dos motivos pelos
quais o Cepea batizou esse projeto de “Bo-
as Praticas da Gestdo Rural”, lembrando os

principios da Produgdo Integrada que sdo
adaptados das “Boas Préticas Agricolas”.

A bataticultura foi apenas o nosso
primeiro estudo de caso. Outros trabalhos
serdo realizados no préximo ano, a medida
que o projeto aprimora seu conceito sobre
formas de gestdo sustentdvel da proprie-
dade. O projeto Hortifruti ainda ndo con-
seguiu organizar um documento sobre as
“Boas Préaticas da Gestao da Bataticultura”,
mas ja ordenou a base para avangar nesse
sentido. Uma nova agenda de pesquisa ja
esta sendo desenhada para entender outras
estruturas de produgdo de batata no Pafs,
incluindo aqueles em que a terra e os servi-
¢os de beneficiamento sdo préprios do ba-
taticultor. Os resultados desse estudo serdao
publicados no préximo Especial Batata.

Nesta edicao, trazemos algumas su-
gestdes, como a sugerida pelo professor
Geraldo Sant’Ana de Camargo Barros,
coordenador do Cepea e o entrevistado
do Férum deste més, de o produtor criar
um seguro pessoal de provisdo para pre-
juizos futuros com a batata, entre outras
recomendagdes que estdo na Matéria de
Capa. Confira!

Com o programa nutricional Supra o

resultado vocé vé no seu campo.

A Supra Fertilizantes tem um programa

nutricional adequado para cada fase da cultura.

(™} Consulte sempre um enger

_Entre em contato conosco: Depto. comercial; fone / fa (1) 3894-3 141
CWisite nosso sde; wiwwesuprafertilizantes.com, br - suprai@suprafertlizantes.com br

£ir0 Agrénomao

dSupra
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AO LEITOR

ESCREVA PARA NOS
Envie suas opinides, criticas

e sugestdes para:

Hortifruti Brasil

Caixa Postal 329 - Piracicaba/SP
CEP: 13416-000
hfbrasil@esalg.usp.br

HORTIFRUTI
BRASIL ON-LINE

Para receber a
versao on-line da
Hortifruti Brasil,
basta se cadastrar:
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil

KATIA
Menor
custo de produgao
Tolera bem
o transporte

Eagle Comércio de Sementes Lida | Tefefone: 34 3217 - 3110 - Faox: 34 3238- 7705 | eaglesementes@

SATURNO

Alto rendimento

Frutos mais “ gordos”
Pencas uniformes

Aquecimento global
X Hortifruticultura

Meu nome é Maria
Stela, sou filha de agri-
cultor e estudante de
I Ao

e, Ciéncias Bioldgicas.

Caul Meu pai recebe a

Hortifruti Brasil, e eu
gosto muito de ler as reportagens especiais.
Gostaria de parabenizé-los pela edicdo n°

60 sobre aquecimento global. Muitos falam
desse tema, contudo poucos o avaliam com
foco na agricultura. E preciso que as infor-
magdes que constam nessa Matéria cheguem
aos produtores, pois a maioria deles ndo tem
conhecimento do quanto o aumento da tem-
peratura pode afeta-los.

Maria Stela

stelinhadegli@hotmail.com

Melao para exportacao

Sou estudante de administracdo da Uni-
versidade Federal do Vale do Sao Francisco
(Univasf) e estou bastante interessado pelo
mercado de frutas para exportagdo. Gosta-
ria de receber todas as informacdes recen-
tes (cotagdes, volume, custo etc) sobre o
mercado de meldo — referentes, sobretudo,
ao Vale do Séo Francisco.

Narciso Felix
narcisoneto123@hotmail.com

Obrigado. O objetivo da Hortifruti Brasil é
abordar temas importantes para a hortifruticul-
tura no Pais. Por isso, a andlise sobre os efeitos
do aquecimento global no setor ndo poderia
ficar de fora da publicagao.

A primeira no ranking

Envio meus parabéns a toda a equipe da Hor-
tifruti Brasil. Acredito que n3o existe no Brasil
outra publicagio que trate do mercado agrico-
la com maior clareza, seriedade e riqueza de
informagdes. A partir do momento que passei
a conhecer a Hortifruti Brasil, ela se tornou
parte da minha lista de periédicos favoritos.
Flavio Favaro Blanco
flavio@cpamn.embrapa.br

Obrigado por sua consideragao. Espero que o
senhor continue lendo as edicées, e se tiver
alguma dvida, critica ou sugestao, envie para
a gente.

As informagbes sobre o mercado de me-
lao sdo atualizadas, mensalmente, na secao
desse produto na Hortifruti Brasil. Todas as
edicbes estao disponiveis para consulta no
site da publicagdo (www.cepea.esalg.usp.br/
htbrasil). Como seu interesse € em exporta-
¢do, seria importante também vocé entender
a producao do maior exportador Rio Grande
do Norte e Ceara. Além disso, enquanto a
producado no Vale do Sao Francisco estd em
torno de 2 mil hectares, por safra, no bipolo
sdo cultivados cerca de 12 mil hectares.

Frutos muitos firmes

Paredes Grossas

Excelente Padrao Comercial

PLUTAO
Excelente Padrio Comercial }

NETUNO
Lider no segmento

Alta produtividade

VENUS

Planta Robusta

Menor
custo de producio

aglesementes. com br




GESTAOQ DE CUSTOS

O CONTROLE DOS GASTOS
E ESSENCIAL PARA GARANTIR A
RENDA DO BATATICULTOR

Nesta edicdo sobre custo de produgdo e
gerenciamento de propriedades bataticultoras do
Pais, a Hortifruti Brasil apresenta resultados de
pesquisas realizadas pela equipe do projeto no
Sudoeste Paulista (SP) e em Vargem Grande do
Sul (SP), a partir do método de Painel (veja na pa-
gina ao lado). Com base nos dados obtidos, esta
Matéria de Capa também identifica gargalos da
bataticultura e aponta alternativas para melhorar
a gestao das propriedades.

No Sudoeste Paulista, a equipe da Horti-
fruti/Cepea apurou o custo da safra da seca de
2006, a partir de Painel realizado em setembro do
ano passado com produtores locais. Em Vargem
Grande do Sul, a coleta dos dados, também atra-
vés de Painel, foi realizada em agosto de 2007,
referente a safra de inverno de 2006. O periodo
de plantio e a tecnologia utilizada nessas regides
apresentam algumas diferencas entre si e tam-

Por Jodo Paulo Bernardes Deleo e Alvaro Legnaro

Colaboragao: Carlos Alexandre Almeida e
Jefferson Luiz de Carvalho

bém em relacdo a outras pragas produtoras de
batata do Brasil. No entanto, os principais itens
que oneram o Custo Total de produgdo sdo muito
parecidos na maioria das localidades, permitindo
analisar os gargalos da bataticultura nacional co-
mo um todo.

Vale lembrar que os itens que compdem o
calculo do custo de produgao foram apresentados
na edigdo n° 56 da Hortifruti Brasil — “Se eu cal-
cular todos os custos, desisto da roga” (disponivel
em www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil). Na atual
Matéria, porém, ndo serdo considerados muitos
dos itens discutidos naquela edigdo, visto que
o estudo foi simplificado. Sao apresentados cal-
culos referentes a producdo de batata em terras
arrendadas e beneficiamento tercerizado. Assim,
depreciagdes das instalagdes da propriedade e o
Custo de Oportunidade da terra ndo sdo conside-
rados nesta edicao.

[ CUSTO DE PRODUCAO - CONCEITOS IMPORTANTES \

CUSTO DE
OPORTUNIDADE

como maquinas e implementos.

Indica o custo de algo em termos de oportunidade renunciada, bem como os beneficios que
poderiam ser obtidos a partir desta. Na planilha de custo desta Matéria utilizou-se o Custo
de Oportunidade do Capital de Giro e o Custo de Oportunidade do Capital Fixo. O primeiro
representa uma taxa de remuneragdo pelo uso do capital préprio na aquisicdo de insumos,
ao invés de utilizar esse recurso em outra alternativa, como aplicagao financeira. O mesmo
raciocinio é utilizado para o Custo de Oportunidade do Capital Fixo, a diferenga é que este
representa a taxa de remuneracgao pelo capital utilizado para investimentos na propriedade,

E a reserva anual de valor que o produtor deve fazer para repor maquinas, implementos e
equipamentos ao final da vida Gtil desses.

DEPRECIACAO |

~\
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PAINEL DE CUSTO DE PRODUCAO

A partir de 2000, o Centro de Estudos Avanga-
dos em Economia Aplicada (Cepea-Esalg/USP) utiliza
o método de Painel para calcular o custo de producao
de diferentes produtos agropecuarios. O Painel é uma
metodologia de captagio de dados que consiste em
reunir um restrito grupo de produtores que descrevem,
em conjunto, uma propriedade tipica da regido ou do
objetivo do estudo (alta tecnologia, por exemplo).

Os pesquisadores do Cepea, em parceria com
técnicos da regido, coletam e discutem com os parti-
cipantes do Painel todos os dados técnicos, comerciais
e financeiros de uma propriedade rural. Esses dados
servem de base para avaliar o custo de producao bem
como analisar a gestao das propriedades rurais.

Tanto no Sudoeste Paulista quanto em Vargem
Grande do Sul, os gastos foram apurados com base
no sistema de produgao tipico de cada regido. Sdo
detalhadas todas as etapas de
produgdo desse modelo de fa-
zenda, permitindo analisar a re-
presentatividade de cada item
na composi¢do do custo. Sao

Os precos dos insumos (adubo, calcario, her-
bicidas, inseticidas, fungicidas, adjuvantes, éleo
diesel, estes todos a vista, postos na fazenda), ma-
quinarios, tratores, implementos, utilitarios, quilo-
watt de energia elétrica, pagamento de mao-de-
obra (temporaria e permanente), cdmbio e demais
itens inclusos nos custos do Sudoeste Paulista e de
Vargem Grande do Sul sdo referentes a 2006. Co-
mo origem dos recursos para cobrir esses dispén-
dios, considerou-se capital préprio do bataticultor.
De acordo com a metodologia ja discutida na edi-
¢do 56 da Hortifruti Brasil, mesmo que os recursos
dos produtores sejam préprios, é importante em-
butir uma taxa de Custo de Oportunidade sobre o
capital investido em estrutura fisica ou na aquisicao
de insumos e, neste caso, considerou-se um valor
de 6% ao ano.

RELEMBRANDO COE, COT E CT

considerados  equipamentos,
coeficientes técnicos dos equi-
pamentos (em especial o nd-
mero de horas necessdrias para
a realizacdo de determinada
atividade por hectare), insumos
utilizados (com seu principio
ativo, quantidade e prego pago
na regido) e mao-de-obra.

COE - Custo Operacional Efetivo: Todos os gastos assumidos por
uma propriedade ao longo de um ano-safra e que sdo despendidos no
periodo, mais o Custo de Oportunidade do capital necessario para cobrir

essas despesas.
\& P _

COT - Custo Operacional Total: (COE + Depreciagdo) Soma do )
COE com o calculo da depreciagdo de maquinas, implementos, equipa-
&entos e estruturas, ao longo dos anos.

(—

-/

(" CT - Custo Total: (COT + Custo de Oportunidade) Soma do COT )
ao Custo de Oportunidade sobre o capital fixo investido, incluindo a

remuneracao da terra.

— -/
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CUSTO DE PRODUCAO DE BATATA
NO SUDOESTE PAULISTA

No Sudoeste Paulista (SP), que compreende os municipios de Capado Bonito, Sdo Mi-
guel Arcanjo, Pilar do Sul, Itapetininga, Tatui e Paranapanema, a propriedade tipica (estrutura
de produgdo de batata mais comum na regido) apontada por produtores locais tem 100
hectares. O valor da terra para produgdo de batata na safra das secas de 2006 na regiao foi
de R$ 12 mil por hectare, e o arrendamento para a cultura teve média de R$ 1 mil/ha, em
area com pivo central. Metade dos bataticultores dessa regido arrenda a terra para o plantio,
enquanto a outra parte cultiva em terra prépria. Mas, no célculo para levantar os custos dessa
regido, foi considerado somente o arrendamento da terra, que faz parte do Custo Operacio-
nal Efetivo (COE) — ver planilha ao lado.

A produtividade média apontada pelos participantes do Painel no Sudoeste Paulista foi
de 600 sacas de 50 kg por hectare, ou 30 toneladas/ha na safra das secas de 2006. O nivel
tecnoldgico da maioria dos produtores do Sudoeste Paulista é médio. O sistema de plantio
é convencional. O custo do pivd central estd embutido no valor do arrendamento da terra,
sendo que sem esse o valor do aluguel cairia para R$ 350/ha. O célculo do Custo Total é
referente ao tubérculo ja beneficiado em maquinas de terceiros. O custo do servico de bene-
ficiamento foi orgado, em média, em R$ 2.850 mil/ha para a safra das secas de 2006.

Na safra das secas de 2006, que compreende o periodo de comercializagdo de maio
a junho, o valor médio pago ao produtor pelo tubérculo (cultivar dgata) beneficiado foi de
R$ 28,66/sc de 50 kg. O lucro médio do bataticultor foi de R$ 4,85/sc ou R$ 2.907,47/
ha, considerando uma produtividade média de 600 sacas beneficiadas por hectare naquela
safra. Apesar do resultado positivo, esse montante equivale apenas ao valor necessdrio para
adquirir as sementes da proxima safra, por exemplo.

Os itens necessarios para a execucao das operacoes de preparo do solo, plantio,

tratos culturais, colheita e administracao de uma fazenda tipica
de batata do Sudoeste Paulista sao:

e Trés tratores, sendo um de 75 cv 4x2, um de 110 cv ¢ Uma adubadora de trés linhas
4x4 e um de 140 cv 4x4 e Um aplicador de adubo para cobertura
e Um distribuidor de calcario de 2,5 mil kg e Um pulverizador de 2 mil litros com barra de
e Uma grade aradora 18 metros
e Um subsolador de sete hastes e Uma arrancadeira de batatas
e Uma grade niveladora e Um cultivador
* Um arado de aiveca e Um guindaste com rodas
¢ Uma enxada rotativa ¢ Uma pick-up de pequeno porte

» Uma plantadora, sem adubadora, de trés linhas

Nota: O célculo do custo (na tabela ao lado) com a estrutura fisica acima esta embutido no valor do gasto com as opera-
¢Oes mecanicas (B e C). A reserva anual de capital para renovar toda essa estrutura encontra-se no item depreciacao (Q).
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Custo Total de producao de batata beneficiada no Sudoeste Paulista

safra das secas de 2006

Custo/ha
Itens (R$/ha)
(A) Insumos R$ 5.901,39
Sementes R$ 2.500,00
Fertilizantes R$ 1.990,00
Fungicidas R$ 717,75
Inseticidas R$ 330,24
Tratamento de Semente R$ 255,00
Herbicidas R$ 101,50
Adjuvante R$ 6,90
(B) Operacoes mecanicas para preparo do solo R$ 513,65
Aracao R$ 118,47
Subsolagem R$ 114,50
Grade niveladora R$ 106,56
Grade aradora R$ 88,89
Plantio R$ 57,17
Calcério R$ 28,06
(C) Operacoes mecanicas para tratos culturais e amontoa......................... R$ 219,47
Aplicagao de fungicidas R$ 103,57
Aplicacdo de inseticidas R$ 46,03
Aplicacdo de herbicida R$ 34,52
Amontoa R$ 29,79
Aplicacao de adubo para cobertura R$ 5,56
(D) Irrigacao R$ 628,98
Irrigacgdo - pivo central R$ 628,98
(E) Operacdes mecanicas para colheita (arranquio) R$ 291,02
(F) Mao-de-obra nas operacoes mecanicas R$ 184,66
Preparo do solo e plantio R$ 83,38
Colheita R$ 63,50
Pulverizagdo de fungicidas R$ 17,32
Pulverizagdo de inseticidas R$ 7,70
Pulverizagdo de herbicidas R$ 5,77
Qutros tratos culturais R$ 5,71
Aplicagdo de adubo para cobertura R$ 1,28
(G) Catacao no sistema de colheita semi-mecanizado..................... R$ 800,00
(H) Custos Administrativos R$ 335,60
(I) Comercializacao/Beneficiamento R$ 2.850,00
(J) Impostos (IPVA + Seguro Obrigatorio) R$ 3,85
(L) Seguro de maquinas, implementos e equipamentos R$ 72,46
(M) Encargos sociais R$ 28,55
(N) Arrendamento da terra R$ 1.000,00
(O) Assisténcia técnica R$ 15,83
(P) Custo de Oportunidade do Capital de Giro R$ 742,20
Custo Operacional Efetivo (COE)= A+B+... 4P ....c......... R$ 13.587,66
(Q) Depreciacoes R$ 570,57
Custo Operacional Total (COT) = COE + Q...ccvc. R$ 14.158,23
(R) Custo Oportunidade do Capital Fixo R$ 129,34

CUSTO TOTAL (CT) = COT + R

R$ 14.287,57

%
cT

41,3%

17,5%

13,9%

5,0%

2,3%

1,8%

0,7%

0,0%

3,6%

0,8%

0,8%

0,7%

0,6%

0,4%

0,2%

1,5%

0,7%

0,3%

0,2%

0,2%

0,0%

4,4%

4,4%

2,0%
1,3%

0,6%

0,4%

0,1%

0,1%

0,0%

0,0%

0,0%

5,6%

2,3%

19,9%
0,0%

0,5%

0,2%

7,0%

0,1%

5,2%
95%

4,0%

99%

0,9%

Fonte: Hortifruti Brasil/Cepea
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CUSTO DE PRODUCAO DE BATATA
EM VARGEM GRANDE DO SUL

Em Vargem Grande do Sul (SP), o modelo tipico de uma propriedade produtora de
batata tem cerca de 80 hectares. O valor do hectare para producado de batata na regido foi
estimado na safra de inverno de 2006 em R$ 20 mil, e o arrendamento custava em média R$
1,7 mil por hectare em drea com pivé central ou 15% do total produzido. A maioria das are-
as cultivadas nessa regido utiliza o sistema de irrigagdo por pivo central. Outra caracteristica
da regido é que a maior parte dos produtores — cerca de 90% — cultiva o tubérculo em terra
arrendada, sendo o valor do aluguel incluido no Custo Operacional Efetivo (COE).

A produtividade média apontada foi de 700 sacas de 50 kg por hectare, ou 35 tonela-
das por hectare na safra avaliada. O nivel tecnoldgico dos produtores é considerado médio,
com sistema de plantio convencional. O custo do pivd central também estd embutido no
valor do arrendamento da terra. A exemplo do Painel do Sudoeste Paulista, o custo total é
referente ao tubérculo ja beneficiado e o servigo terceirizado. O valor médio deste servigo
naquela safra foi de R$ 2.820 mil/ha.

A batata especial (beneficiada), tipo dgata, foi comercializada pelo produtor na safra
de inverno de 2006, que compreende o periodo de comercializagao de julho a outubro, a
R$ 22,00/sc. Considerando esse valor e uma produtividade média de 700 sacas beneficiadas
por hectare, o bataticultor teve um prejuizo de R$ 1,79/sc. Apesar do valor liquido negativo,
o valor médio recebido pela saca de batata naquele periodo foi suficiente para empatar com
o Custo Operacional Efetivo. A receita recebida pelo produtor foi apenas suficiente para que
ele pagasse os desembolsos da fazenda. Mas ele ndo conseguiu acumular reserva para o
plantio da préxima safra.

Para execucao das operacdes de preparo do solo, plantio, tratos culturais,
colheita e administracao, de acordo com as necessidades da regiao,

essa propriedade devera ter:

e Trés tratores, sendo dois de 75 cv 4x4 e um de e Um pulverizador de 2 mil litros com barra de 18 metros
110 cv 4x4 ¢ Uma arrancadeira de batatas

e Um distribuidor de calcario de 1,2 mil kg * Uma fresadora de trés linhas

* Uma grade aradora e Um guincho hidraulico

e Um subsolador de sete hastes e Uma pa carregadora

e Um arado de trés discos ¢ Um tanque micron

* Uma enxada rotativa * Uma pick-up de pequeno porte

* Uma plantadora, sem adubadora, de trés linhas e Um caminhdo pequeno, com capacidade para

e Uma adubadora de trés linhas 4 toneladas

e Um aplicador de adubo para cobertura

Nota: O célculo do custo (na tabela ao lado) com a estrutura fisica acima esta embutido no valor do gasto com as ope-
racoes mecanicas (B e C). A reserva anual de capital para renovar toda essa estrutura encontra-se no item depreciagdo (Q).
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Custo Total de producao de batata beneficiada em Vargem Grande do Sul

safra de inverno de 2006

h 00
Itens ?ﬁ?fl{a)a &
(A) Insumos R$ 7.447,66 44,8%
Sementes R$ 3.660,00 22,0%
Fertilizantes R$ 2.139,00 12,9%
Tratamento de Semente R$ 654,45 3,9%
Fungicidas R$ 504,78 3,0%
Inseticidas R$ 417,93 2,5%
Herbicidas R$ 66,40 0,4%
Adjuvante R$ 5,10 0,0%
(B) Operacdes mecanicas para preparo do solo R$ 401,53 2,4%
Aracao R$ 120,91 0,7%
Adubacdo basica R$ 81,67 0,5%
Plantio R$ 74,08 0,4%
Grade aradora R$ 65,89 0,4%
Subsolagem R$ 34,30 0,2%
Calcaério R$ 24,69 0,1%
(C) Operacoes mecanicas para tratos culturais e amontoa R$ 329,09 2,0%
Amontoa R$ 97,22 0,6%
Aplicacao de inseticidas R$ 94,44 0,6%
Aplicagao de fungicidas R$ 75,55 0,5%
Aplicacao de herbicida R$ 37,78 0,2%
Aplicacao de adubo para cobertura R$ 24,10 0,1%
(D) Irrigacao R$ 838,65 5,0%
Gastos de energia eletrica com o pivd central R$ 838,65 5,0%
(E) Operacoes mecanicas para colheita (arranquio) R$ 215,33 1,3%
(F) Mao-de-obra nas operacoes mecanicas R$ 398,00 2,4%
Preparo do solo e plantio R$ 189,54 1,1%
Colheita R$ 134,70 0,8%
Outros tratos culturais R$ 32,07 0,2%
Pulverizagdo de inseticidas R$ 16,04 0,1%
Pulverizagdo de fungicidas R$ 12,83 0,1%
Aplicagdo de adubo para cobertura R$ 6,41 0,0%
Pulverizacao de herbicidas R$ 6,41 0,0%

(G) Catacao no sistema de colheita semi-mecanizado R$ 642,00 3,9%

(H) Custos Administrativos R$ 264,32 1,6%

(I) Comercializacao/Beneficiamento R$ 2.820,00 16,9%

()) Impostos (IPVA + Seguro Obrigatério) R$ 6,10 0,0%

(L) Seguro de maquinas, implementos e equipamentos................... R$ 63,48 0,4%

(M) Encargos sociais R$ 38,12 0,2%

(N) Arrendamento da terra R$ 1.708,20 10,3%

(O) Assisténcia técnica R$ 19,26 0,1%

(P) Custo de Oportunidade do Capital de Giro R$ 846,35 51% %
Custo Operacional Efetivo (COE)= A+B+..4P ..o R$ 16.038,09 96% Z

(Q) Depreciacdes R$ 489,49 2,9% ";
Custo Operacional Total (COT) = COE + Q....ccoccouuvuvcivrinn R$ 16.527,58 99% %

(R) Custo Oportunidade do Capital Fixo R$ 112,46 0,7 % ;
CUSTO TOTAL (CT) = COT + R R$ 16.640,04 100% S
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Fonte: Hortifruti Brasil/Cepea

ALTERNATIVAS PARA REDUZIR OS

Um dos maiores gargalos no gerenciamento das
propriedades de batata é o elevado valor do Custo
Operacional Efetivo (COE). Melhorar a gestdao do COE
é um dos pontos importantes para aumentar a rentabili-
dade do produtor no curto prazo. Essa medida depende
mais da capacidade gerencial do bataticultor do que de
fatores externos também promotores de rentabilidade,
mas com retorno no longo prazo, como campanhas
de estimulo ao consumo e modernizacdo do canal de
comercializagdo. Contudo, gerir eficientemente o COE
ndo significa reduzir o uso de insumos, mas otimiza-los
de forma que aumentem a produtividade.

De acordo com os Painéis realizados no Sudoeste
Paulista e em Vargem Grande do Sul, o COE representa
cerca de 95% do CT. O capital que o produtor tem que
reservar para repor sua estrutura (depreciagdo) mais a re-
muneragdo do capital fixo (Custo de Oportunidade) re-
presentam somente 5%, aproximadamente, do CT. Esse
valor percentual pode ser maior quando o produtor dis-
poe de terra e de estrutura prépria de beneficiamento.

Os itens que mais oneram o custo sao 0s insu-
mos, que representam 41,3% do Custo Total no Sudo-
este Paulista e 44,8% do Custo Total em Vargem Gran-
de do Sul. Desse total, a despesa com sementes foi a

NA

que mais pesou, sendo responsavel por 17% e 22% do
custo total no Sudoeste Paulista e em Vargem Grande
do Sul, respectivamente. Uma alternativa para reduzir
a participagdo desse item é a produgao da prépria se-
mente. Segundo produtores que participaram do Painel
em Vargem Grande do Sul, o custo com semente pode
ser reduzido em aproximadamente 30% para quem
tem producgao prépria. Mas é importante que o produ-
tor obedeca as normas de fitossanidade e qualidade,
pois a utilizagdo de sementes doentes e com baixo po-
tencial genético pode implicar em perdas na lavoura,
redugdo da produtividade e surgimento e proliferagao
de pragas e doencas, que aumentariam os gastos com
tratamentos fitossanitarios.

O gasto com fertilizantes nas safras avaliadas no
Sudoeste Paulista e em Vargem Grande do Sul foi de
14% e 13%, respectivamente, do Custo Total. Outra
despesa consideravel nas duas regides foi com defensi-
vos — cerca de 10% tanto no Sudoeste Paulista quanto
em Vargem Grande do Sul. A principal alternativa para
melhorar a gestdo desses gastos é o uso racional de
fertilizantes e defensivos, o que ndo implica, necessa-
riamente, em reducdo da quantidade de agroquimicos
utilizados na cultura.

INSUMOS TEM MAIOR PARCELA NO CUSTO

SUDOESTE PAULISTA (SP)

CUSTO TOTAL DA BATATA BENEFICIADA (2006):
R$ 23,81/sc

Semente

/7%
Irrigacao

o 4%
N\ Fertilizantes

14%
\. Defensivos

10%

Outros

35% \

Beneficiamento_—

20%

DE PRODUCAO DA BATATA N

Distribuicao dos principais itens que compdem o Custo Total de Producao (%)

VARGEM GRANDE DO SUL (SP)

CUSTO TOTAL DA BATATA BENEFICIADA (2006):
R$ 23,77/sc

Semente

/22%
Irrigacao
o 5%
_Fertilizantes

13%
\, Defensivos

10%

Outros

34% "\

Beneficiamento /

17%
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GASTOS
BATATICULTURA NACIONAL

No caso da bataticultura, o produtor, normalmen-
te, peca pelo excesso. Muitos produtores relatam que
fazem a andlise quimica de solo, mas adicionam uma
quantidade de fertilizante muito acima do recomenda-
do, por ndo confiar nos resultados da andlise e acredi-
tar que a produtividade pode cair com a reducao da
quantidade de adubo. Essa atitude, além de aumentar
0s custos, pode reduzir ainda mais o lucro da atividade.
O ideal é o produtor realizar um planejamento nutri-
cional, incluindo desde uma amostragem correta do
solo, para uma andlise mais confidvel, a uma aplicagao
correta da calagem/adubacao, respeitando a época de
aplicacdo e a quantidade requerida de cada nutriente.

No caso da aplicagdo dos defensivos, estudos ja
mencionados pela Hortifruti Brasil indicam que a Pro-
ducdo Integrada da Batata (PIB) pode ser um sistema
mais sustentdvel substituindo o calendario fixo de pul-
verizagOes, para o manejo fitossanitario baseados em
niveis de controle dos patégenos, por exemplo.

O uso incorreto da irrigacao é outro problema
comum na bataticultura. Ao ser utilizada em excesso
pode aumentar os custos com energia elétrica ou 6leo
diesel, favorecer uma maior lixiviacdo de fertilizantes
e defensivos e ainda aumentar o surgimento e prolife-
racdo de pragas e doencas. O resultado do mau uso da
irrigacdo é o comprometimento da produgio e, con-
sequentemente, menor retorno financeiro. Quando a
irrigacdo € inferior a demanda da planta, o desenvolvi-
mento e a produtividade também sdo comprometidos,
acarretando em reducdo de lucro. Por isso, deve ser

observada com atengao a quantidade de dgua reque-
rida através do monitoramento. Esse item representou
4% e 5% do Custo Total no Sudoeste Paulista e em
Vargem Grande do Sul, respectivamente.

Outro importante componente da planilha é o
custo com beneficiamento, que representa 20% do Cus-
to Total no Sudoeste Paulista e 17% em Vargem Grande
do Sul. Em ambas as regides, ainda é muito comum a
terceirizagdo desse servigo, pois muitos produtores ndo
dispdem de capital para ter sua propria beneficiadora
ou, entdo, ndo tém escala suficiente que viabilize sua
aquisicdo. Produtores argumentam que ter uma estru-
tura propria de beneficiamento pode reduzir para um
quarto o valor do gasto com o servigo terceirizado.

Apesar da reducdo do gasto, é necessdrio des-
pender um capital elevado para futuras reposi¢des de
méquinas e equipamentos. O produtor deve fazer as
contas de quanto vai usar dessa estrutura ao longo do
ano, visando sempre maximizar o seu uso e ndo deixar
a estrutura ociosa. Em geral, uma estrutura de benefi-
ciamento é viavel para produtores que desempenham o
papel de atacadistas, comercializando diretamente com
0 varejo.

Se todos os itens citados fossem mais bem geren-
ciados, haveria uma significativa redugdo nos custos
apresentados. Como o principal peso da atividade esta
no Custo Operacional Efetivo, o Custo de Oportuni-
dade sobre o capital de giro (que é a porcentagem de
juros que se considera sobre o dinheiro investido na
safra) também reduziria.

Liqui-Plex® Bonder

Complexacao total de micro e macronutrientes
em mistura de calda

Agente complexante com alta
concentracao de aminoécidos,

utilizado como surfactante e - ': |- Fornecimento de aminodcidos \ i
carreador, juntamente com Liqui-Plex : s gRida.
B d aplicagbes de herbicidas, Veaetables MangansseZinco paraas
ONAET rerilizantes foliares produtos g culturas \
sistémicos. Resulta em rapida [
B | Fomec de aminadcidos
absorcao e melhor translocacio Liqui=Plext: tma pereia reiacao

e eficiéncia destes produtos

-
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BOAS PRATICAS DE GESTAO
NA BATATICULTURA

Os modelos de propriedades captados em pesqui-
sa confirmam que grande parte do investimento na ati-
vidade esta no custeio da safra, uma vez que ndo hd in-
vestimento em terra, em estruturas fisicas e em irrigagao,
ambos tercerizados no presente estudo. Assim, o gasto
com aquisi¢do de bens para execugdo das atividades fi-
ca restrito aos maquindrios e implementos, fazendo com
que a participagdo do Custo Operacional Efetivo (COE)
sobre o Custo Total (CT) seja de 95%.

Ao contrdrio do que ocorre em outras culturas — ou
mesmo em outro modelo de producdo de batata que
exija elevado investimento em infra-estrutura —, o custo
analisado neste trabalho ndo requer reserva de eleva-
do capital para cobrir a depreciacdo de estruturas ou o
Custo de Oportunidade sobre o capital nelas investido
e também na terra — quando o modelo de produgio é
arrendamento.

Isso significa, portanto, que é importante o bata-
ticultor gerir muito bem o seu capital de giro para ter
condigBes de investir, principalmente, em periodos de
desvalorizagdo do tubérculo ou adquirir insumos a pre-
¢os melhores do que os obtidos nas compras a prazo.
Uma opcao é fazer uma reserva de capital ao longo do
ano para financiar com recursos préprios o capital de
giro, ou pelo menos parte dele. Assim, o Custo Opera-
cional cai, favorecido pela aquisicdo de insumos mais
baratos (aquisi¢do a vista) e os juros sobre o capital de
giro ndo ficariam tdo elevados se comparados com os de
financiamento de terceiros.

Com uma gestdo eficiente de recursos préprios, o
produtor tende a reduzir seus custos, mas ndo tem como
proteger completamente sua receita bruta (o que recebe
com a venda da safra). Duas das principais ameagas cos-
tumam ser os riscos gerados por adversidades climaticas
(quebra de produgdo) e o
fato de haver poucas bar-
reiras a entrada de novos
agentes no mercado (possi-
vel excesso de oferta), que
costumam resultar em vo-
latilidade de precos de uma
temporada para outra.
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Na busca por alternativas que evitem impacto sig-
nificativo de perfodos de pregos baixos no seu negécio,
o produtor pode, por exemplo, ter um calendario esca-
lonado de plantio ao longo do ano, aproveitando as situ-
acdes de alta de prego para compensar os momentos de
desvalorizacao do tubérculo. Esse escalonamento pode
ser feito em regides onde as condigdes climaticas sdo
favoraveis ao plantio durante o ano todo — como na Cha-
pada Diamantina — ou cultivar em mais de uma regido.
A diversificagdo de atividades, com outra(s) agricola(s)
ou nado, também pode garantir receita ao produtor em
periodos de mercado desfavoravel para a batata.

Ja em relacdo a entrada de “aventureiros” no se-
tor, ndo ha como se precaver. Por apresentar um baixo
capital imobilizado, ha poucas barreiras a entrada e a
safda de produtores. E, de fato, ndo é raro ver inves-
tidores atraidos pela expectativa de elevado e rapido
retorno financeiro. Tal fato ajuda a explicar, parcial-
mente, a grande oscilagdo de drea de batata no Brasil.
Sempre ap6s uma safra de prego elevado ao produtor,
hd aumento de area, proveniente desses aventureiros
e de produtores tradicionais. Em periodos de mercado
desfavoravel, ocorre o inverso. Essa oscilacao de area
cultivada ano a ano ¢é verificada principalmente em
regides onde hd menor necessidade de investimento
em tecnologia e que possuem condigdes de transporte
e de logistica favoraveis.

A discussao sobre as Boas Praticas de Gestdo na
Bataticultura é um conceito ainda em desenvolvimento
no Centro de Estudos Avangados em Economica Aplica-
da (Cepea). A maioria das alternativas de minimizagao de
custos discutidas neste trabalho foi baseada na receita de
sucesso dos proprios bataticultores. O desafio da prética
da boa gestao, foco das pesquisas do Projeto Hortifruti,

daqui por diante, é de-
senvolver ou adaptar
ferramentas da admi-
nistracdo moderna de
modo que ajudem na
sustentabilidade  do
empreendimento rural
hortifruticola. l




POTENCIALIZADOR DE SAFRAS EDE RESULTADOS

21%K,0 - 10%Mg - 21%S$

K-Mag é um fertilizante potencializador de safras
porque fornece nutrientes essenciais para
aumentar a produtividade e melhorar a qualidade
de diversos produtos agricolas, multiplicando

os resultados para o cliente Mosaic.

. Incrementa a produtividade na
cultura da batata em até 10%,
mesmo em doses pequenas
na adubacdo total

_» Aumenta o teor de amido

=+ Melhora a coloracdo do
produto pos-fritura

= Indicado para culturas
sensiveis ao excesso de cloro

~+ Apropriado para
agricultura organica

K-MAG E UMA EXCLUSIVIDADE

ng%:c

ESPECIALISTA EM FERTILIZANTES

ATENDIMENTO AO CLIENTE




syngenta.

Informe Publicitario

Syngenta € Campea do Dia de
Campo da Cooperbatata 2007.

Excelentes resultados no evento realizado em Vargem Grande do Sul - SP,
consagraram ainda mais o Programa Base Forte, que tem entregue resultados
consistentes nestes trés anos de participagao, com maior retorno ao produtor.

Compare os resultados do programa campeao

de produtividade e de melhor custo/beneficio.

Produtividade Custo Roceita Lucic 4

Empresa Defensivos (RS)" (R§)™ Quantos
Total Sctha Especial - Sc/ha (R$/ha) o Base Forte

deixou a mais
no bolso em

849 751 2.139,68 | 21.028,00 18.888,32

1 ha
2° - Empresa A 843 676 1.673,13 18.928,00 1725487 [N
3°-EmpresaB 7856 664 1.995,88 18.592,00 16.596,12  [JIEEZEIN
4°-EmpresaC  775,5 644 2.462,99 18.032,00 1556001  [EEEEN
5°.EmpresaD  747,9 643 2.165,54 18.004,00 15.838,46
6°-EmpresaE 714 572 1.864,80 16.016,00 14.151,20
7-EmpresaF 6625 562 1.723,79 15.736,00 14.012,21

* Calculado considerando a batata especial cotada a RS 28,00 no dia da colheita.
** Considerando somente o custo de defensivos.

Consisténcia nos resultados com alta
produtividade e excelente custo/beneficio.

Os resultados obtidos este ano e o a s g
mostram a consisténcia do 280 Batata Especial - sc/ha
Programa Base Forte da Syngenta,
que & sindénimo de tranglilidade
para o produtor, que ganha com o
uso correto de defensivos e a
obtengao de altas produtividades e
qualidade final do produto. Mais do
que um Programa, o Base Forte &
um excelente investimento na
lavoura.

720

syng'ienta,
o

__ MENGRO




Amistar e Engeo Pleno: a “Base Forte”
do tratamento campeao da Syngenta.

Base Forte: simplicidade nas decisoes do produtor, facilitando
seu planejamento diario e atendendo todas as regioes e épocas.

Controle das principais pragas
com custo acessivel e alta eficacia.

Engeo Pleno, o novo inseticida de
amplo espectro da Syngenta, controla
- com eficacia as principais pragas da
cultura, tem custo acessivel e menor
impacto ambiental frente aos
tratamentos tradicionais do mercadao.

Area Syngenia
Campt Cooperbatata 2007

7 Dizs Antes 43 Dessacagio

A melhor estrobilurina do mercado.

Amistar

30Kg 80g 10ig
Amistar

2.5Kg 3.0Kg

Testemunha

PRODUTD A FRODOUTO B

1 ‘& hora de mudar. E hora de AMISTAR.

A

Amistar & um fungicida altamente eficaz,
composto pela melhor estrobilurina do mercado.
Oferece maior economia e produtividade e

proparciona comprovado efeito verde.

Por que sé a Syngenta
oferece o Base Forte?

Por possuir uma linha completa de
FUNGICIDAS altamente eficazes...

« Bravonil
- SERE

« Anmustar

Protetores
Triazdis
Estrobilurinas

Especificos
Preventivos . [___] m

...e uma completa
linha de INSETICIDAS.

Neonicotindides e *Actara
Piretroides o KinaEm
2

Fosforados ® B YTRIN
Fisiologico * (MATCH Trigard
E ainda *  YLniiwico
Manutengao . E.I'I\ €0

o

Area Syngenta
Campo Cooperbatata 2007
Parte Adrea - T0 DAP

+ Pesquisa de Dr. Marco Galli - Universadada da Pinhal - Yargem Grande do Sul - Safra 2006




mOMATE

Preco do
tomate deve
cair em
outubro

50,00

40,00

30,00

20,00

10,00

Aumento da oferta pode
desvalorizar tomate

A oferta de tomate deve aumentar em outubro
com a intensificacdo da colheita no sul de Minas Ge-
rais, Paty do Alferes (R]), norte do Parana e Reserva
(PR), pressionando o valor do fruto. Em setembro, o
tomate salada AA longa vida foi comercializado no
atacado de Sao Paulo a R$ 21,75/cx de 23 kg, valor
semelhante ao de agosto. A manutengdo do prego
deve-se, principalmente, a constancia do volume
de frutos ofertados por essas regides. Além disso, a
oferta de tomates graddos continuou reduzida. As
cotagdes s6 ndo reagiram por conta do aumento no
volume de tomate rasteiro, comercializado no ata-
cado a média de R$ 15,50/cx de 23 kg.

Safra de Sao José
de Uba fecha com
resultado positivo

A safra de inverno de Sao José de Uba (R)) de-
ve ser finalizada em outubro com pregos superiores
aos de 2006. O resultado positivo da regido nesta
safra deve-se a reducdo de cerca de 18% na drea de
plantio sobre a do ano anterior. Além disso, o clima
mais quente e seco principalmente em abril e maio
em todas as regides que colhem no inverno, inclusi-
ve em S3o José de Ub4, acelerou o desenvolvimen-
to dos pés e a maturagdo dos frutos, deslocando um
pouco o calendario de colheita dessas pragas. Com
isso, houve reducdo de oferta entre agosto e setem-
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Alta do preco se mateve

em setembro

Precos médios de venda do tomate AA longa vi-
da no atacado de Sao Paulo - R$/cx de 23 kg

Fonte: Cepea
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Por Larissa Gui Pagliuca e
Renata Pozelli Sabio

tomatecepea@esalq.usp.br

bro - meses de pico de oferta em S3o José de Uba
(R)). Em setembro, o tomate salada AA longa vida
foi comercializado nessa regido a R$ 13,52/cx de
23 kg, valor 9% superior ao do mesmo periodo de
2006, no entanto, a capitalizagio de produtores da
regido vai depender do nivel de endividamento do
ano passado.

Sumaré volta ao mercado

A colheita do segundo plantio em
Sumaré (SP), que compreende também os munici-
pios de Elias Fausto e Monte Mor, deve ser iniciada
em outubro e finalizada em dezembro. De acordo
com produtores, 2 milhdes de pés serdo colhidos
nesta safra, volume semelhante ao do mesmo peri-
odo de 2006. A expectativa inicial era de redugdo
de 25% na érea total. A boa rentabilidade na regido
no primeiro semestre de 2007, no entanto, garantiu
a manutencdo da drea na segunda parte da safra
de inverno. O tomate salada AA longa vida foi co-
mercializado nas lavouras de Sumaré a média de
R$ 17,00/cx de 23 kg entre abril e agosto de 2007,
valor aproximadamente 24% superior ao do mesmo
periodo de 2006.

Reducao de oferta argentina
favorece exportacao brasileira

No acumulado de junho a setembro, cerca de
1.973 toneladas de tomate fresco ou refrigerado do
Brasil foram exportados para a Argentina, Paraguai
e Uruguai, segundo a Secretaria do Comércio Exte-
rior (Secex). Esse volume é superior ao registrado no
mesmo periodo de 2006, quando o Pais exportou
18t. O incremento dos embarques brasileiros deve-
se a reducdo da oferta na Argentina, causada por
baixas temperaturas e geadas entre junho e agosto
deste ano, resultando em perdas de até 100% em
algumas lavouras das zonas de Corrientes e do nor-
te da Argentina, conforme dados do Instituto Na-
cional de Tecnologia Agropecudria e da Corporagao
do Mercado Central de Buenos Aires. Assim, cerca
de 78% de suas importagdes tém sido provenientes
do Brasil, mais especificamente das pragas de Mogi
Guagu (SP) e de Araguari (MG). Isso tem valorizado
os frutos dessas regides com mais forga em relagao
as demais pragas que colhem no periodo. Estima-se
que a falta do tomate argentino se estenda até no-
vembro, visto que a frutificagdo das hortaligas das
zonas de Corrientes e do norte da Argentina esta
bastante atrasada.
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A area da segunda safra nordestina deste ano
(que inicia em outubro), chamada de “repasse”, re-
duziu 47% em relacdo a da temporada de 2006, se-
gundo produtores. Na primeira safra de 2007, a area
do Nordeste diminuiu 28% sobre a do ano passado.
Apesar de a rentabilidade estar positiva na regiao
neste ano, cebolicultores estdo desanimados com a
cultura, pois a renda obtida nesta safra deverd ser
o suficiente para cobrir apenas os prejuizos do ano
anterior.

A expectativa de produtores é que a cebola
continue valorizada em outubro, por conta da re-
ducdo da oferta nacional. O principal motivo pa-
ra o menor volume neste més é a finalizacdo das
safras de Sao Paulo, Goids, Distrito Federal e Mi-
nas Gerais, restando 20% da area cultivada nesta
temporada para ser colhida. Além disso, a auséncia
de cebola sulista no mercado, devido ao atraso na
colheita e a reducdo da area da segunda safra no
Nordeste, deve reforcar a diminuicdo da oferta em
outubro. No dltimo més, a menor oferta ja havia
impulsionado o valor do bulbo na roga em cerca
de 30% em relagao ao preco de agosto e de 313%
sobre o de setembro de 2006. O prego médio da
Ipa ao produtor nordestino em setembro foi de R$
0,37/kg.
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Preco volta a subir

Pregos médios recebidos por produtores nordes-
tinos pela cebola ipa - R$/kg

Fonte: Cepea

Por Ménica Georgino

O inicio da safra sulista das variedades precoce
e superprecoce, que normalmente ocorre em mea-
dos de outubro, deve atrasar cerca de 20 dias. Esse
adiamento deve-se as adversidades climaticas no Sul
do Pais neste ano — seca no Parana e chuvas no Rio
Grande do Sul. Segundo produtores locais, a seme-
adura e o transplante das mudas, que deveriam ter
sido finalizados em setembro nas lavouras dessa re-
gido, atrasaram cerca de 50 dias, aproximadamente,
por conta do mau tempo.

O preco elevado do bulbo nesta temporada em
relacdo ao da safra anterior vem colaborando para a
boa rentabilidade de produtores de Goias, Distrito
Federal, Minas Gerais, Sao Paulo e Nordeste. O pro-
blema, de acordo com cebolicultores, é que o lucro
deste ano sera revertido para pagar, além dos custos
da safra atual, prejuizos da temporada do ano ante-
rior. Mesmo no pico de oferta da safra em agosto, o
preco médio na roga ponderado pela porcentagem
colhida, R$ 0,45/kg, foi cerca de 27% superior ao
valor minimo necessdrio para cobrir os gastos com
a cultura — aproximadamente R$ 0,31/kg, de acordo
com produtores.

Os embarques brasileiros de cebola
devem reduzir em outubro. A expectativa poderia ser
inversa, visto que a greve dos fiscais federais agro-
pecudarios em setembro atrapalhou as exportagdes
brasileiras. Contudo, o grande volume enviado em
julho e agosto garantiu a estocagem do produto no
mercado externo. De janeiro a agosto deste ano, as
exportagoes totais do bulbo do Brasil foram cerca de
21 mil toneladas, segundo a Secretaria do Comér-
cio Exterior (Secex). A receita somou 4,5 milhoes de
délares nesse periodo. O maior volume embarcado
deve-se, sobretudo, ao aumento dos envios para o
Uruguai, Paraguai e Chile, que iniciaram julho, por
conta da baixa oferta de cebola na Argentina. Entre
abril e maio deste ano, geadas prejudicaram a produ-
¢ao do bulbo daquele pafs. Outro motivo para o au-
mento das exportagdes brasileiras foi a concentragdo
de oferta de cebola em agosto, coincidindo com o
periodo em que houve maior demanda externa pelo
produto nacional.
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Mesmo com a intensificacdo da colheita da sa-
fra de inverno no Sudoeste Paulista e no Triangulo
Mineiro, a area total ofertada em outubro devera ser
aproximadamente 15% inferior a colhida em setem-
bro. A menor oferta no periodo deve-se ao fim do
pico de oferta nas demais lavouras. Até setembro, fo-
ram colhidos 13,5 mil hectares de batata da safra de
inverno, que corresponde a 60% da drea total das re-
gides do Triangulo Mineiro/Alto do Paranaiba (MG),
Cristalina (GO), Sudoeste Paulista (SP), Sul de Minas
Gerais e Vargem Grande do Sul (SP). Em Vargem
Grande do Sul, a 4rea colhida até setembro corres-
pondeu a aproximadamente 80% do total cultivado
na regido. Muitos produtores ja encerraram a colhei-
ta, finalizando a temporada com rentabilidade posi-
tiva. A reducdo de drea da safra de inverno, em torno
de 7%, contribuiu para que o prego médio da batata
na roga entre julho e setembro registrasse média de
R$ 39,91/sc de 50 kg, valorizagdo de 33% e 26%
quando comparado ao mesmo periodo de 2005 e
2006, respectivamente. Esse valor superou o minimo
estimado por produtores para cobrir os gastos com a
cultura na roga — cerca de R$ 20,00/sc de 50 kg.

A batata pode valorizar em outubro por conta
do fim do pico de oferta nas lavouras de inverno. Em
setembro, com o grande volume colhido, o preco da
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Preco da batata em queda

Precos médios de venda da batata dgata no ata-
cado de Sao Paulo - R$/sc de 50 kg

Fonte: Cepea
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Por Alvaro Legnaro e
Renata P. Sabio,

batata especial tipo dgata no atacado de Sdo Paulo
chegou a atingir o patamar de R$ 31,43/sc de 50kg,
menor valor desde marco deste ano. Na média, o tu-
bérculo foi comercializado no atacado a R$ 36,84/sc
de 50kg, desvalorizacao de aproximadamente 10%
em comparagdo a de agosto.

A baixa quantidade de chuva no inicio do plan-
tio da safra das dguas, entre agosto e setembro, nas re-
gides produtoras do Parana e do Sul de Minas Gerais,
tem preocupado produtores. Mesmo os que possuem
sistema de irrigacdo relatam que a seca reduziu o vo-
lume de agua dos rios, impossibilitando, em muitos
casos, a utilizagdo do sistema. A pouca disponibilida-
de de 4gua pode ter afetado o desenvolvimento dos
tubérculos, atrasando a colheita e reduzindo a produ-
tividade das rogas. Em Curitiba (PR), onde o plantio
iniciou em agosto, é o segundo ano consecutivo que
adversidades climaticas prejudicam a produgdo. Em
2006, as lavouras da regido foram afetadas por geadas
em setembro, que atrasaram a colheita e reduziram a
produtividade de algumas rogas. Entre abril e maio
deste ano, a safra das secas também foi prejudicada
pelo clima quente e seco, resultando em prejuizos
mesmo com os altos pregos no periodo de colheita.

Segundo informagdes do site argenpapa.com.
ar, a oferta de batata nas rogas argentinas deve con-
tinuar reduzida em outubro, favorecendo a expor-
tacdo brasileira para esse mercado. Os embarques,
que iniciaram em agosto, sé nao foram maiores em
setembro por conta de problemas quanto a certifica-
¢do (do tratamento com antibrotante das batatas) e
da greve dos fiscais federais agropecudrios na fron-
teira brasileira no Gltimo més. Segundo dados da Se-
cretaria de Comércio Exterior (Secex), o volume de
batata brasileira fresca ou refrigerada exportada para
a Argentina de janeiro a agosto foi de 206 tonela-
das. Apesar do incremento neste ano, exportadores
brasileiros acreditam que a quantidade enviada ao
exterior ainda deve ser inferior as 2.160 toneladas
de batatas exportadas em 2002, o maior volume dos
dltimos 10 anos de acordo com a Secex.
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Em Petrolina (PE) e Juazeiro (BA), o pico de ofer-
ta de manga entre a segunda quinzena de outubro e
0 més de novembro deve desvalorizar a fruta. Em se-
tembro, a manga tommy atkins foi vendida nas rogas
do Vale do Sao Francisco a R$ 0,49/kg, em média,
preco 40% superior ao de agosto. A nebulosidade du-
rante o dia e as temperaturas mais amenas nas madru-
gadas de setembro atrasaram um pouco a maturagao
da manga nessa regidao, mantendo a oferta mais baixa
e, conseqlientemente, valorizando a fruta no periodo.
Livramento de Nossa Senhora (BA) também entra em
pico de oferta a partir da segunda quinzena de ou-
tubro, mas, segundo produtores locais, a oferta deve
permanecer inferior a registrada no mesmo periodo
de anos anteriores. A tommy atkins foi comercializa-
da nas lavouras de Livramento de Nossa Senhora em
setembro a média de R$ 0,51/kg, 21,4% maior que a
de agosto, resultado da menor oferta no periodo.

A colheita de manga na maioria das lavouras
de Monte Alto (SP) e de Taquaritinga (SP) deve ser
iniciada entre a dltima semana de outubro e a pri-
meira de novembro. Segundo produtores, o adia-
mento de cerca de uma semana para o comeco da
safra é resultado do atraso da maturacdo da fruta
nessas regioes, por conta da reducdo das tempe-
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Menor oferta valoriza manga
Precos médios recebidos por produtores do Vale
do Sao Francisco pela tommy - R$/kg

Fonte: Cepea
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Por Luciana Okazaki

raturas mais baixas durante as noites de setembro.
Além disso, a falta de chuva em agosto restringiu
o crescimento dos frutos em muitos pomares. Ao
mesmo tempo, o clima seco evitou o surgimento
de doencgas flingicas, como a antracnose. Esta safra
(que deve finalizar em margo de 2008) serd mais
escalonada, devido a grande diferenga no estagio
de desenvolvimento dos pomares paulistas.

Diante da maior oferta interna de
manga, com o pico de colheita no Nordeste, as ex-
portagdes brasileiras da fruta para a Europa devem
continuar elevadas em outubro. De janeiro a agosto
deste ano, o volume embarcado ao mercado europeu
superou em 13,2% o do mesmo periodo de 2006,
segundo a Secretaria de Comércio Exterior (Secex).
A receita aumentou 32,9% no mesmo periodo. Para
os Estados Unidos, as exportagdes também devem se
manter elevadas. Em setembro, o Brasil enviou de 90
a 100 contéineres semanais para o mercado norte-
americano. Até o final de agosto, o volume enviado
aquele pais foi 51,3% superior ao do mesmo periodo
de 2006, de acordo com o Servico de Comerciali-
zacdo Agricola do Departamento de Agricultura dos
Estados Unidos (AMS — USDA).

Os embarques brasileiros de manga do se-
gundo semestre ao Japdo comegaram na primeira
semana de setembro, uma semana depois em com-
paragdo ao mesmo periodo de 2006. No primeiro
trimestre do ano, o Brasil exportou 4,4% menos que
em igual intervalo do ano anterior. A receita, no en-
tanto, aumentou 8,6% no mesmo periodo. O nime-
ro de acordos fechados até setembro é superior ao de
2006, segundo exportadores brasileiros, o que pode
representar um aumento no total exportado em 2007
em relacdo aos anos anteriores.

A temperatura no Brasil em outubro deve ficar
acima da média histérica, segundo o Centro de Pre-
visdo de Tempo e Estudos Climaticos (CPTEC/Inpe),
estimulando o consumo de manga. Contudo, o au-
mento da oferta nordestina pode pressionar o valor
da fruta. Em setembro, a tommy atkins foi vendida no
atacado de S3o Paulo a média de R$ 1,10/kg, 11%
superior a de agosto.



i

nas lavouras

35,00

30,00

25,00

20,00

15,00

10,00

5,00

O Rio Grande do Norte e o Ceard entram em
pico de oferta de meldo em outubro - entre setembro
e dezembro serdo colhidos cerca de 70% do volu-
me total da safra. Apesar de a maior parte da fruta
colhida neste més ser destina ao mercado externo, a
oferta doméstica pode elevar, pressionando o valor
do mel3o.

A intensificagdo das exportagbes de meldo
brasileiro em setembro reduziu a oferta no mercado
nacional. No inicio daquele més, a expectativa de
produtores jad era que as exportagdes absorvessem
grande parte do volume nacional, contribuindo pa-
ra a manutengao do prego no mercado interno. O
meldo amarelo tipo 6-7 foi vendido nas rogas em
setembro a média de R$ 14,42/cx de 13 kg, alta de
2% em relacao a agosto e de 5% sobre setembro de
2006. Por outro lado, o prego de algumas variedades
nobres, como orange, gdlia e cantaloupe foi pressio-
nado devido a maior oferta no periodo. No atacado
de S3o Paulo, a fruta foi comercializada a R$ 16,20/
cx, em média.

O volume de melao brasileiro exporta-
do para a Europa deve aumentar em outubro, por con-
ta do pico de oferta na Chapada do Apodi (RN) e no
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Menor oferta nacional em setembro
Precos médios recebidos por atacadistas de Sao
Paulo pelo meldo amarelo tipo 6-7 - R$/cx de
13 kg

Fonte: Cepea

Por Francine Pupin e
Lilian Cabral Missura

Baixo Jaguaribe (CE). Em setembro, os embarques mé-
dios semanais ja haviam aumentado cerca de 20% em
relacdo aos de 2006, segundo melonicultores. Mesmo
com o aumento da oferta, o prego da fruta exportada
nesta safra estd maior que o da anterior. Segundo ex-
portadores, além do reajuste dos valores dos contratos
de exportagdo, a melhor qualidade valorizou o meldo
brasileiro neste ano. Segundo o Servigo de Comercia-
lizagdo Agricola do Departamento de Agricultura dos
Estados Unidos (AMS — USDA), o meldo honeydew
tipo 9 foi comercializado em setembro a US$ 9,50/cx
de 10 kg no porto de Roterda (Holanda), valor 22%
superior ao do mesmo periodo de 2006.

Segundo exportadores brasileiros, a oferta do
meldo honeydew espanhol deve diminuir conside-
ravelmente em outubro, deixando o espaco livre na
Europa para a fruta do Brasil. O fechamento de um
maior nimero de contratos de exportagao de melao
pele de sapo deve garantir o aumento de cerca de
20% nos embarques da variedade neste ano. Tradi-
cionalmente, a fruta brasileira ndo perde competi-
tividade na Europa durante as exportacdes, pois a
oferta de outros paises, principalmente Espanha, é
muito pequena. Além disso, o clima desfavoravel
no bloco no periodo prejudica a qualidade do me-
[ao europeu.

Segundo o Centro de Previsao de Tempo e Es-
tudos Climaticos (CPTEC/Inpe), a previsdo para o
Nordeste de outubro a novembro é de temperatura
ligeiramente acima da média histdrica, o que pode
resultar na incidéncia da mosca-minadora e prejudi-
car a colheita. A presenca da mosca nas lavouras é o
principal fator para a redugao do teor de aglcar do
meldo. Caso esse problema ocorra, as exportagdes
podem ser limitadas, aumentando a oferta no mer-
cado interno. Segundo produtores, algumas medidas
preventivas e cuidados na pés-colheita ja estdo sen-
do adotados para que a praga ndo afete a produgao.
Uma das técnicas é o uso de inimigos naturais da
mosca. Essa acdo amenizou as perdas de algumas
fazendas da regido na Gltima safra. Em dezembro de
2006, além da mosca-minadora, o calor excessivo
diminuiu a produtividade das lavouras da Chapada
do Apodi (RN) e do Baixo Jaguaribe (CE).
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Havai deve continuar valorizado

A expectativa de produtores do Espirito Santo
e da Bahia é que o prego do mamao havai continue
elevado em outubro, por conta da menor oferta.
Em setembro, o havai tipo 12-18 foi comerciali-
zado no Espirito Santo a R$ 0,45/kg, em média, e
na Bahia, a R$ 0,55/kg. Esses valores sdo 490% e
400%, respectivamente, superiores aos registrados
em agosto e maiores que o minimo estimado por

Menor produtores para cobrir o gasto com a cultura nessas
oferta eleva regides. Contudo, esse cendrio ndo é sindbnimo de
capitacdo, pois havia pouca fruta para comerciali-
precos dO zafnogperfsdo. " "
mamao
Cai exportacao total
de mamao brasileiro
Valor FOB Peso Liquido
2007 (milhdo US$) ®
Janeiro 2.813 2.772
Fevereiro 2.501 2.461
Marco 2.873 2.843
Abril 3.208 3.094
Maio 3.310 3.193
Junho 2.607 2.416
Julho 2.658 2.476
Agosto 2.574 2.394
Fonte: Secretaria de Comércio Exterior (Secex)
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Reducao da oferta eleva

preco do mamao

Precos médios recebidos por produtores do Espi-
rito Santo pelo mamao havai tipo 12-18 - R$/kg

Fonte: Cepea
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mamaocepea@esalq.usp.br

Oferta de formosa
segue baixa

O volume de mamao formosa deve continuar
baixo em outubro, mantendo a fruta valorizada. Em
setembro, a alta da variedade esteve atrelada ao bai-
xo volume colhido no periodo. A fruta foi comercia-
lizada em média a R$ 0,97/kg nas rogas capixabas, a
R$ 0,84/kg no sul baiano e a R$ 0,86/kg no oeste da
Bahia, no ultimo més, altas de 685%, 670% e 388%,
respectivamente, sobre os valores de agosto.

Embarques de mamao
brasileiro reduzem
em agosto

Segundo a Secretaria de Comércio Exterior (Se-
cex), tanto o volume quanto a receita das exportagdes
brasileiras de mamao em agosto cairam 3% em rela-
¢ao a julho. Essa reducdo se deve ao menor volume
embarcado para a Unido Européia (- 4%), devido ao
periodo de férias nos paises consumidores desse con-
tinente, reduzindo a demanda pelo produto. A receita
também caiu 4% no periodo. Para os Estados Unidos,
no entanto, os embarques aumentaram cerca de 7%
em receita e 10% em volume. No acumulado de ja-
neiro a agosto de 2007, a receita obtida com as expor-
tacdes totais de mamao brasileiro aumentou 20% so-
bre o mesmo periodo de 2006. Contudo, exportadores
acreditam que 2007 ndo deve fechar com saldo positi-
Vo, Visto que a previsdo para este trimestre € de menor
oferta da fruta no Pais, limitando as exportagoes.

Perspectiva de alta no
Rio Grande do Norte

A expectativa de produtores do Rio Grande do
Norte é que o preco do mamdo aumente ainda mais
em outubro, por conta da menor oferta no periodo.
Em setembro, o mamao havai foi comercializado nas
lavouras do Rio Grande do Norte a R$ 0,72/kg, em
média, valor 35% superior ao de agosto.

Furacao na América Central
favorece exportadores brasileiros

O furacdo que atingiu a América Central em
agosto destruiu muitas rogas de mamao, reduzindo
a oferta no México e em Belize, que abastecem o
mercado norte-americano. De acordo com alguns
exportadores brasileiros, esse fato deve abrir mais es-
paco para a fruta nacional naquele mercado.
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Vale do Ribeira e norte de Santa
Catarina combatem a sigatoka negra

O controle da sigatoka negra deve ser intensi-
ficado em outubro no Vale do Ribeira (SP) e no norte
de Santa Catarina, regides mais afetadas pelo fungo
Mycosphaerella fijensis. O principal motivo para a
incidéncia da praga nesse periodo nas duas regides
é o aumento da umidade, por conta do inicio do pe-
riodo chuvoso atrelado a elevagdo da temperatura.
O controle do fungo serd realizado a partir da pul-
verizacdo. No Vale do Ribeira, a pulverizagdo aérea
é a mais utilizada. Ja a pulverizagdo manual é mais
comum em dreas acidentadas, como as de Santa
Catarina. Segundo produtores, o custo do controle
da sigatoka negra nessas regides representa cerca de
27% do custo total da produgdo. Assim, o valor mi-
nimo necessario para cobrir os gastos com a cultura
nessas pragas no periodo chuvoso deve ser em torno
de R$ 6,69/cx, segundo produtores, 18% superior ao
do perfodo das secas.

Variacao das exportacoes de banana
do Brasil para o Mercosul

Preco FOB Peso Liquido
(mil US$) ()
Més 2006 2007 2006 2007
Junho 574 708 5.866 | 6.352
Julho 832 812 8.746 | 7.090
Agosto 458 864 4.851 6.837

Fonte: Secretaria de Comércio Exterior (Secex)
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Precos médios recebidos por produtores de %

nanica no Vale do Ribeira (SP) - R$/cx de 22 kg

Por Marina Isac Macedo

bananacepea@esalq.usp.br

Oferta elevada de prata
no Vale do Ribeira

O volume de banana prata do Vale do Ribeira
(SP) deve aumentar em outubro, derrubando o prego
da fruta. Em setembro, a elevacgdo da oferta ja pres-
sionava as cotagbes da prata, comercializada a mé-
dia de R$ 14,25/cx de 20 kg, 5% inferior a de agosto.
Ao mesmo tempo, a qualidade da fruta ja comegou a
melhorar em setembro. Segundo produtores, o cali-
bre da banana prata colhida nesse més superou o da
fruta de agosto, e a casca estava mais clara.

Nanica segue valorizada

A expectativa de produtores é que
a banana nanica continue valorizada em outubro,
por conta da baixa oferta da cultivar. Em setembro, a
fruta foi comercializada a média de R$ 10,25/cx de
22 kg no Vale do Ribeira, de R$ 8,84/cx em Minas
Gerais, e de R$ 6,88/cx no norte de Santa Catarina,
valores 33%, 23% e 44%, respectivamente, superio-
res aos de agosto.

Diminuem exportacoes
para o Mercosul

O ritmo dos embarques de banana brasileira
para o Mercosul pode continuar menor em outu-
bro. Segundo produtores, a principal barreira neste
més deve ser a falta de caminhoneiros dispostos a
realizar os carretos de banana, visto que o preco do
transporte da fruta é mais baixo que o de muitos ou-
tros hortifruticolas. Em setembro, o principal entrave
na comercializagdo com o Mercosul foi a greve dos
fiscais federais agropecuarios, que terminou no final
do més. Assim, o problema na fronteira foi reduzido,
mas o transporte continua sem data para melhorar.

Adubacoes praticamente concluidas

Grande parte dos produtores do norte cata-
rinense e do Vale do Ribeira (SP) deve encerrar a
adubagdo dos bananais em outubro. A aplicagao de
fertilizante nesta época do ano é determinante para
a produtividade dos bananais que serdo colhidos no
primeiro semestre de 2008. Mas, para que a planta
absorva ao maximo o adubo aplicado, é necessaria
a ocorréncia de chuvas. No norte de Minas Gerais e
em Bom Jesus da Lapa (BA), em que ha irrigacdo, as
adubagoes sdo programadas para serem realizadas
quinzenalmente ou mensalmente, de acordo com a
capitalizagdo do produtor.

Outubro de 2007 - HORTIFRUTI BRASIL - 25




de pés de

laranja

40,00
35,00
30,00
25,00
20,00
15,00
10,00

5,00

No ultimo relatério sobre o balanco final da sa-
fra de laranja 2006/07 da Flérida, o Departamento de
Agricultura dos Estados Unidos (USDA) estimou 64
milhdes de arvores em produgdo, 2 milhdes a menos
que na safra 2005/06. Esse total incorpora os niimeros
do Inventdrio de Pomares Comerciais de Citros divul-
gado no dia 14 de setembro. O inventdrio mostrou
que as sete maiores regides produtoras de laranja da
Flérida, as quais representam 56% da area total cul-
tivada com a fruta no estado, tém neste ano 39,7 mi-
Ihdes de arvores em producao e novas, 3,6% a menos
que em 2006. Considerando os dados do ultimo rela-
tério do USDA, a produtividade teria que atingir um
patamar recorde muito semelhante aos niveis obtidos
em 2003/04 para conseguir obter uma produgao pré-
xima a 200 milhdes de caixas. £ o que a consultora
Elizabeth Steger aposta para este ano (198 milhoes),
baseando-se num total de 64,2 milhdes de arvores —
préximo ao divulgado pelo USDA —, com uma pro-
dutividade acima de 3 caixas por pé. Com esses nu-
meros, tanto Elizabeth quanto o USDA ja consideram
uma boa safra de laranja para a temporada 2007/08,
que tem inicio em outubro.

Industrias paulistas de suco de laranja do es-
tado de Sao Paulo processaram laranja do Nordeste
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Preco na industria segue em queda
Precos médios recebidos por produtores paulis-
tas pela laranja péra no mercado spot, sem con-
trato - R$/cx de 40,8 kg

Fonte: Cepea
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Por Margarete Boteon e
Daiana Braga

neste ano, por conta da boa safra citricola do estado
do Sergipe, que vai de maio a agosto. Segundo pro-
dutores nordestinos, as fabricas paulistas adquiriram
a tonelada da fruta no inicio da safra por R$ 280,00
(R$ 11,40/cx de 40,8 kg) — valor posto nas industrias
locais — enquanto, no fim da safra sergipana, o preco
da tonelada ficou em torno de R$ 230,00 (R$ 9,40/
cx). Para 2008, produtores daquele estado apostam
em aumento da produgdo em relagdo a atual safra
— o estado produziu no ano civil de 2007 cerca de
800 mil toneladas de frutas, sendo, desse total, 90%
variedade péra. O aumento da producao deve-se as
condicOes bastante favoraveis ao desenvolvimento
da safra local neste ano.

O preco da laranja posta no portao das fabricas
(mercado spot, sem contrato) fechou em setembro a
média de R$ 9,78/cx de 40,8 kg, queda de 3,74% so-
bre agosto. A expectativa de alguns citricultores é que a
fruta valorize nesta safra, visto que as inddstrias devem
demandar um bom volume de frutas para processa-
mento do suco, devido a redugdo dos estoques. Segun-
do dados da Associagao Brasileira dos Exportadores
de Citricos (Abecitrus) e da Secretaria de Comércio
Exterior (Secex), as exportagoes brasileiras de suco de
laranja concentrado e congelado (FCO)) iniciaram os
dois primeiros meses da safra 2007/08 — julho e agos-
to — com um volume 11% maior que o da temporada
passada. Os principais blocos econémicos comprado-
res do suco brasileiro nesse periodo foram Unido Euro-
péia, Nafta e Asia. Contudo, ainda é cedo para afirmar
que o desempenho das vendas de suco brasileiro nesta
temporada serd melhor que o da anterior.

A partir de outubro, sdo necessarias chuvas
mais freqiientes nas regides produtoras do Sudeste,
visto que as altas temperaturas de agosto e setembro
comecaram a comprometer as laranjas que estdo nos
pés. Segundo o Centro de Previsdo de Tempo e Es-
tudos Climaticos (CPTEC/Inpe), contudo, a previsao
até novembro € de chuvas abaixo da média histérica
no Sudeste e temperaturas elevadas. A estiagem nas
regides produtoras colaborou apenas para induzir o
estresse hidrico das plantas, ou seja, os laranjais en-
traram em estado de dorméncia para liberar novas
flores a partir do inicio da primaveira, em setembro.
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Comeca embarque para a Europa

As exportagdes de uvas com semente do Vale
do S3o Francisco para a Unido Européia iniciaram na
primeira semana de setembro, antecipando em cer-
ca de um més a entrada da fruta brasileira naquele
mercado em 2007. O adiantamento dos embarques
deve-se a menor oferta naquele continente, por con-
ta da reducdo da produtividade causada pelo clima
mais quente e seco durante a estacdo de producao.
Os embarques de uvas sem semente devem terminar
até o final de outubro. No primeiro semestre deste
ano, o volume de uva exportado para a Europa re-
duziu 58% em relagdo ao mesmo periodo de 2006,
segundo a Secretaria de Comércio Exterior (Secex).
Contudo, as exportagdes de uva devem fechar 2007
com saldo positivo, por conta do aumento do volu-
me e da receita com os embarques da fruta no segun-
do semestre do ano.

Aumenta produtividade
nordestina

A produtividade dos parreirais nordestinos e
a qualidade da uva na safra deste ano aumentaram,
tanto para as frutas com semente quanto para as sem
semente, devido ao clima favoravel na regido. Em
60% da darea, o aproveitamento do niimero de ca-
chos durante a colheita aumentou. Por conta disso, a
producao do Nordeste deve estar ainda mais voltada
para as exporta¢des. Segundo produtores/exportado-
res nordestinos, eles recebem pela uva sem semente
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Menor oferta no mercado

interno eleva preco

Precos médios recebidos por produtores pela
uva italia - R$/kg

Fonte: Cepea
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Por Ana Luisa Ferreira de Melo
uvacepea@esalq.usp.br

comercializada no mercado europeu de US$ 1,00/kg
a US$ 1,50/kg como adiantamento, valor semelhante
ao do mesmo periodo de 2006.

Colheita de Jales
na reta final

Grande parte dos produtores de uva da regido
de Jales (SP), que compreende também Palmeira
d’Oeste (SP), deve finalizar a safra em outubro. Apro-
ximadamente 20% da area cultivada nesta safra sera
colhida neste més, restando menos de 10% para no-
vembro. A produtividade das cultivares finas foi em
torno de 25 toneladas por hectare, bom rendimento
quando comparado ao de anos anteriores. A quali-
dade e o tamanho das bagas, por outro lado, foram
prejudicados pelo calor excessivo durante todo o
periodo de frutificacdo, que acelerou a maturagado,
acarretando em frutos pequenos e de cascas man-
chadas. Quanto aos precos, a uva italia foi comer-
cializada entre julho (inicio da safra) e setembro a
R$ 1,48/kg, em média, valor 22% inferior ao da safra
passada. O principal motivo para a desvalorizagdo
da fruta de Jales neste ano foi a oferta elevada do Vale
do Sao Francisco. A regido paulista normalmente en-
frentava apenas a concorréncia da fruta mineira.

Termina safra de Pirapora

A safra de uva de Pirapora (MG) ter-
mina no fim de outubro, com a colheita dos cerca
de 15% restantes da producdo. Com isso, o prego
da fruta na regidao deve aumentar neste periodo. Em
geral, a produtividade média de Pirapora ficou em
torno de 30 t/ha para as cultivares finas com semen-
te e em torno de 25 t/ha para a niagara, niveis pro-
porcionados pelo desenvolvimento vigoroso devido
ao clima quente da regido e ao uso de irrigagdo. Em
2007, apesar de uma produgao total 10% superior a
do ano passado, a melhor programacao das podas
proporcionou uma oferta mais escalonada. No en-
tanto, a presenga de uvas nordestinas, que nao era
comum no periodo da safra de Pirapora, atrapalhou
os pregos recebidos por produtores mineiros. O valor
da uva na regido voltou a subir somente em setem-
bro, devido ao inicio das exportagdes pelo Vale do
Sao Francisco. A itdlia embalada foi comercializada
em Pirapora no dltimo més a média de R$ 2,81/kg e
a benitaka embalada, a R$ 3,12/kg, valores 11% e
9%, respectivamente, inferiores aos do mesmo perio-
do de 2006. Contudo, esses precos ainda estao supe-
riores a0 minimo necessario para cobrir os gastos.
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ENTREVISTA: Geraldo Sant’Ana de Camargo Barros

Geraldo Sant’Ana de Camargo Barros é professor titular da Escola Superior de Agricultura

"Luiz de Queiroz” (Esalg/USP) e coordenador cientifico do Centro de Estudos Avangados em
Economia Aplicada (Cepea). Barros avalia os resultados do custo de producdo da batata apurado
pelo projeto Hortifruti/Cepea e da sugestdes a respeito da administragdo das propriedades

bataticultoras.

Hortifruti Brasil: O que representa para as proprieda-
des bataticultoras o Custo Operacional Efetivo (COE)
ser muito elevado em relagdo ao Custo Total (CT)?
Geraldo Sant’Ana de Camargo Barros: No caso do
estudo realizado pelo projeto Hortifruti/Cepea para
avaliar os custos de producdo da bataticultura, em
que o produtor arrenda a terra e a estrutura de irriga-
¢do (pivo) e de beneficiamento sdo terceirizados, ele
nao dispde tanto de capital imobilizado. Para ele, é
mais racional investir na produgao do que em capital
imobilizado para maximizar sua receita. O objetivo
de todo empreendedor é ter o maximo de retorno do
investimento. Na pesquisa em questdo, parece que
o produtor consegue maior retorno em sementes e
fertilizantes, entre outros insumos, do que através da
terra. Em uma cultura tdo intensiva quanto a batata,
o capital humano do empreendedor é um ponto a ser
considerado como um diferencial para maximizar a
receita nesse setor. Isto €, nem todos os produtores
conseguem extrair a mesma receita com a cultura, o
que torna o préprio produtor um patriménio a con-
siderar. Ele consegue extrair da terra arrendada uma
receita média maior do que a pessoa que arrendou a
terra, se esse tentasse cultivar o tubérculo.

HfBrasil: No modelo de propriedade apresentado
no estudo, o mais comum foi o uso de terra arren-
dada. O senhor acredita que esse é o modelo mais
rentavel?

Barros: Em fungdo do elevado capital que é investido
no COE e da grande expectativa de retorno com esse
investimento, a aquisicdo de terra acaba nio sendo
atrativa para o produtor de batata, pois o valor do
arrendamento ndo é tao significativo. Isso pode ex-
plicar o motivo pelo qual um produtor de batata opta
por ndo plantar em area prépria. O bataticultor pode
acreditar que esta pagando barato no arrendamen-

to da terra, por conta do retorno que ele pode obter
dela. Além disso, o arrendamento da terra reduz pro-
blemas com doencas e pragas, devido a rotativida-
de das areas cultivadas. Contudo, temos que levar
em conta que ha bataticultores que possuem terra e
beneficiamento prdprios, tornando interessante ana-
lisar os dois perfis e ver qual teria uma melhor remu-
neracdo, para assim poder avaliar qual é o sistema
mais rentavel.

HfBrasil: O risco de oscilacao da receita na cultura
da batata entre uma safra e outra é muito elevado.
Qual é a sugestao do senhor para reduzir esse pro-
blema?

Barros: Seria importante avaliar o grau de exposicao
ao risco que o produtor esta disposto a correr. Minha
sugestdo para os bataticultures é de eles criarem uma
provisao financeira para situagdes de receita negati-
va a fim de um ano muito ruim ndo levar a expulsdo
do produtor da atividade. O ideal seria o produtor
analisar a sua série historica de receita liquida dos
dltimos 10 anos, por exemplo, e avaliar quais sao os
periodos mais criticos de receita ao longo deste pe-
riodo e sua periodicidade. Com base nesses dados,
reservar anualmente parte do seu lucro para criar
essa reserva, permitindo uma margem segura para
o bataticultor continuar na atividade, mesmo com
o alto risco de receita da cultura. Outra alternativa
seria diversificar as atividades, contudo pessoas que
sdo mais dispostas ao risco ndo consideram tanto
essa opgao. O produtor que esta plantando somen-
te batata muitas vezes ndo estd preocupado com os
possiveis momentos de crise, pois se estivesse iria
diversificar suas atividades, fazendo um “mix” de
investimentos. Diversificar a regidao de plantio tam-
bém seria uma opgao, contudo, deve ser feita uma
avaliacao da freqiiéncia em que os periodos criticos
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ocorrem, verificando o risco de apostar em mais de
uma regido. Se o ganho de produzir nos periodos de
precos elevados for maior do que nos momentos de
crise, seria interessante entdo ele escalonar sua pro-
dugdo durante o ano.

HfBrasil: Como coordenador do projeto que desen-
volve as “Boas Prdticas da Gestao Rural” para tornar o
empreendimento rural mais sustentavel, qual a suges-
tdo do senhor para tornar a bataticultura sustentavel?

Barros: O produtor tem que ter uma provisdo para

eventuais adversidades. Ele é totalmente dependente
disso. O banco, por exemplo, ndo empresta dinheiro
para uma pessoa se ndo houver uma forma de pro-
visdo correspondente. O produtor costuma ter uma
forma ineficiente de provisdo, que € através da aqui-
sicdo de ativos, como gado, por exemplo. A melhor
medida é fazer uma reserva estudando a freqiiéncia
em que os periodos criticos ocorrem e realizar a pro-
visdo a partir desse dado. Essa reserva deve ser tirada
da receita liquida. Através dessa forma de provisao, o
produtor consegue gerenciar melhor seu fluxo de cai-
xa. E como se ele estivesse fazendo um seguro contra
a receita negativa. Tudo deve ser estudado a partir de
dados. Se ele fizer uma diversificagdo por uma cultu-
ra de perfil de risco de receita diferente da batata, por
exemplo, podera reduzir o valor da reserva. B
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Muito mais que uma publicagao, a

Hortifruti Brasil é o resultado de pesquisas de
mercado desenvolvidas pela Equipe Hortifruti
do Centro de Estudos Avancados

em Economia Aplicada (Cepea), do
Departamento de Economia, Administracao

e Sociologia da Esalg/USP.
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As informacgoes sao coletadas através do
contato direto com aqueles que movimentam
a hortifruticultura nacional: produtores,
atacadistas, exportadores etc. Esses dados
passam pelo criterioso exame de nossos
pesquisadores, que elaboram as diversas
andlises que divulgamos.
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tel: (19) 3429 - 8808 Fax: 19 3429 - 8829
E-mail: hfbrasil@esalq.usp.br
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil
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