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O crime Invade o0 campo

“Houve troca de ti-
ros entre os ladrbes e
os vigias da fazenda.
Foi tanta crueldade
que algumas casas
foram gqueimadas e os
empregados, feitos de
reféns”, declarou um
iImportante produtor
mineiro. Os criminosos
levaram cerca de R$
70 mil reais entre
carros e caminhonetes.

“Mais de 50% das

“O proprio
produtor, muitas
vezes, sustenta a
criminalidade no
campo”

Ronda Rural, produ-
tores unidos contra
O crime

Veja no Forum de
Idéias uma saida para
aumentar a segurance
no campo, idealizada
pelos proprios pro-
aplutores A Ronda Rural
Ja é realidade em di-
versas regides e, em-
bora ainda apresente
problemas, tem dado
bonsresultados.

Foto montagem: Vinicios/Jacto

propriedades ja Brasil com os produto- zadas. Elas vendem essgwar um produto rouba-
foram assaltadas” res dehorticolas em todo produtos novamentedo, bem como dicas par

o Brasil. A maioria acre- para o produtor, que acaimelhor proteger sua pro-
Campo nédo € mais si-dita que o roubo de tra-ba sustentando a criminapriedadépagina 10).

nonimo de tranqlitiade, tores, déensivos e fer- lidade no meiaural. Veja

revela a pesquisaali- tilizantes éorganizado na matéria deapa des-

zada pelaHortifruti  por quadrilhas especiali-ta edicdo como ndo com-
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guranca também
chegou ao campo e algumas ati-
tudes devem ser tomadas pelos
produtores, como se estivessem
na cidade.

Porteira fechada, entrada proibi-
da a estranhos, boa iluminacio
nas areas de galpdes e nas resi-
déncias, pouco estoque de insu-
mos, cuidado com o maquinario
e ferramentas da fazenda, uso de
cachorros ou até segurangas na
propriedade sao comportamentos
que devem ser tomados pelos pro-
dutores para prevenir roubos ou
furtos nas fazendas.

Muitas vezes, mesmo com todas
essas medidas adotadas, o pro-
dutor continua exposto a quadri-
Ihas especializadas em roubo/
furtos de defensivos e fertilizan-
tes, equipamentos de irrigacdo e
tratores e implementos. Nesse
caso, a prevengao esta no com-
portamento do préprio produtor.
O mercado paralelo de insumos
e equipamentos ndo deve ser
sustentado. A Hortifruti Brasil
recomenda a todos os agriculto-
res, que sao os consumidores
desses produtos, a procurar co-
nhecer a origem do produto e
desconfiar de promogdes mila-
grosas em termos de pregos e
condi¢ées de compra.

Acobes coletivas, sem davida,
podem aumentar a seguranga no

itinga (SP). As experién-
cias dessas cidades mostram que
a iniciativa dos produtores em
equipar a policia e especializa-
la na vigilancia rural é o primei-
ro passo para reduzir os assaltos
nas propriedades agricolas.
Contudo, doar algumas viaturas
e cobrar resultados da policia nao
bastam. Em alguns municipios,
a area rural chega a ser dez ve-
zes maior que a urbana e uma
ou duas viaturas ndo conseguem
cobri-la totalmente - poderiam
levar 15 dias para passar no mes-
mo local.
Assim, a comunidade rural deve
participar ativamente de um Pro-
jeto de Seguranca Rural, inte-
grando um grupo de produtores
da regiao que formem uma rede
de inteligéncia e troquem infor-
macoes com a policia, além
adotarem todos os padrées mi-
nimos de seguranga. Algumas
sugestoes estdo na Matéria de
Capa (p. 12) desta edicado, que
traz sugestoes para reduzir a in-
seguranca na area rural.

Marina e Jodo Paulo, estudantes de
agronomia e analistas de mercado
da Hortifruti Brasil, foram os auto-
res da matéria de capa e os or-
ganizadores do Férum de Idéias
desta edicio.
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O CRIME INVADE
O CAMPO

Que tipo de crime €é esse
que tira a tranquilidade
do campo? Quais os
produtos mais roubados?
Qual o estado com maior
indice de roubos/furtos
nas fazendas? Como o
produtor tem se
prevenido?
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Cartas

TREINAMENTO DESCARTE DE EMBALAGENS
O INPEV (Instituto Nacional de Processamento de Em-
balagens Vazias) disponibiliza em seu site um curso
sobre o correto retorno das embalagens vazias de de-
fensivos agricolas. Incentivo atodos fazerem este curso
virtual, que lhes fornecera muitas informacdes Gteis
sobre esta “nova” lei de descarte de embalagens. O
curso demora no maximo duas horas para ser
completado e pode ser feito parceladamente.
O endereco é www.inpev.org.br

Laura M. Vieira Silva

Representante Comercial da Dupont

Sao José do Rio Preto/SP

SUCO DE LARANJA EM NY

Gostaria de uma orientagdo de onde posso estar en-
contrando série histérica de cotagdo do prego do suco
de laranja -NY. Estou precisando também saber a pro-
ducdo de laranja na safra 2002/2003, bem como suco
processado.

Queli Patricia Lacerda por e-mail

A cotagdo diaria do suco de laranja concentrado e
congelado esta disponivel no site da Bolsa de NY
(www.nybot.com). Para informagdes sobre o volume
de laranja e de suco de laranja produzido no Brasil,
consulte as edi¢cdes da Hortifruti Brasil ou os sites
da Abecitrus (www.abecitrus.com.br) e do IEA
(Www.iea.sp.gov).

ARTIGOS CIENTIFICOS

Eu sou gerente de pesquisa da Empresa Baiana de De-
senvolvimento Agricola S. A. no Extremo Sul da Bahia.
Minha area de atuacio tem sido exclusivamente com
mamao, principal cultura da regido. Eu fiz um levan-
tamento de custos de produgdo de mamao sob sistema
de irrigacdo por pivo central no Oeste. Este estudo ja
esta na forma de artigo e gostaria de receber de vocés
informacdes de onde e como eu poderia publica-lo.
Se a Hortifruti Brasil acolhe este tipo de artigo e se
a mesma tem corpo editorial como de uma revista ci-
entifica.

José Altino Machado Filho por e-mail

A Hortifruti Brasil é uma revista
informativa voltada ao setor horti-
cola. Podemos divulgar os dados de
sua pesquisa, mas nao em forma de
artigo cientifico. Entre as varias ins-
tituicdes que publicam esse tipo de
trabalho, procure a Sober (Revista
de Economia e Sociologia Rural),
em www.sober.org.br

LARANJA EM PORTUGAL
Solicito dados referentes as expor-
tacdes de laranja para suco, as
quantidades e variedades das mes-
mas destinadas a Portugal e Espanha
a partir do ano de 1999 até 2002.
Everton Machado

Eurofrutas S.A — Portugal

O sistema Alice, do Portal do Expor-
tador(www.portaldoexportador.gov),
disponibiliza gratuitamente os da-
dos de exportagdes de laranja por
pais de destino.

ERRATA

Na edicdo n® 13, o nome cor-
reto do autor da declaragdo “De-
manda é o caminho para rentabi-
lidade” é Werner Genta, p. 14

Ainda na edicao n2 13, Nelson
Yoshio Igarashi é produtor e ndo
beneficiador de batata em Uber-
landia/MG, p. 21

Hortifruti Brasil
hfbrasil@esalq.usp.br
CP 132 CEP 13400-970
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“Inicio da safra da seca
O sul de Minas Gerais, maior
regido produtora de batata do
pais, iniciou a safra da seca na
altima quinzena de maio e a
expectativa dos agentes é que a
colheita se estenda por cerca de
trés meses. A variedade mais
cultivada no sul mineiro é a mo-
nalisa e os produtores locais afir-
mam que o plantio foi menor
nesta safra que nas anteriores. O
alto custo de producao, princi-
palmente no momento de aqui-
sicdo de fertilizantes e defensi-
vos agricolas, fez com que mui-
tos bataticultores diminuissem a
area de plantio. Além disso, al-
guns produtores trocaram de cul-
tura e, nesta safra, plantam ape-
nas graos, principalmente milho,
que estad mais valorizado. No
infcio de maio, os produtores do
sudoeste paulista também come-
caram a colheita da nova safra,
devendo intensifica-la em junho
e inicio de julho. De acordo com
agentes dessa regido, o produto
colhido vem apresentando boa
qualidade, porém, boa parte da
oferta apresenta calibre reduzi-
do, sobretudo a bintje, em fun-
cdo das elevadas temperaturas
e da grande incidéncia de chu-
vas durante janeiro, més de plan-
tio. Com isso, verificou-se uma
baixa produtividade, que é esti-
mada na média de 20 t/ha.
et

- Batata valendo ouro
As regides do Triangulo Mineiro
e do Alto do Paranaiba (MQ),
que vinham abastecendo o mer-
cado nacional nos altimos me-
ses, reduziram o volume oferta-
do em maio, praticamente en-
cerrando a safra no fim do més.
Assim, a oferta do produto caiu
significativamente, ja que as
demais regides produtoras do pafs
ndo disponibilizaram volume

suficiente para atender a deman-
da nacional. Com isso, os pre-
¢os do tubérculo reagiram, atin-
gindo, nas maquinas, valores pro-
ximos a R$ 70,00/sc de 50 kg
para a variedade agata e mo-
nalisa, ambas lavadas. Na pri-
meira quinzena de maio, a saca
de 50 kg da batata beneficiada
foi cotada na médiade R$ 53,58/
sc, o que significa um aumento
de 16% em relagdo ao més an-
terior. Entretanto, a partir do fi-
nal da segunda semana do més,
os precos reduziram, ja que o
mercado dificilmente sustenta
valores tdo elevados por muito
tempo. O final do més também
contribui para a retragdo dos pre-
cos, além do aumento de oferta
do sudoeste paulista e do sul de
Minas Gerais. Como a batata
esteve valorizada, sobretudo a
agata, a safra do Tridngulo Mi-
neiro e Alto do Paranaiba foi con-
siderada satisfatoria pelo setor.
No entanto, estima-se que a pro-
dutividade local foi reduzida
em mais de 30% neste ano. As
altas temperaturas registradas no
primeiro trimestre de 2003, alia-
das as abundantes chuvas locais,
prejudicaram a qualidade das
batatas, deixando-as miadas e
com pele esfolada.

L
o

21,01

lar Par. Aal.

Ag.
["' Batata valoriza-se 50% em 2003

Midia meraal em RES5c S0kp da monaliza e dgata lavida

Por Eveline Zerio e
Jodo Paulo Deleo

Bem-vinda a

safra da

@ Agata volta a dominar
O cultivar agata voltou a ser
o mais plantado neste ano. De-
pois de dominar as rocas de Gua-
rapuava (PR) e registrar signifi-
cativo crescimento em Minas
Gerais, o sudoeste paulista tam-
bém passou a priorizar o plantio
desse cultivar. O motivo é a alta
produtividade da variedade, as-
sociada a sua boa qualidade, se
comparada aos demais cultiva-
res disponiveis no mercado. O
resultado sdo maiores lucros para
o produtor, que, além de se be-
neficiar com a produtividade,
ganha com os precos. Conforme
agentes paulistas, a dgata domi-
na aproximadamente 60% das
rocas no sudoeste de Sdo Paulo,
seguida pela bintje, que teve um
plantio estimado em torno de
30% da area plantada na regiao.
,,:' " Parana segue no mer-
cado
Apesar da regido de Guarapuava
(PR) ter finalizado a safra local em
meados de junho, as regides para-
naenses de Castro, Contenda e
Ponta Grossa iniciaram a colheita
da safra da seca também na se-
gunda quinzena de maio. Os
agentes estimam que a safra se
estenda até aproximadamente 15
de julho, sendo ofertada ao mer-
cado in natura a variedade 4gata
(comum) e asterix (lisa).

35,91

25,38
: 21,29
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30,65
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Por Aline Barrozo Ferro e
Jodo Paulo Deleo

A vez do Nordeste

— inm

-
‘& Aumenta oferta nordestina
As regides de lrecé (BA) e do
Vale do Sao Francisco de-vem
intensificar a colheita nos pré-
ximos meses. Esse ritmo pode
se estender até meados de ou-
tubro. Até o final de maio, algu-
mas regides nao tinham colhido
nem 20% do total produzido. A
qualidade da safra é conside-
rada boa pelos produtores, po-
rém, a maior parte da cebola
que vem sendo co-mercializada
é do tipo 2. Isso ocorre devido
aos danos provocados pelas al-
tas tem-peraturas registradas
durante o desenvolvimento do
bulbo. Além disso, segundo
agentes de mercado, em algu-
mas re-gides produtoras, o plan-
tio foi muito adensado, aumen-
tando a competitividade da
planta por 4gua e nutrientes.
Uma desvantagem desse produ-
to mitdo é a menor quantida-
de de casca, que reduz sua du-
rabilidade. A variedade mais
prejudicada foi a roxa, que re-
sultou uma grande oferta de
bulbo tipo 2. Seu preco chegou,
na segunda quinzena de maio,
a R$ 0,25/kg na roga, metade
do valor registrado no mesmo

periodo do ano passado. Mes-
mo assim, ha uma grande de-
manda pela cebola nacional,
uma vez que seus pregos sao
mais competitivos que os da
importada (20% mais baixos em
nivel de atacado).

'(‘ Reducdo nas importagées
Com o inicio da safra nordesti-
na, agentes de mercado passa-
ram a importar menos cebola
argentina. O volume importa-
do diminui a medida que au-
menta a entrada da cebola na-
cional, devendo reduzir ainda
mais em junho, periodo de pico
de oferta do Nordeste. Ainda
assim, neste ano, o mercado
nacional conta com uma mai-
or participacdo da cebola ar-
gentina. No perfodo de janeiro
a abril de 2003, as importacdes
de cebola produzida no pafs
vizinho registram um aumento
de aproximadamente 70% em
relacdo ao mesmo periodo de
2002. A Argentina j& ofertou
pelo menos 50% do total pro-
duzido e a maior parte da ce-
bola restante ainda devera ser
destinada ao Brasil, uma vez
que a Europa, segundo agentes
de mercado, ja encerrou suas
negociacdes com a Argentina
neste ano.

16,5

14,6

10T4/03

105111

14

LB

Sintética 14 ainda é mais valorizada
Pregos de venda no atacado - R§/sc de 20kg
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‘& Minas comeca a colher

As regides mineiras de Sdo
Gotardo e Santa Juliana co-
mecaram a colher cebola na
segunda quinzena de maio. A
colheita em ambas as regides
deve se intensificar a partir de
junho. Durante o desenvolvi-
mento dos primeiros lotes, a
produtividade da cebola foi pre-
judicada pelas chuvas, que di-
minufram o crescimento do bul-
bo. Além disso, houve incidén-
cia de bactérias que causaram
a doenca “camisa d’agua”.
Com isso, a cebola ficou com
poucas cascas, 0 que preju-
dicou sua resisténcia ao ar-
mazenamento. De acordo com
agentes do mercado, a area
de plantio aumentou. Os pro-
dutores de Brasilia (DF) e Cris-
talina (GO) também comeca-
ram a colheita, que deve se in-
tensificar a partir deste més. O
infcio da producao nessas regi-
oes foi, da mesma forma, pre-
judicado pelas chuvas e a pro-
dutividade também caiu, resul-
tando em cebolas mais mitdas.

o
& Reduz area em SP

Agentes paulistas apontam que
as regides de Monte Alto (SP) e
Piedade (SP) reduziram a &rea
de plantio neste ano, ja que mui-
tos produtores tiveram prejuizos
com os baixos precos da cebola
na Gltima safra. Além disso, o
aumento dos custos de producao
também contribuiu para a dimi-
nuicdo do plantio. Em areas pe-
quenas, por exemplo, é inviavel
o uso de implementos, que es-
tdo custando caro, podendo pres-
sionar a rentabilidade do produ-
tor. As duas regides devem co-
Iher tarde a partir de julho.
Divinolandia (SP) comecou a
colheita de bulbinho e a previ-
sdo é que a oferta siga até julho.



M Oferta regular garante
pregos

A maioria das regides que colhe
entre os meses de abril e outubro
registrou uma significativa redu-
¢3o da area plantada. Vale desta-
car que em 2002 a area ja foi
menor em comparag¢do a 2001. As
regides de Sumaré (SP), Mogi-
Guagu (SP) e Goianapolis (GO)
foram as que mais diminuiram o
plantio. De acordo com os agen-
tes, o nimero de pés plantados
nessas localidades é 6, 10 € 6,5
milhdes, respectivamente. Com
a queda da area plantada, espe-
ra-se que as médias dos precos
praticados neste ano registrem
patamares superiores as de 2002.
O estado de Goias foi o que apre-
sentou a maior redugio de plan-
tio — mais de 40% em relacdo a
2002. Neste ano, os produtores
goianos nao colheram entre os
meses de janeiro e abril, dife-
rente dos anos anteriores, quan-
do a colheita ocorria o ano todo.
Essa reducdo de area pode ser
comprovada pela presenca de
compradores goianos no merca-
do de Sao Paulo, durante o més
de maio.

L Que venha o inverno!

Em junho, a oferta de tomate
devera ser controlada pelas bai-
xas temperaturas. Diferente do
ano passado, quando o efeito El
Nifo elevou a média das tem-
peraturas, o inverno deste ano
deve apresentar suas caracteris-
ticas normais: clima frio e com
poucas chuvas. Essa condicdo
reduz a velocidade de matura-
¢do dos frutos, ndo permitindo
que grandes volumes sejam co-
Ihidos no periodo. Assim, a ex-
pectativa é que 0s pregos regis-
trem maior estabilidade, com

14,35

Sumaré (SP) seguem em plena
safra em junho. A novidade é a
intensificacdao da colheita em
Mogi-Guacu (SP). Outra impor-
tante regido que inicia a colhei-
ta em junho é Sdo José de Uba
(R)). A expectativa inicial era que
os produtores cariocas diminuis-
sem a area plantada em relagdo a
safra 2002, porém, os altos precos
do produto em margo deste ano
animaram os tomaticultores e ja
se espera que a area seja aproxi-
madamente a mesma do ano an-
terior. Por outro lado, as regides
de ltapeva (SP) e Venda Nova do
Imigrante (ES) praticamente encer-
ram a safra.

L Argentina segue ausente
Assim como em 2002, os produ-
tores de tomate ndo estao otimis-
tas quanto a venda do produto para
a Argentina neste inverno, perio-
do em que o pafs vizinho costu-
ma carregar a mercadoria nacio-
nal, ja que a producéo local fica
impossibilitada pelo frio intenso.
Em 2002, como efeito da crise
argentina, o volume exportado
para aquele pafs caiu quase 62%
entre os meses 47 [If)

de abril e se-

13,85

lan Mar.

Inicio das safras paulista e mineira traz

20,69

TOMATE

Por Mateus Holtz C. Barros,
Carolina Dalta Costa , Ana Jilia Vidal e

Renata B. Lacombe

Safra promete
melhores precos

tembro, se comparado ao mes-
mo periodo de 2001. Neste ano,
apesar da economia do pars vi-
zinho estar comecando a dar si-
nais de melhora, nao houve re-
gistro algum de venda para os ar-
gentinos até o final
de maio. Embora as
exportagoes nao se-
jam muito repre-
sentativas no setor,
sdo um canal al-
ternativo de es-
coamento da
oferta e, conse-
quentemente,

400,000
Calxos

i a e

150,000
Caixos

dosprecospra- Exportagéio para Argentina

ticados inter-
namente.

Sul vai as compras

Por se encontrar em perfodo de

essafra, a regido Sul vem se
destacando como importante
consumidora dos tomates produ-
zidos nas demais regides brasi-
leiras. Agentes sulistas sdo res-
ponséveis pela compra de cerca
de 70% do total colhido em
Mogi-Guac (SP). O envio de to-
mates para o Sul do pais é im-
portante para a manutengao dos
precos nas lavouras paulistas,
uma vez que regulam a oferta
nos ceasas, além de representar
um importante canal de escoa-
mento para os os tomates mais

verdes.
22,08

19,47

16,40

13,33

Mai. ful, Apo. 0,

j@ foram baixas em 2002

007

13,63

ez

para niveis normais

uma ligeira tendéncia de alta. Fregos miédios de venda do tomate salada AA longa vida na Ceagesp - RS/ cx de 23 kg

As regides de Araguari (MG) e

Fante: Capea
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Por Marina Matthiesen

Inverno: Consumo
cai, oferta tambem

- g.40

Inverno pode esfriar con-
sumo
A entrada do inverno em junho
pode prejudicar as vendas de
banana, ja que o consumo de
frutas costuma diminuir nesta
estacdo. Contudo, o setor acre-
dita que a oferta de nanica e
prata serd menor nesse periodo,
o que pode sustentar os pregos.
Essa deve ser a situacdo no Vale
do Ribeira (SP), onde provavel-
mente pouca fruta sera oferta-
da, devido as baixas tempera-
turas, que retardaram o proces-
so de engorda da fruta. Em maio
a prata litoral foi comercializa-
da, em média, a R$ 9,4/cx de
20 kg, 44% mais valorizada
gue no mesmo periodo do ano
passado. A nanica também en-
cerrou o més em alta, sendo ven-
dida em média a R$ 8,75/cx 22
kg, um valor trés vezes maior que
o praticado no mesmo periodo de
2002.

Equador atrapalha expor-

tacdo catarinense
A chegada do inverno e o tem-
po seco registrado em maio
atrasaram a safra de nanica
catarinense e o estado s6 deve
comecar a produzir em meados
de junho. Com a entrada da
safra, muitos agentes esperam
uma queda dos precos, embora
a oferta deva

oto: Jéao Rosa: Fazsd

(£ 5] 17

Prata mineira valoriza-se em 2003
P'regos méding reoehidos pelos peodulons: mireims pela banasa peata - R&Ooc 20 kg

(Lo

estar controlada. O grande re-
ceio dos produtores catarinen-
ses concentra-se, no entanto, na
exportacdo, principal canal de
comercializacdo para os cata-
rinenses. A partir de maio, mui-
tos bananicultores sentiram que
a banana enviada a esses pai-
ses caiu, devido a reducdo dos
precos da fruta do Equador, que
teve aumento de produgdo. Se-
gundo dados da Secex, no peri-
odo de janeiro a abril deste ano,
o envio de banana para a Ar-
gentina e Uruguai aumentou
47% em relacdo ao mesmo in-
tervalo de 2002.

Oferta deve continuar me-
nor em MG
E m junho, o norte mineiro deve
apresentar o mesmo pa-
norama das
demais regi-
6es produto-
ras. A oferta de
prata no estado
deve continuar
1,85 reduzida, em

7.040

_E-_ funcio das bai-

M

xas temperatu-

(LR ([ 1]
ras ]a regl stra-

[T
—

oferta também deve ser menor
nas demais regides produtoras,
os bananicultores mineiros es-
peram que os precos da fruta se
mantenham nos mesmos niveis
praticados em maio ou ainda re-
gistrem valorizacdo. A prata
mineira encerrou o més de
maio sendo comercializada,
em média, aR$ 10,00/cx 20kg,
um valor 67% maior que o pra-
ticado no mesmo periodo no
ano passado.

Ponca tem safra irregular
Segundo citricultores paulistas,
a safra da ponca deste ano esta
bastante irregular, dada a ocor-
réncia de floradas em diversos
periodos, nas variadas regioes
produtoras. Assim, h4 expecta-
tiva que a variedade permane-
ca no mercado até o inicio de
setembro, com pico de oferta
entre junho e julho. Deve-se
ressaltar, contudo, que desde
maio a industria paulista de suco
esta comprando um elevado vo-
lume de ponca para a produgdo
de suco. Assim, pode haver cer-
to controle do volume ofertado,
lembrando que se trata de um

Nanica mineira reage em 2003
Progos midhos prcchidos pelos produbosrs mineinos pela nanica - B8 oo 20kg

das em maio na
s regido. Como a

volume excessivo disponivel in-
ternamente.
8 ANO Il -
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ﬂ Infcio da safra de Jales
Jales comeca a colheita da sa-
fra 2003 em junho. Segundo
agentes de mercado, neste ano
a producdo deve ser menor em
relacdo a 2002. A chuva no ini-
cio do ano prejudicou a primeira
poda realizada, resultando
numa perda consideravel no
volume de uva. As podas se-
guintes transcorreram normal-
mente, sem problemas na qua-
lidade. Para junho, a expecta-
tiva dos produtores é que,
com a reducdo da oferta da uva
no Parand, os precos se recu-
perem no mercado interno e
Jales entre em um periodo de
boas cotacoes.

Qo Pirapora se prepara para
colheita

Assim como em Jales, a colhei-
ta em Pirapora (MG) esta pro-
gramada para comegar em ju-
nho. O volume esperado neste
ano deve ser maior se compa-
rado a 2002, ano em que as
condicdes climaticas desfavo-
raveis interferiram na producio.
A oferta deve se intensificar
somente em julho, podendo
pressionar os precos, por ser um
més de baixo consumo.

© Fim da exportacio no
Nordeste

1,25
\ J2
113
0,96
[ ] [EF ]

Por Aline Vitti

Jales e Pirapora
entram no mercado

Neste ano, a oferta de uva nor-
destina foi regular nos meses de
abril e maio, ao contrario do
ano passado, quando o aqueci-
mento das exportagdes provo-
cou falta da fruta no mercado
interno. Ainda assim, os embar-
ques ficaram abaixo do espera-
do pelos agentes exportadores,
uma vez que o volume expor-
tado foi pequeno em relagao ao
total de uva que estava sen-
do preparada para
omercado
externo.
Além das di-
ficuldades
encontradas
com as bar-
reiras de ex-
portacdo, o

1,

1,06

0,89

clima chu- Jan Fesi Mat.

Frio derruba consumo e pressiona pregos em maio
Pregos médins recebidas pelos prnl:lulrrupdnmiﬂa-l!.l'q

voso e (imi-
do que atin-
giu o Nor-
deste em abril e maio prejudi-
cou a qualidade da uva, prin-
cipalmente a da fruta sem se-
mente. Em junho, a oferta de
uva deve ser menor, uma vez
que alguns produtores ja estdo
podando para a segunda janela
de mercado. Com a provavel
estabilizacido do clima em ju-
nho, a qualidade das uvas deve
voltar ao padrdo desejado, ele-
vando sua cotagdo. O preco
médio recebido pelos produto-
res que destinaram a fruta a

1,01

0,21

Bl AN

Melhores precos em 2003 ndo compensam custos no Parand

Provea midica recehitks: e los. prodetones. do Parang pela e itilis - Rifkep

Pty Corre

1,46

exportacdo variou de R$ 2,00/
kg a R$ 2,20/kg, tanto para a
uva italia como para a beni-
taka.

@ parana préximo ao en-
cerramento da safra

A colheita no Parana deve
prosseguir até meados de ju-
lho, devido a sua producio
escalonada. O volume nio
deve ser grande, restando cer-
ca de 30% da area a ser co-
Ihida entre os meses de ju-

nho e julho. A
1,19

qualidade 1,35
1,03
0,95 0,97
iy Wi, Agn. LT Der.

deve continuar mediana, man-
tendo os precos em patama-
res pouco satisfatérios. Em
Rosério do Ivai (PR), o térmi-
no da colheita deve ocorrer
antes, aproximadamente em
meados de junho. A préxima
poda comeca em agosto, Vvi-
sando a colheita da uva em
dezembro, més considerado
muito bom para as vendas.

Aumenta o volume em

%rto Feliz

final de junho, a Regido
de Porto Feliz (SP) se prepara
para a colheita das uvas finas
de mesa. O volume n&o deve
ser grande e a oferta se esten-
dera até o comeco de agosto.
A uva niagara, que comegou
a ser colhida em maio, deve-
ra ser ofertada até julho. O
preco cotado em maio ficou
abaixo do esperado pelos pro-
dutores e a expectativa é que,
com a entrada das uvas finas,
a procura aumente na regido.

Frmtag Capesa
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cerea

Por Marina Matthiesen e
Jodo Paulo Deleo

Campo é sinbnimo de tranquilidade,
certo? Errado. As propriedades rurais,
que ha poucos anos eram locais segu-
ros, agora também sdo alvos de inva-
sbes violentas, assaltos a8 mao armada
e furtos, acontecimentos que deixam
marcas profundas e grandes prejuizos a
quem passa pelo trauma da violéncia.
H& casos de produtores que chegam a
abandonar a atividade.

Que tipo de crime é esse? Quais os
produtos mais roubados nas fazendas?
Qual o estado com maior incidéncia de
roubos e furtos na zona rural? Como o
produtor tem se prevenido? E o que a
Hortifruti Brasil resolveu investigar.

Numa pesquisa realizada com 148
proprietarios rurais de todo o pafs, lei-
tores da Hortifruti Brasil, constatou-
se que mais de 50% das propriedades
ja foram roubadas (quando envolve
ameaca ou agressao fisica a pessoa) e/
ou furtadas (na auséncia da vitima). A
pesquisa foi realizada com produtores
das nove cadeias agroindustriais trata-
das pela Hortifruti Brasil (batata, ce-
bola, tomate, laranja, banana, uva,
manga, meldao e mamao), nas regides
de maior representatividade de cada
produto.

O estado com maior registro de rou-

bos ou furtos nas propriedades hortico-
las é Minas Gerais, onde 73% das pro-
priedades pesquisadas registraram
o problema. Segundo o levanta-
mento, os itens mais visados nas
propriedades mineiras sdo: ferti-
lizantes, defensivos, tratores e ca-
minhdes.

O segundo estado com mai-
or indice de roubos/furtos foi o Espiri-
to Santo, onde 65% das propriedades
entrevistadas foram violadas. O que
mais se leva nessa regido sdo equi-
pamentos de irrigagdo, como
canos, mangueiras, bom-
bas e microaspersores. Esse
tipo de delito também é co-
mum no pdlo fruticultorde .
Petrolina (PE) e Juazeiro do
Norte (BA), regido onde
se instalou um mercado pa-
ralelo para comercializar a mercadorias
roubadas, segundo os produtores.

Sao Paulo foi o terceiro estado com
maior registro de roubos/furtos - 58% das
fazendas consultadas sofreram o proble-
ma. O indice poderia ser maior se ndo
fossem algumas a¢des dos agentes pau-
listas para a prevencdo do crime. Cerca
de 27% deles ja possuem algum tipo de
seguranga privada ou equipamentos de
seguranga, além de 73% ter seguro, es-
pecialmente no maquinario. O alto indi-

Mais de 50% das propriedades ja foram roubadas.

'|-:'i.| A& esiatisticas par ralado:

B Minas Gerais

Ezpirito Santa

Sdo Paulo

Permambuco

) 4T%
Bahia

Rio Grande do Sul

% das prod o es fae decl@@am rogho na sua Fllupn'll:\-dlldl:\- e orelacdo an wial de enrevisade
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ce de violéncia em Sao Paulo pode estar
particularmente associado a maior pro-
ximidade da zona rural com os grandes
centros urbanos.

Nas propriedades pesquisadas em
Santa Catarina e Rio Grande do Sul, por
exemplo, se constatou baixo fndice de
roubos/furtos. Acredita-se que a explica-
¢3o venha da distancia entre as proprie-
dades horticolas entrevistadas, basica-
mente pequenas , produtoras de banana
e cebola, e os grandes centros urbanos.

Produtos quimicos sdo o

principal alvo dos ladrées

De acordo com a pesquisa, os fer-
tilizantes e defensivos quimicos sao
os principais alvos dos ladrées. Esse
tipo de produto possui elevado valor
agregado e é mais facilmente trans-
portado e escoado, em comparagao a
tratores e implementos. Os maiores in-
dices de roubos/furtos de fertilizantes e
defensivos ocorrem em Minas Gerias
(31% das propriedades entrevistadas) e
em S&o Paulo (21% das propriedades).
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Algumas regides, nas quais a fruticul-
tura irrigada é a principal atividade ru-
ral, como Petrolina/Juazeiro, o desta-
que sdo os equipamentos de irrigacdo.

A maioria dos produtores acredita
que os roubos/furtos de defensivos e fer-
tilizantes estdo ligados a quadrilhas
especializadas, principalmente em Sao
Paulo e Minas Gerais. Questionados
sobre os roubos e furtos, 48% dos pau-
listas e 38% dos mineiros acreditam que
o problema esta associado a grupos
cada vez mais organizados e prepara-
dos.

Muitas vezes, sem saber, os pro-
prios produtores sustentam esse tipo de
crime. Nas regides pesquisadas, os
produtos roubados/furtados sdo comu-
mente vendidos aos fazendeiros locais
ou comercializados em outras regides,
segundo declaragées dos agentes en-
trevistados pela Hortifruti Brasil.

Mas, como reconhecer se o produ-
to é roubado ou ndo? Na maioria das
vezes, eles sdo vendidos sem notas, a
um preco mais baixo e em local ndo
credenciado pelas empresas de insu-

2 9

Carros o Cameinlioneles

mos. Assim, uma das medidas para se
combater esse tipo de crime é se pre-
ocupar em conhecer a origem do pro-
duto.
Alguns produtores afirmaram que
sabem quem é o mandante dos
roubos na regido, onde os produ-
tos sdo comercializados e de que
forma. Por que ndo denunciar? Por-
gue muitas vezes ha intimidag&o -
os potenciais denunciantes acabam
sendo coagidos a permanecerem calados.
O medo é o principal motivo para o si-
[éncio das pessoas que estdo convivendo
com esse tipo de crime.

Como os produtores estdo

se protegendo?
Seguro, segurancga
privada e equipamentos de
seguranca, além de muitas preces.
Essas foram as principais providénci-
astomadas pelos produtores quan-
do questionados sobre a forma de
se protegerem de furtos/roubos na
suas propriedades. Em 48% das fazen-
das entrevistadas, o maquinario é
segurado e 28% delas possuem se-
guranca privadae equipamentos de
seguranga.
O comportamento verificado no
eixo Petrolina (PE)/ Juazeiro(BA) di-
fere um pouco dos demais estados.

Limna publicasdo do CEPEA - USPESALD)

Essa regido possui um indice maior
de seguranca privada e equipamen-
tos de protecdo (47% das proprieda-
des entrevistadas), mas apresenta
menor indice de maquinario segurado
(19% das propriedades entrevistadas).
Isso se deve principalmente ao ele-
vado fndice de roubos de material de
irrigacdo e ao menor indice de rou-
bos de tratores e maquinéario — itens
mais comumente segurados.

Uma iniciativa coletiva que ja da
bons resultados é o patrulhamento ru-
ral, implantado em diversas regides.
Os produtores se unem para comprar
os vefculos e a policia efetua a ron-
da. (Informe-se sobre como instalar o
patrulhamento rural e suas vantagens
e desvantagens no Forum de ldéias -
p.17).

E importante salientar que, mui-
tas vezes, os roubos/furtos ocorrem
por descuido ou ingenuidade dos
produtores, que ainda acreditam na
antiga relacdo entre campo e tran-
quilidade. A Hortifruti Brasil con-
sultou especialistas em crime rural e
os proprios produtores deram sugestdes
simples, que muitas vezes reduzem
roubos/furtos na propriedade (confira
em “Conselhos para obter maior se-
guranca no meio rural”, p.12).

Roubo € coisa de profissional, segundo 33% dos

entrevistadons

=
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Junho de 2003

P Naio estoque insumos na propriedade: evite grandes
estoques de insumos na propriedade, guardando apenas o que
vai ser usado nos proximos dias. Para isso, muitos produtores,
no momento da compra, negociam com as revendas a retira-
da gradativa dos insumos, conforme a necessidade de uso;

@ Nio guarde dinheiro em casa: ndo guarde grandes
valores em dinheiro ou objetos valiosos em sua casa.

28% dos produtores declaram ter seguranca privada
ou equipamento de seguranca,

[===F]
[
Parana

o picrrlapes i pemeli e g o E e e i ks on Sppa s e e i Bl Pl

@ llumine sua propriedade: se possivel, instale em sua
casa alarmes e uma boa iluminacdo externa (refletores)
circundando a residéncia e direcionando o foco de luz nos
locais estratégicos da propriedade, como galinheiros, curral
etc. Tal medida pode coibir a agdo dos marginais.

@ Tenha cies ao redor da casa: cies devem ficar proxi-
mos a residéncia, principalmente na area dos fundos, onde
poderdo “dar alarme” no caso de tentativa de arrombamento.

@ Cuidado com as ferramentas: procure guardar em local
adequado ferramentas de uso diario, como foice, pa,
cavadeira, picareta etc, para que elas ndo sejam utilizadas
como material de arrombamento de sua propria residéncia;

D Feche a propriedade: tranque as portas e portdes de
acesso a propriedade;

D Proteja as portas da cozinha: isole a porta da cozinha
das outras dependéncias durante o repouso noturno, trancando
as portas intermediarias. Aja da mesma maneira quando se
ausentar. Os arrombamentos sdao mais freqiientes através dos
acessos dos fundos da casa;

do do CEPEA - LSP/ESALQ

@ Cuidado com estranhos: esteja alerta a presenca de
suspeitos nas imediagoes de sua propriedade, principalmente
nos momentos de sua chegada ou na hora de sua saida;

D Evite deixar a vista maquinarios agricolas e
automoveis: procure guarda-los em locais que nao sejam
facilmente visiveis e de preferéncia trancados;

P Nao deixe o gado amostra: evite deixar o gado em
pasto préximo a estrada movimentada, para que nao chame a
atencao de pessoas mal intencionadas;

@ Grade nas janelas: proteja as janelas com grades sélidas,
preferencialmente instaladas no lado interno;

@ Cuidado com estranhos: nio admita o ingresso de
estranhos em sua propriedade, avisando sempre os funcionarios
para ficarem alerta no caso da entrada de pessoas que ndo
conhecam. Tome cuidado com vendedores, principalmente
aqueles que prometem vantagens duvidosas como: venda de
bilhete premiado, venda de automéveis ou maquinas por preco
abaixo do mercado etc.

D Avise sobre os estranhos: se permitir a entrada de
estranhos em sua residéncia, sempre que possivel alerte os
outros familiares ou o vizinho mais préximo, a fim de que
eles saibam que vocé esta com um estranho em sua casa.

@ Saiba a origem do produto de sua compra: antes de
fazer qualquer compra, consulte a procedéncia do objeto.

1R% dos pl'llll.lll.lll'l..”'- fEm SCEUTL SCUs L‘l]LIiE:I.'lIIH'II LS.

Goias
63%

Distriio Federal

Fernambucao

Eahia L

% porcestagem da papulagie que alirmow tersegurn,




Instabilidade nos precos
do havaf

A producdo do mamao havai no
Espirito Santo e no sul da Bahia
tem sido cada vez menor. Se-
gundo agentes, a oferta dessa
variedade deve voltar aos pa-
tamares normais somente em
julho ou agosto. A dificuldade
que os produtores tém enfren-
tado neste periodo de marco a
junho, que muitos consideram
“entressafra”, é a obtencao de
frutos padronizados. A maior
parte dos mamdes produzidos é
miGda e verde. Isso decorre do
descaso de alguns produtores
com a lavoura quando os pre-
¢os praticados sdo muito baixos.
Assim, os pés entraram no
‘pescoco’com formagdo de fru-
tos sem valor comercial. Com
isso, os precos da fruta oscila-
ram muito em maio. Muitos pro-
dutores, a fim de conseguir pre-
¢os altos pelos frutos, “forca-
ram” a producdo, vendendo
mamao havai muito verde para
as centrais atacadistas. Conse-
quentemente, de uma semana
para outra, 0s pregos recuassem
acentuadamente, passando de
R$ 1,00/kg para R$
0,70/kg, dada a difi- 0,57
culdade de venda de
frutos verdes no ata-

0,32

Jan/n2

MartiE Felaif2

Por Vanessa Cristina Caron

Baixa oferta continua

cado. Caso os precos se esta-
belecam ao redor de R$ 0,70/
kg, como foi registrado no més
passado, a situagdo dos produ-
tores de mamao havaf se man-
tém razoavelmente boa, consi-
derando que nos primeiros me-
ses do ano as cotagdes registra-
vam niveis proximos a R$ 0,20/
kg. Apesar dessa estabilidade
poder permanecer até meados
de agosto, os frutos produzidos
estdo fora do padrdo
comerciavel e a maioria dos
produtores estd conseguindo
vender mamao havar apenas do
tipo [21-24]. Esses possuem me-
nor valor comercial, ja que tém
o preco definido pela porcen-

gem de 70% e 50% do preco
do gratdo, tipo [12-18].

Oeste baiano ganha mer-
cado
Em maio, o oeste da Bahia re-
gistrou um certo aumento de
producdo de mamao, principal-
mente da variedade formosa.
Isso acirrou a concorréncia
com os frutos das regides pro-
dutoras do Espirito Santo e do
sul da Bahia. Como essas regi-
oes estido com baixa oferta, os
precos praticados no oeste bai-
ano ficam mais atrativos aos
compradores do Sudeste. De
certa forma, essa situacdo esta

0,29 0,27

0,15

Seql? oz

Agai2

prejudicando os produtores de
formosa do sul baiano, que fi-
cam impossibilitados de prati-
car precos mais altos neste mo-
mento de baixa producdo. A
variedade havai no oeste da
Bahia ainda ndo esta com ele-
vada produgio, pois os frutos
estdo demorando para amadu-
Wcer com a chegada do frio.
Esse clima esta proporcionan-
do a colheita de mamdes grat-
dos e de 6tima qualidade.

Entressafra limita expor-
tacoes
Apesar do espago aéreo para o
embarque de mamdo ter au-
mentado (antes estava bem li-
mitado por causa das elevadas
taxas aéreas, alto preco do com-
bustivel e guerra no Iraque), ndo
houve aumento significativo de
mamao exportado em maio, em
relacdo ao més anterior. Isso se
deve a baixa oferta das regides
produtoras e a falta de padrao
da fruta nos Gltimos dois meses,
caracterizando a antecipacdo
do pescogo neste ano - normal-
mente ocorre nos meses de ju-
nho e julho. Embora os paises
importadores entendam a redu-
¢ao da oferta neste periodo, nao
deixam de exigir qualidade, ou
seja, frutos gratdos. Assim, as
principais empresas exportado-
ras estdo embarcando a fruta
essencialmente aos clientes
especiais, como o0s paises
da Europa.

0,22

0,14
Mang

[erin?

0,78

i

Forte queda de producao de havai no ES impulsiona precos em maio/03
il“ Pregos médios recebidos pelos produtores capixabas - R$/Kg

Fonhe: Cupen



Por Renata F. Cintra

Contabilizando
os ganhos

Us 2,5 milhoes
B SR,

landiid a A2
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L E o cambio?

Os maiores valores recebidos
pelos produtores pela fruta ex-
portada e a desvalorizagdo do
cambio tém sido fatores de for-
te incentivo aos exportadores
brasileiros de manga. Porém,
os agentes devem estar aten-
tos se realmente houve acrés-
cimo na rentabilidade. A mai-
oria dos insumos adquirida pe-
los produtores é cotada em
doélar, como por exemplo o pa-
clobutrazol, usado na inducao
floral. Esse produto é um dos
mais utilizados e onerosos nos
custos de produgao da cultura
da manga. A quantidade apli-
cada depende de diversos fa-

Triplica o volume e receita

no primeiro trimestre
Exportacio de manga Tommy a UE pelo ViF

16 mil toneladas
US 8,5 milhoes

Jan/03 a Aheid

tores como idade, tamanho,
porte da planta, temperatura e
outros. Porém, considera-se que
na safra anual sdo utilizados,
em média, cerca de 2 litros/ha,
sendo que o tamanho minimo
dos lotes é de 6 ha. Um litro do
produto atinge valor médio de
R$ 300,00/R$ 350,00. Assim,
tem-se nocdo do custo que o
produto representa para os pro-
dutores do Vale do Sao Francis-
co. Os valores dos insumos nao
acompanharam a reducio de
15% no cambio (entre o més de
marcgo e a primeira quinzena de
maio), ja que os precos foram
fechados no inicio do ano, pico
de desvalorizacdo do real. De
forma geral, se com-
parados a lucrativida-
de da fruta comerci-
alizada no mercado
nacional, os ganhos
com a exportagao sao
efetivamente superio-
res, porém os produto-
res devem estar sem-
pre atentos aos custos
de producéo da propri-
edade rural, analisan-
do-os economicamen-
te para que ndo ocor-
ra apenas a equivalén-
cia entre despesas e 0
lucro liquido.

. Exportacdes em
primeiro lugar

A exportacdo de man-
ga a Unido Européia
segue em ritmo acele-
rado. Segundo a Se-
cex, entre janeiro e
abril deste ano, as ven-
das externas aumenta-
ram mais de 200% tan-
to em volume finan-
ceiro como em quan-
tidade, frente ao mes-
mo periodo do ano

passado. Os embarques tém au-
mentado més a més, devido a
grande atracdo dos exportado-
res da regido do Vale do Sédo
Francisco pelo mercado euro-
peu. A valorizagcdo da moeda
norte-americana foi outro in-
centivo e, apesar de ter recua-
do no altimo més, os produto-
res nordestinos ndo desanima-
ram. Sendo assim, a quantida-
de de fruta exportada deve con-
tinuar crescendo em junho.
Com normalmente ocorre, os
embarques de manga a Uniao
Européia aumentam a partir de
maio, em virtude do escalona-
mento da producdo (indugido
floral) dos produtores do Vale.
Em 2003, contudo, o acréscimo
significativo iniciou-se ja em
abril, quando foram exportadas
cerca de 5 mil toneladas de
manga ante o inexpressivo vo-
lume de 120 toneladas, regis-
trado no mesmo periodo de
2002.

. Volume reduzido no mer-
cado interno

A maioria dos pomares da regido
do Vale do Séo Francisco tem en-
frentado problemas com a inducio
floral, o que vem reduzindo a ofer-
ta de manga no mercado interno.
A escassez no mercado domésti-
CO Se agravou com o aquecimen-
to das exportagdes a Unido Euro-
péia no primeiro quadrimestre do
ano. Assim, os precos praticados
na roca nordestina e no atacado
da capital paulista reagiram. No
més de junho, a expectativa é que
novamente a oferta de manga seja
reduzida, com projecdo de au-
mento apenas no final de agosto/
setembro, quando devem come-
car as vendas externas aos EUA
(em anos anteriores, as exportagoes
para o mercado norte-americano
iniciavam em julho).



€ ' Fim das chuvas intensi-
fica plantio

O plantio da nova safra ja co-
megou em regides onde o solo
é mais arenoso, embora ainda
seja pouco representativo. O tra-
balho no campo restringe-se a
variedade amarelo, ja que até
meados de junho o planejamen-
to é voltado para o mercado in-
terno. Em regides de solo mais
argiloso, como em Baralna
(RN), o plantio ainda esta para-
lisado, pois o solo se encontra
muito molhado para o preparo.
Além disso, algumas chuvas
ocorreram em maio, o que difi-
cultou a semeadura. Na regido
da Chapada do Apodi e Baixo
Jaguaribe, a intensificacdo no
plantio deve ocorrer ainda na
primeira quinzena de junho.

€ Dolar preocupa produto-
res

A desvalorizacio da moeda
norte-americana esta causan-
do preocupacdes entre os pro-
dutores/exportadores de meldo.
A diminuicido do faturamento
em real, atrelada a custos de
adubos, defensivos e embala-
gens (pagos em doélar), pode
diminuir a margem de comer-
cializac3do. A fixagdo dos pre-
¢os no mercado externo para
proxima safra esta sendo difi-
cultada ainda pelo reflexo do
alto volume embarcado na al-
tima safra, que pressionou as
cotacdes na Europa. Produtores
ndo acreditam em aumento da
area plantada e talvez nédo
ocorra modificagdo no preco
FOB para os embarques no se-
gundo semestre. Os primeiros
navios com destino a Europa
sdo esperados para a segunda
quinzena de agosto. Os poucos
produtores que ainda nao fe-
charam contrato com o marca-

do externo afirmam que o plan-
tio para exportagdo dependera
da demanda dos importadores.

€ Colheita cai pela meta-
de no Vale

Neste ano, a safra de meldo na
regido do Vale do Sao Francis-
co foi cerca de 50% menor em
relagcdo a 2002, segundo produ-
tores locais. Essa queda deve-
se, primordialmente, as condi-
¢oes climaticas que prejudica-
ram a qualidade do produto no
decorrer da safra, além de de-
sestimular novos plantios na
regido. Quem ndo investiu em
defensivos ndo arriscou plantar.
O pico de colheita no Vale,
comumente observado em
maio, neste ano foi antecipa-
do, ocorrendo ainda em abril.
€ Més dos precos altos!
Em meados de maio, os precos
recebidos pelos produtores ja
atingiam valores acima dos R$
15,00/cx 13kg. Neste més, a
oferta é ainda menor com a pro-
ximidade do final da safra no
Vale. Com isso, prevé-se que
faltara meldo no mercado, ja

18,67

A B2 11504 20F

1840420032

Por Cinthia Antoniali Vicentini
Maria Luiza Nachreiner

Plantio recomeca na
Chapada do Apodi

que a safra potiguar se inicia
somente em final de julho ou
inicio de agosto. A alta nos pre-
¢os, contudo, pode se tornar um
fator limitante ao consumo. Em
2002, os picos de precos ocor-
reram no inicio da safra (abril),
ja que o plantio foi atrasado
pelas chuvas no comeco do
ano. Em contrapartida, o gran-
de volume ofertado em maio

pressionou os precos do produ-
{

Frio desaquece consumo
A chegada do inverno pode
comprometer as vendas de me-
|do no mercado nacional. Além
da demanda retraida, os precos
elevados nesse periodo de en-
tressafra podem levar os con-
sumidores a substituir o melao
por frutas da época, mais ba-
ratas, pressionando as cota-
¢oes. Os principais consumido-
res da fruta, hoje, sdo redes de
supermercados e hotéis, que
ndo podem ficar sem o produ-
to e, portanto, pagam um pou-
co mais caro por ele.

52T
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Prego di meldo amaselo tpo 6 da reglio do Vale di 550 Franciseo nes safras 2002(2003
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Por Ana Jalia Vidal e
Margarete Boteon

Industria

—— FOOZF
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@ Contratos ndo aquecem
Segundo informacdées dos
agentes, em maio, a indastria
de suco ndo aqueceu as com-
pras de laranja por fechamen-
to de contratos. No final de
maio, o intervalo de valores
propostos caiu de US$ 2,80/
US$ 3,50 para US$ 2,80/US$
3,00, com entrega somente
nesta safra e ndo mais em
trés anos, como se comenta-
va em abril. No mercado spot,
as fabricas abriram compra de
laranja precoce no Gltimo més
a R$ 5,00/cx 40,8kg, para a
poncd posta e de R$ 6,00/7,00
para as laranjas lima e hamlin
postas, praticamente os mes-
mos precos registrados no ano
passado, quando a oferta era
maior. A procura da indistria
pela tangerina aumentou nes-
te ano, apesar dessa varieda-
de n3o apresentar rendimento
ideal para a producéao de suco.
As fabricas podem estar reven-
do seus custos, dadas as difi-
culdades que vém encontran-
do para negociar o suco no
mercado europeu, principal
comprador do produto nacio-
nal. Conforme publicado em
maio na revista européia
Foodnews, em meados daquele
. més, aindastria bra-

53 Sileira elevou o pre-

¢o do suco posto
em Roterdd para US$
1.200,00/t, mas, segun-

3,5

Mai. L

recua

do informacaes de tradlers, o novo
valor ainda n3o foi bem aceito,
devendo encontrar resisténcia
dos compradores, que acreditam
em elevados estoques da indus-
tria brasileira, provenientes da
safra passada, e em precos em
queda da matéria-prima na aber-
tura oficial desta safra.

@ Frio pode prejudicar
vendas

Desde abril, o consumo de ci-
tros vem retraindo, ao mesmo
tempo em que a oferta aumen-
ta gradativamente. Em maio, a
situacdo se agravou e os pre-
¢os da laranja péra /n natura
acabaram recuando cerca de
20% em relagdo ao més anteri-
or, fechando maio aR$ 11,34/
cx 40,8 (arvore). O setor asso-
cia a queda das vendas a chega-
da do frio e, principalmente, a
contencgdo dos gastos do consu-
midor brasileiro, ja que a laran-
ja atingiu precos mais al-

tos. Para junho, embora
a entrada do inverno
tenda a prejudicar
ainda mais as ne-
gociagdes, ndo
ha perspecti-

5.3

Jull Apo

Indistria aquece procura por poncd e valoriza precoces

em maio

Miadia messal da peoncd e das varsedades precoces pestas no pono da ssdisiris - Biics de 40,8 Kg
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Ferie: Sapar

va de nova queda dos precos. A
industria deve intensificar suas
compras, suavizando os efeitos
do aumento da oferta — até o fi-
nal de maio, comentava-se que
as fabricas abririam moagem da
péra posta no portdo a R$ 8,00-
900/cx 40,8kg. Além disso, a
cotacdo da laranja péra ao redor
de R$ 10,00/ cx a torna mais
acessivel ao consumidor.

'xg Queda do délar preocupa
A maioria dos citricultores
tem sua rentabilidade base-
ada na moeda norte-ameri-
cana, utilizada no fecha-
mento dos contratos com a
indGstria. O cambio médio
no segundo semestre de
2002 - principal periodo de
entrega da fruta para a in-
dastria - foi de R$ 3,34, tor-
nando-se um fator positivo
para a renda da citricultura
paulista. Neste ano, a retra-
¢do entre o pico de alta da
taxa de cambio em outubro
(proximo a R$ 4,00) e a co-
tacao do final de maio R$
2,98 foi de 25%. A grande
preocupacdo é que as recei-
tas dos citricultores sdo atre-
ladas diretamente ao cam-
bio, enquanto os custos ndo
reagem imediatamente em
caso de retracdo da moeda.
Definir o comportamento do
cambio nos préximos meses
ainda é uma tarefa dificil e
a taxa de equilfbrio do do-
lar permanece indefinida no
mercado. Segundo alguns es-
pecialistas, a expectativa é
que, no segundo semestre, a
moeda seja cotada acima
dos valores registrados no fi-
nal de maio. Esses especialis-
tas prevéem que o dblar podera
oscilar em torno de R$ 3,30 a
R$ 3,50 no final do ano.



Forum de Idéias

Iniciativas para aumentar a seguranca no campo

Os roubos nas propriedades rurais

tornaram se cada vez mais graves e vio-

lentos. As proprieades rurais, que até poucos

anos eram locais seguros, agora também sao al-

vos de invasdes violentas, assaltos a mao armada e fur-

tos, deixando marcas profundas e grandes prejuizos em quem
passa por essa dificil experiéncia. “Os assaltantes renderam trés
funcionario e trancaram em um quarto as pessoas que estavam
no escritério. Exigiram que eles abrissem o cofre. A sorte é que
ndo tinha nada dentro”, relatou o produtor de batata, José
Gongalvez — Ibia/MG. Para contornar esse problema, algumas
sugestoes dos leitores da Hortifruti Brasil podem ajudar a aumen-
tar a segurancga nos propriedades. A maior parte dos produtores
tem optado por guardas noturnos e caseiros, além de cadeados,
cachorros bravos, controle de entrada e saida na propriedade.
Também estao estocando menores quantidades de insumo. Ter
seguro nos equipamentos e maquinario ndo previne o roubo, mas

“Contratei um caseiro para ficar
na propriedade e vigiar as estradas
da fazenda. Nio faco mais com-
pras em grandes quantidades e pro-
curo ndo viajar durante a noite, pois
é bastante perigoso”.

Marcelo de Almeida Giesta
Petrolina/PE

“Os moradores da regido
fundaram a Associacdo de
Moradores do Bairro, compra-
ram um carro e estdo pagan-
do a gasolina para que seja
feita a ronda policial no lo-
cal.”

Rui Tomazeto -
Feliz/SP

Porto

“Os empregados da fazen-
da agora moram perto dos
maquinarios e do local onde guar-
damos os fertilizantes.”

Ismael Oleti - Pinheiros/ES

“Contratei um vigia noturno e procuro ter uma boa
vizinhanga”

Vilson Fagundes - Ituporanga/SC

i

“Tem tantas medidas para se prevenir...contratacdo
de segurancas, controle da entrada e saida de pessoas
na fazenda, armazenamento dos defensivos em locais
mais seguros e vigiados”

Marcos R. Boxine - Brasilia/DF

“Colocamos guardas que se comunicam via radio
nas fazendas. Também temos varios cachorros”
Fazenda Sete Lagoas - Conchal/SP

“Depois de um assalto muito sério, colocamos qua-
tro guardas noturnos que rodam a noite toda de moto e
outro que fica no escritorio da fazenda. Instalamos
alarme nas casas de bomba e grade chumbada quan-
do o motor é externo. Passamos também a controlar
uma entrada para os funciondrios e uma outra para os
visitantes.”

Luciano Sartori - Janauba/MG

A medida citada por Rui Tomazeto tem sido realizada em varias regides. Muitos produtores se organizaram e estdo
implantando esse sistema com sucesso. A Hortifruti Brasil traz alguns desses exemplos...
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Qualidade e
Produtividade

& Controle simultaneo de outras doengas
& Fungicida de uso mundial i
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Viatura doada
pelo sindicato Rural
de Ibitinga para a
PM

' FoOrum

Policia no campo

Em Ibitinga, Ronda Rural faz
trabalho preventivo nas estra-
das

Cansado de ver os produto-
res enfrentarem sozinhos o pro-
blema da insegurancga, o Sindi-
cato Rural de Ibitinga decidiu
investir numa idéia que acabou
se transformando em realidade:
a Ronda Rural. Apesar de ser
conhecida nacionalmente por
sua indastria de bordados,
Ibitinga possui mais de 60 mil
hectares de area agricola, nos
quais a pecuaria bovina, a la-
ranja e a cana-de-agdcar sao as
principais atividades. Nessa
area, os produtores sofrem, prin-
cipalmente, com o roubo de
gado, peixe e defensivos agri-
colas.

Desde dezembro do ano pas-
sado, uma viatura da Policia
Militar (PM) com dois policiais
faz o patrulhamento das estra-
das que ddo acesso as chaca-
ras, sitios e fazendas do muni-
cipio. A ronda é feita no perio-
do noturno, quando acontece a
maior parte dos crimes.

Tal como ocorre nas cidades,
o policiamento ndo acabou com
os problemas na area rural. A
Gltima onda é o roubo de fios
de instalagio elétrica, prova-
velmente, para venda em fer-
ros-velhos. A queda no movi-
mento de vefculos nas estradas
rurais, no entanto, foi percebi-
da pelos proprios agricultores,
e a diminuicdo do namero de
ocorréncias fora da area urba-
na esta registrada nos livros da
policia. “A prevencdo é que
esta funcionando”, explica o

presidente do sindicato Carlos
Villela.

A concretizacdo da ronda
rural, no entanto, foi resultado
de um trabalho que se estendeu
por quatro anos. Em 1998, Vil-
lela comecou a colocar o as-
sunto em pauta nas discussdes
do Conselho Municipal de Se-
guranca, o Comseg. A grande
dificuldade foi a falta de recur-
sos humanos e materiais da po-
licia. Ela ndo poderia retirar
uma viatura do patrulhamento
urbano para fazer a ronda rural
tampouco dispunha de efetivo
suficiente para deslocar solda-
dos para o servigo.

Para tentar solucionar esses
problemas, o Sindicato Rural de
Ibitinga conseguiu estabelecer
uma parceria com a policiae a
Prefeitura Municipal. Através
dessa parceria, o sindicato
doou um carro para a PM, para
que o municipio contasse com
mais uma viatura, que seria uti-
lizada na area rural. A prefei-
tura, por sua vez, forneceu um
funcionarios para fazer servicos
internos da policia, o que libe-
rou mais um policial para o tra-
balho externo.

As dificuldades, no entanto,
nio terminaram com a doacio
do vefculo. Apesar de ter sido
oficializada em 9 de abril de
2002, a viatura s6 comegou a
trabalhar em dezembro. O pro-
blema, dessa vez, foi que a PM
ndo tinha recursos financeiros
para pintar o veiculo e instalar
o equipamento de luzes e sire-
ne. O sindicato novamente pro-
curou a prefeitura e conseguiu
que ela entrasse com o dinhei-
ro.

Mesmo com a ronda em cir-
culacido ha seis meses, o traba-
Iho do sindicato ainda n&o ter-
minou. O préximo passo é im-
plantar uma espécie de polici-
amento comunitario na area
rural de Ibitinga. Pelo projeto,
os policiais manteriam contato
frequiente com, pelo menos, um
produtor em cada bairro, para
conhecer melhor os problemas

do local. “Nés temos dois obje-
tivos para essa ronda: que ela seja
preventiva e comunitaria”, afir-
ma o presidente do sindicato.

Vivian Chies
Assessoria de Imprensa
do Sindicato Rural

de Ibitinga

sribitinga@uol.com.br

Acdo coletiva dimi-
nui roubos em Ibia

“Aqui em Ibi4, a Ronda Ru-
ral é um projeto desenvolvido
pelo Sindicato de Produtores
Rurais e Policia Militar, com o
apoio dos produtores rurais.
Grande parte dos produtores
aderiu ao projeto. Cada agricul-
tor contribui com 300 reais para
a compra de veiculo. A gasoli-
na sera paga pela Policia Mili-
tar e por doacées da comuni-
dade. Pretende-se comprar ou-
tros veiculos posteriormente. O
automovel ird percorrer as es-
tradas rurais e fara a ronda em
todas as regides do municipio
onde haja produtores que ade-
riram ao projeto. Os agriculto-
res ndo esperam eliminar todos
os casos de roubo do munici-
pio, mas deram o primeiro pas-
so para a diminuicdo da ocor-
réncia dos mesmos”.

Helga Franca Paiva

Ibia/MG
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Antonio Francisco Alves é gerente
geral da Cooperativa Agricola da regido
de Tatuf. Para prevenir os roubos/furtos
no municipio, resolveu bater as portas
da Prefeitura para poder concretizar o
funcionamento da Ronda Rural. Desde
entdo, o registro de ocorréncias des-
pencou. Nessa entrevista, ele descreve,
com a colaboracido do comandante da
Guarda Civil Municipal, Hélio de Bar-
ros, todo o processo de implementac¢ado
fla ronda em Tatufi, interior de Sao Pau-
o.

Desde quando a Ronda Rural exis-
te no municipio?

A Ronda Rural foi criada no mu-
nicipio de Tatuf através de um con-vénio
entre a Prefeitura Municipal e o Sindi-
cato Rural, comecando a funcionar no
dia 28 de marco deste ano.

Quantos municipios ela atinge?
Somente o municipio de Tatuf.

Como adquiriram os vefcu-
los?

Os veiculos foram comprados
pelo Sindicato Rural Patronal de
Tatuf através do Conselho Munici-

pal.

Qual é o horario que a Ron-
da Rural circula? Quantos
quilébmetros ela roda diaria-
mente?

As viaturas e motos rodam 24
horas e fazem, em média, 180
quilémetros por dia.

Quem é responsavel pela ronda
rural?
A responsabilidade est4, atualmente,

66

Com a pre-
senca da Ronda
ja houve uma
sensacao de se-

guranca em
toda a zona ru-
ral e até hoje
ndo houve
qualquer
ocorréncia
registrada.

22

A Ronda Rural é uma iniciativa conjunta dos
produtores e a policia. Na maioria dos casos, o Sindicato

Rural doa as viaturas e a Policia Militar, o capital
humano. Essa agdo coletiva é exclusiva para o
patrulhamento da area rural.

a cargo da Guarda Civil Municipal de
Tatuf.

Houve algum problema nesse sen-
tido?

N3o, tendo em vista a consciéncia e o
direito da cidadania da comunidade, alia-
da a boa vontade dos responsaveis pela se-
guranca e administracdo do municipio.

Houve reducido dos crimes?

Com a presenca da Ronda Ostensiva
Municipal Rural ja houve uma sensagdo
de seguranca em toda a zona rural e até
hoje ndao houve qualquer ocorréncia
registrada.

Como o produtor entra em contato
com a Ronda?
Pelo telefone.

Essa é a melhor alternativa?

Sim. Primeiramente, porque se faz um
cadastramento das propriedades e de
seus moradores, o que ja permite um
maior conhecimento da re-
gido. Além disso, a proximi-
dade entre a guarda e o pro-
dutor aumenta. Outro ponto
positivo: como ela é diurna
também, é possivel verificar
circulagdo de pessoas estra-
nhas.

Quais as outras ma-
., neiras de se evitar rou-
i bos e assaltos no meio
I rural?
j Os agricultores foram
orientados a sempre in-for-
marem a Guarda Civil Municipadel sem-
pre que notar presenca de pessoas estra-
nhas na regido ou qualquer tipo de irre-
gularidade.
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