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50 EDICOES TRABALHANDO

» ELA HORTIFRUTICULTURA NACIONAL!

A primeira edicao da Hortifruti Brasil
foi publicada em maio de 2002. A par-
tir daquele momento, os desafios de

construir indicadores econémicos e
um sistema de informacao na area
hortifruticola comecaram a ser
enfrentados. A Hortifruti Brasil
completa 50 edicbes em setem-

bro; o que nasceu de um sonho,
torna-se realidade a cada publica-
¢do. Nossa equipe mudou bastante
nesse periodo, mas o objetivo de tra-
balhar para o desenvolvimento da hor-

Margarita Mello (esq.) e Daiana Braga sdo as responsaveis
pela elaboracdo da Matéria de Capa desta edicdo.

./ 'SEMENTES DE.MAMAO E MELAO iSLA;
. - Lutre com os cultivares padrao éexportacao!

*178 - MELAO HiBRIDO
Canarian Kebayashi

tifruticultura nacional nunca deixou
de ser a forca motriz de cada um dos
profissionais que passaram por esse
projeto. A arte grafica da Hortifruti Bra-
sil evoluiu, mas o maior salto de qua-
lidade foi verificado no seu contetdo.
Temos de agradecer ndo apenas ao
esforco de nossa equipe, mas tam-
bém aos nossos leitores, que sempre
demandam a melhor informacido e
sugerem temas que querem ler nesta
revista. E importante ressaltar também
a confianca e o apoio financeiro dos
nossos fiéis parceiros, muitos desde o
inicio do projeto. Sem eles, a distribui-
¢ao das nossas pesquisas gratuitamen-
te a mais de 8 mil produtores de todo
o Brasil nao seria possivel.

Em cada uma das 50 edicbGes, nossa
equipe trabalhou para aprimorar as
analises de mercado sobre os nove
hortifruticolas alvo deste projeto e
para tratar de assuntos importantes
para o desenvolvimento do setor -
como a infra-estrutura de exportacao
de frutas, assunto da Matéria de Capa
desta edicao. Para que as exportacoes
brasileiras de frutas aumentem, é im-
portante que todo o sistema logistico,
sobretudo o maritimo, seja reestru-
turado. O objetivo seria diminuir o
tempo de viagem da fruta do Brasil ao
exterior, aumentando a qualidade do
produto até o consumidor, e reduzir
custos, elevando a renda do produ-
tor/exportador. Um sistema logistico
ineficiente anula os investimentos no
campo e prejudica a competitivida-
de brasileira em relacdo ao mercado
internacional. Para que esse e outros
temas sejam estudados e tenham seus
problemas solucionados, a Hortifru-
ti Brasil continuara atuando junto ao
setor hortifruticola, levando infor-
macoes a todos os agentes despertos
para a necessidade deste insumo de
producao. Até as proximas edicoes!
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HORTIFRUTI BRASIL ON-LINE @

Quer que as melhores noticias

da hortifruticultura

cheguem fresquinhas a vocé?

Fique de olho em nosso site:
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil

Nele, vocé encontra a Gltima edicao
da Hortifruti Brasil atualizada todo
DIA 10 e ainda pode receber a
publicagdo na integra em sua caixa de

mensagens. Cadastre-se!
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~% DA AGRICULTURA A APRESENTAR AVANCOS
81 SOBRE ALIMENTO SEGURO NO BRASIL

Editorial publicado na Hortifruti Brasil n° 39, de setembro
de 2005, estimulou o Ministério da Agricultura, Pecudria e
Abastecimento (Mapa) a mostrar a sociedade brasileira os avancos que
tém ocorrido para obtencao de alimentos seguros. Alguns dos avan-
¢os sao a institucionalizacdo de um Forum Permanente de Discussdes
sobre Alimento Seguro, a formacao da Comissao Nacional Publica/Pri-
vada Assessora e a negociacao de Protocolo de Intencoes Mapa/Enti-
dades Mantenedoras do Programa Alimentos Seguros (PAS). Os ob-
jetivos sao o esclarecimento, a conscientizagao, promocao e divulga-
¢ao das vantagens de se consumir alimentos seguros, proporcionando
aos consumidores brasileiros a mesma qualidade requerida pelo mer-
cado internacional. Para aqueles que se interessarem, o Férum Perma-
nente de Discussoes realizara mais uma reuniao no dia 05 de outubro,
com a participacao do ministro da Agricultura, Luis Carlos Guedes Pin-
to, na sede desse Ministério, em Brasilia (DF). A pauta serd a Politica de
Alimentos Seguros, Campanhas de Divulgacao e Promocao de Alimen-
tos Seguros e a instalacdo da Comissao Nacional Pablica/Privada Asses-
sora. Outras instituicdes publicas e privadas podem participar e dar a
sua contribuicao para o desenvolvimento e operacionalizagao do agro-
negocio brasileiro.

Marcio Antonio Portocarrero, secretario da Secretaria de Desenvolvi-
mento Agropecudrio e Cooperativismo - SDC/Mapa - mcarrero@agri-
cultura.gov.br e Adilson Reinaldo Kososki, assessor da SDC/Mapa -
adilsonkososki@agricultura.gov.br.

F uma grande satisfacao para a Hortifruti Brasil ter colaborado para o de-
senvolvimento do programa do Mapa em relagao a Seguranga do Alimento.
Incentivamos os leitores que estao mais envolvidos com esse assunto a par-
ticiparem da reunido no Mapa no dia 05 de outubro e a enviar sugestoes a
respeito do tema através dos e-mails dos senhores Marcio e Adilson.

% NEGOCIACOES ENTRE
CITRICULTORES E INDUSTRIAS

Tivemos o prazer de ler o artigo referente a citros na edi-
_ ¢ao n° 48 da Hortifruti Brasil de junho de 2006, onde é

- mencionado que a negociacao com os representantes do

—_ setor citricola, realizada no dia 05 de junho, sinalizou um
reajuste que deve ficar em torno de US$ 1,00/cx de 40,8 kg, em média,
elevando o valor dos contratos para a média de R$ 9,50/cx de 40,8 kg.
Como somos produtores de citros com contrato junto a fabrica de su-
co de laranja, tomamos a liberdade de perguntar se essa posicao ja se
encontra fechada. Certos de podermos contar mais uma vez com vossa
valiosa informacao, nos despedimos com votos de cordialidade.
José Cassio Barretti

Fazenda Santa Helena

farmhelena@uol.com.br

Sr. José, o acordo entre a Federagcao de Agricultura do Estado de Sao Pau-
lo (Faesp) e os representantes da indstria ndo foi finalizado até o fecha-
mento desta edicao (05/09/2006). A secao de citros (pagina 23) adianta
os principais pontos que deverdo ser acordados em setembro, incluindo
o reajuste do contrato. Para informagées adicionais, recomendamos que
o senhor entre em contato com a fabrica com a qual o senhor tem o con-
trato, com a FAESP e com o sindicato patronal da sua cidade.
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CAPA

MODERNIZANDO
A LOGISTICA
EXPORTADORA

Melhorar a infra-estrutura logistica é vital
para ampliar a competitividade
brasileira no mercado internacional

Por Margarita Mello e
Daiana Braga
Colaboragao: Margarete Boteon

A ineficiéncia da infra-estrutura logistica
nacional é um dos principais gargalos das
exportacoes brasileiras de frutas. As insta-
lagdes dos portos sdo precarias, os equipa-
mentos ultrapassados e a disponibilidade de
mao-de-obra especializada, muito baixa.
A partir de 2004, a problematica do siste-
ma brasileiro de exportagdo de frutas ficou
ainda mais aparente. A valorizacao do Real
frente ao délar e a alta do frete no comér-
cio internacional limitaram a rentabilidade
do setor e impulsionaram as despesas dos
exportadores. Traders estimam que nos Ul-
timos dois anos o valor do frete maritimo
tenha duplicado, enquanto o délar caiu
cerca de 27%. (de 30 de agosto de 2004 a
29 de agosto de 2006).
A ineficiéncia do sistema logistico nacional
acaba consumindo boa parte do montan-
te financeiro gerado com as exportagoes.
Se os gastos fossem reduzidos, o preco da
fruta brasileira no exterior poderia ser mais
atrativo, o retorno ao produtor, maior e o
volume de exportagao, ampliado.
A problematica da logistica ndo é nenhuma
novidade para quem atua no setor e sua re-
solugdo poderia ser um significativo avan-
¢o para a fruticultura nacional. Por isso, a
Hortifruti Brasil procurou estimar o impac-
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to dos gastos com logistica

exportadora sobre a fruticultura

e levantar os principais problemas
enfrentados pelos exportadores, para, en-
tao, poder indicar solucbes que amenizem
esse gargalo.

Para chegar a um panorama consistente
sobre a logistica nacional, foram apurados
os custos de exportagao de 22 dos maiores
traders de manga, meldo, mamao, banana
e uva. Apesar do nimero restrito de produ-
tos avaliados, eles representaram 76% do
total de divisas geradas com a exportacao
de frutas em 2005, segundo a Secretaria de
Comércio Exterior (Secex).

Os ndmeros apresentados neste estudo re-
presentam os custos de transporte desde os
pblos produtores/exportadores dessas fru-
tas até o seu embarque nos portos de Salva-
dor (BA), Pecém (CE), Natal (RN), Fortaleza
(CE) e Recife (PE) e nos aeroportos de Reci-
fe (PE), Fortaleza (CE), Salvador (BA), Natal
(RN), Sao Paulo (SP) e Rio de Janeiro (R)).
A pesquisa também foi subsidiada por da-
dos estatisticos de exportacdo e de precos
ao produtor, com o objetivo de comparar o
quanto da receita gerada pela exportagdo
é despendido com logistica. Os principais
resultados estdo descritos a seguir.
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Fonte: Cepea/Hortifruti Brasil
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O GARGALO LOGISTICO

Os gastos com a logistica de exportagao absorvem
36% da renda gerada com a exportacdo de frutas

12% da receita gerada com
exportagao € gasta
com transporte rodovidrio

24% da receita gerada
com exportagdo € gasta com

despesas maritimas

12% da receita é o que sobra
para o exportador,
excluindo os custos logisticos

52% da receita gerada com
exportacdo € destinada ao produtor
rural, montante utilizado em
investimentos e pagamento dos
custos de produgao

Beneficiamento

Maritimo
B Rodoviario

[ Setor produtivo

Ao comparar o0 montante
gerado com exportagoes
em 2005 com os cus-
tos logisticos, pode-se
estimar que essas despe-
sas absorveram cerca de
36% da receita gerada
com as exportagoes de
frutas. Os gastos mariti-
mos representaram 24%.
O aumento dos custos
logisticos, além de re-
duzir a participagdo do
setor produtivo na renda
gerada pela exportagao
de frutas, diminui os in-
vestimentos do setor. Em
2005, o setor produtivo
ficou com pouco mais
da metade da renda ge-
rada com a exportacao,
segundo estimativas do
Cepea/Hortifruti Brasil.
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CAPA

0S PORTOS SAO O
GRANDE GARGALO
LOGISTICO PARA
EXPORTACAO

Apesar do montante despendido pelo setor de
frutas com logistica, a estrutura portudria € de-
ficiente. Este € o principal obstaculo aos em- |
barques, segundo os exportadores entrevista-
dos. A melhora do sistema portudrio, além de
tornar o setor mais eficiente, pode-
ria inclusive reduzir os custos.
O principal problema en-
frentado, de acordo com
esses exportadores, € a falta
de agilidade no carregamento
e descarregamento dos navios,
que gera atrasos e custos extras,
como o armazenamento das car-
gas, além de prejudicar a qualidade
e a durabilidade das frutas. A baixa
profundidade do canal de alguns portos também di-
ficulta o recebimento de navios de grande porte, cuja
entrada poderia contribuir com o escoamento de um
volume maior e com o barateamento do frete.

A falta de contéineres e de embarcagdes no periodo de
maior concentracao das vendas também foi apontada
pelos entrevistados como inibidora das exportagoes de
frutas brasileiras.

Buscando avaliar a qualidade dos principais por-
tos utilizados para as exportagdes de frutas frescas, a
Hortifruti Brasil solicitou aos traders consultados que
pontuassem de 1 a 5 o sistema exportador maritimo e
aéreo. O valor 1 representa a condi¢ao mais precdria e
0 5, a melhor instalacao.

De acordo com os entrevistados, nenhum dos portos
mais utilizados para o embarque de frutas apresenta
excelente infra-estrutura (nota 5). A média das notas foi
3 — condi¢oes medianas.

Os portos de Pecém (CE) e de Natal (RN) obtiveraram
notas acima da média. Ja os portos de Salvador (BA)
e de Recife (PE) apresentaram as menores pontuagoes
— entre precarias e medianas (notas entre 1 e 3).

O fato de o porto de Salvador ser considerado defici-
tario é muito preocupante, pois é utilizado por 86%

8 - Setembro de 2006 - HORTIFRUTI BRASIL
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A infra-estrutura portudria
deficiente é o principal
problema enfrentado pelos
exportadores brasileiros
de frutas

B,

Principais problemas logisticos
destacados pelos exportadores em

relacao ao transporte maritimo
62%
33%
29% i
24% 24% E
5% §

M Infra-estrutura portuaria

[ Burocracia alfandegaria

[ Baixa oferta de contéineres

Baixa oferta de navios

Frete rodovidrio + custos maritimos
Outros
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dos agentes entrevistados para os embarques de frutas
frescas dos polos produtores do Nordeste e do norte do
Espirito Santo.

Mesmo com tantos problemas no embarque, mais de
90% do total de frutas frescas — banana, manga, meldo,
uva, mamao e citros — foram enviadas ao Nafta (Estados
Unidos, México e Canadd), a Unido Européia e a Asia
por via maritima em 2005, segundo a Secex. Dos 22
agentes entrevistados pela Hortifruti Brasil, somente
um terco utiliza transporte aéreo e, mesmo assim, com
volume reduzido.

O ideal, tanto para os produtores quanto para os con-
sumidores, seria que as frutas fossem exportadas em
avides, chegando mais rapidamente ao pais de destino.
Mesmo com os problemas na infra-estrutura aérea, o
tempo de deslocamento do Brasil até a Europa através
desse meio de transporte, considerando a espera no
aeroporto, € de dois dias,

enquanto que, via mariti-

ma, o mesmo trajeto demora 15 dias.

No entanto, os embarques aéreos aparecem

como segunda opcao na lista dos exportadores

e estao restritos as frutas de alto valor, principal-
mente porque o custo desse transporte € sete vezes su-
perior ao maritimo. Para as frutas avaliadas nesta pes-
quisa, o valor do frete aéreo para a Unido Européia é
de aproximadamente R$ 2,60/kg e o maritimo, de R$
0,37/kg.

No caso de uva e manga do Vale de Sdo Francis-
co, os custos de logistica aérea representam 37%
do valor final da uva posta na Europa e 36% do pre-
¢o da manga posta no Japao. A burocracia também
é uma barreira para se expandir as exportagdes via
aérea. Muitos entrevistados a consideraram mais
problematica que nos portos, além de as despe-
sas com a documentagao também ser mais elevada.
Os exportadores relataram que a estrutura nos aero-
portos também é deficiente. Além da quantidade li-
mitada de espago aéreo destinado para frutas, ja que
as companhias preferem embarcar produtos de maior
valor agregado, muitos aeroportos nao apresentam
condigdes adequadas de recebimento das frutas, como
camaras frias. Outra reclamagao é que nao ha mao-de-
obra capacitada nos aeroportos para tomar os cuidados
necessarios com cargas tao pereciveis.

Quando solicitados a atribuir notas de 1 a 5 aos aero-
portos, a maioria atribuiu nota 3. Os aeroportos de me-
lhor infra-estrutura foram o de Recife e o de Natal (4) e
os piores, o de Fortaleza e o de Guarulhos (SP) - ambos
tiveram nota média de 1,5.

Principais problemas logisticos
destacados pelos exportadores em
relagdo ao transporte aéreo

71% 72%

Fonte: Cepea/Hortifruti Brasil

Frete rodovidrio + custos aéreos
Burocracia alfandegéria
Infra-estrutura dos aeroportos
Baixa oferta de cargueiros
Outros

HORTIFRUTI BRASIL - Setembro de 2006 - 9



CAPA

Antes de encarar os desafios nos portos, propria-
mente, as cargas de frutas costumam percorrer lon-
gos trajetos rodoviarios. Vém a tona, entdo, outros
sérios problemas. A estrutura da cadeia do frio, com
caminhdes devidamente refrigerados, € prejudicada
pela ma conservagao das estradas e o frete rodovia-
rio torna-se um item cada vez mais significativo nos
custos de exportagao.

Quem esta a poucos quilédmetros de portos do Nor-
deste, em tese, poderia passar ileso ao menos pelas
dificuldades rodoviarias. Na pratica, porém, a falta
de navios e a deficiéncia da infra-estrutura de mui-
tos portos acabam obrigando também esse exporta-
dor a percorrer maiores distancias via rodovia.

Os exportadores de mamao do Espirito Santo, por
exemplo, deixam de utilizar o porto de Vitéria, a
apenas 150 km da regido produtora de Linhares (ES),
para embarcar a fruta por Salvador (BA), distante
cerca de 1.200 km. Esta aparente incoeréncia ocor-
re devido as condigoes precarias do porto capixaba,
como falta de contéineres, e também auséncia de
navios para alguns paises compradores de mamao.
Ja para os exportadores de uva e manga do Vale do
Sao Francisco, apesar de o porto
de Salvador ser o mais préximo,
em épocas de pico de colheita eles
precisam recorrer a outros, como

® Porto de Salvador ‘
Porto de Fortaleza
® Porto de Pecém

@ Porto de Recife
® Porto de Natal

Frutas percorrem longas distancias por falhas
na infra-estrutura e falta de navios

Distancias entre as

principais regides produtoras e os
portos utilizados para a

exportacao de frutas e seus respectivos
valores de frete rodovidrio.

Origem Porto  Distancia (km) Custo (R$/kg)
Salvador 553 0,13
Pecém 835 0,20
Velego Natal 1.000 0,17
Sao Francisco
Fortaleza 984 0,17

Recife 734 0,19

1.170

Espirito Santo Salvador 0,27

Salvador 1.200 0,25
e Gienele | o g 310 0,07
do Norte

Fortaleza 560 0,09

Fonte: Cepea/Hortifruti Brasil

O CAMINHO DAS FRUTAS
Rota MARITIMA:
Para enviar sua producdo até os principais

portos do Nordeste, os exportadores de fru-
tas, principalmente do Nordeste e do nor-
te do Espirito Santo, ttm que desembolsar:

*R$0,18/kg defruta, emfreterodovidrio
- para percorrer, em média, 850 km de es-
tradas, a maioria em condicoes precdrias;

* R$ 0,37/kg de fruta, em gastos mari-
timos - e aguardar cerca de dois dias no
porto para embarcar as frutas, que leva-
rao mais 13 dias para chegar aos princi-
pais portos da Unido Européia.

FCopeiflausifutiiasil’” ™ 5L A A IR T
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o de Pecém (CE), Fortaleza (CE) e Natal (RN). Também
nesses casos, a fruta percorre longas distancias antes de
ser embarcada, elevando os custos.

Ha ainda o exemplo dos produtores de mamao do Rio
Grande do Norte. No caso de falta de navios em Pecém e
Fortaleza, principalmente na entressafra das exportagdes
de meldo (produto forte dos potiguares), suas frutas tém
de se deslocar por cerca de 1.200 km até Salvador, tripli-
cando o custo do frete.

A infra-estrutura precaria para a exportagao de frutas tam-
bém em aeroportos e a falta de espaco nos avides refor-
¢am as dificuldades dos vendedores brasileiros. Um caso
a ser tomado em analise é o da regido do oeste da Bahia,
que esta a 500 km do aeroporto de Brasilia (DF), mas este
ndo dispde de infra-estrutura para exportagao de frutas.
Assim, a opgao desses produtores baianos sao os aeropor-
tos de Sao Paulo e do Rio de Janeiro, que elevam o custo

de frete rodoviario em 70% - em comparagao a Brasilia.

Rota AEREA:

Para chegar mais rapido ao destino final,
seja Europa ou Estados Unidos, o exporta-
dor paga caro:

* R$ 0,19/kg de fruta, em frete rodo-
vidrio - para percorrer, em média, 1.100
km de estradas, a maioria em condigoes
precdrias, e chegar até os principais aero-
portos nacionais;

* R$ 2,60/kg de fruta, em gastos aéreos
- para que a fruta chegue ao destino final,
no maximo, em dois dias.

UM NOVO
MODELO DE
LOGISTICA

O desafio da modernizacdo do sis-
tema logistico exportador ndo é sim-
ples. E necessario melhorar a condi-
¢ao das estradas, tornar mais segura a
malha viaria, ampliar as alternativas
de transporte, incluindo o ferroviario
e as hidrovias, tornar mais eficiente
as estruturas portudrias e aéreas, e
ampliar a competicdo entre as em-
presas maritimas e aéreas e reduzir a
burocracia alfandegaria.

Quanto ao sistema rodoviario, é im-
portante incentivar a integragcdo da
malha rodoviaria, a sua restauracao e
a possibilidade de concessao de mais
rodovias para a iniciativa privada.
Outras formas de transporte devem
ser estimuladas através da revitaliza-
¢do do sistema ferroviario, implanta-
¢do e melhoramentos das hidrovias.
Toda essa estrutura deve estar integra-
da para o escoamento agil da produ-
¢ao para o exterior seja via aeropor-
tos e, principalmente, portos. Nestes,
a modernizacao é urgente!

De acordo com a Associacdo Brasi-
leira dos Terminais Portudrios (Abtp),
o governo federal pretende definir um
novo modelo de gestdo para os portos
brasileiros até 2007. Algumas medi-
das ja vém sendo tomadas para mini-
mizar os problemas de infra-estrutura,
mas elas ainda ndo repercutiram em
melhorias para a cadeia exportadora.
Segundo a Companhia das Docas do
Estado da Bahia (Codeba), serdo in-
vestidos R$ 73 milhdes nos portos de
Salvador (porto mais utilizado para as
exportagdes de uva, manga, mamao,
meldo e banana, de acordo com os

HORTIFRUTI BRASIL - Setembro de 2006 - 11



CAPA

SUGESTOES PARA MELHORAR
A INFRA-ESTRUTURA
EXPORTADORA DE FRUTAS

PARA OS PORTOS:

e Equipar melhor os portos, principalmente no
carregamento e descarregamento;

* Ampliar a estrutura para permitir a entrada de
navios maiores;

* Incentivar a participacao de mais empresas
maritimas e estimular a concorréncia entre os
diversos portos do Pais;

* Formar pools de exportadores para melhorar o
poder de barganha frente as empresas maritimas;

* Devido aos elevados custos de liberacao fi-
tossanitaria no porto, o ideal seria o Ministério
liberar os contéineres nos packing houses;

* A Receita Federal deveria ser mais agil nos

portos — uma sugestao € que os tramites legais
possam ser realizados o maximo possivel fora
dos portos, para evitar congestionamentos de
cargas;

e A transferéncia da administracdo dos princi-
pais portos para a iniciativa privada.

PARA OS AEROPORTOS:

* Ampliar as instalagdes e a infra-estrutura de
cargas refrigeradas; aumentar também a oferta
de espago nas aeronaves para frutas;

e Estimular a formacao de uma Zona Franca no
Vale do Sao Francisco. Isso ampliaria o fluxo de
cargas através da importagdo de insumos para a
inddstria, principalmente da area de tecnologia,
e aumentaria a oferta de espaco aéreo para es-
coar frutas — além dos beneficios de desenvolver
o Vale, com uma industria de alta tecnologia.

Fonte: Cepea/Hortifruti Brasil
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nossos entrevistados), Aratu e
[lhéus em 2006. Os recursos serao
destinados as obras de dragagem,
contencao de cais, construcao de
restaurantes e implementagcao das
normas internacionais de seguran-
¢a, tornando possivel atender a
demanda da Europa, Asia, Estados
Unidos, México e Canada. Com
isso, compradores estrangeiros di-
minuiriam seus custos devido a ne-
cessidade de ndo precisar recorrer
a outros portos fora da Bahia.

A reducao do tempo
de espera da carga
nos portos €
o desafio do setor
para ampliar as
exportagoes e melhorar

a qualidade das frutas.

Em Natal (RN), também héa previsao
de mais investimentos. O montante
anunciado é de R$ 30 milhdes para
o aumento do calado (profundida-
de minima de dgua necessaria para
a embarcacao flutuar) de 10 metros
para 12,5 metros, o que assegurara
a chegada de novas linhas no porto
de Natal, favorecendo os embar-
ques das frutas da regido — de acor-
do com a pesquisa, atualmente,
parte dessas é exportada pelo porto
de Salvador.

Para que essas informagdes divulga-
das na midia a respeito dos investi-
mentos nos portos se transformem
em reducao efetiva de custos com
transporte e melhorias nos servicos
de logistica, cabe ao setor fruticul-
tor se organizar e cobrar dos 6rgaos
competentes mais investimentos e
de forma permanente, ndao s6 para
situacOes emergenciais ou para
promocdo em anos eleitorais. m
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TOMATE

Menos tomate
em setembro

Mogi-Guacu e
Araguari colhem até novembro

A safra de inverno de 2006 foi estendida até novembro
em Mogi-Guagu (SP) e Araguari (MG). O fim da colheita
estava previsto para outubro em ambas as regides. Ape-
sar dos baixos precos registrados neste ano, produtores
acreditam que entre outubro e novembro o mercado
deva melhorar, pois as demais regides que colhem no
inverno ja terao deixado o mercado e as de verao ainda
estarao em inicio de safra. Mogi-Guagu e Araguari foram
as principais responsaveis pelo abastecimento do mer-
cado em agosto. A expectativa dos produtores locais é
que o ritmo de colheita comece a cair nessas pragas em
setembro, mas a partir dai a oferta se mantera constante
até novembro. Em agosto, as altas temperaturas acelera-
ram a maturacao dos frutos causando excesso de oferta
em ambas as regides, o que derrubou o preco do fru-
to. O tomate salada AA longa vida foi comercializado a
R$ 9,16/cx de 23 kg, em média, em Mogi-Guacu e a R$
5,03/cx, em média, em Araguari no tltimo més. Esses sao
os menores valores registrados pelo Cepea no més de
agosto para essas regides desde o inicio do levantamen-
to de precos em 2002. O principal motivo para esse cena-
rio, similar ao de 2003, é a elevacao da oferta nesta safra
em relacao aos dois tltimos anos. A forte desvalorizacao
levou muitos tomaticultores a abandonarem as lavouras
com “ponteiro” nesse periodo, principalmente na regiao
mineira, onde os precos foram mais baixos. Muitos pro-
dutores também descartaram o tomate maduro.

Paty do Alferes

inicia colheita do segundo plantio

A colheita do segundo plantio em Paty do Alferes (R]))
deve comecar em setembro. Neste ano, quase nao hou-

ve entressafra na regiao, que finalizou as atividades do
primeiro plantio em agosto. O calendario de colheita
em Paty, que normalmente é dividido em dois periodos
(um entre abril e julho e outro de setembro a dezem-
bro) foi alterado neste ano. No entanto, a oferta deve
ser pequena em setembro, pois apenas 10% do total
plantado deve ser colhido no periodo. A intensificagao
da colheita nessa regido deve ocorrer a partir da primei-
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Por Jefferson Luiz de Carvalho e
Rafaela Cristina da Silva
tomatecepea@esalq.usp.br

Mogi-Guacu
e Araguari
estendem safra

ra quinzena de outubro e o final da safra estd previsto
para dezembro. A expectativa é que a drea plantada per-
maneca estavel em relagdo ao mesmo periodo de 2005,
quando cerca de 2 milhdes de pés foram cultivados. Ja
em Sumaré (SP), que também possui dois periodos de
colheita, tomaticultores realizardo, em setembro, os tra-
tos culturais nas lavouras do segundo plantio. A colheita
na regido deve ser iniciada em meados de outubro.

Oferta diminui em setembro
A oferta de tomate deve cair em setembro de-

vido a diminuicao da colheita nas lavouras de inverno.
Em Araguari (MG) e Mogi-Guacgu (SP), o principal moti-
vo para a menor oferta é o fim do pico de safra. Mesmo
em Sao José de Uba (R)), onde a colheita vem sendo
intensificada desde agosto, o volume ofertado deve
ser menor, visto que os baixos precos de agosto de-
sestimularam as atividades de campo e levaram muitos
produtores a abandonar as lavouras. Além disso, houve
diminuicao dos tratos culturais, o que deve derrubar a
produtividade das rogas fluminenses. O tomate salada
AA longa vida foi comercializado a R$ 4,61/cx de 23 kg,
em média, nas lavouras de Sao José de Ub4, em agosto,
valor inferior ao minimo necessario para cobrir os gas-
tos com a lavoura.
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Fonte: Cepea

Precos médios de venda do tomate AA, longa vida, no

S Precos despencam em agosto
atacado de Séo Paulo - R$/cx de 23 kg




Por Daniel Hiroshi Nakano
batatacepea@esalq.usp.br

Oferta continua
elevada
em setembro

() Estiagem prejudica lavouras
" de Vargem Grande do Sul

A falta de chuva e as altas temperaturas registradas
em Vargem Grande do Sul (SP) em agosto deprecia-
ram a qualidade da batata local. Segundo produtores,
em algumas propriedades, faltou agua para irrigacao,
o que prejudicou o desenvolvimento dessas rogas. O
volume de chuva deve aumentar gradualmente a partir
de setembro com a chegada da primavera, de acordo
com o Instituto Nacional de Pesquisas Espaciais (Inpe),
podendo voltar a melhorar a qualidade do tubércu-
lo. Em agosto, a batata em Vargem Grande do Sul foi
comercializada a cerca de R$ 16,10/sc de 50 kg, queda
de 8% em comparagdo com julho. A desvalorizacao do
tubérculo esteve relacionada ao aumento da oferta na
regiao. De acordo com bataticultores locais, até o final
de setembro, cerca de 75% da area total cultivada nesta
safra deve ser colhida. Apesar de alguns produtores di-
minuirem a colheita em outubro, a safra da regido deve
terminar somente na primeira quinzena de novembro.

s Preco cai no atacado

O preco da batata caiu em agosto, pressiona-
do pelo aumento da oferta, com a intensificacdo da
colheita em Vargem Grande do Sul (SP) e Cristalina
(GO). A agata especial foi negociada a R$ 27,95/sc de 50
kg, em média, no atacado de Sao Paulo (SP) no ultimo
més, baixa de 16% em relacdo a julho. Em setembro, o
preco da batata deve seguir pressionado, pois a oferta
deve continuar elevada.

// Aumenta area no Parana

A area de plantio de batata em Curitiba (PR) e
Ponta Grossa (PR) deve aumentar cerca de 15% nes-
te ano em relagdo a 2005, prevéem produtores locais.
A expansdo da area é motivada pela crise no setor de
cereais e pela disponibilidade de éareas para arrenda-
mento. Em Curitiba (PR) e Ponta Grossa (PR), estima-se
que cerca de 15% da area total tenha sido plantada até
agosto. Sessenta por cento da drea devem ser cultivados
em setembro e os 25% restantes, em outubro. A chuva
registrada na regidao na segunda dezena de agosto fa-

BaTATA

Aumenta area
de plantio
no Parana

voreceu o desenvolvimento das lavouras, que estavam
sendo prejudicadas pela baixa umidade do solo. Nos
dias posteriores as precipitacbes ocorreram geadas na
regido, mas nao causaram danos significativos, pois a
planta ainda estava brotando. A colheita na regidao deve
comecar a partir de novembro, e o pico de safra devera
ocorrer em dezembro. Em Guarapuava (PR), a area deve
aumentar cerca de 10% em relacdo ao ano passado. O
plantio deve ocorrer em setembro e outubro, quando
cerca de 60% da area deve ser cultivada.

M Pico de safra em
Cristalina

Cristalina (GO) devera permanecer com a oferta ele-
vada em setembro. A expectativa é que até o final des-
te més, cerca de 80% da area plantada neste ano seja
colhida. Os 20% restantes devem ser retirados das
rocas entre o final de outubro e o inicio de novem-
bro. Segundo beneficiadores locais, a produtividade
média das lavouras tem permanecido acima de 40 ton/

ha. Embora a elevada temperatura também preocupe
bataticultores da regido, ainda nao houve problemas
significativos quanto a qualidade do tubérculo, e as la-
vouras estao apresentando quantidade satisfatéria de
batata tipo especial, segundo produtores.

90,00
=0=2005

80,00
—m—2006

70,00
60,00
50,00
40,00
30,00

20,00

10,00
jon fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez

Fonte: Cepea

Precos médios de venda da batata égata no atacado

Batata segue desvalorizada
de Séo Paulo - R$/sc de 50 kg

HORTIFRUTI BRASIL - Setembro de 2006 - 15




Pico de oferta
" emregides
paulistas e mineiras

/\/ Colheita intensifica em Sao Paulo

A colheita de cebola nas lavouras de Sao José do
Rio Pardo (SP) e Monte Alto (SP), iniciada no final de ju-
Iho, deve se intensificar em setembro. Alguns produtores
dessas regides, desanimados com os baixos precos regis-
trados no inicio da safra deste ano, mudaram seu calen-
dario de colheita, deixando a maior parte dos bulbos —an-
tes colhida em agosto — para setembro, na expectativa de
que os precos da cebola reajam. Contudo, a maioria dos
produtores nao acredita que o bulbo se valorize neste
meés, pois além das rocas paulistas, as lavouras mineiras e
nordestinas também devem ofertar mais neste periodo.
Segundo produtores de Sao José do Rio Pardo e Monte
Alto, a queda da produtividade nas lavouras tardias, que
comecam a ser colhidas em setembro, € outro problema
que deve ocorrer nesta safra. O clima seco de agosto vem
prejudicando o desenvolvimento dos bulbos. Em agosto,
a média de preco registrada em Sao José do Rio Pardo e
em Monte Alto foi de R$ 0,17/kg, valor 56,41% inferior ao
praticado no mesmo periodo de 2005.

Saida do bulbo argentino

nao favorece produtores mineiros

O fim das importacoes de cebola argentina na primeira
quinzena de agosto ndo favoreceu a comercializagao
do bulbo de Minas Gerais. O pico de safra em Cristali-
na (GO), Santa Juliana (MG), Brasilia (DF) e Sao Gotardo
(MG) elevou a oferta nacional, pressionando o valor da
cebola mineira. Nas rocas de Santa Juliana, por exem-
plo, a variedade mercedes, maquinada, foi comerciali-
zada a R$ 6,25/sc de 20 kg, na média de agosto. Apesar
de muitos produtores dessas regides s6 terem inves-
tido nos plantios antecipados (colhidos entre julho e
agosto), a oferta deve permanecer elevada em setem-
bro, pois outros cebolicultores apostam na colheita tar-
dia, que inicia neste més.

/\/ Oferta segue elevada no Nordeste
A colheita do plantio de repasse no Vale do Sao
Francisco (BA) deve comecar na primeira quinzena de

setembro. As adversidades climaticas ocorridas no ini-
cio deste ano, sobretudo o excesso de chuva em marco,
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Por Bianca Cavicchioli
cebolacepea@esalq.usp.br

“recos nacionais
de cebola
despencam

atrasaram em aproximadamente um més o inicio da co-
Iheita. Com isso, a oferta na regiao, que estd maior desde
o inicio de agosto, deve se manter elevada em setembro.
Outro fator que contribui para o aumento da oferta na
regido é o aumento de cerca de 45% na produtividade
das lavouras tardias, que nao sofreram com o excesso de
chuva durante o plantio. O rendimento médio obtido na
maioria das lavouras daregiao estd emtorno de 40 ton/ha.

Divinolandia e

Piedade preparam-se para safrinha

Produtores de Divinolandia (SP) e de Piedade (SP) ini-
ciaram o plantio da segunda temporada - que deve co-
mecar entre setembro e outubro -, em julho. A novi-
dade para esta safra € o aumento da drea plantada e
0 maior investimento na variedade 6ptima, de melhor
aceitacao no mercado em relacdo ao bulbinho. A es-
timativa de produtores locais é que 80% da producao
dessas pragas corresponda a cebola 6ptima e apenas
20% aos bulbinhos. A primeira temporada em Divi-
nolandia (SP) terminou em meados de agosto, alguns
dias mais tarde em relacdo ao ano anterior. O atraso
ocorreu em decorréncia da lentidao das vendas dos
bulbinhos no final da safra. Ja em Piedade (SP), a sa-
frinha do primeiro semestre terminou no fim de julho.
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com o aumento da producéo
Precos médios recebidos pelos produtores paulistas pela

3 Precos nacionais despencam
cebola superex - R$/kg




Por Francine Pupin

de

desvaloriza melao

As exportacoes de meldes brasileiros para a Eu-
ropa comecaram em meados de agosto e devem ser
intensificadas em setembro, quando aumenta a colhei-
ta dos frutos destinados ao mercado internacional. Os
exportadores negociaram um volume maior de varie-
dades nobres neste ano em relacdo a 2005. Além disso,
repetindo o registrado no ultimo ano, houve anteci-
pacao da demanda européia pelo melao brasileiro. O
primeiro embarque da fruta aquele continente ocorreu
uma semana antes do previsto, estimulado pela dimi-
nuicao da oferta espanhola de meldo. Fortes ondas de
calor atingiram a Espanha entre julho e agosto e pre-
judicaram a producado local. Além da falta de umida-
de, foram registradas temperaturas superiores a 35°C,
principalmente no Sul do pais. Além disso, com a baixa
reserva de agua para irrigacao, produtores espanhois
perderam parte de suas lavouras. O meldo espanhol é
um dos principais concorrentes da fruta brasileira na
Europa, principalmente para a variedade pele de sapo.
A previsao é que a Espanha finalize a colheita em setem-
bro. Outro fator que pode contribuir para um cenario
mais positivo para as exportacdes brasileiras neste més
é a possivel reducao da oferta de meldes israelenses.
Segundo agentes de mercado, a guerra em Israel pode
afetar a producao da fruta, abrindo espaco para o melao
brasileiro na Europa. Ainda assim, é cedo para afirmar
se a oferta de Israel realmente serd menor. A concor-
réncia entre o melao brasileiro e o israelense impediu
a valorizagao da fruta brasileira na safra passada, uma
vez que a qualidade do melao daquele pais era bastan-
te superior a do brasileiro. Ainda em setembro, alguns
exportadores devem iniciar as negociacdes com os Es-
tados Unidos. A expectativa é que os embarques para
o mercado norte-americano comecem em novembro.

/‘/ O inicio da colheita de melao no pélo Rio Grande
do Norte e Ceara derrubou o preco do melao em agos-
to. Além disso, as temperaturas mais amenas e as chuvas
que atingiram a regido em julho afetaram a qualidade
dos frutos. O frio comprometeu o crescimento e as pre-

Intensificam as
para

cipitacdes causaram problemas no talo. No Rio Grande
do Norte e Ceara, o melao amarelo tipo 6 e 7 foi comer-
cializado a R$ 16,42/cx de 13 kg, em média, em agosto,
queda de 21% frente ao periodo anterior. Mesmo com
o fim da safra no Vale do Sao Francisco em julho, alguns
produtores continuaram ofertando meldes para o ataca-
do de Sao Paulo (SP) em agosto. Entretanto, o ritmo das
vendas foi lento, ja que a fruta do Vale perdeu espaco
para o melao potiguar. Produtores do Vale receberam R$
15,47/cx de 13 kg, em média, pelo melao amarelo tipo 6 e
7 no Gltimo més, baixa de 27%, em relacao a julho.

A baixa qualidade do meldao do Vale do Sao Francis-
co, gerado a partir de sementes F2, continua afastan-
do compradores. Para melhorar a qualidade do melao
e, com isso, aumentar a aceitacao do fruto da regiao,
alguns melonicultores estao investindo em novas
tecnologias de producao e diferentes variedades de
semente, como a F1. Essas medidas ja estao trazendo
resultado. De acordo com produtores do Vale do Sao
Francisco, algumas fazendas ja ofertam frutas com
qualidade superior. A safra 2006 j4 finalizou nessa re-
gido, mas alguns produtores irdo retomar as ativida-
des em outubro, quando serd feito o plantio das frutas
que serao colhidas em dezembro.
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Fonte: Cepea

Maior oferta pressiona cotacoes
Precos médios recebidos pelos produtores do Rio Grande do

Norte e Ceard pelo meldo amarelo, tipo é e 7- R$/cx de 13 kg
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Oferta deve
finalmente aUMentar
em setembro

9 Havai
atinge preco recorde

A expectativa de aumento de oferta de havai em

agosto nao se confirmou, pelo contrario, a disponi-
bilidade de frutos nas principais regides produtoras
do Pais se manteve restrita e impulsionou os valores
do havai as mais elevadas médias ja registradas pelo
Cepea desde o inicio do levantamento de precos,
em 2001. O havai golden, tipo 12-18, foi comerciali-
zado pelos produtores do Espirito Santo a R$ 2,24/kg,
em média, e o sunrise, tipo 12-18, a R$ 2,04/kg, em
média, no sul da Bahia. Além de historicos, esses va-
lores sdao também 57% e 58% superiores aos pratica-
dos em cada uma das regides, respectivamente, em
julho. De acordo com produtores, a disponibilidade
de frutos deve continuar baixa até a segunda quinze-
na de setembro. Assim, espera-se que os precos da
fruta permanecam elevados neste més.

/‘/ Mais formosa em
setembro
A oferta de mamao formosa deve aumentar a partir

de setembro devido ao aumento das temperaturas
com a proximidade da primavera que, segundo pro-
dutores, contribuiu para a maturacao do produto.
Em agosto, a baixa disponibilidade da fruta contri-
buiu com a manutencdo dos precos em patamares
relativamente elevados para o periodo. Nas rocas
do Espirito Santo, o formosa foi comercializado a R$
0,80/kg, em média, no dltimo més, alta de 33% frente
o periodo anterior. Ja no oeste da Bahia, o formosa
foi comercializado pelos produtores a R$ 0,79/kg, em
média, alta de 28% em relagao a julho. Nas lavouras
do sul do estado, o fruto passou para a média de R$
0,73/kg, valor 28% mais alto que o de julho.

S Precos devem
recuar nos atacados
Caso a previsao de maior oferta de mamao a partir da

segunda quinzena do més se confirme, pode haver re-
ducao nos valores praticados nos principais atacados
do Sudeste. Em agosto, o volume restrito impulsio-
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Por Alvaro Legnaro e
Margarita Mello
mamaocepea@esalq.usp.br

Menor oferta garante
preco recorde

nou os precos o havai, tipo15-18, para as médias de R$
19,50/cx em Sao Paulo e R$ 24,10/cx no Rio de Janeiro,
altas de respectivamente 38% e 40% frente a julho. Os
altos precos da fruta nas rogas do Espirito Santo, oeste
e sul da Bahia tém incentivado os atacadistas a com-
prar mamao no Rio Grande do Norte, pois, mesmo so-
mando o valor do frete, o preco do produto potiguar,
posto no atacado, continua mais baixo.

m Baixa oferta limita

exportacoes em agosto

A valorizacao do Real frente ao délar associada a
baixa oferta e aos altos precos do mamao no merca-
do interno limitou o volume enviado a Europa e aos
Estados Unidos em agosto frente a julho, segundo
exportadores. A Secex nao tinha divulgado os resul-
tados de agosto até o fechamento desta edicao. Esse
cenario também foi verificado em julho. De acordo
com a Secex, foram embarcadas 221 toneladas de
mamao aos Estados Unidos em julho, volume prati-
camente igual quando comparado ao mesmo perio-
do de 2005, mas 61% inferior em relagdo a junho de
2006. Para a Europa foram exportadas 1,4 mil tonela-
das de mamao naquele periodo, volume 44% menor
comparado ao mesmo periodo de 2005 e 39% infe-
rior ao de junho deste ano.
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Precos médios recebidos pelos produtores do

g Precos recordes para o havai!
Espirito Santo pelo mamdo havai, tipo 12-18 - R$/kg




Por Aline Vitti
uvacepea@esalq.usp.br

:j; Embarques para os EUA e Canada
comecam em setembro
A exportagao de uva brasileira para os Estados Unidos e
Canada deve comecar na primeira quinzena de setem-
bro, periodo em que esses mercados deixam de ser abas-
tecidos pelo México e pela Califérnia. A forte onde de
calor que atingiu os Estados Unidos em julho e agosto,
principalmente a Califérnia, esta antecipando o fim da
colheitadauvanorte-americanae,comisso, favorecendo
a entrada da fruta brasileira naquele pais. A expectativa
dos exportadores é que os embarques se estendam até
outubro. Serao embarcadas as variedades sem sementes
festival e thompson, preferidas pelos norte-americanos.
A procura pela uva do Brasil ja é grande, pois o consu-
mo nos Estados Unidos aumentou nos dltimos meses.

‘'z Calor nao prejudica safra européia

O forte calor registrado na Europa entre julho e
agosto nao prejudicou a safra da uva local. Na Italia, o
clima quente e seco até favoreceu o desenvolvimento
e a qualidade da fruta. Segundo o USDA, o pais foi o
principal abastecedor do mercado europeu no ultimo
més, seguido pela Espanha, Egito e Grécia. Na Grécia,
onde a colheita comegou em agosto, a producao tam-
bém nao registrou problemas decorrentes do clima. A
previsdao é que esse pais permaneca no mercado até
novembro, diferentemente de 2005, quando a seca limi-
tou a producao em outubro. O prolongamento da safra
grega preocupa os exportadores brasileiros, pois esse
fator podera limitar a entrada da uva brasileira na Euro-
pa e retrair o preco da fruta. Apesar do adiantamento da
colheita nos paises europeus, decorrente do forte calor,
a maior parte das uvas deve ficar armazenada em cama-
ras frias, abastecendo o mercado europeu até inicio de
novembro, quando o cenario se torna mais favoravel as
exportagoes brasileiras.

7 Area colhida passa

¥~ | de 50% em Jales e Pirapora

Jales (SP) e Pirapora (MG), que registraram aumento de
oferta de uva em agosto, devem continuar em pico de
colheita em setembro. Até agosto, mais de 50% da pro-

Uva

Clima favorece
qualidade da UVa
paulista e paranaense

ducdo de Jales e cerca de 60% de Pirapora ja haviam sido
comercializadas. Na regido paulista a colheita segue até
novembro, enquanto nas lavouras mineiras, a safra se
encerra em outubro. Neste més, produtores de Jales dao
continuidade as podas de formagao dos ramos, iniciadas
nasegunda quinzena de agosto, para que a partir de feve-
reiro de 2007 seja feita a poda de producao. Em Pirapora,
as podas de formagao também ja estao sendo realizadas.
Em setembro, também ocorre o pico de colheita da uva
rdstica (niagara) em Jales. A expectativa de viticultores lo-
cais é que essavariedade sejacomercializadaaté outubro.

Clima favorece producao

Diferente do que ocorreu em 2005, o desenvolvimen-
to das lavouras do Parand e de Sao Paulo esta sendo
favorecido pelo clima. Apesar de frentes frias terem
atingido o Sul do Pais na primeira quinzena de agosto,
nao foi registrada geada na regiao, fenomeno que nor-
malmente preocupa produtores nesta época do ano.
Em Sao Miguel Arcanjo (SP) e Pilar do Sul (SP), onde
a cultura passa pela poda de producao, a auséncia de
frentes frias e o forte calor vém favorecendo a brota-
cdo. Em Porto Feliz (SP) e Louveira (SP), o clima foi con-
siderado favoravel a cultura até agosto, ja que as altas
temperaturas predominaram, possibilitando um bom
desenvolvimento da floracao.
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Aumento da oferta retrai precos
Precos médios recebidos pelos produtores
pela uva itdlia - R$/kg
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-
" Aumenta Oferta
no Nordeste

[ A Oferta deve

pressionar cotacoes

A oferta nordestina de manga deve aumentar em se-
tembro, pressionando o valor da fruta na regido. Em
Petrolina (PE) e Juazeiro (BA), onde a colheita come-
cou a se intensificar na segunda quinzena de agos-

to, a expectativa é que um maior volume seja ofer-
tado no final de setembro. Em Livramento de Nossa
Senhora (BA), a oferta deve aumentar ligeiramente
ainda neste més, com significativo aquecimento da
colheita em outubro. Ja as lavouras paulistas devem
continuar fora do mercado neste més. Em Monte Alto
(SP) e Taquaritinga (SP), produtores acreditam que a
colheita deve comecar somente na segunda quinze-
na de outubro. As condi¢des climaticas registradas
em agosto favoreceram o desenvolvimento da manga
em Sao Paulo, confirmando a previsdao de que neste
ano nao deve haver quebra de safra no estado.

Israel e México deixam mercado

Israel deve deixar o mercado europeu no final de
setembro. Até 14, a manga israelense deve continuar
sendo enviada a Europa, pressionando o valor da fru-
ta naquele continente. Agentes brasileiros acreditam
que a continua oferta de frutas de Israel no bloco eu-
ropeu ndo deve refletir em menores embarques do
Brasil, mas que os ganhos podem ficar abaixo do es-
perado. O México, principal abastecedor dos Estados
Unidos e forte concorrente do Brasil, também deve
finalizar suas exportacdes em setembro. De acordo
com o USDA, a producao mexicana diminuiu consi-
deravelmente em agosto e deve ser finalizada neste
més. Com o encerramento da safra, a qualidade da
fruta local caiu, limitando sua competitividade no
mercado norte-americano. Assim, os Estados Unidos
e o Canada se tornam opcdes atrativas a exportado-
res brasileiros em setembro, ja que o Brasil estara
sem concorrentes na América do Norte. A tommy
destinada aos Estados Unidos foi comercializada a R$
1,25/kg, em média, em agosto, nas rocas de Petrolina
(PE) e Juazeiro (BA), alta de 22% em relacao ao mes-
mo periodo de 2005.
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Por Bruna Boaretto Rodrigues
mangacepea@esalq.usp.br

Comecam
exportacoes
parao Japéo

:L‘ Japao comeca a

receber tommy brasileira

As exportacdes de manga tommy para ao Japao come-
caram mais cedo neste ano. As primeiras cargas deixa-
ram o Pais na ultima semana de agosto, cerca de quatro
meses antes que em 2005. Apesar de as estimativas para
o segundo semestre serem positivas, o volume enviado
ao Japao deve ser inferior ao de outros destinos, como
Europa e Estados Unidos. No primeiro ano de negocia-
¢oes (2005), foram enviadas pouco mais de 30 toneladas
de manga brasileira aquele pais, segundo a Secex, volu-
me irrisério. No primeiro trimestre deste ano, porém, o
Brasil ja exportou trés vezes mais. No acumulado neste
periodo, produtores de Petrolina (PE) e Juazeiro (BA)
receberam, em média, R$ 0,94/kg pela manga tommy
enviada ao Japao.

Vendas devem aumentar em setembro

A venda de manga nos atacados deve aumentar em
setembro em decorréncia da elevagao da temperatu-
ra no Sudeste, com a proximidade da primavera. O
valor da fruta, no entanto, deve ser pressionado pelo
aumento da oferta em algumas regides. Em agosto,
a fruta foi comercializada a R$ 1,90/kg, em média, no
atacado de Sao Paulo (SP), alta de 17% em relacao ao
més anterior, impulsionada pela oferta restrita.
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Precos médios recebidos pelos produtores do Vale do

g Baixa oferta valoriza manga
Séo Francisco pela fommy - R$/kg




Por Carlos Alexandre Almeida

5|

A falta de chuva no norte de Santa Catarina e no Vale
do Ribeira deve limitar a oferta de banana nanica no se-
gundo semestre. Segundos dados do Instituto Nacio-
nal de Pesquisas Espaciais (Inpe), o volume de chuvas
nas regioes, de abril a julho, foi cerca de 50% inferior
ao dos anos anteriores. A seca tem prejudicado o de-
senvolvimento das frutas em formacao e comprometi-
do o florescimento e frutificacdo das plantas que pro-
duzirdo no final do ano. Outro problema ocasionado
pela falta de chuva foi o atraso da adubacao dos bana-
nais, que variou entre dois e quatro meses no norte de
Santa Catarina e no Vale do Ribeira, o que pode causar
reducdo de oferta. A expectativa dos produtores é que
haja queda de produtividade de cerca de 30% no pe-
riodo, frente aos anos anteriores, podendo ser maior
caso a estiagem continue. Diante da previsao de oferta
restrita, produtores acreditam que os valores recebi-
dos pela fruta devem se manter elevados. Em agosto,
a menor disponibilidade de nanica no norte de Santa
Catarina permitiu que essa variedade fosse comercia-
lizada a R$ 6,09/cx de 22 kg, em média, alta de 335% em
relacdo ao mesmo periodo de 2005.

O Rio de Janeiro é o mais novo estado a compor o gru-
po de dreas reconhecidas pelo Ministério da Agricultura
como livres de sigatoka negra. Em julho, os fluminenses
conquistaram a liminar que garante a auséncia do fungo
Mycosphaerella Fijiensis, causador da doenca, no estado.
Os estados certificados podem enviar mudas de bana-
neiras e frutas a qualquer outra regido do Pais e impor
barreiras a entrada de plantas e bananas de areas nao
consideradas livres da doenca. No entanto, produtores
de areas nao certificadas podem enviar a banana aos es-
tados ja declarados livres da sigatoka negra através da
implantacao do Sistema de Mistigacao de Risco (SMR)
para a sigatoka negra. Esse sistema integra diferentes
medidas de manejo de risco de pragas para garantir o
nivel apropriado de seguranca fitossanitaria aos estados
que nao sao livres do fungo causador da doenca.

de
pode
manter precos baixos

Precos médios recebidos pelos
produtores de banana pela nanica — R$/cx de 22kg

Norte de Santa Catarina 1,40 6,09 335
Vale do Ribeira - SP 4,94 10,32 109
Norte de Minas Gerais 4,32 8,00 85

Fonte: Cepea

R

Diferente da nanica, a producao de banana prata nao foi tao
prejudicada pela seca dos ultimos meses. A variedade tem
porte maior, com um sistema radicular mais desenvolvido,
o que lhe proporciona mais reserva nutritiva que a nanica.
Isso contribui com seu desenvolvimento mesmo em peri-
odos de pouca chuva. Além disso, boa parte dos grandes
produtores de prata possui sistema de irrigacao nos bana-
nais, o que garante o bom rendimento da safradessas dreas.
Produtores acreditam que o preco praticado nas lavouras
possa cair ainda mais, pois a oferta da fruta deve continuar
elevada em setembro. Em agosto, bananicultores do norte
de Minas Gerais receberam, em média, R$ 9,84 pela caixa
de 20 kg da prata, valor 41% mais baixo que o de julho.
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3 Mais oferta derruba precos

Fonte: Cepea

Precos médios recebidos pelos produtores de
prata-and do norte de Minas Gerais - R$/cx de 20 kg
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CITROS

Ofertada
Florida
deve diminuir

Primeiras estimativas
L2 indicam déficit de oferta na Florida
A estimativa divulgada em agosto pela multinacional
Louis Dreyfus projetou a safra 2006/07 de laranja da

Fl6rida, prevista para comecar em outubro, em 160 mi-
Ihdes de caixas de 40,8 kg. Ja a analista Elizabeth Ste-
ger prevé que devem ser colhidas naquele estado 123
milhdes de caixas de 40,8 kg. Esses dados, porém, nao
sao oficiais. A primeira estimativa feita pelo Depar-
tamento de Agricultura dos Estados Unidos (USDA)
deve ser publicada em 12 de outubro. Se os nimeros
ja divulgados forem confirmados pelo USDA, a oferta
de suco na Flérida deve diminuir em 2007, mantendo-
se abaixo do registrado nos ultimos dois anos. Anu-
almente, as industrias locais precisam do equivalente
a 200 milhoes de caixas de laranja para atender a de-
manda interna. Nos anos anteriores, o déficit na ofer-
ta foi suprido pelos elevados estoques que o estado
possuia, antes da passagem dos furacoes, e por impor-
tagoes. Se a producdo da Florida na proxima safra for
mesmo de 120 a 160 milhoes de caixas, o estado norte-
americano terd que importar mais suco brasileiro e os
precos na Bolsa de Mercadorias de Nova York (Nybot)
devem se manter em patamares elevados em 2007.

Industrias aceitam

pagar R$ 100 milhdes de indenizacao

As industrias paulistas de suco de laranja estao proxi-
mas de assinar um acordo com o Conselho Adminis-
trativo de Defesa Econdmica (Cade) para colocar um
fim ao processo de investigacao de cartel. As empre-
sas acusadas aceitaram pagar uma indenizacao de R$
100 milhdes proposta pelo Cade. O acordo podera ser
firmado ap0s a ultima barreira ter sido eliminada pela
Justica Federal, no dia 22 deste més — foi indeferida a
liminar da Associacao Brasileira dos Citricultores (As-
socitrus) que barrava o acordo. O fechamento efetivo
ainda vai depender da aprovacao dos conselheiros do
Cade, que ja receberam um relatério das apuracoes
feitas pela Secretaria de Direito Economico (SDE). A
entidade ainda nao definiu uma data para fecharem
ou ndo o acordo, mas deve divulgar sua posicdo em
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Por Daiana Braga e
Margarete Boteon
citroscepea@esalq.usp.br

Acordo deindenizacao
€ aceito pelas industrias

setembro, quando o assunto deve ser julgado. Na in-
terpretacao dos técnicos do Cade, o acordo é possivel
porque a acusacao de cartel é de 1999. J4 a partir de
2000, houve uma revisao na Lei de Defesa da Concor-
réncia que proibe a cessacdo de conduta em casos de
infracoes a ordem econodmica relacionadas a acusagao
de cartelizacao (Lei n° 10149 de 21 de dezembro de
2000). A indenizagao (R$ 100 milhoes) equivale, em va-
lores atuais, a 3% da receita com as exportacdes do
setor em 1999 (US$ 1,5 bilhdo, valores reais FOB de
2006, incluindo o suco e subprodutos), com base em
dados da Secex. Se o processo fosse levado adiante e
julgado, a multa poderia chegar a 30% do faturamento
das empresas de suco e arrastar por anos o julgamen-
to. Oitenta e cinco por cento do valor da indenizacao
devera ser enviado para a parte eventualmente “preju-
dicada”: os produtores. A Federacao de Agricultura do
Estado de Sao Paulo (Faesp) devera ser o 6rgao gestor
desse recurso. Paralelamente a este processo, o acor-
do de reajuste de precos ainda nao foi assinado por
nenhuma processadora, mas a Faesp ja encaminhou o
termo de negociagdo para as empresas. A expectativa
é que, com o sinal positivo da SDE/Cade em finalizar o
processo de acusacao de cartel, o acordo de reajuste
possa enfim ser assinado, pelos menos por parte das
principais processadoras.
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elevados em plena safra
Precos médios recebidos pelos produtores paulistas pela

ﬁ Precos na industria continuam
fruta entregue no portdo, mercado spot - R$/cx de 40,8 kg




ESPECIAL

RENEGOCIACAO DE CONTRATOS

Ap6s reunido realizada na Federacdo de Agricultura do
Estado de Sao Paulo (Faesp), no dia 4 de agosto, repre-
sentantes dos citricultores e das processadoras acor-
daram que todos os contratos firmados até 2005 terao
bonus com base nos precos do suco no exterior. E im-
portante destacar que nenhum ficara abaixo de US$
4,00/cx de 40,8 kg na temporada 2006/07 - este é o valor
minimo. A minuta do contrato ja foi formalizada pela Fa-
esp e entregue as industrias, mas ainda nao foi assinada
por nenhuma das partes. A Hortifruti Brasil buscou res-
ponder as principais perguntas dos citricultores quanto
ao acordo. Para tanto, entrevistou agentes do setor que
participaram da reunido e interpretou informagoes divul-
gadas na imprensa. No entanto, é importante o citricul-
tor consultar a industria da qual é fornecedor e também
a Faesp, solicitando mais informagdes sobre o reajuste.

Quem se beneficiara da renegociacao?

Todos os produtores que tém contratos de fornecimen-
to de matéria-prima fechados até dezembro de 2005, va-
lidos para a safra 2006/07.

Qual é a formula de reajuste?

Para quem tem contrato fixo:

O bonus sera calculado através da diferenca entre o pre-
c¢o médio do suco na Bolsa de mercadorias de Nova York
(Nybot) neste ano-safra (julho de 2006 a junho de 2007) e
o valor de 138 centavos de délar por libra-peso. Para con-
verter esse diferencial em toneladas de suco, multiplica-
se por 14,55. O resultado em ddlares por caixa de laranja
(US$/cx) é obtido através da divisao por 240 (caixas por
tonelada de suco). Cinqiienta por cento desse valor sera
repassado para o produtor. Simulando um valor médio

FORMULA DE REAJUSTE

Cotagao média do suco Cotagao média do Bolsa Conversao de
na Bolsa de Nova York de Nova York antes da Libra-peso para

entre julho/06 e junho/07 passagem do furacao toneladas métricas

\ Wilma. I (66 graus brix)

R [ (BOLSA — 138) * 14,55]
BONUS = *50%
(US$/cx) 240

,

Rendimento industrial:
caixas/t de suco

O produtor recebe metade
do reajuste do valor da Bolsa.

REAJUSTE = VALOR DO CONTRATO + BONUS

(US$/cx)

do suco na Bolsa de 165 centa-

vos de délar por libra-peso, o bo-

nus sobre o contrato antigo seria de
US$ 0,82/cx. Para o produtor que possui
um contrato de US$ 3,40/cx, o valor passaria
para US$ 4,22/cx.

Para quem tem contrato de participacao:
Citricultores que possuem contratos com partici-
pacdo no mercado internacional receberdo o valor
estipulado no contrato firmado com a industria an-
teriormente e mais um bonus que extra que segue:

Contrato 2006/07 Bonus

De US$ 4,01 a US$ 4,10 20 centavos de ddlar
De US$ 4,11 a US$ 4,20 16 centavos de dolar
De US$ 4,21 a US$ 4,30
De US$ 4,31 a US$ 4,40
De US$ 4,41 a US$ 4,50

12 centavos de dolar
8 centavos de dolar
4 centavos de ddlar

Ha um teto para o reajuste?

Nao. O contrato devera contar com um reajuste mesmo
que a bolsa alcance maximas recordes. E importante lem-
brar que, mesmo que o bénus nao eleve o contrato para
US$ 4,00/cx, este sera o valor minimo a ser recebido.

Quando sera pago o reajuste?

De acordo com a proposta da Faesp, o reajuste devera
ser pago da seguinte forma: 50% de imediato, em funcao
da estimativa da safra 2006/07 e os 50% restante a medida
que a fruta for colhida e entregue. E importante o pro-
dutor consultar a industria para a qual fornece a matéria-
prima e a Faesp, para obter mais informacao.

Qual sera o impacto deste bonus no setor?
Apesar do sentimento de que o acordo ficou abaixo do
esperado pelos citricultores, a negociacdo traz avancos
importantes no mecanismo de formacao de precos. Pri-
meiro porque a politica de piso minimo a US$ 4,00/cx
diminui a diferenca entre o valor minimo e o maximo
nos contratos. Segundo porque a introducdo de uma
formula baseada na Bolsa de Nova York, como meca-
nismo transparente de participagdo dos produtores
nos ganhos do mercado internacional de suco, pode
viabilizar, para as proximas safras, um novo meio de
negociacao (coletiva) e fixacdo dos precos ao produtor
(com participacao nos precos externos).
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“O APAGAO LOGISTICO
ESTA MAIS EVIDENTE
QUE O NASCER DO SOL”

Entrevista: Roberto Pacca do Amaral Junior

Hortifruti Brasil: Muito se fala sobre
“apagdo logistico” no Brasil. No caso
das frutas, se o volume exportado fosse
o dobro, teriamos um grande problema?
Roberto Pacca do Amaral Junior: Acho
que teremos um problema ao cubo, pois
no cenario atual, a estrutura ja é muito
precaria. A maioria dos portos, princi-
palmente do Sudeste, ndo tem estrutu-
ra para trabalhar com contéineres rifer
(refrigerado). O porto do Rio de Janeiro
e o de Vitdria sdo exemplos desse pro-
blema. Ja o porto de Salvador é o que
apresenta melhores condigdes. A ques-
tdo do apagao logistico estd mais evi-
dente que o nascer do sol. Somente as
autoridades ndo estao enxergando. Ha-
vera um colapso enorme, mesmo sem
dobrar o volume de frutas exportado.

Hf Brasil: O que poderia ser feito para
reduzir os custos logisticos?

Amaral Junior: A reducdo dos custos
logisticos passa por uma melhora da
qualidade dos servigos que nds usu-
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O economista Roberto Pacca do Amaral Junior tem muito

conhecimento sobre logistica exportadora

nacional pela Universidade de Paris,

para fazer tal alerta. Com especializacao em Economia Inter-

Roberto iniciou sua carreira na area de agenciamento mariti-

mo e passou, entre outras empresas,

pela Agéncia Maritima Lauritz Lachmann S/A.

Atualmente, ele esta do outro lado, como cliente que de-

manda servicos de logistica para sua empresa

de exportacao de mamao, a Agra Producao e Exportacao

Ltda. Roberto acredita que uma das saidas para vencer as

barreiras de expansao do comércio externo,

incluindo a logistica, é a organizacao do setor. Nesse

sentido, em 2001, foi um dos fundadores da Brapex,

Associacao Brasileira dos Exportadores de Papaya.

fruimos hoje. Atualmente, temos lon-
gos trajetos de transporte rodoviario
com péssimas condices, falta de se-
guranca, ndo somente ligada a assal-
tos, mas também pela acao de agentes
desonestos dentro da propria cadeia,
que roubam éleo diesel dos conjuntos
geradores acoplados nos contéineres
refrigerados e ndo sofrem punicdo ne-
nhuma por seus atos. Essa melhora na
estrutura e nos servigos, com certeza,
permitiria a reducdo dos custos e, con-
seqlentemente, uma maior competiti-
vidade do setor. No caso do mamao,
hoje nés demoramos praticamente
dois dias para transportar a fruta de
Linhares (ES) a Salvador (BA), um per-
curso relativamente curto para o tem-
po que leva, com elevados riscos que
podem acarretar grandes prejuizos
para a empresa. Muito trabalho vem
sendo feito para reduzir as horas do
transit time, desde de o packing house
até o armazém do importador. Se o
tempo fosse reduzido em um dia, te-

riamos um beneficio enorme para a
qualidade da nossa fruta no exterior.

A reducao dos custos
logisticos passa
por uma melhora dos
servicos que
usufruimos hoje,
permitindo
um aumento da nossa
competitividade.

Hf Brasil: Qual é o maior gargalo na lo-
gistica de frutas frescas?

Amaral Junior: S3o varios problemas,
ndo existe apenas um principal. Infra-
estrutura precdria das rodovias seria a
primeira e mais preocupante; portos
congestionados e mal-equipados seria



o segundo problema. O terceiro, que ja
esta melhorando bastante, é a burocra-
cia. A falta de mao-de-obra qualifica-
da também é um dos problemas, bem
como o reduzido espago para opera-
¢Oes nos portos. A estrutura precdria
das rodovias também prejudica muito
o setor. No caso de mamao, o tempo de
transito do Espirito Santo e Rio Grande
do Norte para a Europa e seu impac-
to na qualidade da fruta representam o
principal gargalo para uma expansdo
mais acelerada e talvez uma populari-
zacao do papaia brasileiro naqueles pa-
ises. Se nos tivéssemos um transit time
seguro, do pélo de produgao até Roter-
da (Holanda) ou Valéncia (Espanha), na
ordem de oito dias — o que ndo seria
impossivel se os portos operassem com
mais agilidade e se as estradas nao fos-
sem tao esburacadas, com pistas duplas
—, terlamos uma melhora na qualidade
da fruta e poderiamos expandir o mer-
cado consumidor europeu através da
oferta de produtos de boa qualidade.

Para agilizar os
embarques, o ideal
seria executar
parte das operacoes
em uma area
retroportuaria,
aliviando o porto.

Hf Brasil: Qual o modelo ideal para
logistica de frutas?

Amaral Junior: Como ndo hd uma
tecnologia segura para permitir que a
fruta mantenha sua qualidade por um
longo tempo, o transporte aéreo seria
o ideal. Ja se houvesse meios de garan-
tir a qualidade da fruta durante os 15
dias que transcorrem entre a colheita
e a entrega da mercadoria, o maritimo
seria o melhor, pois é mais barato, tem
mais espaco e permite que a fruta che-
gue a pessoas de renda inferior, atin-
gindo um mercado mais amplo.

Hf Brasil: Qual é o melhor e o pior
porto no Pais?

Amaral Junior: Entre os portos utili-
zados para o envio de mamao, Sal-
vador é o melhor para transporte de
contéineres frigorificados. O pior é
o porto de Santos, pois além de nao
comportar um elevado volume didrio,
apresenta grandes congestionamentos
e altos custos portudrios com a mo-
vimentagdo dos contéineres e com os
despachantes locais.

Hf Brasil: Por que o porto de Salvador
€ o preferido até por exportadores do
Rio Grande do Norte?

Amaral Junior: Porque estio mais
acostumados a receber cargas pere-
civeis, como frutas frescas. Por isso,
eles ja sabem o que pode esperar um
pouco mais na fila e o que ndo pode
e tem de entrar de imediato. Os ar-
madores sdo mais flexiveis com as ne-
gociagdes, principalmente de entrada
do contéiner no porto, estendendo um
pouco mais o dead line (prazo limite
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de entrega do contéiner no terminal).
Ja no porto de Santos, essa flexibilida-
de ndo existe, eles se recusam a esten-
der o dead line para a entrada de mer-
cadoria; no momento em que fechou
o portdo ndo entra mais nada. Os ex-
portadores do Rio Grande do Norte
também utilizam o porto de Salvador
porque o de Natal ndo tem muitos na-
vios para os paises que interessem aos
fruticultores.

Atualmente,
temos longos trechos
de rodovias em
péssimas condicoes,
falta de seguranca, nao
somente ligada a
assaltos em estradas,
mas devido a
agentes desonestos
dentro da propria
cadeia que roubam
oleo diesel e nao
sofrem punicao
nenhuma
por seus atos.
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Forum

Hf Brasil: Muito se fala nos problemas
de infra-estrutura portudria. Quais se-
riam esses problemas?

Amaral Junior: Vamos utilizar o exem-
plo do porto de Vitéria. Seria muito
mais légico para quem esta em Li-
nhares (ES) exportar por Vitéria (ES).
No entanto, o porto ndo atrai cargas
refrigeradas, como de frutas, devido
a sua infra-estrutura. Além disso, tem
baixo calado (profundidade do canal),
o terminal onde sdao embarcados os
contéineres de pereciveis ndo permite
a operagdo de navios grandes e ainda
falta espaco. O porto esta entulhado
de contéineres com granito, sua prin-
cipal carga. Uma solugao muito sim-
ples para isso, e ja utilizada em alguns
paises, seria deixar de executar todas
as operagbes dentro do porto, pas-
sando a fazé-las em uma drea retro-
portudria, como acontece atualmente
no Chile. As operagdes de liberagao,
alfandegdria, fitossanitaria, entre ou-
tras, sdo feitas a 20 km, 30 km do por-
to. Depois, o contéiner vai em cima
da carreta para o porto e af a carga
é “scanneada”, para verificar tudo o
que foi feito na drea retroportuaria e
da continuidade aos procedimentos
para o embarque de forma muito mais
rapida. A quantidade de pessoas den-
tro do porto diminui, o que confere
agilidade ao processo.

Hf Brasil: Logistica exportadora com-
petitiva no Rio Grande do Norte é um
mito ou uma verdade?

Amaral Junior: Se nesse porto tivesse
um navio que fosse direto de Natal
(RN) para Miami, nos Estados Unidos,
ou entdo navios o ano inteiro de Natal
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(RN) para Roterda, na Holanda, seria
uma verdade. No entanto, a regido
se mostra competitiva em logistica
apenas em determinados periodos do
ano, mas aparentemente existem ou-
tras vantagens para o Rio Grande do
Norte ndo em relacdo a logistica.

“Até hoje, noOs
nao temos uma camara
frigorifica no
aeroporto principal do
Pais, que é o de
Guarulhos (SP), o que
prejudica muito os
embarques e mostra
que nao existe
nenhuma preocupacao
com as frutas
brasileiras pelos
dirigentes da Infraero.”

Hf Brasil: Quais seriam as formas pra-
ticas para solucionar a infra-estrutura
ou a logistica exportadora a curto,
médio ou longo prazo? O que o setor
pode fazer?

Amaral Junior: Por parte do governo,
deveria haver um maior investimento
na infra-estrutura exportadora. Aqui
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em Linhares (ES), no trajeto que vai
até o porto de Salvador, ndo existem
obras rodovidrias, ndo existe atencao
para este problema. Investir em es-
tradas seria uma solucdo para curto,
médio e longo prazo; equipar os por-
tos, que seria uma simples decisdo de
orcamento, também. Para tentar solu-
cionar os problemas, o setor deve se
unir, o que ja vem sendo feito.

Hf Brasil: £ no caso do transporte aé-
reo?

Amaral Junior: Temos um outro pro-
blema crucial, que ja vem sendo en-
frentado hda um longo tempo. Nés,
exportadores, pagamos uma taxa do-
larizada para a Infraero de US$ 0,03/
kg da fruta pela movimentagdao dos
contéineres nos patios dos aeroportos
de Guarulhos, em S3o Paulo, de Vira-
copos, em Campinas (SP) e de Salva-
dor, na Bahia. Isso representa um vo-
lume de dinheiro enorme para o setor
de fruticultura, cerca de US$ 250 mil
délares por ano, que ndo sdo reverti-
dos para beneficio dos exportadores.
Até hoje, nés ndo temos uma camara
frigorifica no aeroporto principal do
Pais, que é o de Guarulhos (SP), o que
prejudica muito os embarques e mos-
tra que ndo existe nenhuma preocu-
pacdo com as frutas brasileiras pelos
dirigentes da Infraero.

Algumas respostas contaram

com a participacdo de Karen Reges Sulta-
num, coordenadora de logistica da

Agra Producdo e Exportacdo, convidada
por Amaral Junior para a entrevista.
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DuPont
Kocide WDG

fungicida

A evolucao do cobre.

Kocide® WDG é o fungicida clprico da DuPont a base de hidréxido de cobre,
que oferece uma tecnologia revolucionéaria: o Cobre Bioativo.
Kocide® WDG é uma Evolucdo em Beneficios para vocé:

e Cobre Bioativo = Mais Ativo na Protecao devido a maior liberacdo de ions de cobre

e “Cobre” melhor a planta - particulas de formato e tamanho ideais

e Alta seletividade aos inimigos naturais

¢ Formulacao GDA - mais pratica e facil no manuseio e aplicagao

e Menos lavavel pela chuva - maior retengao e cobertura foliar
e Dose menor = menos cobre metalico no ambiente A

e Particulas Polimerizadas - otimizacdo da disponibilidade de cobre para a planta OS m”agres da Ciéncia
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