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Tudo que vocé precisa
para proteger seu lucro.

Afitude 100% DuPont & o programa de prevengio de doengas e pragas,
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Por Margarete Boteon*

Novo ano, novas
expectativas

sindicadores econdémicos

de 2002 assustam e sina-

lizam um cenério dificil
em 2003 para a economia brasi-
leira.

A inflacdo deve fechar 2002
em dois digitos, o que ndo ocor-
ria desde 1996. O vilao da alta
foi novamente o délar, que se va-
lorizou fortemente (54% até o fi-
nal de novembro) frente ao real
durante o ano, em funcio das
incertezas externas e internas.

A relagdo doélar/inflagdo pa-
rece estar cada vez mais inti-
ma. O consenso da maioria dos
economistas é que o cambio
continue em alta, mas nio pas-
se dos niveis atuais. Contudo,
tudo vai depender da politica
econO6mica a ser adotada pelo
novo governo e do cenério in-
ternacional. A inflacdo de dois
digitos em 2003 é uma possibi-
lidade devido a necessidade de
recomposicdo dos custos, que se
elevaram fortemente, devido ao
reajuste do cAmbio neste ano.

Para conter esse circulo,
como instrumento de politica
econdmica, eleva-se a taxa de
juros, uma alternativa nociva ao
crescimento econdmico e a re-
cuperacdo da taxa de desempre-
go.

Para conter o crescimento in-
flacionario, o governo elevou
novamente, em novembro, a
taxa de juros basica da econo-
mia para 22% ao ano, uma das
maiores taxas do mundo.

Juros em alta acabam frean-
do a economia e inibindo boas
projecdes para o novo ano. A
média das estimativas de cres-

cimento do PIB para 2002 esta
proxima a 1%. As previsoes
para o proximo ano permane-
cem préximas a 2%.

Esse baixo crescimento aca-
ba mantendo altos indices de
desemprego. Na regido metro-
politana de Sio Paulo, a taxa
média de desemprego deverd
fechar 2002 na faixa de 19,3%
e 18,2% da populacio econo-
micamente ativa (PEA), segun-
do o Dieese. Em funcio de to-
dos os indicadores projetados
para 2003, as previsdes também
ainda ndo sdo otimistas na area
de emprego.

Com esse quadro, fica o
questionamento de quais serdo
os rumos da agricultura. Os na-
meros mostram que o setor é o
mais dindmico e competitivo,
mesmo nas piores crises.

Segundo estimativas realiza-
das pelo Cepea em parceria
com a CNA, o PIB da agricul-
tura ,somente nos meses de ja-
neiro a agosto de 2002, cresceu
10,56%. Esse nimero revela a
recuperacdo da renda no setor,
com uma projec¢do de aumento
de 1% no PIB da economia. Em
meio a crise cambial, o
agronegocio esta fazendo sua
parte. Entre janeiro e setembro
deste ano, o saldo acumulado
na balanca comercial cresceu
5,44% em comparag¢do com
2001, alcancando US$ 12 bi-
Ihdes, segundo a Secex.

*A Eng. Agr. Margarete Boteon é pes-
quisadora do Cepea, coordenadora do
Projeto Hortifruti/Cepea e editora da
revista Hortifruti Brasil.
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Por Jodo Paulo B. Deleo

y 2002: Precos altos no
rimeiro semestre

Em 2002, a importacdo de
cebola argentina foi antecipada
em funcdo da quebra de safra
catarinense, estimada em 40%
pelo Icepa (Instituto de Planeja-
mento e Economia Agricola de
Santa Catarina). A perda de qua-
lidade também favoreceu a im-
portagdo, pois apesar do bulbo
argentino apresentar precos mais
elevados em relacao as varieda-
des nacionais, possui melhor qua-
lidade, sendo, portanto, preferi-
do pelo consumidor brasileiro.
Contudo, em maio, devido a pro-
blemas burocraticos, o volume
de cebola importado do pars vi-
zinho ficou abaixo da demanda
brasileira, impulsionando os pre-
cos da variedade argentina e
também da nacional, que ja se
encontrava em fim de safra.
Dessa forma, na terceira sema-
na de maio, o preco do bulbi-
nho produzido em SP atingiu
valor médio de R$ 0,52 kg na
roca, uma variacio de 42% em
relagido ao mesmo periodo do
ano passado, quando registrou
R$ 0,30 kg naroca. A variedade
sintética 14, cultivada na Argen-
tina, foi cotada nas mesmas se-
manas de 2002 e 2001, em mé-
dia R$ 14,75/saca de 20kg e R$
11,50/saca de 20kg na fronteira
em Porto Xavier (RS), variacdo
de 22,03%.

@ 2002: Excesso de oferta
no segundo semestre

Em 2002, muitos produtores
decidiram aumentar suas areas de
cultivo, motivados pelos altos
precos da cebola nos meses de
agosto a outubro de 2001, em
funcado da quebra das safras pau-
listas de Sao José do Rio Pardo e
Monte Alto. Além disso, durante
esse perfodo, surgiram safras
atipicas em regides como lrecé
e Mucugé, na Bahia. Houve,
também, aumento da area culti-
vada e do volume colhido em
S3o0 José do Rio Pardo e Monte
Alto, no estado de Sdo Paulo,
resultando em um excedente de
producdo no pafs. Neste ano,
com o inicio da safra da mer-
cedes no Tridngulo Mineiro e da
ipa no Vale do S&o Francisco, nos
meses de junho e julho, os pre-
¢os do produto negociado no mer-
cado nacional comecaram a
apresentar queda em relagdo ao
primeiro semestre, movimento
agravado pelo inicio da safra das
regides paulistas de Sdo José do
Rio Pardo e Monte Alto em ju-
Iho. Na quarta semana de julho,
a mercedes paulista foi cotada
na média de R$ 0,25 kg na roga,
atingindo, na terceira semana de
agosto, valores de até R$ 0,13 kg
na roga. Esse excesso de oferta
se prolongou durante todo o se-
mestre, mesmo com o final da
safra paulista.

Importagao brasileira de cebola argentina

Receita ( mil USS)

Volume (toneladas)

huva no Sul preocupa

@Como ficara 2003?

O comportamento do merca-
do de cebola para o primeiro se-
mestre de 2003 estara ligado aos
efeitos do excesso de chuvas ocor-
ridas nos estados do Rio Grande
do Sul e de Santa Catarina, onde
ainda ndo se pode estimar com
precisdo a proxima safra. Até me-
ados de novembro, as chuvas ndo
afetaram a safra da crioula em San-
ta Catarina, que devera ser colhi-
da a partir de janeiro. Entretanto,
a cebola precoce, cuja safra ja se
iniciou, vem apresentando baixa
qualidade. De acordo com o
Icepa, estima-se uma produgdo de
418.000 toneladas para o estado,
caso haja boas condicées clima-
ticas. No Rio Grande do Sul, as
perdas ja sdo visiveis. Além de
pouca qualidade, o bulbo gaticho
apresenta didametro pequeno, com
excesso de cebola tipo 2. Até no-
vembro, a Emater estimava as per-
das em 20% do total produzido no
estado, mas a previsdo pode mu-
dar caso a regido conte com boas
condicdes de clima. Dessa forma,
o volume de cebola argentina que
sera importado depende, entre
outros fatores, da oferta dos esta-
dos sulistas. No segundo semestre
de 2003, a produgdo nio devera
ser tdo intensa quanto a deste ano,
pois muitos produtores tiveram pre-
juizo com o excesso de oferta, de-
vendo haver reducio de area cul-
tivada.
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2002 Var (%) 2001 2000 Var (%) 2002 2001 Var (%) 2001 2000 Var (%)
Jan-Set 2002/2001 Jan-Dez Jan-Dez 2001/2002 Jan-Set Jan-Set 2002/2001 Jan-Dez Jan-Dez 2001/2002
11.065 -28% 15.584 12.791 22% 105.598 101.766 4% 102.853 73.183 41%
Fonte: Secex



Cebola - Estatisticas de produgao

Volume (toneladas) Area (ha)
Regides Produtoras Fonte 2001 2002 Vare 2001 2002 Var
S&o José do Rio Pardo (regido) Senace 113.965 131.340 13% 3.652 4.108 1%
Monte Alto (regido) Senace 46.100 39.660 -16% 1.315 1.375 4%
Piedade (municipio) Casa da Agricultura (municipio) 26.000 26.000 0% 1.300 1.300 0%
Santa Catarina (estado)* Icepa 395.000 375.551 -5,2% 25.130 25.750 2%
Rio Grande do Sul (estado) Senace 140.732 140.732 0,0% nd 15.970
Brasilia (regido) Mercado 30.000 45.000 33% 600 900 33%
BA-PE - (estados) Senace 175.200 202.755 14% nd 11.221 nd
Minas Gerais (estado) Senace 61.834 85.205 27% nd 2.374 nd
Total no Brasil Senace 1.014.726 1.117.892 9% nd 69.491 nd
* As estimativas foram realizadas antes do fechamento da safra, ndo contabilizando a quebra ocasionada pelas adversidades climéticas
Cebola - Calendario de colheita das principais regiées produtoras do Brasil

Estado de Sao Paulo Nordeste RS Ly MG DF
Sistema de Cultivo S. J. Rio Pardo MonteAlto  Piedade V.. Francisco Irecé (BA) Tridngulo Mineiro Brasilia
Muda jul'a out jula out out e nov jun a ago nov a fev nov a fev
Repasso out e nov
Semeio Direto set julaout fevajun e out e nov nov a fev jun a dez jun a nov
Palhada nov a fev
bulbinho jun jun
bandeja out e nov

Fonte: Cepea
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Por Ana Jalia Vidal, Carolina Dalla

.

Costa e Mateus Holtz C. Barros

2002: Quebra de safra

e precos altos

Em 2002, o setor tomaticul-
tor apresentou uma significati-
va reducdo da area plantada,
decorrente da elevada incidén-
cia do virus transmitido pela
Mosca Branca na safra anteri-
or. As pracas mais afetadas fo-
ram Sumaré, Mogi-Guacu,
Araguari e em Goias. Além dis-
so, a ocorréncia do fendbmeno
El Nifio alterou o ritmo de co-
Iheita e depreciou a qualidade
do fruto na maioria das regioes
produtoras. No interior paulista
e mineiro, a seca prolongada
durante outubro afetou a produ-
tividade das lavouras. Segundo
produtores de Mogi-Guact, o
rendimento caiu para cerca de
200 caixas por mil pés, enquanto
em safra normal totalizaria 350
caixas por mil pés. A regido
de ltapeva, no sul de Sdo Pau-
lo, enfrentou geadas no perio-
do de plantio, o que atrasou a
colheita que normalmente ocor-
re em novembro para o inicio
de dezembro. Os produtores de
Cacador (SC) foram prejudica-
dos pelas chuvas constantes

também durante o plantio, difi-
cultando o transplante da muda
para o campo. Até novembro,
ndo era possivel calcular as pro-
vaveis perdas em Cacador, que
s6 inicia a colheita da safra
nova em meados de dezembro.
De modo geral, em 2002, a
menor oferta disponivel interna-
mente acabou impulsionando
expressivamente os precos do
tomate, principalmente no se-
gundo semestre, quando os va-
lores ficaram, em média, 95%
superiores em relacdo ao mes-
mo periodo do ano anterior. Ain-
da assim, em determinados pe-
riodos, o comportamento dos
precos foi regulado pela baixa
qualidade do fruto e pela retra-
cao do consumo no mercado in-
terno. Nas principais Ceasas do
pafs, a elevacdo significativa
dos precos era logo acompa-
nhada da retracdo nas vendas,
principalmente quando o toma-
te passava de R$2,00/kg no va-
rejo. A situacio esta relaciona-
da ao baixo poder aquisitivo do
consumidor brasileiro, ligado as
incertezas na economia nacio-
nal em 2002.

ferta segue controlada

M Ano dificil para os

classificadores

Com a forte alta do tomate
na roga, os classificadores tive-
ram que pagar mais para o pro-
dutor, beneficiar a mercadoria
com elevados custos e enfrentar
a pressdo dos grandes supermer-
cados, que tentavam manter o
produto a menos de R$1,00/kg no
varejo. A situacao resultou em
significativo estreitamento da
margem de comercializagao
desses agentes. De acordo com
dados do Cepea/Esalq, a margem
de comercializacido dos benefi-
ciadores acumulou uma queda
de cerca de 9% até outubro de
2002, em relagdo ao mesmo pe-
riodo do ano anterior. Além da
reducdo dessa margem, o aumen-
to dos gastos, principalmente
com embalagens (que dobraram
de preco de agosto para setem-
bro), também prejudicou a ativi-
dade. Para contornar a situacao,
alguns beneficiadores optaram
por vender o tomate ja classifi-
cado diretamente no mercado
atacadista, que registrou melho-
res precos que aqueles pagos
pelos supermercados.

Tomate de mesa - Calendario de oferta das principais regides produtoras do Brasil
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Estado Regido JAN MAR ABR MAI JUN JuL AGO SET out DEZ
P Campinas moA e R R R A M
ltapeva - oA A M - R M
Y Cagador . . ‘ .
RJ Paty de Afferes . . . . . .
S0 José de Uba oA R A e R R M
B Venda Nova do Imigrante - R R & " M
Santa Maria do Jetiba . ‘ . . . . .
® Goianapoli _|oeas A, e A A A e A R R M
Fonte: Cepea



M Producio estavel

Teoricamente, esse cenario de
melhores precos ao produtor em
2002 acarretaria o aumento de
plantio para o préximo ano. Con-
tudo, alguns fatores devem ini-
bir um eventual crescimento da
area plantada:

- a alta do délar, que deve
encarecer os custos em aproxi-
madamente 40% para o plantio
da proxima safra;

- 0 risco da Mosca Branca,
cuja incidéncia caiu um 2002,
mas continua sendo uma grande
preocupacao do setor;

- 0 baixo rendimento das la-
vouras, em funcdo da estiagem
prolongada por trés meses com a
ocorréncia do fendmeno El Nifio.

A expectativa do setor para o
primeiro trimestre de 2003 con-
centra-se na continuidade de
uma oferta regulada, ja que os
provaveis aumentos de producao
em algumas regides (Cagador/SC
e Venda Nova do Imigrante/ES)

Incrementand
colheitas!

TOMATE DE MESA - Estatisticas de produgao

Numero de pés plantados em 2001 e 2002 (em milhdes)

Principais Regides 2001 2002

Mogi-Guagu/Monte-Mor-SP 144 13 -10%
Sumaré-SP 65 46 -29%
Regido de Itapeva* -6%
Araguar-MG 10,5 -9%
Cagador-SC 12 20%
Anpolis-GO*™ 115 -12%
Venda Nova do Imigrante-ES 27a 3b 11%

a: colheita de nov/00 a abrill01; b: colheita de nov/01 a abrill02
* Principais cidades: Ribeirdo Branco, Apiai, Taquarivai, ltabera, Itapeva (+10 municipios ao redor de Itapeva)
**Princiapais cidades: Anapolis, Leopoldo de Burlhes, Goianpolis, Corumba, outros

Variagio(01/02)

BICCSME TF

oL

Fonte: AssociagBes de produtores e agentes de mercado

devem ser compensados pela
possivel quebra de safra em ou-
tras (regido de Itapeva/SP). A
partir de abril, as principais re-
gides abastecedoras do merca-
do devem continuar ofertando
um volume regular, como em
2002. Assim, ha perspectiva de
continuidade dos bons precos
praticados neste ano. Contudo,

o setor, principalmente o ataca-
dista, deve estar atento ao com-
portamento do consumo em
2003, ja que a economia brasi-
leira ndo deve sinalizar grande
crescimento no periodo. Para os
classificadores, fica dificil pre-
ver melhora, uma vez que ha
tendéncia de continuidade dos
precos altos nas lavouras.

Biozyma* TF & um bioativador qua ac sar
aplicado na cultura do tomate desendadeia
uma sefe de reacoes na planta trataca
gtuando nos processocs de respiracao,
fotossintess, assimilacan & translocacio de
nufrientes que possibilifam axplarar medhor
o polencial gendtico da cultura,

Fabricante: Importador @ Distribuidor:

Gnupo Bloguemico Mexicana

GROGUALITA

Inaracia o Maiigis ¢ Fisiokagls Vepria! WINILSipCam. com_br
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Por Eveline Zerio e
José Dias C. V. de Lima

Clima dita rumo ao mercado

“+, Clima prejudica pregos
e qualidade em 2002

Nos altimos dois anos, tem
se observado um prolongamen-
to da estiagem nas regiGes pro-
dutoras de batata, o que favore-
ceu o ataque de pragas, queda
na produtividade e na qualida-
de do produto. A seca prolonga-
da durante o inverno obrigou os
produtores a irrigarem as lavou-
ras por mais tempo, elevando os
custos com a prética da irriga-
cao artificial. Além disso, em
muitas lavouras irrigadas, ndo
houve agua suficiente para su-
prir a necessidade hidrica da
cultura, implicando em queda
da produtividade. Estima-se
que, neste ano, a média alcan-
cada nas rocas nacionais tenha
sido de 800 sacas/hectare, quan-
do, em situagcdo normal, chega-
riaa 1.500sacas/hectare. Em ou-
tubro de 2002, por exemplo, o
elevado calor e a falta de chu-
vas depreciaram a qualidade da

batata, que apresentou tamanho
reduzido, manchas e escureci-
mento da pele. A queda na qua-
lidade do produto reduziu seu
valor no mercado. Naquele més,
os produtores tiveram que inten-
sificar a colheita e o mercado
foi abastecido com grandes
quantidades. Contudo, a deman-
dainterna ndo conseguiu absor-
ver o volume excedente, o que
resultou em cotacdes mais bai-
xas para o produto. Outro pro-
blema enfrentado pela bataticul-
tura nacional em 2002 foi a re-
ducio da rentabilidade do setor
produtivo, devido a elevacgao
dos custos de producio e a me-
nor cotacdo do tubérculo. Os
precos de batata semente, agro-
quimicos, fertilizante e maqui-
nérios tém registrado elevacées
significativas nos altimos anos
em funcdo, principalmente, da
alta do délar. Um exemplo é o
preco de um adubo comumente
usado na cultura, que nos alti-
mos cinco anos passou de R$

Batata - Estatisticas de produgao

Area total plantada (em ha)

Principais Areas 2001 2002 Variagao (%)
Minas Gerais* 36.500 35.000 -4%
Campo das Vertentes™ 1.710 1.800 5%
Triang./ Alto Paranaiba™ 10.000 11.000 10%
Sul de Minas ** nd 21.000 nd
Parana* 32.062 32.991 3%
S&o Paulo* 26.500 27.500 4%
Sudoeste Paulista™ 9.000 9.000 0%
Vargem Grande do Sul™ 8.000 9.500 19%
Monte Mor* 1.000 850 15%
Santa Catarina* 10.556 10.771 2%
Rio Grande do Sul* 10.000 10.000 0%
Goias * 3.500 3.500 0%
Distrito Federal ** 1.500 1.500 0%
Cristalina™ 2.000 2.000 0%
Bahia* 2.500 2.500 0%

Fonte: * IBGE; ** Estimativa de mercado
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150 para R$ 600/ tonelada. Se-
gundo agentes do mercado, a ina-
dimpléncia foi outro problema
que se agravou em 2002, pois
houve a intensificou de um sis-
tema informal de comercializa-
c¢do no setor, com auséncia de
documentacgao legal (nota fis-
cal). Como nao existem garanti-
as na venda da producdo, parte
dos produtores fica a mercé dos
pregos que os atravessadores con-
seguem.

“ Cenario global deve
seguir estavel

Em 2003, o cenario para o
setor bataticultor devera ser pra-
ticamente igual ao de 2002,
uma vez que a area de plantio
no territério nacional nado sofre-
ra alteragdes significativas. Em
algumas regides, como no sul de
Minas e na area metropolitana
de Curitiba (PR), ha estimativas
de leve reducdo na area planta-
da, dado que muitos produtores
estdo descapitalizados com o
aumento dos custos da produ-
¢do. Por outro lado, as regides
do alto do Paranaiba (SP) e de-
mais localidades de Sdo Paulo
e Parana devem manter as mes-
mas areas deste ano. Apesar dos
produtores paranaenses ndo di-
minuirem a area de plantio, a
producdo de batata “in natura”
serd menor, uma vez que os ba-
taticultores, atraidos pela segu-
ranca dos contratos industriais,
destinaram mais de 30% da area
cultivada com batata no Para-
na para a producdo de batatas
para a inddstria. Em termos de
precos, fica dificil elaborar pro-
jecoes, pois além dos valores
serem balizados na lei da ofer-
ta e procura, o clima interfere
de forma muito direta na produ-
tividade e na qualidade do pro-
duto.



Batata - Calendario de comercializagdo das principais regiées produtoras do Brasil

Safra das aguas Safra da seca Safra de inverno Safra das &guas
(jan amarco) (abrilajun) (juraset) (out a dez)

Estado Regido

Vargem Grande do Sul
Sudoeste Paulista

Sul de Minas

Campo da Vertentes
Triangulo Mineiro/ Alto Paranaiba
Curitiba

Ponta Grossa
Guarapuava

Séo Mateus do Sul
Brasilia

Goias

Planalto Norte

Planalto Sul

Fonte:Cepea

Pico de produgéo da regiéo produtora

Incrementando
colheitas!

Biczyma* TF & um bicativador gue ao ser mr . \ﬁ( “0
aphcado na cullura da batata desencacala m “‘a -a“

uma sérle de reacoes na planta tratada M

atuando nos processos de respiragao,

fotossintese, assimilacac e transkocacan de

rufranies que possibilitam axplorar rmalhar

o potencial gendtico da cultura,

Fabricante: Importador @ Distribuidor:
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Estatisticas de Precos /CEPEA

Tomate Salada - pregos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelos produtores, classificadores e atacadistas, em R$ por caixa de 23 Kg

Variedade Nivel Regido janf02  fevl02  marl/02 abrl02 mail02 juni02  jull02  agol02  set/02  outl02 nov/02*

Salada AA Longa Vida Produtor Araguari 10,23 1931 1311 1060 1313 1515 1245 1801 1393 20,24

Salada AA Longa Vida Produtor Cagador 975 9,98 10,80

Salada AA Longa Vida Produtor Goianapolis 1247 11,9% 1521 1227 1145 1331 1478 1233 1680 1313 19,48

Salada AA Longa Vida Produtor Itapeva 100 1217 1462 1348 1004 13,90 14,08 21,87

Salada AA Longa Vida Produtor Mogi Guagu 1063 11,21 1442 17,44 1444 2025 1650 23,01

Salada AA Longa Vida Produtor Sumaré 1293 1074 1418 1676 10,35 19,09 1517 22,53

Salada AA Longa Vida Produtor Uba 11,50 17,01 1293 1892 1328

Salada AA Longa Vida Produtor Venda Nova 155 1329 1493 1385 9,26 13,99

Salada AA Longa Vida Classificador SéoPaulo 1521 1611 1940 1781 1325 17,09 2021 1640 2215 17,33 2567

Salada AA Longa Vida Atacado Sao Paulo 1435 1540 1882 1696 1333 1657 1917 1640 2208 1825 27,26
Variedade Nivel Regido janf01  fevl01  marf01  abr/01  mai01  junf01  jull0t  ago/01  set/01  outl01  nov/01  dez/01
Salada AA Longa Vida Produtor Araguari 1148 1564 1576 1142 1069 875 5,65 519 7,86 11,64
Salada AA Longa Vida Produtor Cagador 9,76 8,55 7,50 12,13
Salada AA Longa Vida Produtor Goianapolis 774 5,66 5,56 9,15 14,29
Salada AA Longa Vida Produtor ltapeva 1219 1285 1492 1690 1113 10,70 13,87
Salada AA Longa Vida Produtor Mogi Guagu 1400 1506 1790 1229 1232 10,10 6,70 711 913

Salada AA Longa Vida Produtor Sumaré 1346 1712 1162 11,56 9,16 5,82 6,28 9,01 8,76
Salada AA Longa Vida Produtor Uba 8,80 5,05 6,12 9,00

Salada AA Longa Vida Produtor Venda Nova 1300 17,00 1556 14,00 7,25 6,25 16,00
Salada AA Longa Vida Classificador SéoPaulo 1319 1588 1940 21,06 1583 16,18 13,29 8,94 9,76 12,85 18,65
Salada AA Longa Vida Atacado SéoPaulo 1489 1641 1837 1976 1367 1410 1206 965 9,04 1224 1742
* Atualizado até 20/11/2002 Fonte: Cepea

Cebola - precos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelos produtores (R$/Kg), beneficiador e atacadista (R$/ saco de 20 Kg)

Variedade Nivel Regido janf02  fevi02 mar/02 abrl02 mail02 juni02  jull02  agol02  set/02  outl02 nov/02*
BULBINHO ATACADO SAOPAULO 9,50 1257 1053 11,50

BULBINHO BENEFICIADOR BRASIL 11,27 9,35 10,40

BULBINHO PRODUTOR PIEDADE 0,44 0,34 042

PERA ATACADO SAOPAULO 10,88 11,71 12,75 10,03 10,20

PERA BENEFICIADOR BRASIL 8,59 10,49 9,00 8,06 8,00

PERA PRODUTOR BRASIL 0,30 0,37 0,38 0,31 0,32

CRIOULA ATACADO SROPAULO 1079 1333 1204 1200 11,50

CRIOULA BENEFICIADOR BRASIL 9,48 11,62 10,37 10,37 10,42

CRIOULA PRODUTOR SANTACATARINA 0,37 043 0,39 038 042

MERCEDES ATACADO SAOPAULO 1350 1275 1463 1133 1083 8,44 915 9,84 10,00
MERCEDES BENEFICIADOR BRASIL 9,54 8,87 592 6,73 7,00 7,28

MERCEDES PRODUTOR BRASIL 045 0,36 0,31 0,19 0,24 0,26 023
ARGENTINA FRONTEIRA FRONTEIRA 1242 175 1148 1266 11,77 1350

Variedade Nivel Regido janf01  fevl01  marf01  abr/01  mail01  junf01  jul0t  ago/01  set/01  outl01  nov/01  dez/01
BULBINHO ATACADO SROPAULO 10,00 9,18 8,62 15,00 12,00 10,08
BULBINHO BENEFICIADOR BRASIL 10,05 9,50 7,16 71

BULBINHO PRODUTOR PIEDADE 040 030 029

PERA ATACADO SAOPAULO 15,23 11,58 10,50
PERA BENEFICIADOR BRASIL 9,76 9,57 8,80 11,35 10,00 9,32 8,40
PERA PRODUTOR BRASIL 0,38 0,36 0,32 043 0,32 032
CRIOULA ATACADO SROPAULO 15,41 1162 1075

CRIOULA BENEFICIADOR BRASIL 1068 1086 1117 1348 9,87 8,50

CRIOULA PRODUTOR SANTACATARINA 0,41 043 045 057 037 030 0,39 0,37 033
MERCEDES ATACADO SAOPAULO 10,08 9,53 13,23 14,33 15,20 10,77 11,00

MERCEDES PRODUTOR BRASIL 035 032 032 050 0,54 051 0,36
ARGENTINA FRONTEIRA FRONTEIRA 1300 1454 1240 1071 1056 1287 1335 13,00

* Média acumulado até 20/11/02 Fonte: Cepea
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Batata - precos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelos produtores, maquinistas e atacadistas, em R$ por saca de 50 Kg

Variedade Regido j fevl02  marl02  abrl02  mail02 ago/02 out/02  nov/02*
Monsalisa Especial Produtor Itapetininga 1815 22,75 3000 2914 2846 3055 2563 17,00 1744 20,60

Monsalisa Especial Produtor V. Grande do Sul 1989 2311 22,34 309 2908 31,38 2047 2083 17,61 20,50

Monsalisa Especial Produtor Barbacena 1550 2540 2286 2940 3136 2942 2933 2050 1879 17,09 19,75

Monsalisa Especial Produtor Sul de Minas 2061 2162 2228 2999 3007 2766 2978 21,10 1979 17,70 21,03

Monsalisa Especial Produtor Tr. Mineiro/A. Paranaiba 1921 2167 2316 3058 3276 28,08 2944 1951 1982 1702 20,18

Monsalisa Especial Maguina Itapetininga 2435 2925 2794 3538 3460 3244 3483 2567 27,57 2164 26,00

Monsalisa Especial Maquina Vargem Grande do Sul 2544 2816 2898 3735 3831 3319 3616 2518 2496 2168 2614

Monsalisa Especial Maquina Barbacena 1900 2810 2614 3440 3579 3350 3389 2340 2129 1967 20,89

Monsalisa Especial Magquina Sulde Minas 2450 2503 2718 3428 3437 3195 3490 2555 2361 2145 2525

Monsalisa Especial Maguina Tr. Mingiro/Alto Paranaiba 279 2681 2782 3560 3585 3165 3442 2281 2302 2104 2471

Monsalisa Especial Atacado Séo Paulo (capital) 71 3871 3340 4151 4143 3862 4074 2910 2968 2525 29,83

Bintje Especial Produtor Brasil 19,81 2621 2500 2980 3122 2939 3,07 2517 2225 1733 2413

Bintje Especial Atacado Séo Paulo (capital) 3200 4163 4050 4479 4500 4156 4418 3600 3519 3,75 3454
AchatEspecial Atacado Sao Paulo (capital) 26,50 1863 20,42 3000 2050 1900 19,00 2375

Agata Especial Atacado Séo Paulo (capital) 2867 3250 3889 3750 4178 2814 2960 2500 28,65

Variedade j fev/01 abr/01

Monsalisa Especial Produtor ltapetininga 43,00 40,00 37,31 2522 2796 2533 2100 1500 17,56
Monsalisa Especial Produtor Vargem Grande do Sul 3133 3258 3970 50,83 4650 3919 2521 2745 2525 2359 1544 17,25
Monsalisa Especial Produtor Barbacena 32,00 3900 3075 2500 2533 2300 1833 20,00
Monsalisa Especial Produtor Sul de Minas 3200 3226 4016 4790 4355 3810 2559 27,28 2507 2326 1585 1882
Monsalisa Especial Produtor Tr. Mingiro/Alto Paranaiba 2850 31,83 4182 4989 4304 3700 2083 2510 2114 2188 1683 16,50
Monsalisa Especial Maquina Barbacena 45 3200 2633 2800 27,33 1888 23,33
Monsalisa Especial Maquina Sul de Minas 36,00 4383 5367 4800 4192 2889 31,04 2914 2613 1871 21,86
Monsalisa Especial Maquina Tr. Mineiro/Alto Paranaiba 3325 4410 5442 4683 4309 2688 2960 2756 2533 1976 19,98
Monsalisa Especial Atacado Sao Paulo (capital) 3525 3887 4835 5838 5231 4570 3159 3409 3163 2965 2260 2681
Bintje Especial Produtor Brasil 33,00 3958 4398 4162 3858 2510 2837 2291 2150 1800 1943
Bintie Especial Atacado Séo Paulo (capital) 3550 5433 47,70 59,55 5436 4856 34,04 3872 3635 3389 2719 3091
AchatEspecial Atacado Séo Paulo (capital) 2875 3618 40,00 3917 367 2625 2467 2525 18,00

* Atualizado até 20/11/2002 Fonte: Cepea
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PROTEGE O TUBERCULO CONTRA O ATAQUE DE BACTERIAS

HORTIFRUTI BRASIL « ANOI-N°08 « DEZEMBRO/2002 11



Projecoes Econdmicas

03

Esperan $Dincertezas

O ano de 2003 comeca com
um novo governo. Dessa vez, o
Brasil passara por uma experién-
cia jamais vista em toda sua his-
toria. Tem-se inicio uma adminis-
tracdo popular e com ela, como
toda mudanca, especulagées que
vdo do céu ao inferno, passando
pelo purgatério.

Para construir um cenario para
o proximo ano, nada melhor do
que comegar com uma retrospec-
tiva deste ano que termina. Para
a agricultura este foi um ano de
prosperidade, com um excelente
desempenho, bem acima da mé-
dia nacional. Alguns fatores con-
tribuiram para tal. Em primeiro
lugar ocorreu uma recuperagdo
dos precos internacionais, devido
a diminuicdo dos estoques. Em
segundo, o Brasil vem apresentan-
do nos altimos anos uma boa sa-
fra agricola, embora a recupera-
cdo dos precos tenha sido
verificada apenas em 2002.

A pecudria, revertendo a ten-
déncia de crescimento apresen-
tado a partir do Plano Real, vem
apresentando neste ano um de-
sempenho similar a média de cres-
cimento da economia brasileira.
Boa parte pode ser explicada pe-
las restri¢ées internacionais. Bas-
ta lembrar o caso do Canada en-
volvendo a pecuéria de corte na-
cional.

O desempenho agricola pode
ser melhor observado através da
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Por Ricardo L. Lopes,
Marcos M. Hasegawa,
Joaquim J.M. Guilhoto

&

1
Para a agricultura este foi
um ano de prosperidade,
com um excelente
desempenho, bem acima
da média. O PIB do setor
cresceu 10,5% entre
Jjaneiro e agosto de 2002.
1

excelente evolucdo do PIB do
agronegodcio em 2002. O PIB pri-
mario da agricultura, somente
considerando o setor produtivo,
cresceu 10,56% nos primeiros oito
meses de 2002. Esse crescimento
deve-se ao aumento de 3,9% na
producdo das lavouras e a evolu-
¢do positiva de 6,4% nos precos
médios reais dos produtos agrico-
las entre janeiro e agosto deste
ano, resultando num novo recor-
de de crescimento do setor. Con-
siderando o agronegocio global,
isto é, incluindo as agroindustrias
e o setor de servigos, esse apre-
sentou uma performance, até
agosto, com um crescimento acu-
mulado de 4,03%, alcancando
uma estimativa de R$ 358,86 bi-
IhGes para este ano.

Agora, o que esperar para
20032

Para responder a pergunta é
preciso iniciar uma anélise a par-
tir do segundo semestre de 2002.
As incertezas politicas no cena-
rio nacional e o desaquecimento
da economia mundial pressiona-

FOTO: EDUARDO TAVARES

ram o délar e aumentaram a per-
cepgado do risco-pars. Esses fato-
res contribuiram para a alta da
inflagdo. Dado o grau de abertura
da economia brasileira, a alta do
dolar contribuiu para o aumento
dos precos dos insumos importa-
dos, elevando os custos de produ-
¢3o. Contudo, o fato mais relevan-
te reside em que ficou mais inte-
ressante exportar, contribuindo
para a redugdo do nivel dos esto-
ques nacionais, o que acarreta
uma ligacdo direta dos pregos in-
ternos com os internacionais. Es-
ses fatos acabaram pressionando
a inflagdo, que por conseqiiéncia
obrigou 0 COPOM a aumentar
taxa de juros basicos da economia.

Diante desse cenario, pode-se
projetar o agronegbcio para o co-
meco do préximo ano. Para o pri-
meiro semestre, o setor agricola,
em especial o setor exportador,

O Agronego6cio no pra

O agronegocio sera contemplado
palmente por ter sido um dos princ
superavits na balanca comercial e se
volvimento e crescimento da econc
terd papel importante tanto no fortale
o novo governo, como fornecedor ¢
aumento do consumo advindo dos pr
Elevar a oferta de alimentos nao é
acreditam, mas sim, a melhor distrib
maioria da populagdo brasileira. Ase
realizacdo das politicas sociais prop
agronegocio sdo favoraveis, tendo el
o0 setor e para a economia brasileira




devera ser favorecido pela atual
taxa de cAmbio, pois nao se apos-
ta em quedas expressivas para os
proximos meses. Ja o setor pecua-
rio deverd enfrentar problemas, em
especial os setores de avicultura e
suinocultura, que tém, no milho e
na soja, seu principal insumo. No
entanto, para o segundo semestre
do préximo ano, tudo devera ser
encarado com muita cautela.

A mudanca de governo repre-
senta 0 maior componente de in-
certeza para o agronegocio naci-
onal. Até o presente momento nao
se tem nenhuma indicacido dos
ministros da 4rea econdmica e
agricola. Portanto, ndo se sabe
qual serd a postura do proximo
governo diante de questées im-
portantes como politica de preco
minimo, estoques reguladores e
financiamento agricola.

As questdes internacionais

grama de governo do PT
com énfase no novo governo, princi-
“ipais responsaveis pelos constantes
r considerado setor chave no desen-
omia brasileira. Assim, a agricultura
cimento da economia, como propée
e alimentos para atender o provavel
Dgramas sociais como o “Fome Zero”.
o principal problema como muitos
uicdo e disponibilidade de renda da
im, o principal problema é a efetiva
stas. Por isso, as perspectivas para o
M vista as propostas de politicas para
como um todo.

sdo de suma importancia para o
agronegocio. Ja em fevereiro,
tera inicio a reunido para a dis-
cussdo da ALCA. Serd necessa-
rio estar atento aos acordos in-
ternacionais que serdo discuti-
das nessas reunides. Também
existe a expectativa sobre o au-
mento da area considerada livre
de aftosa, em especial a inclu-
sdo de Rondonia. Outro fator in-
ternacional importante devera
ser uma nova batalha, agora
envolvendo o Brasil, Canada e
os Estados Unidos, sobre quem
vai abastecer de carne de fran-
go no mercado canadense.

O inicio do novo governo,
em 2003, gera uma euforia de
otimismo e esperancga na popu-
lacdo brasileira. No entanto,
para o agronegbcio existem
questdes importantes a serem
resolvidas, tanto no cenéario na-
cional quanto no internacional.
Otimismo é sempre bem vindo,
mas no setor, um pouco de cau-
tela nunca é demais.

Ricardo Luis Lopes

Doutorando da Esalg/USP, Prof. Universidade Estadual
de Maringé e integrante da Equipe de Projegbes
Econbmicas do Cepea. E-mail: rllopes@uem.br

Marcos Minoru Hasegawa

Doutorando da Esalg/USP e integrante da Equipe de
Projegbes Econdmicas do Cepea. E-mail: mmhasega
@esalq.usp.br

Joaquim José Martins Guilhoto

Prof. Titular da Esalg/USP, Prof. Pesquisador Adjunto
daUniversidade de lllinois e Coordenador da Equipe de
Projegbes Econdmicas do Cepea.

O que o setor
hortifruticola espera
para 2003?

Por Margarete Boteon

A Hortifruti Brasil consultou pro-
dutores, atacadistas, corretores e ex-
portadores do setor horticola sobre suas
percepgoes a respeito dos rumos eco-
noémicos em 2003 e sobre o compor-
tamento do mercado horticola em
2002.

Apesar das condi¢des adversas na
economia nacional, o setor avancou
em termos de producdo, produtivida-
de, competitividade e comércio ex-
terno. O Brasil esta levando frutas ti-
picas do consumo doméstico, como a
banana nanica, para os paises vizinhos
e um dos mercados mais exigentes do
mundo, como o Reino Unido. O setor
esta se profissionalizando e vem de-
fendendo seus interesses no comércio
internacional, como a possivel queda
da taxa de equalizacdo do suco de
laranja no préximo ano nos Estados
Unidos. Recuperou-se rapido das cri-
ses e fortaleceu-se a competitividade
no mercado internacional, como a re-
tomada do mercado da cebola nacio-
nal.

Contudo, a atividade horticola en-
frentou muitos desafios para a garan-
tia da producdo e comercializagdo no
préximo ano, como o avango da Mos-
ca Branca na cultura do tomate, a mor-
te stibida na cultura do citros, melhoria
da qualidade do produto, reducao dos
conflitos nas relacées comerciais en-
tre o setor produtivo e varejista.

A expectativa para 2003 é de es-
tabilidade na oferta dos horticolas em
nivel nacional. Algumas areas de plan-
tio deverdo retrair devido a queda de
rentabilidade de muitos produtos
comercializados no mercado interno,
em funcio da elevacio dos custos de
producdo com a alta do délar. Por ou-
tro lado, muitas regiGes, principalmen-
te as areas direcionadas ao comércio
externo, deverdo expandir. Para os lei-
tores, ja em clima de festas natalinas,
a expectativa é positiva quanto a ren-
tabilidade do setor em 2003. £ o que
a Hortifruti Brasil espera!
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Por Renata Cintra

Exportar, eis a solucao!

{Safra uniforme amplia
exportacgao

Em 2002, a safra do Vale do
Sao Francisco distribuiu-se uni-
formemente ao longo do ano,
sem concentrar-se no perfodo
de setembro a outubro, como
vinha ocorrendo nos anos an-
teriores. Com isso, a janela de
exportacdo brasileira se prolon-
gou. Em meados de junho, ja
havia volume suficiente de fru-
ta para atender ao mercado in-
ternacional, principalmente ao
europeu, que apresenta grande
potencial a partir de agosto.
Neste ano, com a antecipagao
no embarque da fruta nacional,
o volume exportado foi superi-
or ao ao anterior - alta de apro-
ximadamente 18% no periodo
de janeiro a outubro.

Segundo a Secex, em junho
de 2001, o Brasil destinou para
0s europeus apenas 465 tone-
ladas da fruta. No mesmo peri-
odo de 2002, o volume saltou
para 4.750 toneladas. Conse-
quentemente, os precos da
manga cafram.

Contudo, a valorizagio do
dolar favoreceu os exportado-
res, que ao receberem em re-
ais obtiveram maiores rendi-
mentos, compensando os me-

nores precos pagos pelos impor-
tadores europeus.

No mercado interno, a
tommy produzida em Petrolina/
Juazeiro apresentou precos in-
feriores em relacdo a 2001. Por
outro lado, houve menor osci-
lacdo no segundo semestre e os
valores mantiveram-se pratica-
mente NOs mesmos patamares,
ao contrario do ano anterior. A
maior baixa ocorreu em novem-
bro, com a concorréncia da
manga produzida na regido de
Monte Alto (SP). Mesmo assim,
as cotagOes estiveram superio-
res ao mesmo perfodo de 2001.

{/Clima atrapalha ou
favorece?

Adversidades climaticas
ocasionaram reducdo e atraso
da safra de Monte Alto (SP) em
2002. Esse fato sustentou os pre-
¢os recebidos pelos produtores
nordestinos e paulistas.

Em novembro, os valores al-
cangados pela tommy na roga
estiveram 33% e 113% superi-
ores a 2001, respectivamente.
Janoinicio do ano, houve gran-
de desvalorizacao da fruta nor-
destina, influenciada pela alta
oferta paulista, favorecida pe-
las condicées climaticas do ano

passado. A tommy, por exemplo,
em fevereiro de 2002, desvalo-
rizou-se 34% em relacdo a 2001.

{Brasil de olho na UE

Em 2003, os produtores do
Vale do S3o Francisco deverdo
priorizar ainda mais o com co-
mércio internacional, na tenta-
tiva de evitar a baixa rentabili-
dade no mercado interno. A man-
ga brasileira é extremamente
competitiva e de grande aceita-
cdo no exterior.

A cada ano, o volume expor-
tado tem crescido significativa-
mente e a diferenca cambial fa-
vorece os exportadores brasilei-
ros. Espera-se, com isso, que a
forte desvalorizacdo da fruta se
reverta no mercado interno, em
fungdo da menor oferta paulista
até o inicio de 2003, além do
direcionamento cada vez maior
da manga nordestina para o mer-
cado externo.

No préximo ano, as safras de
Sdo Paulo e do Nordeste deve-
rio aumentar em relacdo a 2002,
devido a grande quantidade de
pés novos e/ou em formacédo,
além da introducio de novas are-
as e plantios de kent, keitt e
palmer, variedades muito valo-
rizadas no mercado interno.

Manga - Calendario de comercializagéo das principais regiées produtoras do Brasil
e seus respectivos destinos

Regido Destino Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dez
NE Unigo Européia . J | f | ' [ [ |
Estados Unidos | [ |
Brasil ] | ! | /| |
SP Brasil I I
Fonte: Cepea

Menor Volume;

[ Maior Volume
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(" Clima favoreceu pregos

As chuvas intensas no inicio
do primeiro e segundo semestres
de 2002, inicio das safras do Vale
do Sao Francisco e da regido da
Chapada do Apodi (RN), reduzi-
ram significativamente a oferta
da fruta no mercado interno, im-
pulsionando os precos recebidos
pelo meldo amarelo. No decor-
rer do ano, o consumo interno
caiu, em funcio dos elevados
precos da fruta, que chegou a va-
lorizar-se mais de 100% em de-
terminados periodos em relagdo
a mesma época de 2001. Em re-
lagdo ao mercado externo, pro-
blemas enfrentados na safra da
América Central e a alta do do6-
lar garantiram boas negociag¢oes
com os importadores europeus.
Nesse cenario de precos altos e
demanda externa aquecida, os
produtores da regidao da Chapa-
da do Apodi e Baixo Jaguaribe
(CE) aumentaram a area planta-
da na safra 2002 em cerca de
25%, segundo estimativas do
mercado. Esse aumento na ofer-
ta se deu principalmente para os
meldes das variedades nobres,
como galia e cantaloupe, embo-
ra também tenha ocorrido, em
menor intensidade, nas lavouras
de meldo amarelo.

(7 Os dois lados da
desvalorizagcdo cambial

A acentuada alta da moeda
americana no segundo semestre

Melédo - Calendario de comercializagao das principais regiées produtoras do Brasil

Capitalizacao incerta

de 2002 fez com que os produto-
res voltassem a atencdo para o
mercado externo. O término an-
tecipado da safra espanhola, jun-
to a variagdo cambial, favoreceu
o envio da fruta para os portos
europeus de Dover (Inglaterra) e
Rotterdan (Holanda), nos meses
de setembro e outubro. Esse ce-
nario positivo para as exporta-
¢Bes, contudo, pode ndo conti-
nuar. A grande quantidade ofer-
tada vem tendo dificuldade em
ser absorvida pelo consumo ex-
terno desde meados de novem-
bro, o que se agrava pelo aumen-
to do frio, com a chegada do in-
verno no hemisfério norte.

Em novembro, o importador
vendia 0 meldo amarelo brasi-
leiro, em média, a apenas 4
euros, valor que, contabilizadas
todas as despesas com frete, ar-
mazenagem, comissdes e des-
carga do produto, resulta em pre-
juizo. Com isso, os importadores
ja falam em reducio do preco
FOB da fruta e em diminuicdo
do volume importado no final do
ano, quando os embarques cos-
tumam ser maiores para atender
a demanda das festas natalinas.

A continuidade dessa retra-
¢do no mercado europeu pode,
ainda, comprometer os precos in-
ternos, que vém mantendo pa-
tamares bastante elevados du-
rante toda a safra. Por outro lado,
se as exportagdes mantiverem-
se aquecidas, o setor podera

observar, no mercado interno,
uma oferta reduzida no final do__
ano, que pode impulsionar os
precos.

A valorizac¢do do dolar tam-
bém eleva os custos de produ-
¢ado (insumos atrelados a moe-
da norte-americana). Cabe lem-
brar que o uso de defensivos
deve ser maior no final de 2002,
uma vez que a estiagem favo-
rece a ocorréncia de pragas e
doencas.

(" Oferta x demanda: o
desafio da proéxima safra

Se o cenério internacional
permanecer com a tendéncia de
retragdo nos volumes importados
e diminuigdo nos precos pagos
aos exportadores, o inicio do pr6-
ximo ano deve conter os animos.
Uma eventual descapitalizacdo
do produtor deve resultar em pou-
cos investimentos no setor, como
em camaras frias para a comer-
cializagdo de mel&es nobres, que
alcangam precos mais elevados
que o amarelo, apesar do menor
consumo. Além disso, essa é a
segunda safra que trara prejuizos
aos importadores, que provavel-
mente reduzirdo os pedidos da
fruta para safra 2003, com inicio
previsto para setembro. A pers-
pectiva para 2003 é de uma pos-
sivel diminuicdo da area planta-
da com o intuito de equilibrar
oferta e demanda, mantendo ni-
veis de precos aceitaveis.

Estado Regiao Jan Fev Mar  Abr Mai Jun Jul Ago Set Out  Nov Dez
RN Chapada do Apodi
BA/PE Juazeiro/Petrolina

OBS: Nos meses de abril a julho, a oferta da regido da Chapada do Apodi é bastante reduzida, predominando no mercado
o produto da regido do Vale. Nesse periodo, a cidade de Mossoré ¢ a principal responsavel pela oferta potiguar.

Fonte: Cepea
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Por Renata dos Santos e
Tatiana Biojone

‘Pregos mais baixos em

2002

O aumento da oferta de ma-
mao em 2002, associado ao
menor poder de compra do con-
sumidor, acarretou precos mais
baixos ao produtor, se compara-
dos ao ano anterior. Apesar do
mercado absorver o volume ofer-
tado, os produtores, principal-
mente os de pequeno porte vol-
tados ao mercado interno, fica-
ram descapitalizados. Além dis-
so, a desvalorizacio da moeda
nacional representou elevacio
dos custos com insumos (a mai-
oria importada), desestimulando
o aumento da éarea plantada.
Segundo agentes de mercado,
alguns produtores estao trocan-
do a cultura do mamao por ou-
tros produtos menos pereciveis
— como café e eucalipto - que
podem ser estocados por um
maior periodo de tempo, permi-
tindo recuperagio no caso de
queda de precos. No estado do
Espirito Santo, por exemplo, a
producio de mamao esta muito
relacionada a oscilagio dos pre-
cos do café. Segundo a Brapex
(Associacdo Brasileira dos Ex-
portadores de Papaia) foram pro-
duzidas 9.718 toneladas de ma-
mao no periodo de janeiro a
maio de 2001, e 11.337 tonela-
das no mesmo periodo de 2002
. Esse aumento da oferta redu-

ziu a rentabilidade do exporta-
dor, ja que o aumento da com-
petitividade reflete em precos
mais baixos no mercado exter-
no. Ainda assim, houve cresci-
mento das exportagdes para o
mercado norte-americano em
2002, apesar das barreiras e ta-
rifas exigidas por esse compra-
dor. Os Estados Unidos represen-
tam o mercado com maior po-
tencial para o Brasil, uma vez
que possuem grande espaco para
expansdo do consumo.

‘Perspectivas para 2003

Ainda ha muitas incertezas
quanto a um possivel aumento
do volume de producgido em
2003. Os pequenos e médios
produtores ndo estdo estimula-
dos a ampliar a area devido a
descapitalizagdo que ocorreu
em 2002. Por outro lado, os
grandes produtores pretendem
expandir a area e, cada vez
mais, direcionar a oferta ao mer-
cado externo, investindo em
infra-estrutura, tecnologia, mo-
nitoramento e padronizagdo
para adequagdo ao mercado in-
ternacional. A expectativa, se-
gundo a Agra, uma das maio-
res exportadoras de mamao, é
que as exportagées aumentem
cerca de 20% em 2003, com
pico previsto para janeiro e fe-
vereiro. Com isso, a area plan-

tada, principalmente da manga
Golden, principal variedade ex-
portada, deve aumentar. Apesar
da previsdo de aumento das ex-
portacdes brasileiras, o preco no
mercado internacional ndo deve
ser afetado, uma vez que ainda
h& muito espaco para ser explo-
rado em funcgdo do crescimento
da demanda externa pelo pro-
duto.

‘ Marketing pode beneficiar
consumo interno

Pequenos produtores preten-
dem investir em propaganda
nos principais centros consumi-
dores para desencadear um
maior interesse pelas frutas,
com destaque para o mamao
destinado ao mercado interno.
Pesquisas especificas provam o
beneficio do mamao para a saG-
de e serdo utilizadas para mos-
trar ao consumidor a importan-
cia da dieta alimentar com fru-
tas. Essa forma de divulgacdo
tem o objetivo de aumentar o
consumo interno no préximo
ano, pois grande parte dos pe-
quenos produtores ndo tem es-
trutura tecnolégica e ndo é ca-
pitalizada o suficiente para
abrir as portas para o mercado
internacional, que seria 0 modo
mais eficiente de se obter uma
maior remuneragdo com o plan-
tio de mamao.

Maméo - Calendario de comercializagao das principais regides produtoras do Brasil

Regido produtora jan mar abr mai jun jul ago set out nov dez

Espirito Santo 1 | | [ | - [ | | |
Oeste da Bahia ! | J (! [ /' | ] | [ | |
Sul da Bahia 1 | | [ | - [ | | |

Fonte: Cepea
Menor Volume
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Nordeste amplia planti

® Uva tem oferta regular

O ano de 2002 marcou a re-
gularidade da oferta de uva, ao
contrério de 2001, quando a pro-
ducio desuniforme ocasionou di-
versas oscilagdes nos precos. O
estado do Parana e as regides de
Sao Miguel Arcanjo e Pilar do Sul,
no interior paulista, enfrentaram
sérias adversidades climéticas
durante a colheita do primeiro
semestre, o que resultou numa
queda de aproximadamente 30%
na producdo. Além do menor vo-
lume produzido, as pragas para-
naenses apresentaram um melhor
escalonamento na poda, susten-
tando os precos ao longo da sa-
fra. No segundo semestre de
2002, o Parana passou novamen-
te por problemas climaticos (gra-
nizo, inverno tardio, geada e ven-
daval), resultando em nova que-
da da producdo. A cidade de
Jales (SP) foi a grande abastece-
dora dos centros consumidores do
estado de Sao Paulo no segundo
semestre de 2002. Nos primeiros
meses de sua colheita, os precos
estavam retraidos devido a gran-
de disponibilidade da fruta no
mercado interno. Em setembro,
com a reducio do volume relaci-
onada a poda antecipada, os pre-
cos foram impulsionados, tornan-
do os negdbcios lucrativos aos pro-
dutores que ainda possufam a uva.

Essa reducdo da oferta em
Jales aumentou a demanda pela
uva de Pirapora (MG). Em Porto
Feliz (SP) e nas demais cidades
produtoras de Sao Paulo
(Indaiatuba, Jundiaf, etc), a pro-
ducdo de 2002 foi prejudicada
pela estiagem prolongada em
outubro, que pode refletir em
quebra da préxima safra.

©®Exportagdo anima setor

A producio do Nordeste no
primeiro semestre foi prejudica-
da pelas chuvas que ocorreram
no inicio do ano, resultando num
menor volume de uva com qua-
lidade ideal para exportagao.
Mesmo com a menor quantida-
de embarcada, os pregos obtidos
pelos exportadores foram com-
pensatorios, ja que a quebra das
safras do Chile e da Africa do Sul
diminuiu a oferta de uva no mer-
cado externo. A segunda janela
de mercado de 2002 foi muito
atrativa. A quebra da safra itali-
ana favoreceu a permanéncia do
produto brasileiro por mais tem-
po no mercado, ao contrario do
ocorrido em 2001. O aumento do
volume exportado e a alta do
délar animaram os agentes do
setor, que esperam obter bons
lucros até o fim desta janela.
Muitos produtores destinaram
seus produtos exclusivamente ao

Por Aline Vitti

mercado externo, reduzindo
oferta interna. A uva sem semen-
te teve aumento nas exportagoes
deste ano e os elevados precos
recebidos pelos exportadores
vém levando muitos produtores
a substituirem os parreirais de
uva com semente por essa va-
riedade.

®Reducido de oferta e
expansdo de area do NE

Com o aumento dos custos de
producio decorrente da alta do
délar, muitos produtores devem
diminuir seus investimentos na
cultura de uvaem 2003. Além dis-
so, os problemas climaticos ocor-
ridos em 2002 afetaram os frutos
que serdo colhidos no préximo
ano, o que podera resultar num
menor volume de uva disponivel
no mercado interno. Por outro
lado, h& os que apostam em vo-
lume inalterado, que refletiriaem
precos estaveis. A expansdo nas
exportacdes brasileiras nos alti-
mos anos e a grande aceitagdo
da uva sem semente pelo merca-
do europeu vém impulsionando
0 aumento das &reas produtoras
do Nordeste. Essa pode ser a Gni-
ca aexpandor sua area de produ-
¢do em 2003. Acredita-se que ha-
vera um aumento de 20% na pro-
ducio de uva sem semente nos
proéximos cinco anos.

Uva - Calendario de comercializagdo das principais regiées produtoras do Brasil e seus respectivos destinos

Regides Destino

Jan Fev Mar Abr

Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dez

V.R.S. Francisco Europa

Mercado Interno

Mercosul
Jales Mercado Interno
Pirapora Mercado Interno
Parana Mercado Interno
SM.A./Pilar Mercado Interno

Fonte:Cepea
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Banana

i, Por Marina Matthiesen

2002: Nanica em alta

O ano de 2002 foi muito bom
“para a nanica nacional, pois a
retomada das exportacdes para
a Argentina garantiu uma oferta
mais enxuta no mercado inter-
no, mantendo a variedade mais
valorizada, principalmente no
segundo semestre. Segundo a
Secex, as exportagdes catari-
nenses representam aproximada-
mente 70% do volume e 51%
da receita total de banana ex-
portada pelo Brasil. Os destinos
dessa fruta sdo, principalmente,
a Argentina e o Uruguai. Outro
importante comprador é o Rei-
no Unido, principalmente da ba-
nana potiguar. Vale ressaltar que
as exportagdes para esse bloco
representam apenas 23 % do vo-
lume total exportado, mas em
receita é responsavel por 41%
dos 28 milhdes de dolares gera-
dos pela exportagcdo de banana
entre janeiro e outubro deste ano.
Essa significativa participacdo
na receita gerada pelos potigua-
res, apesar do baixo volume co-
mercializado comparativamen-
te ao volume catarinense, deve-
se a elevada qualidade da fruta
produzida no Rio Grande do
Norte. Sdo bananas que atendem
aos requisitos de qualidade dos
mercados mais exigentes, como

0 europeu e 0 norte-americano,
diferentemente do mercado bra-
sileiro, ainda pouco exigente em
qualidade de banana. Para os
produtores, o grande desafio para
0s proximos anos é continuar
melhorando a qualidade da fru-
ta, ampliar o mercado externo
e atender melhor aos consumi-
dores nacionais.

Doélar em alta atrapalha

Em 2002, o norte de Minas
Gerais verificou um aumento no
abandono das areas cultivadas.
Segundo os agentes de merca-
do, esse processo ja vem ocor-
rendo ha alguns anos devido a
reducio da rentabilidade dos
produtores. Neste ano, a alta da
moeda norte-americana agravou
asituagdo. Alguns produtores do
norte mineiro tiveram que optar
pela reducio nos tratos culturais
para se manter na atividade. O
reflexo foi a reducio da oferta e
da qualidade do produto oferta-
do em 2002. O IBGE confirma
essa situacdo em Minas, onde a
area plantada com a fruta caiu
0,2%. A reducdo nos tratos tam-
bém foi a saida encontrada pe-
los produtores do Vale do Ribei-
ra, mas segundo o IBGE, a area
cultivada com a cultura n3o re-
duziu nessa regido em 2002.

Qualidade: o $ da questao

Apesar da reducdo dos tratos pre-
judicar a qualidade da fruta, a
expectativa dos produtores é que
o desestimulo ao plantio/tratos
implique numa melhora nos pre-
cos em 2003 e melhore a renta-
bilidade dos produtores.

Expectativas positivas

A reducio dos tratos culturais
nos dois Gltimos anos, acentua-
da em 2002, deve refletir na re-
tracdo da oferta para o proximo
ano. Essa é a expectativa dos pro-
dutores, principalmente do Vale
do Ribeira e do norte de Minas,
para melhorar a rentabilidade
com a cultura. Por outro lado, a
reducdo dos tratos prejudica a
qualidade da fruta, podendo
desvaloriza-la. Para o produtor,
o desafio é, em meio a essa cri-
se, conseguir tratar a cultura para
obter um fruto de qualidade, que
deve estar mais valorizado. As-
sim, podera também investir no
mercado externo, vital para
regulacdo da oferta interna de
nanica e geragao de divisas para
o setor. O panorama internacio-
nal, contudo, é ainda muito ins-
tavel, principalmente em se tra-
tando da Argentina, porque de-
pende da qualidade da producao
nacional e das barreiras entre as
duas fronteiras.

Banana - Calendario de comercializagao das principais regioes produtoras do Brasil

Més Jan Mar Abr Mai Jun Jul Ago Set Out Nov Dez
VR* Prata
Nanica
SC** Prata
Nanica
MG*** Prata
Nanica - ( { { [ | | | | | [ [ |

Petrolina Pacovan

*Vale do Ribeira/ SP, ** Norte de Santa Catarina e *** Norte de Minas Gerais

Fonte: Cepea

Maior oferta Menor oferta [ Estavel
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Por Ana Jilia Vidal
e Margarete Boteon

Clima ameaca nova safra

i Setor comemora lucros
Mesmo com a maior safra des-

te ano em relacdo a anterior, os
precos recebidos pelos produtores
pela laranja registraram niveis ele-
vados em 2002, num periodo de
oferta também positiva. Esse ce-
nario garantiu uma boa receita
para os produtores. Estimativas re-
alizadas pelo Cepea apontam que,
comparando 2002 com 2001, are-
ceita bruta do setor produtivo da
citricultura paulista aumentou cer-
ca de 50%, contabilizando um
montante de R$ 2,8 bilhdes. O fa-
tor que impulsionou os pregos foi
a elevada demanda da industria
pela fruta, dados os baixos esto-
ques de suco neste ano. A previ-
sdao é que o volume processado
supere em 40 milhdes de caixas o
volume do ano passado,
totalizando 280 milhdes de caixas.
Além disso, previsdes de reducdo
do parque citricola paulista até
2004 acentuaram ainda mais a
procura das fabricas. Segundo a
Abecitrus, S3o Paulo deve contar
com 135 milhdes de arvores em
2004, 10 milhdes a menos que na
safra 2002/03. O potencial produ-
tivo da cultura pode reduzir para
300 milhdes de caixas em 2004,
queda de 74 milhdes de caixas em

relacdo a safra atual. A diminui-
cdo é atribuida a renovacio das
arvores velhas, a substituicdo da
culturae, principalmente, ao cres-
cimento de doencas nos pomares,
com destaque para a Morte Stibi-
ta dos Citros, o CVC e o Cancro
Citrico.

@ Consumo decepciona
Em 2002, a queda do poder

aquisitivo do consumidor brasi-
leiro dificultou as vendas da fru-
ta no mercado doméstico. Con-
tudo, a retracdo do consumo nao
afetou a rentabilidade do setor
produtivo, particularmente o pau-
lista, apesar do volume de ven-
das ter ficado abaixo das expec-
tativas durante a maior parte do
ano. Os pregos médios pratica-
dos no mercado interno, ao lon-
go de 2002, foram 20% maiores
do que no ano passado. A renta-
bilidade do setor foi sustentada
pela reducdo da oferta disponi-
vel para o mercado interno da fru-
ta, devido a reducdo da produ-
¢do paulista, aliada a queda dos
estoques de suco de laranja das
indGstrias nacionais. Estimativas
indicam que a oferta paulista
para o mercado interno diminuiu
pela metade nos Gltimos dois

anos, se comparado com a dé-
cada passada. Em 2002, o volu-
me disponivel para o mercado
brasileiro ndo deve ultrapassar 70
milhGes de caixas.

DEstiagem preocupa

oferta futura de suco

O setor citricola brasileiro
aposta que a proxima safra de
citros sera menor, uma vez que
os frutos em formacao caifram em
grande parte dos pomares pau-
listas, devido a estiagem prolon-
gada em outubro. Em novembro,
as chuvas retornaram com mai-
or intensidade, contudo, o volu-
me de precipitagdo nao foi uni-
forme entre as principais regides
produtoras. Assim, apenas em
areas isoladas do estado, a vari-
edade péra chegou a desenvol-
ver novas brotagées, com algum
sinal de flores. Até o fim desse
meés, o setor ndo conseguia pre-
ver com precisdo as perdas oca-
sionadas pela estiagem, mas a
expectativa é de uma safra 2003/
04 menor, além de prejuizos a
qualidade dos frutos formados tar-
diamente e da distribuicdo desi-
gual da colheita, que atrapalha
o planejamento da producio e
comercializacdo do suco.

Laranja - Calendario de comercializagao das principais variedades produzidas no Estado de Paulo
e seus respectivos destinos

Variedade Destino Regidao Jan Fev Mar  Abr Mai Jun Jul Ago Set Out  Nov Dez
Laranja Industria  SP I
Tahiti Industia  SP [ E e
Péra M. Interno SP
Natal/Valéncia M. Interno SP
Precoces e Meia Estagédo
(bahia, poncan, lima) M. Interno  SP
Murcote M. Interno SP
Murcote M. Externo SP
Tahiti M. Interno SP
Tahiti M. Externo SP

OBS: Os meses destacados concentram o maior volume de comecializagéo
Fonte: Cepea
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Laranja - precos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelos produtores, em R$ por caixa de 40,8 Kg
(com excegao do limao tahiti (mercado) - cx. 27 Kg)

Variedade - destino Nivel Regido jan/02  fev/02 marl02 abrl02 mail02 jun/02  jull02 ago/02  set/02  outl02  nov/02*

Pera - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 11,29 10,62 10,50 10,07 8,86 8,07 7,92 8,45 8,96 10,91 12,59
Natal/Valéncia-mercadoint. Produtor - &rvore SéoPaulo 10,09 9,34 8,40 6,77 7,50 10,05 11,26

Lima - mercado intemo Produtor - arvore SéoPaulo 31,49 20,79 11,35 8,05 6,79 6,42 737 8,62 9,79 11,34 1317

Bahia - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 15,60 15,65 12,29 9,25 8,05 712 7,56 9,67 10,96 15,05

Murcote - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 21,78 8,86 9,40 9,28 10,54 12,60 17,58

Poncé - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 15,11 9,87 540 3,84 546 9,66 12,54

Hamlin - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 7,56 7,99 747 6,93 6,72 6,93 7,00

Tahiti - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 1,70 1,03 1,42 3,06 6,72 7,76 13,28 12,33 15,39 24,01 2599

Laranja - indistria Produtor - posto SéoPaulo 8,71 719 6,00 5,80 5,04 5,55 775 8,25 8,49 1086 11,21

Tahiti - industria Produtor - posto SéoPaulo 3,42 1,92 1,99 2,50 2,50

Variedade - destino Nivel Regido jan/01  fev/0l  marf01 abr/01  mail01  jun/01  jull0l  ago/01  setl01  outl01 novi01  dez/01
Pera - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 415 6,33 9,97 9,82 8,51 7,88 8,31 9,27 10,34 11,30 11,69 11,62
Natal/Valéncia-merc. intemo ~ Produtor - &rvore SéoPaulo 3,36 5,32 787 781 715 7,39 8,50 9,54 9,93 10,23
Lima - mercado intemno Produtor - arvore SéoPaulo 15,93 19,68 9,78 6,57 572 6,18 8,15 10,26 16,04 20,71 23,25 26,45
Bahia - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 13,30 11,70 8,97 7,92 8,16 9,90 13,23 14,05 19,62

Murcote - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 13,74 5,00 8,67 9,27 10,33 13,66 16,66 20,44
Poncé - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 14,33 12,46 4,04 3,25 428 546 6,14

Hamlin - mercado interno Produtor - arvore SéoPaulo 6,36 6,14 549 6,40 6,93

Tahiti - mercado interno Produtor -colhido  S&oPaulo 1,60 1,41 3,44 514 3,05 2,52 435 17 553 717 10,87 3,29
Laranja - indistria Produtor - posto SéoPaulo 3,98 511 5,46 5,50 5,50 6,97 7,16 744 8,08 8,97 921
Tahiti - industria Produtor - posto SéoPaulo 1,86 2,20 2,55 5,00 524 5,05 5,00 5,00 5,00 4,42

Fonte: Cepea *Atualizado até 20/11
Banana - pregos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001
Pregos médios recebidos pelos produtores, em R$ por caixa de 20 Kg para Prata e 22 Kg para Nanica
Variedade Nivel Regido janf02  fevl02  marl02 abr/02 mail02 jun/02  jull02  agol02  set/02  outl02 nov/02*
Prata Produtor Norte de Minas 8,90 9,00 9,00 8,05 6,00 540 8,00 7,00 7,00 6,00 7,00
Prata Produtor Vale doRibeira (SP) 6,70 6,90 8,00 7,70 6,50 540 575 6,50 6,40 570 4,80
Nanica Produtor Vale doRibeira(SP) 3,40 2,70 3,60 3,40 3,21 3,90 3,60 410 434 4,35 421
Nanica Produtor Santa Catarina 2,40 1,90 3,07 2,50 2,50 2,30 2,50 3,10 3,35 3,50 2,65
Variedade Nivel Regido jan/01  fev01  mar01  abr01  mai01  jun/01  jul01  ago/01  setl01  out’01  novl01  dez/01
Prata Produtor Norte de Minas 6,20 570 6,40 6,10 5] 8,40
Prata Produtor Vale doRibeira (SP) 6,80 6,60 590 6,10 450 410 540
Nanica Produtor Vale doRibeira (SP) 3,20 3,40 3,20 3,40 315 3,30 3,90
Nanica Produtor Santa Catarina 2,15 2,00 1,70 1,60 1,60 1,70 2,80
Fonte: Cepea *Atualizado até 20/11
Manga - pregos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001
Pregos médios recebidos pelos produtores e atacadistas, R$ por Kg
Variedade - destino Nivel Regido janf02  fev/02 marl02 abrl02 mail02 jun/02  jull)2  ago/02  setl02  outl02  nov/02*
Tommy - merc. intemo Produtor PetrolinalJuazeiro - 063 0,71 1,03 1,62 0,55 059 0,56 0,39 0,34 028
Tommy - merc. intero Produtor Monte Alto (SP) 022 - - - - - - - - 045 0,32
Tommy - merc. externo (EUA)  Produtor PetrolinalJuazeiro - - - - - - 1,32 1,07 0,82 0,76
Tommy - merc. extemo (UE) ~ Produtor PetrolinalJuazeiro 0,44 0,59 083 1,00 0,92 1,04 099 0,68 0,74 0,74
Tommy - merc. interno Atacado SéoPaulo (capital) - - - - - 1,07 1,05 093 09 0,86
Tommy - merc. intemo Atacado Campinas (SP) 1,38 1,32 1,07 1,18 1,06
Variedade - destino Nivel Regido jan/01  fev/0l marf01  abr/01  mail01  jun/01  jull0l  ago/01  setl01  outl01 novi01  dez/01
Tommy - merc. intemo Produtor PetrolinalJuazeiro 0,96 1,09 13 07 042 1,09 1,13 0,46 0,27 021 019
Tommy - merc. interno Produtor Monte Alto (SP) 025 - - - - - - 0,38 0,15 0,09
Tommy - merc. externo (EUA) ~ Produtor Petrolina/Juazeiro - 1,77 1,12 0,59 0,52 0,42
Tommy - merc. externo (UE) Produtor PetrolinalJuazeiro 1,24 0,74 045 048 0,46
Tommy - merc. intemo Atacado Séo Paulo (capital) - - - - -
Tommy - merc.interno Atacado Campinas (SP)

Fonte: Cepea
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Uva - pregos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelos produtores e atacadistas, R$ por Kg

Variedade Nivel Regido janf02  fevl02  marl02  abrl02 mail02 junl02  jull02  agol02  set/02  outl02 nov/02*
Italia Produtor PetrolinalJuazeiro 1,08 089 1,01 1,06 093 072 076 092 1,05 1,33 145
Italia Produtor Marialva (PR) 1,12 1,18 0,99 1,07 0,94
Italia Produtor Norte do Parana 1,08 1,07 0,94 0,96 087 1,83
Italia Produtor Jales(SP) 13 1,09 0,94 1,22 1,64 1,99
Italia Produtor Porto Feliz (SP) 1,33 098 093 1,22 1,08
Italia Produtor Pilar do SullS&o Miguel Arcanjo 1,08 0,86 0,98 1,33 08
Benitaka Produtor PetrolinalJuazeiro 1,31 1,37 143 1,46 1,4 1,08 0,94 093 1,22 1,78 21
Benitaka Produtor Marialva (PR) 1,31 143 1,21 1,23 1,14
Benitaka Produtor Norte do Parana 1,12 1,35 117 1,15 1,09 2,2
Benitaka Produtor Jales(SP) 1,31 1,05 1,36 18 22
Benitaka Produtor Porto Feliz (SP) 1,55 1,14 113 1,29 1,25
Benitaka Produtor Pilar do Sul/S&o Miguel Arcanjo 1,36 1,16 1,22 1,82
Italia Embalada Produtor Petrolina/Juazeiro 1,38 1,49 1,4 1,39 1,23 117 1,28 13 1,56 1,98 213
|talia Embalada Produtor Pirapora (MG) 1,54 1,61 2,05 244
Variedade Nivel Regido janil01  fev/01  marf01  abrl01  mail01  jun/01  jullol  ago/01  setl01  outl01  novi01  dez/01
Itlia Produtor PetrolinalJuazeiro 091 091 097 1,22 0,77 083 09 087 1,09 1,2 1 088
Itélia Produtor Marialva (PR) 0,52 1,46 1,03 084 093 1,21 091
Italia Produtor Norte do Parana 0,61 1,24 099 072 0,81
Italia Produtor Jales (SP) 1,28 1,02 1.4 15 1,32
Italia Produtor Porto Feliz (SP) 088 0,73 087 1,22 1,23
Italia Produtor Pilar do SullS&o Miguel Arcanjo 0,63 0,54 085 142 1,5
Benitaka Produtor PetrolinalJuazeiro 20 1,3 1,34 1,97 1,21 1,1 1,16 1,04 1,19 1,39 148 1,33
Benitaka Produtor Marialva (PR) 0,61 1,71 142 1,07 113 145 1,14
Benitaka Produtor Norte do Parana 0,75 1,49 1,28 0,96 1,05 1,37 1,01
Benitaka Produtor Jales(SP) 14 1,2 1,51 1,69 1,52
Benitaka Produtor Porto Feliz (SP) 098 1,03 1,16 14 1,32
Benitaka Produtor Pilar do Sul/S&o Miguel Arcanjo 083 082 11 148
|talia Embalada Produtor Petrolina/Juazeiro 1,29 0,97 0,99 1,34 1,2 1,46 1,55 1,33 1,81
Italia Embalada Produtor Pirapora (MG) 1,15 1,3 1,55 14 1,78 1,81
Fonte: Cepea *Parcial, até 15/11
Melao - pregos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelos produtores e atacadistas, R$ por cx de 13 Kg
Varigdade Nivel Regido janf02  fevi02  marf02  abr/02  mail02  junf02  jull02  ago/02  setl02  outl02  novi02 *
Amarelo[6] Produtor Chap. Apodi e Baixo Jaguaribe * 6,86 1099 1946 1715 7,51 923 16,13 15,2 9,51 10,9 10,84
Amarelo [6] Produtor Petrolina/Juazeiro 15,59 6,98 8,37 15
Amarelo[5a 8] Atacado Séo Paulo (capital) 75 1,32 22,32 16,83 8,12 8,92 17,68 1617 1059 1146 11,78
Variedade Nivel Regido janfo1  fevi0l  mar/01  abr/01  mail01  juni01  jull01  agol01  setl01  outl01  novi01  dezl01
Amarelo 6] Produtor Chap.Apodi e Baixo Jaguaribe ** 8,2 8,18 6,95 10,77 8,15 6,27 6.9 719
Amarelo [6] Produtor Petrolina/Juazeiro 7,06 6,4 5,56
Amarelo [5 a 8] Atacado Séo Paulo (capital) 10,7 10,15 9,28 11,74 9,25 71 745 7,76

*Atualizado até 15/11
** Compreende as cidades de Mossord (RN), Barauna (RN) e Quixeré (CE)

Mamao - pregos coletados pelo Cepea - 2002 e 2001

Pregos médios recebidos pelo produtor, R$ por Kg

Fonte: CEPEA

Variedade Nivel Regido janf02  fevi02  mar/02  abrl02 mail02 junl02  jull02  agol02  set/02  outl02 nov/02*

Havai Produtor Brasil 035 045 0,34 033 0,60 0,22 0,27 031 0,15 0,25

Formosa Produtor Brasi 0,30 041 0,28 0,18 042 0,29 0,32 0,21 017 0,24

Variedade Nivel Regido janf01  fevi01  mar/01  abr/01  mail01  junf01  jull01  agol01  setl01  outl01 nov/01  dezi01
Havai Produtor Brasil 018 045 117 028 0,12 0,17 0,46 040
Formosa Produtor Brasi 018 035 0,52 0,24 020 0,21 047 0,46

Fonte: Cepea

*Atualizado até 15/11
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2002: Nordeste avanga na fruticultura! I

O maior crescimento em area esta ocorrendo no Nordeste. Nas demais regides, a taxa é estavel ou decrescente

Manga - Principais regides produtoras do Nordeste

Regides Produtoras Pés em Produgéo Produgéo Produgéo
formagéo (ha) crescente (ha) plena (ha) decrescente (ha) Total (ha)
2001 2001 2001 2001 2001
Bahia 1412 10.824 3.382 333 15.952
Pemambuco 768 4838 1.526 905 8.038
Petrolina (PE) 709 4213 925 0 5.848
Juazeiro (BA) 386 2.859 1.164 10 442
Livramento do Brumado (BA) 366 1.829 32 0 2.567
Fonte: Codevasf
Manga - Principais regides produtoras paulistas
Pésnovos  Pésemprodugdo Produgéo (cx.22 Kg) Pésnovos Pésemprodugdo Produgdo (cx.22 Kg)
Regido 2001 2001 2002 Regido 2001 2001 2002
Estado de S&o Paulo 457,880 2.575.446 8.942.418 Taquaritinga (SP) 40.000 130.000 455.000
Monte alto (SP) 18.000 338.000 1.014.000 Candido Rodrigues (SP) ~ 4.000 91.200 456.000
Fonte: IEA
Banana - Estatisticas de produgao
Volume (ton) Area (ha)
Regides Produtoras 2001 2002 Vare 2001 2002 Var
Sao Paulo (Vale do Ribeira) 1.105.827 1.132.160 2% 53.997 55.630 2.9%
Minas Gerais (norte de MG) 585.340 584.141 -0.2% 42.110 4721 1.4%
Santa Catarina (norte de SC) 585.858 626.000 6,40% 28.785 29.000 0.7%
Bahia (Bom Jesus da Lapa) 717.220 746.889 3,90% 47.420 49,620 4.4%
Pemambuco (Petrolina) 327.850 380.350 13% 36.745 39.735 7.5%
Total no Brasil 5.959.315 6.369.447 6,40% 508.897 508.524 -0.07%
Fonte: IBGE
Mamao - Estatisticas de Produgao
Regides Produtoras Area plantada (ha) Variagdo 2001/2002
2001 2002 (%)
Espirito Santo 8.050 9.500 18%
Sul daBahia 12.825 13.500 33%
Oeste da Bahia - 3.500 -
Fonte: Codevasf (2002), Incaper (2002), agentes de mercado
Meldo - Estatisticas de Produgao
Regido Produtora Area plantada (ha) Variagao (%)
2000 2001
Nordeste 13000 16250 25%
Fonte: Agentes do mercado
Uva - Estatisticas de produgao
Area (ha)
Regioes Produtoras Fonte 2001 2002 Var'h
Petrolina (PE) Codevasf 2170 *
Juazeiro (BA) Codevasf 831 ¥
Pirapora (MG) Codevasf 285 183 -35%
Jales (SP) CATlales 1.102 1.062 -3,6%
Pilardo Sul (SP) CATI de Pilar do Sul 900 *
Norte do Parana Emater 3.500 3.448 -1,5%
Séo Miguel Arcanjo (SP) Associagdo Avii 1.200 *
Total no Brasil IBGE 61.675 65.290 1,06%
*Dados ndo disponiveis, a estimativa é que a area cresga, em consequéncia a implantagéo de parreiras de uva sem semente.
**Dados ndo disponiveis. A estimativa € que a area diminua, pois alguns produtores estéo erradicando.
Laranja - Balango da oferta de laranja e de suco de laranja
Safra Safra
Laranja Unidade 2001/02 2002103 Var (%) Suco de Laranja Unidade 2001/02 2002103 Var (%)
=Produgdo milhes de caixas de 40,8 Kg 280 350 25% (+) Estoque de Entrada  mil toneladas 294 89 -70%
(-) Destinos (+) Produgo de Suco mil toneladas 895 1130 26%
(-) Fresco milhes de caixas de 40,8 Kg 50 70 40% =Total de oferta miltoneladas 1189 1219 3%
(+) Indstria milhdes de caixas de 40,8 Kg 230 280 22% (-) Exportagéo mil toneladas 1100 1100 0%
=Estoque de Passagem  mil toneladas 89 119 34%

Fonte: Cepea, Abecitrus e USDA
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Estatisticas de Exportacdo

I Banana é destaque na pauta de exportagao em 2002

A banana, entre as frutas analisadas pela Hortifruti Brasil, ja é a segunda em geragao de receita
e a mais exportada em volume em 2002

Receita (mil US$) — Prego FOB

2002 2001 Var(%) 2001 2000 Var(%)
produto jan-out jan-out 200212001 jan-dez jan-dez 2001/2000
Suco de laranja 721.641 672.841 7% 812.554 1.019.256 -20%
Manga 37.483 35479 6% 50.813 35.762 42%
Banana (fresca e seca) 27.794 12.231 127% 16.036 12.359 30%
Meldes frescos 22416 23.998 7% 39.296 25.004 57%
UvaFresca 18.933 14.153 34% 21.563 14.604 48%
Mamao papaia 17.819 15.849 12% 18.502 17.694 5%
Laranja 7.465 27.069 2% 27.538 15.247 81%
Tangerina 6.977 6.632 5% 6.697 4977 35%
Limdo 2.367 6.409 -63% 7.635 4,642 64%
Fonte: Secex

Volume comercializado (em toneladas)

2002 2001 Var(%) 2001 2000 Var(%)
produto jan-out jan-out 200212001 jan-dez jan-dez 2001/2000
Suco de laranja 834.545 1.033.364 -19% 1.219.524 1.224.461 0%
Banana (frescaeseca)  195.531 77.521 152% 105.111 71.812 46%
Manga 74.301 62.755 18% 94.291 67.169 40%
Meldes frescos 58.617 59.602 -2% 99.435 60.904 63%
Laranja 35.689 136.054 -14% 139.581 75.344 85%
Maméo papaia 23.385 18.903 24% 22.804 21.510 6%
Tangerina 19.449 17.073 14% 17.258 12.031 43%
UvaFresca 14.859 13.623 9% 20.660 14.343 44%
Limdo 5.842 12.054 -52% 14.811 8.606 72%

Fonte; Secex
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% Dow AgroSciences

DITHANE* & moderno ha mais de 40 anos.

A sua formulagao sempre atualizada, seguindo rigidas /
especificagoes técnicas e nigoroso controle de qualidade,
torna o produto altamente eficaz, fazendo de Dithane* o W
fungicida preventivo basico para o controle de doencgas nas
mais diversas culturas. * L\/Q’
Dithane* é o fungicida indispensavel no manejo da

resisténcia - EFICACIA COMPROVADA! 4 o

fa Dloewr Agroboanpes

=& A Eirmaine

¢ Dow AgroSciences

N

LinHA HORTIFRUTI

Dovw AgroSciences Industrial Lida, - B, Alexandre Dumas, 1671 42 and.- ala C - CEP 0471 7-303 - Chic. Slo. Anténio - S0 Paula - SP

Tel.: (11) 5188-8000 - Fax: (11) 51BB-8501 - E-mail: agrosciencebr@dow.com - Inlernet: hitp: 'www.dowagrosciences. com br
24 ANOI-N° 08+« DEZEMBRO/2002 « HORTIFRUTI BRASIL



