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EDITORIAL

Quando a conexdo
€ contagiante
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Marketing o

Agronegocios
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Varejo e Mercado de Consumo
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Lais Marcomini trouxeram para esta edicao a nova lei de rastreabilidade.

Ana Mendes (a esq.), Isabela Camargo, Marina Marangon e [

Agora é lei. Do produtor ao varejista, todos
os integrantes de cadeias hortifruticolas preci-
sam se adaptar e realizar todos os procedimen-
tos envolvendo a rastreabilidade.

Para os produtos do entdo denominado
“grupo 1" (sao eles: citros, maca, uva, batata,
alface, repolho, tomate e pepino), a chamada
“rastreabilidade plena” estd em vigor desde o
dia 1° de agosto. Isso quer dizer que, todos es-
ses produtos precisam “carregar” sua identidade
desde a origem, conforme as regulamentacoes
definidas pelo Ministério da Agricultura (Mapa)
e pela Agéncia Nacional de Vigilancia Sanitaria
(Anvisa). A rastreabilidade plena de produtos
dos grupos 2 e 3 (confira quais sdo as culturas
na pagina 9) deve estar implementada a partir
dos meses de agosto de 2020 e de 2021, res-
pectivamente. Por enquanto, os produtos desses
grupos precisam ser rastreados a partir da co-
mercializacdo, ou seja, da “porteira para a fora”.

Colocar em pratica a rastreabilidade é um
dever da cadeia como um todo! Cada elo da ca-
deia precisa assumir e cumprir a responsabilida-
de de registrar todas as informacdes do produto.
Toda a documentacdo pode ser feitos a mao,
facilitando o produtor e o comércio de baixa es-
cala que nao tém acesso facil ao ambiente digital
(computadores e internet). “As Vigilancias Sani-
tarias dos estados e municipios irdo cobrar dos
pontos de venda — sejam eles grandes varejos ou
pequenos estabelecimentos —, exigindo informa-
¢des que garantam a rastreabilidade”, orienta
Carlos Alexandre Oliveira Gomes, entrevistado
desta edicao.

O "trabalho em conjunto” do setor per-
mite que o alimento percorra todo o trajeto da
cadeia produtiva devidamente rotulado até o
consumidor final, permitindo um controle maior
da producéao.

TODOS OS ELOS DA CADEIA PRECISAM FAZER SUA PARTE

TODA MB ﬂ‘ mbavspesalg.com
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VERIMARK'
E BENEVIA'

0 CONCEITO IDEAL NA PROTECAO
DA LAVOURA E NO MANE)O DE PRODUCAO

0 Programa Verimark™ e Benevia® permite controle eficiente das pragas mais importantes desde o inicio do
ciclo, proporcionando plantas saudaveis e vigorosas, Ambaos possuem o ativa Ciantraniliprale, gue apresenta
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RADAR HF

Novidades do PMA Fresh Connections 2019

Por Daiana Braga e Caroline Ribeiro

A equipe da HF Brasil esteve presente no PMA Fresh Connections 2019, no dia 21 de agosto, em Sao Paulo (SP).
0 evento, que é anual, reuniu lideres de toda a cadeia de suprimentos de produtos agricolas frescos, que tiveram a
oportunidade de fazer networking, prestigiar as palestras com as principais tendéncias de consumo e varejo, além
de conferir os principais lancamentos das empresas do ramo. O evento contou com sessdes de palestras sobre as
principais tendéncias que impactam a indstria brasileira, o consumo de HF's e os investimentos no varejo nacional,
além da exposicdo de mais de 50 empresas de produtos e servicos. Nas sessdes, uma pesquisa revelou os novos ha-
bitos do consumidor brasileiro no momento da compra de frutas e hortalicas. A confirmag&o é que ele tem sido mais
consciente e esta aumentando o consumo de hortifrtis, sobretudo no café da manha e no almogo. Muito se falou
também sobre a importéncia de um bom marketing dos alimentos, com embalagens atrativas aos olhos do consu-
José Luiz Tejon (foto) foi um dos midor, além dos apelos de saudabilidade e praticidade. A HF Brasil esteve presente no evento e trouxe as principais
convidados do PMA deste ano. novidades, que podem ser conferidas no site: https://iwww.hfbrasil.org.br/br/no3759

HF Brasil por ai

Pesquisadora do Cepea realiza palestras de HF's pelo Brasil

Fernanda, do Cepea, participou de eventos em Campinas (SP), Petrolina (PE) e Monte Azul ’
Paulista (SP) em agosto. /

Fernanda Geraldini, da equipe de frutas do Hortifruti/Cepea, viajou pelo Brasil em
agosto para realizar palestras sobre o mercado de hortifratis. No dia 9, esteve em
Campinas (SP) no evento Distribuicdo 360, a convite da Corteva Agriscience, e mi- X
nistrou palestra sobre as perspectivas econdmicas para os principais hortifrutis no p
Brasil. No dia 16, pegou voo para Petrolina (PE), desta vez para um encontro com 1

distribuidores da Basf no Nordeste e também para discutir o cenario econdmico do
setor. Por fim, no dia 22 de agosto, participou do XII Workshop sobre Citricultura em
Monte Azul Paulista (SP), para mostrar aos presentes o cendrio atual e as perspectivas '

econdmicas do mercado de laranja. )

A Hortifruti Brasil esta recrutando fotos de criancas em b
contato com a producao de frutas e hortalicas e publicara na
edicdo de outubro (n° 194), més da crianca!

HF Brasil participa de evento de cebola em Sao Gotardo ]

A pesquisadora da equipe de hortalicas do
Hortifruti/Cepea Marina Marangon esteve em
Séo Gotardo (MG), no dia 21 de agosto, no Se-
minario GranCebola promovido pela Yara. Na
oportunidade, a pesquisadora realizou palestra
sobre o cendrio atual do mercado de cebola.

1
Quer ver seu pequeno na revista? Entao tire uma foto dele e y
« _ mande para nos para o e-mail hfbrasil@cepea.org.br -
S~ ou pelo WhatsApp (19) 99128-1144! i
\
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Marina em Sao Gotardo
ministrando palestra sobre o mercado de cebola.
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MATERIA DE CAPA
Por Marina Marangon Moreira, Ana Raquel Mendes, Isabela Camargo Goncalves e Lais Ribeiro da Silva Marcomini

RASTREABILIDADE

Agora é lei! Produtor, vocé esta preparado?

Até 2021, todos os produtos hortifruticolas co-
mercializados in natura devem estar devidamente ade-
guados ao conjunto de procedimentos envolvendo a
rastreabilidade. Quem ainda nao se adaptou precisa
correr.

A rastreabilidade é o conjunto de procedimentos
gue permite detectar desde a origem de um produto
até ele chegar ao consumidor, resultando em um sis-
tema completo de informacao da conducéo da produ-
¢ao e comercializagdo. As regulamentacdes sobre ras-
treabilidade foram feitas pelo Ministério da Agricultura
juntamente com a Agéncia Nacional de Vigilancia Sa-
nitaria (Anvisa). O enfoque, segundo a Coordenadoria

de Assisténcia Técnica Integral (Cati), ¢ acompanhar o
caminho que o produto percorre ao longo da cadeia
produtiva, o que permite controlar, por exemplo, os
residuos de defensivos agricolas em frutas e hortalicas.

Para as culturas de citros, maca, uva, batata, al-
face, repolho, tomate e pepino, a obrigatoriedade da
rastreabilidade ja vigora desde o dia 1° de agosto de
2019, do produtor ao varejo. Nesta edicao, a Horti-
fruti Brasil avaliou como os agentes da cadeia das
frutas e hortalicas estdo se preparando para atender
as novas exigéncias e quais sao as principais duvidas
a respeito da nova regulamentacao sobre a rastreabi-
lidade.

RASTREABILIDADES “AO

LONGO DA CADEIA" E “"PLENA"

A regulamentacdo da rastreabilidade tem dois niveis de abran-
géncia. Quando a rastreabilidade menciona “ao longo da cadeia”,
esta controla o “caminho” dos hortifrutis fora da porteira, visando
principalmente os atacadistas e varejistas. Neste ambito, o foco é or-
ganizar o sistema de informacao da origem do produto comer-
cializado. J& a rastreabilidade “plena” regulamenta o produto
ainda na propriedade, incluindo os produtores. Nesta, a principal
diferenca é a obrigatoriedade de o produtor ter de confeccionar o
“caderno de campo”, que é registro de todas as atividades fitossani-
tarias por setor ou talhdo da propriedade (Instrucao Normativa [INC]
n° 2 [07/02/2018]).
A rastreabilidade plena ja é obrigatéria desde agosto de 2019
para as culturas do grupo 1: citros, maca, uva, batata, alface, repo-
lho, tomate e pepino.
Para os demais produtos — meldo, morango, coco, goiaba, caqui,
mamao, banana, manga, cenoura, batata doce, beterraba, cebola, alho,

couve, agrido, almeirdo, brocolis, chicéria, couve-flor, pimentao, abdbora e
abobrinha —, a rastreabilidade é obrigatdria a partir da comercializacdo, ou seja,
o produtor ainda nao precisa confeccionar o caderno de campo. No entanto,
0s comerciantes e os produtores desse grupo de culturas ja devem estar em
conformidade com a Instrucao Normativa Conjunta n° 2 (fev/18), que exige o
controle e identificacdo de onde veio o produto e para onde esta indo.
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Todos os produtos hortifruticolas comercializa-
dos in natura devem estar adequados a nova lei até
2021. No entanto, dependendo da importancia eco-
némica da cultura, foi estabelecido um cronograma
para esta adaptacdo. Até o momento, as culturas do
grupo 1 (citros, maca, uva, batata, alface, repolho, to-

A LEI SE APLICA A TODOS OS HORTIFRUTIS! g

mate e pepino) ja tém a obrigatoriedade de estarem
com a rastreabilidade plena, enquanto os produtos
dos grupos 2 e 3 devem entrar em vigéncia plena em
1°/08/2020 e em 1°/08/2021, respectivamente. Con-
fira abaixo as principais culturas que deverao estar
adaptadas até 2021:

Prazos: 1°/08/2019 - Rastreabilidade
ao longo da cadeia; 1°/08/2020 - Vigéncia Plena.

RAIZES,
TUBERCULOS E BULBOS

Cenoura, batata doce,
beterraba, cebola e alho.

Meldo, morango, coco,
goiaba, caqui, mamao,
banana e manga.

HORTALICAS FOLHOSAS
E ERVAS AROMATICAS
FRESCAS

Couve, agriao, almeirao,
brécolis, chicéria
e couve-flor.

HORTALICAS
NAO FOLHOSAS

Pimentdo, abdbora e
abobrinha.

Fonte: Instrugao Normativa Conjunta INC n° |, anexo Il

Prazos: 1°/08/2020 - Rastreabilidade
ao longo da cadeia; 1°/08/2021 - Vigéncia Plena.

RAIZES,
TUBERCULOS E BULBOS

Abacate, abacaxi, anonéaceas,
cacau, cupuacu, kiwi,
maracuja, melancia, roma,
acal, acerola, amora,
ameixa, caju, carambola,
figo, framboesa, marmelo,
nectarina, néspera, péssego,
pitanga, pera e mirtilo.

Cara, gengibre, inhame,
mandioca, mandioquinha-
salsa, nabo, rabanete e
batata yacon.

HORTALICAS FOLHOSAS
E ERVAS AROMATICAS
FRESCAS

HORTALICAS
NAO FOLHOSAS

Couve chinesa, couve-de-
bruxelas, espinafre, rucula,
alho poro, cebolinha, coentro,
manjericdo, salsa, erva-doce,
alecrim, estragdo, manjerona,
salvia, hortela, orégano,
mostarda, acelga, repolho,
couve, aipo e aspargo.

Berinjela, chuchu, jild,
maxixe, pimenta e quiabo.

Fonte: Instrugao Normativa Conjunta INC n° |, anexo Il

Até o momento, a regulamentacdo na propriedade
(para os produtos que estao em vigéncia plena) tem énfase
no caderno de campo, que tem como objetivo registrar toda
a rotina da producdo, do plantio a colheita (veja o detalha-
mento nas paginas 10 e 11). O registro dessas informacdes
pode ser digital ou manuscrito e deve ser armazenado na
propriedade para fins de futura fiscalizacao.

Sao diversas as situacdes que podem levar érgaos com-
petentes a fiscalizar a producao, tais como a presenca de
residuos acima do limite no varejo, utilizacdo de produtos
ndo permitidos no Brasil, uso de defensivos ndo registrados,
dentre outras. Por enquanto, ainda ndo estdo claras quais

seriam as puni¢des no caso de eventuais inadequacdes, mas
podem abranger desde adverténcia e multa ao produtor até
apreensdo do produto e suspensao da comercializagao.
Quanto a fiscalizacdo, dos produtores até os atacadis-
tas, a responsabilidade de acompanhamento sera do Minis-
tério da Agricultura (Mapa), sequindo as diretrizes do Progra-
ma Nacional de Controle de Residuos e Contaminantes em
Produtos de Origem Vegetal. J4 a partir do entreposto até o
consumidor final, a fiscalizacdo deve ser feita pelos Servicos
de Vigilancia Sanitaria Estadual e Municipal, no ambito do
Programa de Analise de Residuos de Agrotédxicos em Alimen-

m
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MATERIA DE CAPA

PASSO A PASSO PARA O

Confira abaixo um esquema simplificado do passo a passo

As informacoes registradas no caderno de campo
se mantém com o produtor, mas os dados contidos na
identificacdo da propriedade e também os dos elos pos-
teriores (nas etiquetas) devem seguir por todo o trajeto
do produto.

O processo de realizacdo do caderno de campo é

o principal foco desta nova lei, tendo em vista que é a
partir desse registro que serd possivel chegar a todas as
informacodes do que foi produzido no campo. Por isso,
é preciso anotar corretamente sobre as aplicacdes dos
insumos/defensivos e indicando, por meio do croqui da
propriedade, as areas dos respectivos talhdes.

Vocé possui?

Caderno de campo
Ficha do comprador
Rotulagem

Registros agricolas

v

....................................................................

.................. >
A\ 3 Rotulagem
Ficha do comprador % Produto
Nome do comprador ¥ Variedade
CNPJ 1 Classificagdo
Inscricdo Estadual & Nome do produtor
Endereco ¥ CNPJ
Telefone 1 Nome da propriedade
1 Endereco
g Data . ¥1 Coordenadas geograficas
Nota fiscal & Peso liquido
¥ Produto
! Quantidade ¥ Lote
/ 1 Data de embalagem

2
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Estd OK com
a normativa de
rastreabilidade

Como se
adequar?

4 Registros
agricolas

Manter por 18 meses:

& Receitudrios
agrondmicos

1 Nota fiscal de
insumos (defensivos,
fertilizantes etc.)

1 Nota fiscal de venda
do produto

! Nota fiscal de entrada
da empresa que
comprou 0 produto




PRODUTOR SE ADEQUAR A LEI

para que o produtor possa se adequar a nova regulamentacao

Desta forma, o produtor garante que respeitou o
periodo de caréncia, utilizou produtos registrados e per-
mitidos no Brasil para sua cultura, as doses corretas dos
produtos, entre outros detalhes e controles. O produtor
precisa manter por pelo menos 18 meses 0s registros
e todas as notas fiscais dos e da comercializacdo do

produto.

Quanto ao processo de realizacdo da etiquetagem,
além de inserir o endereco da propriedade agricola, é
preciso também adicionar as coordenadas geogréficas,
uma vez que muitas dessas propriedades estao situadas
em zonas rurais de dificil localizacao.

RASTREABILIDADE

Passo a passo para a adequacéo Instrucdo Normativa
Conjunta (INC) n® 2, de 7 de fevereiro de 2018.

~ R — S ) —

Tudo de um talhao, que
recebeu os mesmos
tratamentos e aplicagbes
num mesmo dia, ira
compor um lote.

Fazer um croqui da
-------- > propriedade com as
areas dos talhdes/
parcelas/quadras e

suas culturas

1'2 Registrar as aplicacoes
de insumos/defensivos

/ Cultura Cultura
Variedade/cultivar Variedade/cultivar
Quadra/parcela/talndo Quadra/parcela/talhdo____
Obs: O produtor pode contratar
empresas para prestarem assis-
téncia técnica na adequacao. /1 Data da aplicacao ¥ Lote
Além disso, associagoes, coope- 1 Nome do produto i Data

rativas, 6rgaos de extensao rural
e secretarias de desenvolvimento
rural também auxiliam o produ-
tor nesse processo.

1 Periodo de caréncia
¥ Dose

¥ Unidade comercializada

O:s registros podem ser feitos de maneira simples. Todos os documentos exigidos pela nova lei de rastreabilidade podem ser preenchidos a mao
ou em Excel e devem ser devidamente arquivados.

A Cati disponibiliza a INC n.® 2/2018 e a INC n.° 1/2019 e também as planilhas para impressao no site http://cati.sp.gov.br/portal/.

1
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MATERIA DE CAPA

SUCESSO DA RASTREABILIDADE DEPENDE
DE TODOS OS ENVOLVIDOS NA CADEIA (B

Para o sucesso da rastreabilidade, cada elo da
cadeia precisa assumir e cumprir a responsabilidade de
registrar todas as informacdes cabiveis. Além do pro-
dutor, que terad que organizar o caderno de campo e
etiquetagem dos produtos, os distribuidores também
devem fazer o registro completo dos produtos com-
prados, com as informacdes dos fornecedores, de ca-
da aquisicao, e se houve ou ndo mistura de lotes ou de

processamento (em casos de mistura de lotes de dife-
rentes fornecedores ou origem, é preciso declarar co-
mo lote consolidado). O varejista, por sua vez, é impor-
tante que vistorie, com frequéncia, se os fornecedores
estdo mantendo os registros corretos, pois a rastreabi-
lidade exige que saibam a origem e quais 0s caminhos
dos produtos em sua goéndola. Em resumo, algumas
das principais mudancas na cadeia de HF's sao:

COMPRADOR

Tera que indicar a origem
do seu produto e todas
as informacoes dos elos

anteriores, facilitando
a identificacdo dos
fornecedores. Além disso,
tera de informar também
para quem aquele produto
foi vendido.

CONSUMIDOR

As novas exigéncias na
cadeia indicam uma
tendéncia de maior

seguranca do alimento
que sera consumido,

mas a lei, por si s6, nao
implica na garantia de que

o produto no elo final

é seguro.

Ao incorporar a lei da
rastreabilidade, ele passa a
registrar todas as atividades

realizadas na lavoura,
ofertando um produto
com garantia de origem.

SERA QUE TODOS ESTAO

APTOS A SE ENQUADRAR NA LEI?

A resposta é ndo. A cadeia de producdo e comércio destinada a
exportacdo ou as grandes redes varejistas do Pais é a que ja apresen-
ta todas as informacoes disponiveis, e de forma integrada, para se
enquadrar a INC 02. O grande desafio sera para a cadeia de pro-
ducao dos produtores e compradores (intermediarios, atacadistas
e varejistas) de pequena escala voltada ao mercado doméstico. No
geral, esse grupo é menos integrado na cadeia, composta por um
grande numero de agentes, além da forte presenca de intermedia-
rios entre os elos para facilitar a organizacao de lotes e posterior es-
coamento. Nestes casos, muitos ainda ndo estao alinhados as normas e
ndo possuem acesso as informagdes necessarias, sendo que tanto den-
tro da porteira quanto no trajeto da mercadoria (etiqguetagem) precisam
avancar. Uma parcela deles ainda ndo tem o caderno de campo com a
rotina do manejo fitossanitario anotada.

1
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ESSA LEI PEGA NA PRATICA?

A iniciativa da regulamentacdo da rastreabilidade
no Pais ¢ um grande avanco. Mas ha muitos desafios a
vencer no caminho da seguranca do alimento.

No campo, a principal dificuldade é integrar a ca-
deia de producdo e comercializagdo dos produtores e
varejistas de pequena escala de produgdo. Do lado do va-
rejo, ainda prevalece a venda a granel de uma boa parte
das frutas e hortalicas. Essa venda compromete, em parte,
a identificacdo da origem da producao e vai exigir um es-
forco extra para os varejistas controlarem a separacao dos
lotes e manter sua identificacdo.

No meio da cadeia, esta todo o canal de distribui-
¢do, do qual muitos ndo sdo integrados, e as frutas e hor-
talicas muitas vezes sdo misturadas e reembaladas. Além

disso, quanto maior séo os niveis de intermediacdo entre
a producao e o consumidor, maior é a chance da perda de
informacao sobre o produto.

Apesar dos desafios, vale ressaltar a importancia
deste primeiro passo, que além de auxiliar no processo
de garantia de um produto seguro ao consumidor final,
também possui uma grande importancia para a propria
cadeia. Isto é, a obrigatoriedade da transmissao das infor-
macdes contribui para uma maior integracao do setor, on-
de os elos da mesma se “conversam”. Além disso, a ne-
cessidade da composicao do caderno de campo também
auxilia o produtor que ainda nao faz esse tipo de controle.
Os registros exigidos pela nova lei sdo essenciais para que
o produtor tenha uma melhor gestao de sua propriedade.

PRINCIPAIS DUVIDAS DOS LEITORES
SOBRE A NOVA LEI DA RASTREABILIDADE

COMO FAZER O REGISTRO NA FAZENDA SE EU NAO TENHO COMPUTADOR/INTERNET?

- O caderno de campo, bem como outros registros, como a rotulagem, pode ser feito a mao. O uso de codigo de
barras e QR code ¢é opcional. O ideal é a digitalizacao e a integracdo dessa informacao no futuro em um Unico sistema,
gue permitird uma maior seguranca dos hortifrutis.

QUEM JA EXPORTA TERA QUE FAZER NOVAS ADAPTACOES NO SISTEMA DE REGISTRO?

- A adocao do caderno de campo é essencial para o melhor monitoramento do uso de insumos, e para quem produz para
exportar, esse controle ja é realizado. Na maioria dos casos, as exigéncias aos exportadores sao ainda maiores as solicitadas
pelo Mapa e Anvisa, sendo assim, as adaptacdes serdo minimas a esse tipo de produtor.

O CONSUMIDOR VAI TER ACESSO AS INFORMAGOES SOBRE
AS APLICACOES DE DEFENSIVOS QUE REALIZEI EM MINHA LAVOURA?

—» Nao! A lei ndo exige que o registro das informacdes de campo chegue até o consumidor final. O que chega a ele
sao os dados referentes a origem do produto, mas ainda assim, na pratica, nao é tdo comum, uma vez que as emba-
lagens individuais ainda sdo uma pequena parcela da comercializacdo.

ONDE FICA A ETIQUETA (CAIXA, PALLETS, GRANEL)?

—» A etiqueta pode ficar na unidade comercializada, ou em envoltérios, como caixas, sacarias e embalagens diversas.
Nelas, o produtor deve informar nome e endereco completo, variedade/cultivar, quantidade, lote, data de producao,
fornecedor e identificacao (CPF, CNPJ e Inscricao Estadual).

COMO SERA A COMERCIALIZACAO DOS PRODUTOS VENDIDOS A GRANEL NO VAREJO?
A NOVA LEI RESTRINGE A VENDA NESTA MODALIDADE?

- A venda a granel é um dos principais desafios da rastreabilidade. Teoricamente, os lotes recebidos nos varejos
deveriam ser distribuidos de forma que todos os produtos disponiveis na géndola naquele determinado periodo se-
jam identificados por origem. Porém, na prética, essa é uma atividade complicada, principalmente para varejos que
possuem uma cartela maior de fornecedores ou que realizam compras esporadicas, pois em determinados momentos
estes lotes podem se misturar e conter produtos de origens diferentes sendo vendidos em uma mesma banca.

i
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Analistas de mercado: Marcela Larissa Apolinario Mian e

Andréa Cimino Gonzalez Rodrigues
Editora econdmica: Marina Marangon Moreira
hfcebola@cepea.org.br

+6 39, Volume reduzido RS 6 8 10/
(1) . .
) mantem preco atrativo )
Ago)é 19 Precos médios recebidos em Santa Juliana (MG) h c?:;j%;(g
Jul/19 pela cebola beneficiada tipo 3 (R$/sc de 20 kg)
o Preco médio da caixa 3 hibrida
Preco da hibrida ao em Cristalina (GO)
produtor se eleva com R$ 80,00
oferta reduzida 67,03
R$ 60,00
R$ 40,00

 * A R$ 20,00 15,80

R$ -
Qu ali d ade mai jun jul ago set out nov dez )
Apesar de colheita de bulbos 2018 — 2019 Tra nsp I a ntl 0
verdes, clima melhora Transplantio da safra do Sul
condicdes fitossanitarias Fonte: Hortifruti/Cepea. 2019/20 termina em agosto

Em agosto, o prego da cebola teve leve aumento frente ao de julho, refletindo a oferta nacional
reduzida — devido a menor area plantada nesta safra 2019. Mesmo com a melhor produtividade
nas regioes do Cerrado e SP, apos os problemas climaticos durante o desenvolvimento dos bulbos,
a oferta ainda esta pressionada. Sendo assim, os resultados ao produtor ainda estdo bastante
positivos e a média dos pregos em agosto ficou acima dos custos de producao.

NORDESTE INICIA SAFRA DO
SEGUNDO SEMESTRE PERSPECTIVAS

Mossord (RN)

21% Oferta
Colheita pode ser menor em setembro. SP e Cerrado
devem reduzir gradualmente o volume ofertado.

"f* Vale do S&o Francisco (BA/PE)
w 50%

Irece (BA)
35%

Cristalina (GO -
75% . , Sgrnkta Juliana (MG) I m po rtagao
Monte Alto (SP) /™ =4 Com pregos elevados e baixa oferta interna, houve
75% SR necessidade de importar cebolas da Europa, que

podem entrar no Brasil em setembro.

Séo José do Rio Pardo (SP) '
90%

Piedade (SP)
5%

Colheita

Estimativa (%) de comercializag&o (até set/19) de cebola A colheita da variedade hibrida em Piedade (SP) deve

Fonte: Hortifruti/Cepea.

hibrida em Monte Alto e Sdo José do Rio Pardo (SP)
(jul-out/19) Piedade (SP) (set-dez/19), no Cerrado
(mai-nov/19) e no Nordeste (ago-dez/19)

14 - Setembro de 2019

se iniciar em setembro. Mossord (RN) também comeca
a safra 2019, mas com volume ainda reduzido, assim
como em Irecé (BA) e no Vale do Sdo Francisco (BA/PE).

Cotagdes e analises, acesse: hfbrasil.org.br/cebola




Analista de mercado: Isabela Camargo Goncalves

ALFAC E Editora econdmica: Marina Marangon Moreira
hfolhosas@cepea.org.br

N Clima acelera crescimento
N\ :
Oferta eleva oferta e preco recua R$ 0,58/

uni
(Ago/19) Pregos médios recebidos por atacadistas da Ceagesp de SP w (Ago/19)
pela alface crespa - (R$/unidade)

?’7/ ‘V Preco médio da americana
em Ibidna (SP)
1,50

Clima quente e chuvas
controladas aumentam

0,49

0,50 o;e ﬁ (Ago/19)
b . CUSTO

\Z

D em a n d a jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez
Com menor proliferacdo de
Mercado ndo recupera ritmo 2018 — 2019 doencas nesta temporada, custo
apos férias e escoamento de produgdo (por pé) é menor em
continua baixo em SP, RJ e MG Fonte: Hortifruti/Cepea. relacdo a safra anterior

Em agosto, os pregos das alfaces permaneceram em queda em todas as regides acompanhadas
pelo Hortifruti/Cepea, devido ao aumento das temperaturas, que levou ao rapido desenvolvimento
da hortalica e, consequentemente, ao maior acimulo do produto — principalmente em Mogi das
Cruzes e Ibitina (SP). Nesse cenario, muitos produtores cogitaram “passar o trator” para descartar
os pés mais velhos e colher novos lotes. O preco da crespa em Mogi das Cruzes foi de R$ 0,55/un em
agosto, recuo de 14,37% frente a julho. Em Mario Campos (MG), a falta de chuva afetou
parte da producdo, reduzindo a qualidade dos pés ofertados.

COLHEITA DA SAFRA DE INVERNO
JA ALCANGA 70% DO TOTAL PERSPECTIVAS

Preco
As cotagbes devem continuar em queda devido a maior
oferta nacional. Espera-se melhor qualidade dos pés

Caeté (MG .
75% e colhidos.
Mario Campos (MG)
o Teresopolis (RJ) i
eresopolis
Mogi das Cruzes (SP) a,i 7o EStlagem o
o1, bidna (SP) 0 baixo volume de precipitacoes esperado para

setembro em Minas Gerais deve continuar afetando a
produtividade e a qualidade das folhosas.

64%

Transplantio

Até setembro, grande parte das areas da safra de inverno
de SP ja tera sido colhida. O clima mais seco tem
favorecido as atividades.

Estimativa (%) de area colhida (set/19)
na safra de inverno (de julho a dez/19)

Fonte: Hortifruti/Cepea.

Cotacdes e analises, acesse: hfbrasil.org.br/alface Setembro de 2019- 15




Analistas de mercado: Lenise A. Molena e
Raquel M. Sabelli

Editor econdmico: Jodo Paulo Bernardes Deleo
hftomate@cepea.org.br

- 42‘V Precos sao 0s menores do ano, Rentabilidade
0 HH 1 4 h do tomate salada 2A em
mas rentabilidade ainda € positiva |2 ot
Ago){19 Precos médios da venda do tomate salada 2A longa vida R$ 36,07 (preco)
Jul/ 19 ao produtor (todas as regides) - R$/caixa - R$ 24,00 (custo)
Reducéo do preco médio +R$ 12,07/cx
do salada longa vida 2A 80,00
na Ceagesp
60,00
Q 2Rt
40,00 3427

Oferta
20,00 * i
(Ago/19) 20,77 Rasteiro

// " 0,00 Além do rasteiro produzido
jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez para a mesa, parte da

producéo industrial tem sido

Clima firme acelera maturagao 2018 — 2019 comercializada também no
em todas as pragas da safra atacado, pressionando ainda
de inverno Fonte: Hortifruti/Cepea. mais as cotagoes

0 prego do tomate salada longa vida 3A recuou 45% em agosto em relagéo a julho, comercializado
a R$ 38,23/cx de 18-20 kg na Ceagesp. A razao da baixa esta relacionada ao aumento da oferta,
causada pela elevacdo das temperaturas que avangaram a maturagao dos frutos na roca, além da
entrada do tomate rasteiro para mesa e de industria nos atacados. Nesse cenério, 0S pregos em
agosto foram os mais baixos do ano; porém, se comparados aos do mesmo periodo de 2018,
ainda estiveram 23% maiores.

12 PARTE DA SAFRA DE INVERNO
TERMINA E COMECA A 22 PARTE PERSPECTIVAS

Araguari (MG)
85%

Produtividade

Expectativa é positiva para setembro, ja que o clima
vem ajudando no desenvolvimento das lavouras.

Para de Minas (MG)
95% )
. Venda Nova do Imigrante (ES
Pimentas (MG) 9%
90%
Sul de MG ltaocara (RJ)
100% 100%

) @
MogiGuagu (5P # Fitossanidade
S0 José de Uba (RJ) A pressdo de doencas e pragas

Sumaré (SP) 100%
®10% o deve continuar baixa.
’ Paty do Alferes (RJ)

® 20%

—

4
12 parte da safra de inverno 22 parte da safra de inverno

Safra de verao
Todas as pragas comegam 0s transplantios para a
safra de verdo em setembro.

Estimativa (%) da area colhida frente ao total cultivado -
1° parte da safra de inverno 2019 (mar-set/19) e
2° parte (ago-set/19)

Fonte: Hortifruti/Cepea.

16 - Setembro de 2019 Cotacoes e analises, acesse: hfbrasil.org.br/tomate




"Sem o melhor
manejo, eu hao"
teria agregado * %
tanto valor &% .
minha cultura
de tomate.”

Lauro Andrade, tomaticultor

Fazenda Mococa
Morte Mar/ 5P

TOPBAC

@ CORTEVA

TopBac, O jeito mais facil de lidar com os problemas mais dificeis da sua lavoura de tomate.

mo Equation®,

tambem podem

FUNGICIDA

Equation® Midas"sr  Kocide" woe Bioactive

LINHA HORTIFRUTI

iF
ATEN A ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AQ MEIO AMBIENTE; USO
AGRICOLA; VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO; CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO;
INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADD DE PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E 05 RESTOS
DOS PRODUTOS; LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS INSTRUGOES CONTIDAS NO ROTULO, NA BULA E NA RECEITA; E UTILIZE 0S
EQUIPAMENTOS DE PROTEGAQ INDIVIDUAL.

CORTEVA Visite-nos em corteva.com.br | 0800 772 2492

o gl ¥ Mosoon se(y shiodon do Uow AQVeSoenoos, DuFont ol Fonad ¢ 00 Ry CoMpoiiios oo oo o Sl 1Rs0ec vt propne snos ©30N CORTEVR




CENOURA

Analista: Eduarda da Costa Pinheiro
Editora econdmica: Marina Marangon Moreira

A\
Oferta

(Ago/19)

v

Safra de inverno se inicia com
boa produtividade; preco cai

hfcenoura@cepea.org.br

-36,6%

Precos médios recebidos por produtores de Sdo Gotardo (MG) Ago){19
pela cenoura “suja” (R$/cx de 29 kg) Jul/19

Clima e intensificacdo da colheita = 60.00
de inverno elevam volume

40,00

126% =

Queda do preco médio da
cenoura “suja”

/
Ago/19

Jul/19 jan fev. mar abr mai jun

Produtividade

Verao/Inverno “suja” - 2018

jul

(em todas as regides)
2281 L ) ' [ 4
| - ‘.
17,53
[ 4 L )
0
ago set out nov dez Estiagem

— Verdo “suja” - 2019 Seca prejudica produtividade

Temperaturas amenas favorecem
producéo e elevam rendimento

Fonte: Hortifruti/Cepea.

no PR mas néo afeta qualidade
nas demais regioes

A safra de inverno esta ganhando ritmo em todas as regites produtoras acompanhadas pelo
Hortifruti/Cepea. Com clima firme e boa sanidade das lavouras, o rendimento esta elevado,
registrando média de 86 t/ha em S&o Gotardo (MG) em agosto. Esse cenario aumentou a oferta
e pressionou os valores da raiz. Mesmo assim, as cotagdes ficaram 129% acima dos custos de
producao, devido a reducéo da area plantada nesta temporada, que, por sua vez, tem resultado em
menor volume e, consequentemente, em precos maiores nesta safra em relagdo a passada.

40% DA AREA TOTAL DEVE SER
COLHIDA ATE SETEMBRO PERSPECTIVAS

' | -
5 Irecé (BA)
J ,“g'l' Inverno (49%)

*,J
Marilandia do Sul (PR) ‘

Inverno (35%) G’

Estimativa (%) de area colhida (jul-set/19)
frente ao total da safra de inverno (jul/19-dez/19)

h

Inverno (40%) Sao Gotardo (MG)

Inverno (45%)

Caxias do Sul (RS)
Inverno (35%)

Fonte: Hortifruti/Cepea.

18 - Setembro de 2019

Oferta

Colheita da safra de inverno 2019 se intensifica
em setembro, 0 que deve elevar a oferta nacional e
pressionar os valores.

Produtividade

Temperaturas amenas e clima seco devem seguir
favorecendo a producéo, o que pode elevar o rendimento
novamente.

Plantio

0 semeio da safra de verdo 2019/20 que se inicia deve
alcancar 5% do total da area da temporada em setembro.
Com bons resultados neste ano, a area alocada para a
cultura pode ter ligeiro aumento.

Cotacdes e anlises, acesse: hfbrasil.org.br/cenoura




BATATA

Analistas de mercado: Lenise Andresa Molena e

Luana M. M. Guerreiro
Editor econdmico: Jodo Paulo Bernardes Deleo

+197%

Ago/19
Ago/18

Preco é o mais alto
para agosto desde 2004

Precos médios da batata padréo &gata especial
nos atacados paulistanos - (R$/sc de 50 kg)

hfbatata@cepea.org.br

Colheita

Preco da batata 4gata especial

quase triplica nos atacados 200,00
paulistanos em um ano
150,00
- 7 0
1 A) 100,00

(Ago/1 9 xAgo/18)

(s

Com bons pregos, alguns
produtores aceleraram a
colheita em julho, reduzindo

123,99 a oferta em agosto

Area colhida an

Cultivo para 0 mercado de mesa 2018

fev mar abr mai

jun

jul

ago set out nov dez

Clima

— 2019 Clima seco e ameno nos (ltimos

diminui e area ofertada em agosto
€ menor frente a 2018

COLHEITA DA SAFRA DE INVERNO
ALCANCA 67% DO TOTAL

Cristalina (GO)
82%

Triangulo Mineiro

i . 0y
Safra das secas/inverno: 55% Sulde MG

Safra de inverno: 60%

Vargem Grande do Sul (SP)
Safra de inverno: 90%

ltapetininga (SP)
Safra de inverno: 15%

Estimativa (%) da area colhida (set/19) frente ao
total da safra de inverno (de mai/19 a set/19)

Fonte: Hortifruti/Cepea.

Cotacoes e analises, acesse: hfbrasil.org.br/batata

Fonte: Hortifruti/Cepea.

meses tem favorecido a
produtividade e a qualidade

PERSPECTIVAS

Oferta

0 pico de colheita da safra de inverno deve ocorrer em se-
tembro, com disponibilidade de cerca de 24% do total das
areas. Mesmo assim, a oferta ainda néo deve ser elevada.

Plantio

Até o final de setembro, 30% das areas da safra das
aguas devem ser plantadas. O Sul de Minas Gerais
deve alcangar 50% do total neste més.

¥/

Produtividade

Com o clima mais firme e ameno dos Ultimos meses,
a produtividade e a qualidade dos tubérculos devem
continuar satisfatorias na maioria das pragas.

Setembro de 2019- 19




UVA

A\
Oferta

Ago/1 9)

Oferta aumenta,
mas frio dificulta escoamento

Precos médios recebidos por produtores
no Vale do Sao Francisco (R$/kg)

Analista de mercado: Lais Ribeiro da Silva Marcomini
Editora econdmica: Fernanda Geraldini Palmieri
hfuva@cepea.org.br

Comercializacao

Com o clima frio, as vendas

w“ —

Cresce oferta de uvas com e
sem sementes no Vale do 8,00
Séo Francisco (PE/BA)
6,00
4,00
2,00
0,00

estiveram lentas ao longo de
8,88 agosto, gerando sobras nas
centrais atacadistas

N
f'&

Frio jan fev mar abr mai jun jul ago Podas
Baixas temperaturas = BRS vitdria embalada — Arra 15 embalada Frio afeta a producdo em
desaceleram maturagéo nos Marialva (PR), e algumas rogas
parreirais do Sudeste Fonte: Hortifruti/Cepea. necessitaram de repoda

i

OFERTA DE UVAS DEVE
SER MAIOR NO BRASIL

Vale do S&o Francisco (BA/PE)
@ itdlia

@ Denitaka

@ variedades sem semente

l Pirapora (MG)
®niagara

Jales (SP)
@ itdlia

@ benitaka
@ niagara

Intenso

Moderado

Fraco

Estimativa de ritmo de colheita da uva em setembro

Fonte: Hortifruti/Cepea.
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o
@

PERSPECTIVAS

Podas

As atividades devem ser encerradas em setembro em
Marialva (PR). A safra continua prevista para se iniciar
no final de novembro.

Oferta

Jales (SP) e Pirapora (MG) devem entrar em pico
de colheita de niagara em setembro. As cotacdes,
portanto, devem recuar.

Preco

Mesmo com intensificagio da colheita, precos podem
subir no Vale do S&o Francisco por conta das exportagdes
e do fornecimento quase exclusivo de uvas finas.

Cotacdes e analises, acesse: hfbrasil.org.br/uva




Analista: Caroline Ribeiro
Editora econdmica: Fernanda Geraldini Palmieri
hfcitros@cepea.org.br

S
S

Mesmo com maior oferta, demanda
industrial sustenta precos da pera

Precos médios recebidos por produtores paulistas pela laranja
“ H era in natura - R$/cx de 40,8 kg, na arvore
Industria ’ ’

+1,1 %

Ago/19
X

Jul/19

Alta no preco médio da laranja
pera in natura em SP - sustentado
pela demanda industrial aquecida

30,00 ‘?‘
253!1 8 10:00 o ‘

mil toneladas - Floradas

Laranja pera representa o
maior volume absorvido pelas 50,00

processadoras em agosto
40,00

29,08

Estoques de suco de laranja das jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez As primeiras flores da safra
industrias paulistas (em equivalente 2020/21 ja foram observadas
concentrado) em jun/19 — queda 2018 — 2019 em pomares de SP
de 26,2% frente a safra anterior (principalmente no
Fonte: CitrusBR. Fonte: Hortifruti/Cepea. norte do estado)

A intensificagdo no ritmo de moagem da laranja pera de 2019/20 controlou a oferta no mercado
de mesa em agosto. Assim, o preco médio da variedade superou em 1,1% o de julho/19.
No fim do més passado, contudo, produtores iniciaram a colheita da laranja valéncia (do grupo
das tardias), 0 que pode limitar as valorizagdes da pera de mesa em setembro. Quanto a lima
acida tahiti, a menor disponibilidade impulsionou o valor em 20% frente a julho — e as vendas
internas e externas tém sido dificultadas pelos pregos firmes.

TARDIAS CHEGAM AQ
MERCADO PAULISTA PERSPECTIVAS
‘I't.

4 Tardias
A colheita das tardias, que se iniciou ainda em ritmo lento
' "& em agosto, deve se intensificar em setembro — sendo a
‘ )«;-,- Sdo Paulo valéncia a principal variedade ofertada.

Lima écida tahiti e
laranja valéncia
©Laranja lima FI . d
’ ® Laranja pera e tangor OI’I a
.‘1"’ murcote Elizabeth Steger, consultora de citros, indica que a safra

2019/20 da Flérida deve somar 73 milhdes de caixas de

’l 40,8 kg, alta de 2% em relaao a 2018/19.

Fr:co Moderado Intenso CI I ma

Com a abertura das floradas de 2020/21, é necessario
que as chuvas (intercaladas com dias de sol) retornem
aos pomares de SP para favorecer o pegamento.

Estimativa de ritmo de colheita de citros em setembro

Fonte: Hortifruti/Cepea.

Cotagdes e analises, acesse: hfbrasil.org.br/citros Setembro de 2019- 21




Analistas de mercado: Jodo Pedro Motta de Paiva e
Laleska Rossi Moda

Editora econdmica: Fernanda Geraldini Palmieri
hfmelancia@cepea.org.br

V Menor ofertaem GO e no TO .|.3 4%

Oferta alavancam precos em agosto
(Ago/19) Precos médios recebidos por produtores de Uruana (GO) AgO){19
pela melancia gratda (>12kg) - (R$/ kg) Jul/19

B2 v
// [ ‘ Apesar de demanda restrita,
195 menor oferta valoriza gratda
' (>12 kg) de Uruana em agosto
Janela de oferta em Uruana (GO)

e em Lagoa da Confusdo (TO) e 1,00
focos de virose reduzem oferta

0,75 0,71

0,50 057 N 1 2%

0,25 ‘
Plantio mar abr mai jun jul ago set . : P Ago/19

X

Atividades se iniciam em 2018 — 2019 . Ago/18
[tapolis (SP), Arroio dos Ratos Produtividade goiana
(RS) e Teixeira de Freitas (BA) Fonte: Hortifruti/Cepea. ¢ afetada por virose

Mesmo com a demanda enfraquecida, os precos da melancia subiram em agosto, devido a baixa
oferta. Além disso, houve registro de viroses em algumas rogas em Uruana (GO), 0 que reduziu a
produtividade. Em Itapolis (SP), o plantio seguiu o calendario, com previsao de recuperagao da area
em relacdo a safrinha 2019. Ja em Arroio dos Ratos (RS), produtores relataram que o frio e a alta
pluviosidade trouxeram a necessidade de utilizar pequenas cabanas para evitar danos a planta.
Em Teixeira de Freitas (BA), as atividades de semeio também comecaram, mas em ritmo reduzido,
com intensificagdo a partir de novembro.

SAFRA PAULISTA TEM INiCIO
LENTO EM SETEMBRO PERSPECTIVAS

Oferta

LaFgoa da Cgﬂf;\lséo 0 0 volume de melancia sera maior em setembro no Brasil.
& Formoso do Araguaa (T0) Além da recuperag&o em GO, a colheita sera iniciada em

‘ Marilia/Oscar Bressane.
‘ @ Uruana (GO)

Plantio
N As atividades devem comecar em Encruzilhada
Marilia/Oscar Bressane (SP)

do Sul (RS) e se manter em Arroio dos Ratos (RS).

Fri’co Moderado Intenso PrOd Utl Vl d ad e

Estimativa do ritmo de colheita de melancia em setembro Apés viroses em agosto, rendimento das lavouras de GO
deve se recuperar em setembro.
Fonte: Hortifruti/Cepea.
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Analista de mercado: Lais Ribeiro da Silva Marcomini
Editora econdmica: Fernanda Geraldini Palmieri
hfmanga@cepea.org.br

RS 1 99/ Preco da palmer se mantém firme, _3 4%

) mas da tommy despenca
Kg Precos de tommy e palmer no Vale do S&o Francisco (PE/BA), Ago){ 19
\ (Ago/19) em R$/kg Jul/19
Queda do preco médio
Oferta controlada mantém da tommy no Vale do
preco da palmer firme no Vale 3,00 Séo Francisco (PE/BA)
do Séo Francisco (PE/BA)
1,99
2,00 /\///\ |
1,00 1,33
- O ~
Frlo jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez Exportagoes
Baixas temperaturas afetam Embarques aos EUA se iniciam;
pontualmente produgéo de Palmer — Tommy “refugos” de tommy sdo
S@o Paulo; ainda assim, destinados ao mercado interno
expectativa € positiva Fonte: Hortifruti/Cepea. e desvalorizam variedade

A oferta nacional de manga aumentou ligeiramente em agosto. Assim, as cotagtes da palmer continuaram
firmes no Norte de Minas Gerais, com elevacdo de 11,7% entre julho e agosto. No Vale do S&o Francisco
(PE/BA), a oferta também esteve moderada, mas as exportacdes interferiram no volume nacional, e
a tommy acabou se desvalorizando 34% no més. Com o inicio dos embarques aos EUA, um volume
significativo de “refugos” foi destinado ao mercado interno. Em S&o Paulo, por sua vez, o clima frio afetou
pomares que estavam mais adiantados e com floragio uniforme, mas as expectativas gerais para a safra
continuam positivas. Porém, o aumento da temperatura pode interferir no pegamento.

OFERTA DEVE SER MAIOR

EM TODAS AS PRAGAS PERSPECIIAS
‘ Petrolina/Juazeiro (PE/BA)

‘b'l't'

.‘ ® Palmer Ofe rta

T R

o A disponibilidade de mangas no Norte de MG, Vale do

‘;;& Livramento de Séo Francisco e em Livramento de Nossa Senhora (BA)

P |55 Senhora (BA) deve ser elevada em setembro, e 0s pregos podem recuar.
. " ® Palmer

®Palmer -_'

@ Tommy
Norte de MG -
) Exportacao
v“f" Apesar da maior oferta prevista para setembro, a
intensificagdo dos embarques pode amenizar a pressao

’-q nas cotacdes do Vale do Séo Francisco (PE/BA).

Fri’co Moderado Intenso R e ntab I I I d ad e

Exportagdes volumosas podem manter rentabilidade
positiva em 2019; margens podem ser mais estreitas a
partir de setembro, diante da maior oferta.

Estimativa de ritmo de colheita de manga em setembro

Fonte: Hortifruti/Cepea.
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Analista de mercado: Maria Giulia Barbosa Marchesi
Editora econémica: Marcela Guastalli Barbieri
hfmelao@cepea.org.br

N L0608

Safra 2019/20

Inicio da safra no RN/CE
aumenta oferta no

Maior oferta de amarelo
pressiona cotacoes

Precos médios do amarelo tipo 6 e 7 (cx 13 kg) na
Ceagesp e pagos ao produtor no RN/CE

set- out- nov- dez- jan- fev- mar- abr- mai- jun- jul- a%m-
19 9

18 18 18 18 19 19 19 19 19 19

Ceagesp — RN/CE

mercado interno 40,00
35,00
30,00
25,00
20,00
15,00

Inverno

Continuidade do frio na
capital paulista limita demanda
na Ceagesp

Fonte: Hortifruti/Cepea.

12

Ago/19
X
Jul/19

Amarelo tipo 6 e 7 se
desvaloriza no RN/CE
ao longo do més

+99,
Y o
R

Produtividade

Chuva na entressafra do
RN/CE favorece a produtividade
da campanha 2019/20

Em agosto, a disponibilidade de meldes do RN/CE aumentou no mercado interno, pressionando
as cotacdes da fruta. A queda esteve atrelada, também, as menores temperaturas registradas
no Sudeste, principal centro consumidor de meldo, impactando significativamente a demanda
pela fruta. Dessa forma, houve actimulo de mercadorias em diversos boxes atacadistas — o que resultou,

inclusive, em margens acirradas para estes agentes.

SAFRA PRINCIPAL NO RN/CE
DEVE AUMENTAR OFERTA NACIONAL PERSPECTIVAS

Rio Grande do Norte/Ceara
©® Amarelo A Prego

® Pele de sapo
® Nobres

oy

Vale do Sao Francisco (BA/PE)
Amarelo

Fraco Moderado Intenso

Estimativa de ritmo de colheita de melao
no Nordeste em setembro
Fonte: Hortifruti/Cepea.

Cotacdes e andlises, acesse: hfbrasil.org.br/melao

Maior entrada do produto do RN/CE pode seguir
pressionando as cotagtes em setembro. Por outro lado,
a demanda deve aumentar com a chegada da primavera.

Variedades nobres

Com a consolidag@o da safra de exportagdo no RN/CE,
a oferta de variedades nobres deve se elevar ao longo
de setembro.

Exportacao

Chuvas na entressafra garantem bom armazenamento nos
pocos do RN/CE e devem favorecer a colheita de frutas com
padrao de exportacéo (°brix e calibre) nesta safra.
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Analista de mercado: Gabriel Coneglian Barbosa
Editora economica: Marcela Guastalli Barbieri
hfmamao@cepea.org.br

A Apos atingir altos patamares, _36%

Oferta precos do haval despencam
(Ago/19) Precos médios do maméao havai e formosa recebidos Ago){19
&/ v por produtores do Norte do Espirito Santo (R$/ kg) Jul/ 19
/ [ ‘ Apds recorde em julho, preco do
8.00 havai tipo 12-18 cai com forga em
) ' agosto no Norte do ES e Sul da BA,
Mglolrzess ten:peraturas no leorte devido a disponibilidade elevada
o ES aceleram maturacéo, ) 6,00
aumentando a oferta de havai
4,00 | @ |
) .
19% v /\ﬂ 64 mm
Ago/19 0,00 (Ago/19)
Jul)/(1 9 jan fev. mar abr mai jun jul ago set out nov dez Chuva em Natal (RN) afeta
i fitossanidade das lavouras, causando
Preco do formosa recua no Havai 12-18 ~ Formosa maior incidéncia de pinta-preta,
Oeste da BA, reflexo da corynespora e antracnose
desvalorizagéo do havai Fonte: Hortifruti/Cepea. Fonte: Cptec/Inpe.

Em agosto, as cotagdes de maméo, tanto havai quanto do formosa, cairam nas regioes produtoras.
0 ligeiro aumento das temperaturas nas lavouras elevou a oferta de havai no Norte do
Espirito Santo, cendrio que pressionou as cotacoes da variedade em todas as regioes

produtoras. Essa queda refletiu, inclusive, nos precos do formosa, apesar de 0 aumento da
disponibilidade dessa variedade nao ter sido tdo expressivo no més. Vale ressaltar que a qualidade do
formosa estava limitada no periodo por conta das manchas fisiologicas e tamanhos graddos.

OFERTA DEVE SEGUIR EM ALTA,
PRINCIPALMENTE NO NORTE DO ES PERSPECTIVAS

Rio Grande do Norte/Ceara
Havai
Formosa

Oferta

0 aumento na temperatura, com a chegada da
primavera, deve elevar a oferta de maméao em todas

Oeste da Bahia regides em setembro.

Formosa Sul da Bahia

Havai
Formosa
Norte de Minas Gerais B Rentabllldade
Formosa Norte do Espirito Santo Em setembro, 0s pregos podem cair, devido a maior

Havai . .
Formosa oferta, e os custos, se elevar, visto 0 maior controle
de viroses, reduzindo a rentabilidade.

Qualidade do formosa

A qualidade do formosa pode continuar reduzida em
setembro, em decorréncia da maior incidéncia de
carpeloidia no Norte de MG e Oeste da BA.

4
Fraco Moderado

Estimativa de ritmo de colheita de mamao nas principais

regides produtoras em setembro
Fonte: Hortifruti/Cepea.
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Analista de mercado: Ana Raquel Mendes
Editora econdmica: Marcela Guastalli Barbieri
hfmaca@cepea.org.br

+14% Preco da mitida aumenta em agosto ﬁ_
oo Q

Ago){19 Precos médios da fuji mitida Cat 3 na média das regioes
Jul/19 classificadoras - (R$/cx de 18 k) Demanda
Com menor oferta e boa Merenda escolar aquece
procura, fuji mitida Cat 3 se 50,00 procura por magés
valoriza em Fraiburgo (SC) miudas Cat 3
45,00
40,00
35,00 3348

30,00 ‘\
25,00 28,00
r$09,76/ Fe
Cx de 18 kg 15,00
é (Ago/1 9) jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez Pod a

Boa qualidade e oferta reduzida 2018 — 2019 Inverno ameno atrasa
favorecem alta da gala gradda poda da fuji em
Cat 1 em S&o Joaquim (SC) Fonte: Hortifruti/Cepea. Sao Joaquim (SC)

0 maior volume de vendas para a merenda escolar aumentou a demanda por magas mitidas
e de categoria 3 em agosto, principalmente de fuiji, cujos pregos sdo mais “acessiveis” no
mercado. Além das escolas, outros consumidores também tém preferido esses padrdes.
Assim, a fuji mitda Cat 3 fechou agosto com preco de R$ 33,48/cx de 18 kg na média das regioes
produtoras, expressiva alta de 20% frente ao de agosto de 2018. A menor oferta de magas mitidas
nesta safra deve continuar favorecendo as cotagdes nos proximos meses.

COM MENOS IMPORTAGOES, BALANGA
COMERCIAL CONTINUA POSITIVA PERSPECTIVAS

Com menor oferta nesta temporada e reducéo gradual
dos lotes nas camaras de refrigeracdo, a gala pode se
valorizar nos proximos meses.

=
Florada
Brotacdo e florada devem se atrasar em funcdo do

acumulado insatisfatorio de Unidades de Frio.
Fonte: Epagri/Ciram.

+US$

milhdes 6 (de janeiro a agosto/19)
Balanca comercial [POSitiva

I Ty

Fonte: Secex.
) i i Safra na UE
Importacao Exportacao Colheita na Europa deve comegar em breve, mas safra
Volume: 39,6 mil toneladas X Volume: 56,3 mil toneladas 2019/20 pode registrar quebra de ate 20%.
Gastos: US$ 36,3 milhdes Receita: US$ 42,3 milhdes Fonte: Fresh Plaza.
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Analista de mercado: Rodolfo Fernandes Hackmann
Editora econémica: Marcela Guastalli Barbieri
hfbanana@cepea.org.br

Oferta de prata contraria expectativas
e permanece bhaixa em agosto

kg
Prata Precos médios das bananas prata nas principais (Ago/19)
regioes produtoras - (R$/kg)
Ao contrario do esperado, safra OPrata de primeira se val_orlza
de prata se atrasa e resulta em 4% no Norte de MG — variedade
pouca oferta de primeira 2,50 ja estava com precos altos
em agosto nessa regiao
2,00
_ /—\/1,‘65
1,50 !
0 1,56
Yo L 124:
-O. + %o
o L 00 Ago/19
0 X
000 [ . . . Jul/ 19
Seca na BA jan fev mar abr mai jun jul ago
) Por conta da oferta cada vez
Com pelo menos dois meses sem Bom Jesus da Lapa — Norte de Minas  menor, precos da nanica de
p I
chover, qualidade da prata se reduz primeira também aumentam
em Bom Jesus da Lapa (BA) Fonte: Hortifruti/Cepea. no Norte de SC

0 segundo semestre de 2019 se iniciou com a expectativa de maior oferta de banana prata em todas as
regioes produtoras. Porém, esse cendrio ainda néo foi confirmado. Pelo contrério, a maioria das pracas
teve pouca fruta em agosto. Essa situagao € explicada, dentre outros motivos, por: altas temperaturas

no inicio do ano, que causaram estresse térmico na planta, afetando o desenvolvimento do fruto, e a
baixa capitalizagéo dos produtores, principalmente no segundo semestre do ano passado, que diminuiu
0s investimentos neste ano. Assim, a oferta da banana prata de primeira esperada para agosto nio se
concretizou; houve, contudo, maior quantidade do fruto de segunda qualidade.

OFERTA NACIONAL ESTA EM QUEDA PERSPECTIVAS

Oferta

A disponibilidade de fruta deve seguir limitada em
setembro. Para a prata, esse cenario ¢ influenciado

Vale do S@o Francisco (BA/PE)
Prata

Norte de Minas Gerais P Bogw Jtesus daLapa (BA) pelo estresse térmico, pela sigatoka e pela
Prata q fata descapitalizacdo dos produtores.
. Nanica
Nanica
L+
Vale do Ribeira (SP)
Prata #’ Linhares (ES) S e m C!] uva
Nanica 4’ Prata Com previsdo de baixo volume de chuvas em setembro
Norte de Santa Catarina Nanica em Bom Jesus da Lapa (BA), as cor_nplicagﬁes com
Prata = L a seca podem se agravar ainda mais, afetando a
Nanica Delfinopolis (MG) .
Prata qualldade da fruta. Fonte: Inmet.

Fraco Moderado Intenso M e rcos u I

Envios para o Mercosul podem se reduzir devido a baixa
qualidade da nanica em setembro e ao possivel aumento
dos pregos, resultado da menor oferta.

Estimativa de ritmo de colheita nas principais regides

produtoras em setembro
Fonte: Hortifruti/Cepea.
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MESMO A GRANEL, i
PRODUTO DEVE TER IDENTIFICACAO

ENTREVISTA: carlos Alexandre Oliveira Gomes

Possui graduacdo em Agronomia e mestrado em Ciéncia e Tecnologia de Alimentos, ambos na Universidade Rural do Rio de
Janeiro (UFRRJ). Atualmente, é especialista em regulacdo da Agéncia Nacional de Vigilancia Sanitéria (Anvisa) e coordenador do
Programa de Andlise de Residuos de Agrotéxicos em Alimentos (Para). Além disso, integra, desde 2008, a delegacao brasileira nas

reunides do CCPR (Codex Committee on Pesticides Residues).

Hortifruti Brasil: Qual a estratégia da Anvisa para regulari-
zar a rastreabilidade no grupo de varejo de pequena escala,
que nao estd integrado no sistema dos “grandes varejos”
(como quitandas, pequenos supermercados, feiras e mer-
cado institucional)?

Carlos Alexandre Oliveira Gomes: As Vigilancias Sani-
tarias dos estados e municipios irdo cobrar dos pontos de
venda — sejam eles grandes varejos ou pequenos estabele-
cimentos —, exigindo informacgdes que garantam a rastrea-
bilidade. A INC 001 solicita somente que, nos estoques, as
embalagens (sacarias e caixas) estejam identificadas com
etiquetas e que o dono do pequeno varejo tenha a nota
fiscal informando de quem comprou a mercadoria. Nao
existe exigéncia legal para adocdo de sistemas sofisticados,
0s quais, provavelmente irdo ser utilizados pelas grandes
redes varejistas. Cabe aqui ressaltar que a rastreabilidade
também ja é uma realidade para os organicos, pois peque-
nos agricultores identificam a origem de seu produto e o
sistema de producao nas embalagens de forma a se dife-
renciar e conseguir melhores precos. Diante do exposto,
as quitandas, pequenos supermercados e feiras deverdo
somente trabalhar com produtos identificados e manter
as notas fiscais que comprovem o seu fornecedor. J& no
caso de mercado institucional, como a venda direta para
restaurantes, Programa de Aquisicao de Alimentos (PAA) e
Programa Nacional de Alimentacgao Escolar (PNAE), é consi-
derado como um consumidor final e, assim, as informacoes
necessarias basicamente sao que os produtos devem ser
entregues identificados e mediante documentos que com-
provem sua aquisicao.

HF Brasil: Como serd o processo de penalizacao para lotes
que nao estao adequados a regularizacao e nem integrados
em sistemas digitalizados?

Gomes: As Vigilancias Sanitarias dos estados e municipios
estdo fazendo um trabalho educativo, informando, inclusi-
ve, que nao existe a necessidade de sistemas digitalizados.
Uma vez identificado que o estabelecimento nao deseja
seguir as exigéncias legalmente estabelecidas — de receber

m# 30 - Setembro de 2019

produtos identificados e registrar as informagdes necessa-
rias sobre o seu fornecedor —, as Vigilancias Sanitdrias esta-
duais e municipais poderao abrir processos administrativos,
visando o pagamento de multas em conformidade com as
legislacdes sanitarias pertinentes.

“Uma vez identificado que o
estabelecimento nao deseja sequir as
exigéncias legalmente estabelecidas
[...], as Vigilancias Sanitarias estaduais
e municipais poderao abrir processos
administrativos, visando o pagamento
de multas em conformidade com as

legislagbes sanitarias pertinentes.”

HF Brasil: Como garantir a seguranca e a rastreabilidade
de produtos que nao sao embalados e que sao vendidos
a granel?

Gomes: A grande maioria dos produtos vegetais frescos,
incluindo os comercializados a granel na géndola dos su-
permercados, necessita entrar no estoque das grandes redes
ou pequenos supermercados necessariamente embalados
em caixas (plasticas ou de papeldo) ou mesmo sacarias (fibra
natural ou plasticas). Sdo essas embalagens que precisam
estar identificadas de forma a consolidar um fornecedor
gue sera o responsavel pela qualidade e seguranga desse
alimento. Além da embalagem devidamente identificada, a
INC 02/2018 preconiza que as Vigilancias Sanitarias devem
verificar as notas fiscais ou documento correspondente que
comprovem o fornecedor dos produtos vegetais frescos re-
cebidos e que serao comercializados.
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As Solucoes BASF Tomate

oferecem tudo que sua

lavoura precisa.

Com as Solucgoes BASF, sua producao de tomate
fica ainda mais protegida e sustentavel.

7
)

PRODUTOS

I Inseticidas

Alvos: Traga-do-tomateiro

e Acaros
Pirate®

Alvo:
Broca-pequena-do-fruto
Fastac® 100

Alvos: Traga-do-tomateiro
e Broca-peguena-do-fruto

Imunit®

Alvo: Traga-do-tomatelro
Nomolt® 150

Alvos: Traga-do-tomateiro

& Helicoverpa
Verismo®

I *Produtos com o beneficio AgCelence®.

| Fungicidas

Alvo: Bactérias
Tutor®

Alvos: Altemaris
e Septoriose
Comet®

Alvo: Raquelms
Acrobat® MZ
Forum®
Forum® Plus

Alvo: Alternaria
Cantus®
Orkestra® SC*

Alvo: Septoricse
Caramba® 90

Alvos: Requeima

e Alternaria

Cabrio® Top®
Fungicida Multissitio
Polyram® DF

| Biolsgico

Alvo: Bactérias
Timorex Gold®

@ 08000192 500

Il facebook.com/BASF.AgroBrasil
0 www.agro.basf.com.br

O www.blogagrobasf.com.br
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TR ASTAT N ] | o 002793, Womokt® 150 * 0139, Piate, n® 05858, Cabrio® Top n° 01303,
ol s ,f%ff Caramba® 90 o 01807, Forem® r* 01395, Acrobat® MZ r* 02605,
e wmmmm | Canis® v 07503, Foum® Pus 1 03502, Imunit® ° OBB06, Verismo®
o 18817, Comet® r* 08801 e Timorex Gold® n* 22116,

BASF na Agricultura.
Juntos pelo seu Legado.
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Abobrinha hibrida

FLORA F1

# Resisténcia a viroses
(ZYMV, WMV e PRSV-W)

* Elevada produtividade

# Frutos uniformes
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Muito mais que uma publicacao, a

Hortifruti Brasil é o resultado de pesquisas de
mercado desenvolvidas pela Equipe Hortifruti
do Centro de Estudos Avancgados

em Economia Aplicada (Cepea), do
Departamento de Economia, Administracao

e Sociologia da Esalg/USP.

As informacdes sao coletadas através do
contato direto com aqueles que movimentam
a hortifruticultura nacional: produtores,
atacadistas, exportadores etc. Esses dados
passam pelo criterioso exame de nossos
pesquisadores, que elaboram as diversas
andlises da Hortifruti Brasil.

Uma publicagdo do CEPEA — ESALQ/USP

Av. Centendrio, 1080 CEP: 13416-000 Piracicaba (SP)
tel: (19) 3429.8808 Fax: (19) 3429.8829

E-mail: hfcepea@usp.br
www.cepea.esalq.usp.br/hfbrasil



