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EDITORIAL

HORTIFRUTI BRASIL
COMPLETA 5 ANOS
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Margarete Boteon (esq.) e Daiana Braga foram as !

autoras da Matéria de Capa desta edigao.
-

A Hortifruti Brasil completa 5 anos,
com 57 edicbes e mais de 450 mil
exemplares distribuidos. Cada edi-
¢cdo agrega um novo conhecimento
e acreditamos que esse projeto é, e
sempre serd, um grande aprendizado
para nossa equipe. Nossos estudos
sobre o mercado de frutas e hortali-
¢as ainda tém muito a evoluir, mas o
formato principal da Hortifruti Brasil
ja se consolidou e é reconhecido por
nossos leitores. Trata-se de uma publi-
cacgdo que analisa os mais diversos as-
suntos econdmicos globais e reginais,

sempre procurando avaliar o impacto
desses na atividade hortifruticola.

Na Matéria de Capa desta edigao,
equacionamos o ganho do citricultor
paulista em relacdo ao déficit do suco
de laranja na Flérida apds a passagem
dos furacoes de 2004 e 2005. O objeti-
vo desta analise foi mostrar os motivos
da queda da oferta de suco nos Estados
Unidos, abordando o impacto dos fura-
cbes na producado da Flérida, os efeitos
sobre o consumidor norte-americano,
o reflexo da alta dos precos do suco
nos demais paises consumidores e o
impacto deste novo ciclo de valoriza-
¢ao no plantio de pomares nos diversos
paises produtores de laranja no mun-
do. Esse panorama é importante, mas a
Matéria ndo estaria completa, na nossa
opinido, se ndo levassemos em conta
o reflexo de tudo isso sobre o maior
estado produtor de laranja: Sao Paulo.
Nos altimos cinco anos, a Hortifruti
Brasil consolidou um formato de andli-
se que une dados estatisticos e pesqui-
sas de mercado realizadas pelos pré-
prios analistas da publicagdo junto aos
leitores. Nesta edicdo, entrevistamos

um grupo representativo de
citricultores paulistas para ava-
liar sua rentabilidade ap6s a passa-
gem dos furacdes da Flérida.
Outro espaco ja consolidado na Horti-
fruti Brasil é o Férum, destinado a ou-
vir diferentes pontos de vista a respeito
do tema tratado na Matéria de Capa.
Nesta edicdo, convidamos as duas
principais representa¢des do segmen-
to produtor da citricultura e também a
Abecitrus, em nome das inddstrias.
Mas ndo s6 os nossos leitores de ci-
tros serdo presenteados com esta edi-
¢do comemorativa de cinco anos. Para
celebrar esta data, a revista também
mudou sua diagramacgdo, em especial
das Secbes de mercado, para tornar a
leitura mais facil e agil.

A evolugdo permanente da nossa publi-
cacao € o nosso maior desafio e isso s
continuara sendo possivel com os nos-
sos fiéis leitores interagindo cada vez
mais conosco, dando sugestdes e criti-
cando o nosso trabalho. Para isso, esta-
mos ampliamos a Secdo Cartas, que € o
canal direto com os nossos leitores. Li-
gue, escreva, entre em contato conosco!
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AQO LEITOR

HORTIFRUTI
BRASIL ON-LINE

Quer que as
H melhores noticias
27 da hortifruticultura
- >

cheguem fresquinhas
a vocé?

s
. 1 Fique de olho
A 4

em nosso site:
www.cepea.esalqg.usp.br/hfbrasil
Nele, vocé encontra a ultima
edicio da Hortifruti Brasil
atualizada todo DIA 10 e
ainda pode solicitar o link da
publicagdao em sua caixa de
mensagens.
Cadastre-se!

VISITE-NOS NA
HORTITEC

A Hortifruti Brasil

% estara na 14* edicao
da Hortitec e espera
receber a sua visita.
Nossos analistas de
mercado estardo
prontos para atendé-
lo e tirar suas davidas
sobre os nove hortifruticolas-
alvo do projeto.

Hortifruti Brasil na Hortitec
Estande: 29a
Localizagao: setor azul

Custo de producao

Li a Matéria de Capa da
Hortifruti Brasil sobre
custo de producédo
(edicdo n° 56). O tema
€ muitissimo apropriado
e os “mitos” foram bem
selecionados. Parabéns a equipe.
Marcio Nascimento
smarcion@yahoo.com.br

Simplesmente brilhante a Matéria de Capa
daedicdo n°56. Vejo que uma ferramenta
essencial para elaboracao do Custo Total
é uma planilha bem elaborada. E possivel
a Hortifruti Brasil disponibilizar uma
planilha de calculo do Custo Total?

Ely Alcantara

hfe@terra.com.br

Obrigado. Essa Matéria de Capa foi
um primeiro esfor¢o para alertar os
hortifruticultores sobre a necessidadedo
célculo do custo de producdo para a
longevidade de seu negécio. Por enquanto,
o nosso esforco foi o de explicar para o
produtor a metodologia de avaliacao de
custo de produgao. Ainda ndo temos como
disponibilizar uma planilha para o célculo
do Custo Total de hortifruticolas, visto que
os itens de uma planilha podem variar por
produto. Mas esse é um de nossos objetivos
no longo prazo.

O consumidor

valoriza, vece lucra!
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Por Margarete Boteon e Daiana Braga

Duas safras apds a intensa temporada de
furacoes na Flérida (2004/05), pode-se ob-
servar que os efeitos sobre a produgao citri-
cola do estado norte-americano ndo foram
passageiros, tanto para os Estados Unidos
quanto para o mercado mundial de suco
de laranja. A safra 2006/07 da Flérida pode
finalizar com o menor volume colhido dos
Gltimos 17 anos. S6 ndo serd menor que a
de 1989/90, atingida por forte geada.

Mesmo apds a passagem dos furacdes
Charley, Frances e Jeanne em 2004, a pers-
pectiva era que a recuperacdo dos pomares
seria rapida e que os elevados estoques de
suco de temporadas anteriores compensa-
riam a queda na produgdo daquela safra.
No entanto, mais um furacao passou pelo
estado na temporada seguinte (2005), o
Wilma. Fortes ventos associados as tormen-
tas nessas duas temporadas ndo sé derruba-
ram frutos e arvores como disseminaram o
cancro citrico pelos pomares do estado. No
mesmo periodo, foi ainda detectado a pre-
senca do greening nos pomares da Flérida.
Como resultado, o ndmero total de arvores
do parque citricola daquele estado reduziu
em cerca de 20%. Por causa dos furacoes
e da disseminacao do cancro, cerca de 4,1
milhdes de mudas foram destruidas no pe-
riodo; 65% dos viveiros foram afetados, se-
gundo Informativo Vivecitrus de dezembro
de 2006. Reportagem publicada no jornal
Orlando Sentinel, da Flérida, em 26 de fe-
vereiro deste ano sobre os viveiros informa
que o estado ndo tem mudas suficientes
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nem para repor o
que foi erradicado
por causa do cancro ci-
trico nos Gtlimos anos.
A estimativa é que, para
recuperar o parque citri-
cola da Florida, seria neces-
sario um estoque de 9 milhdes
de arvores novas, mas o estado
tem atualmente apenas 5 milhdes, segun-
do a reportagem.

A dificuldade de reposicdo de plantas no
estado é um dos indicativos de que levara
mais tempo do que se imaginava inicial-
mente para a Flérida recuperar seu parque
produtivo e reduzir sua dependéncia de
suco de outros paises. Além disso, o pro-
cesso de urbanizacdo nas areas citricolas
da Flérida esta elevando muito o valor das
terras, 0o que encarece investimentos em
novos pomares em algumas localidades.

A baixa oferta elevou significativamente o
preco da laranja ao produtor da Flérida e
do suco no mercado internacional entre as
temporadas 2004/05 e 2006/07. Mesmo
com todas as tarifas alfandegdrias impostas
sobre o suco brasileiro, incluindo a sobre-
taxa do dumping, o Brasil aumentou as ex-
portacdes para os Estados Unidos nas trés
Gltimas temporadas.

A alta do prego da matéria-prima também
pesou no bolso dos consumidores america-
nos, retraindo a venda do suco. No entanto,
a diminuig¢do do consumo foi muito menor
que a reacdo dos precos do suco no varejo,




PREJUIZOS CAUSADOS PELOS
NAO FORAM PASSAGEIROS

Avaliacdo dos danos dos furacBes no parque citricola da Fl6ri
€ 0S Seus impactos nos pregos internacionais e na citricultura

FLORIDA

¢ PRECO po SUCO
EM NovA York: SUBIU 1509%

* PRECO A0 PRODUTOR:
SUBIU 200%

e PRODUCAO

DE LARANJIA: CAIU 50%

FURACOES

da
paulista entre 2003/04 e 2006/07*

e OFERTA
pe suco: CAIU 26%

*ESTOQUE
pe suco: CAIU 60%

o NUMERO DE PLANTAS
Novas: CAIU 40%

FLORIDA | |200304 | 2004/05 | 2005/06 | 2006/07
242 150 148 131

Producdo milhdes de caixas’

Pés em producao milhdes de arvores 78 75 75 66
Pés novos milhdes de arvores 8 8 8 5
Total de pés milhdes de arvores® 86 83 83 71
Producéo de suco Mil t em equivalente FcoJ? 1.043 694 701 665
Importacdo de suco Mil t em equivalente FcoJ? 158 254 213 260
Estoques finais de suco Mil t em equivalente FCoJ? 584 433 334 213
Disponibilidade de suco Mil t em equivalente FcoJ? 1.703 1.533 1.347 1.259
Preco ao produtor US$/cx. de 40,8 - contrato longo prazo3 5,04 6,62 9,50 13,23
Prego ao produtor US$/cx. de 40,8 - mercado spot3 3,30 6,82 10,05 15,58
Bolsa de mercadorias de Nova York US$/t 66 Brix - primeiro vencimento® 976 1.217 1.808 2.500
Paridade (suco/laranja contrato) Valor de 1 t de suco em caixas de laranja 194 184 180 189

FCOJ = sigla em inglés de suco concentrado e congelado. Os dados de 2006/07 sao parciais; a safra da Florida

SAO PAULO
PRECO Do SUCO NA
UNIAO EURoPEIA: SUBIU150%

e PRECO A0 PRODUTOR:
SUBIU 48%

¢ PRODUCAO DE LARANJA:
NA MEDIA, NAO ALTEROU

Producéao milhdes de caixas’

Pés em producdo milhdes de arvores"

Pés novos milhdes de arvores’

Total de pés milhdes de arvores®

Producéo de suco Mil t em equivalente FCoJ?
Disponibilidade de suco Mil t em equivalente FCOJ?

Exportacdo de suco Mil tem equivalente FCoJ?

Estoques finais de suco Mil t em equivalente FCOJ?

Preco ao produtor US$/cx. de 40,8 - contrato longo prazo3
Preco ao produtor US$/cx. de 40,8 - mercado spot3

Suco - Roterda US$/t 66 Brix*

Paridade (suco/laranja contrato) Valor de 1 t de suco em caixas de laranja

Centro de Estudos Avancados em Economia Aplicada (Cepea); “Foodnews.
FCOJ = sigla em inglés de suco concentrado e congelado

Fontes: 'Departamento de Agricultura dos Estados Unidos (USDA); 2Servico Estrangeiro de Agricultura (FAS) dos Estados Unidos; >Associacao dos Processadores de Laranja da Flérida (FCPA).

fecha em setembro.

e OFERTA
pe suco: CAIU 11%

e ESTOQUES pE suco:
PraTICAMENTEZERARAM

o NUMERODE PLANTAS
Novas: SUBIU 28%

SAO PAULO | |2003/04** | 2004/05 | 2005/06 |2006/07

327 361 352 348
188 188 184 179
25 27 31 32
213 215 215 2Ll
1.159 1.353 1.247 1.336
1538 1541 1.377 1371
1.350 1411 1.342 1.360
188 129 35 11
3,05 2,90 3,30 4,50
3,09 2,14 3,78 514
985 963 1581 2.403
323 332 479 534

Fontes: 'Instituto de Economia Agricola (IEA); 2Dados parcialmente adaptados do Servico Estrangeiro de Agricultura (FAS) dos Estados Unidos;

**Houve reducao da safra 2003/04 devido & quebra de produtividade por adversidades climaticas que prejudicaram a florada.

HORTIFRUTI BRASIL - Maio de 2007 - 7

* Variacdo percentual obtida entre a temporada 2003/04 (antes da passagem dos furacdes) e 2006/07 (apds a passagem dos furacges).



mostrando que o norte-americano ndo abre mao do
suco de laranja mesmo a valores mais elevados. Esse
cenario resultou em uma receita com as vendas de
suco de laranja no varejo superior a observada nos
Gltimos quatro anos.

A dificuldade de reposicao
dos pomares da Florida é
um dos indicativos de que

o déficit de suco
norte-americano nao
d € temporario.

Para a temporada 2007/08, que inicia em outubro na
Florida, a previsao é que a produtividade dos poma-
res daquele estado seja maior por conta da boa flo-
rada, podendo alcancar 180 milhdes de caixas. Esse
volume ja comecou a interferir nos pregos interna-
cionais, havendo indicagdo de que os recordes dos
valores do suco e da laranja ao produtor da Flérida,
obtidos na temporada 2006/07, ndo se repitam. De

fato, a produgao da Flérida na temporada 2006/07
foi muito baixa (estimada em torno de 130 milhoes
de caixas pelo Departamento de Agricultura dos
Estados Unidos - USDA em abril). Quanto a proxi-
ma, por enquanto, é muito arriscado prever que sera
obtido um incremento de 50 milhdes de caixas.
Apesar da boa florada, o parque citricola da Flérida
em produgdo pode ser menor do que aponta o in-
ventario de plantas realizado em 2006 devido, princi-
palmente, ao cancro citrico. Vale lembrar que mesmo
sem nenhum impacto de geadas e furacoes na Flori-
da, a safra 2006/07, que deve ser encerrada no ini-
cio de junho, pode fechar com 30 a 50 milhdes de
caixas a menos do que os analistas estimavam antes
do inicio da colheita (160 a 180 milhdes). Os relaté-
rios mensais divulgados pelo USDA a respeito da safra
2006/07 mostram que a redugao do volume estimado
tem ocorrido também pela dificuldade de avaliar o
ndmero real de arvores em producao.

Assim, antes do proximo inventdrio de plantas novas e
em producdo, previsto para setembro, e também uma
avaliagdo do potencial de mudas nos viveiros apds a sus-
pensdo do programa de erradicagao do cancro citrico,
é dificil afirmar o tamanho da préxima safra da Flérida
e 0 seu potencial de recuperacao nos proximos anos.

BRASIL REAFIRMA SUA LIDERANCA NO MERCADO MUNDIAL DE
SUCO, MAS PRECOS ALTOS ATRAEM CONCORRENTES

Para avaliar o mercado de suco pds-furacdes, serao usa-
dos os dados do Servigo Estrangeiro de Agricultura (FAS)
dos Estados Unidos - estatisticas da temporada 2006/07
ainda sao preliminares. Os relatérios divulgados pelo
FAS fornecem subsidios para avaliar o impacto do dé-
ficit norte-americano sobre a producdo mundial de
laranja e de suco, bem como a nova configuragao do
market share dos principais paises produtores - ndo de
todos, apenas dos principais.

Analisando a evolu¢do da produgdo de laranja nos
principais paises antes da passagem dos furacoes (tem-
porada 2003/04) e apds (safra atual 2006/07), pode-se
concluir que a queda na producdo norte-americana de
laranja nao chegou a diminuir a produ¢dao mundial do
fruto porque outros paises, em especial a China, com-
pensaram esse déficit. O maior impacto foi a queda na
participagdo dos Estados Unidos como produtor mun-
dial —em 2003/04, era de 25% (comparando com o total
dos principais paises) e, em 2007, deve ficar em 20%.
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A China se consolida como o terceiro maior produtor
mundial de laranja, deixando para trds a Espanha e o
Meéxico. No entanto, s6 sera possivel afirmar que a Chi-
na pode ultrapassar os Estados Unidos nos préximos
anos se a Florida apresentar uma tendéncia decrescente
de producao e ndo conseguir se recuperar.

De modo geral, a principal consequéncia dos furacoes
ao setor citricola mundial foi a redugao no volume pro-
cessado de laranja, pois 80% da produgao mundial esta
localizada no Brasil e nos Estados Unidos, mesmo apds
a queda ocorrida na Flérida. Devido aos problemas nas
regides produtoras do Brasil no mesmo periodo, sobre-
tudo no estado de Sao Paulo — elevados riscos fitossani-
tarios, baixa rentabilidade da cultura e avango da cana
sobre os pomares —, a producao paulista de laranja ndo
conseguiu expandir para preencher a lacuna deixada
pelos Estados Unidos. Ainda sim, o Brasil é o maior pro-
dutor mundial de suco.

Também nos tltimos trés anos, México, Itdlia e China au-






mentaram o processamento da fruta, mas ndo o suficien-
te para preencher a lacuna norte-americana. Comisso, a
producao mundial de suco reduziu no periodo e os pre-
¢os internacionais reagiram significativamente. A estima-
tiva € que o prego internacional do suco subiu em torno
de 150% quando comparado ao valor médio da tempo-
rada 2003/04, abaixo dos US$ 1.000/t com o da safra
2006/07, em torno de US$ 2.400-US$ 2.500/t (estimati-
va preliminar com base nos precos da Europa e da bolsa
de mercadorias de Nova York — o fechamento comercial
da temporada 2006/07 é no final de junho no Brasil).
Por outro lado, o Brasil, mesmo sem ampliar significa-
tivamente seu processamento, apresentava reservas de
suco de anos anteriores e conseguiu manter um volume
elevado de exportagdes neste periodo. Mesmo com ou-
tros produtores préximos geograficamente dos Estados
Unidos, o Brasil ampliou sua participagao para mais
de 60% do total importado pelos Estados Unidos em
2006/07. Nasafra2003/04, o share do Brasil era de 43%.

No curto prazo,
as industrias brasileiras
sao as que mais se

beneficiam do déficit de =
suco norte-americano

| e da alta dos
precos-internacionais.

Outro pais que impulsionou suas vendas foi o Mé-
xico, que elevou em 5 vezes suas exportagdes. Mas
esse volume representa somente uma participagao de
16% das importacdes norte-americanas na tempora-
da 2006/07 (dados ainda preliminares; fechamento
comercial da temporada ocorre em setembro). Ja os
paises caribenhos, que antes dos furacdes tinham ul-
trapassado o México nas vendas para os Estados Uni-
dos, ndo alavancaram suas exportagbes no periodo
por falta de matéria-prima.

A alta dos precgos internacionais do suco repercuti-
ram também na retomada dos investimentos em pa-
ises como os caribenhos e 0 México, que ja estavam
fora do pareo no mercado global de suco por causa
da previsao de auto-suficiéncia na produgdo norte-
americana e baixos precos internacionais (proximos
a US$ 1.000/t na temporada 2003/04).
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Apesar da sua escala in-
dustrial ser muito inferior a
brasileira, a produgao da Costa
Rica na safra 2006/07 foi de 8,5
milhdes de caixas de laranja, por
exemplo, segundo o FAS, e os
produtores ja comegam a in- =
vestir em novos pomares.
No México, a produ-
¢do de laranja na
temporada 2006/07
foi préxima a 85
milhoes de caixas, o
de acordo com o |
FAS, e o processa-
mento, em torno
de 12 milhdes de
caixas - o Brasil pro-
cessa de 280 a 300
milhdes caixas por ano.
O Meéxico produz aproxi-
madamente 46 mil toneladas
de suco por ano (65 brix) e exportou

40 mil t na temporada 2006/07 (dados ainda prelimi-
nares). Em 2005, por conta da reagao dos precos in-
ternacionais, esse pais comecou a ampliar o nimero
de drvores novas e hoje conta com um parque citrico-
la de 69 milhdes de pés.

Apesar de a Costa Rica e 0 México ndo terem esca-
la e nem custo competitivo para atuar globalmente,
eles podem prejudicar a hegemonia brasileira nos
Estados Unidos. Esses paises podem ampliar suas
vendas para o mercado norte-americano enquanto
a situagao de déficit perdurar e os precos do suco
comportarem seus custos de produgao. Esses paises
tém isencdo de tarifa sobre o suco para os Estados
Unidos enquanto o Brasil é penalizado com alta tari-
fa de importacao, diminuindo sua competitividade.
Outro efeito da alta dos pregos internacionais do
suco € a viabilizagdo do processamento do suco por
parte de compradores do produto, a exemplo do que
esta ocorrendo nesta temporada na China.

A previsdo é que a China, por exemplo, reduza 60%
das importagdes de suco na safra 2006/07 - de 64,6
mil toneladas métricas, na safra 2005/06, para 38
mil toneladas, em 2006/07, de suco concentrado.
Segundo o FAS, o motivo ¢ a alta do custo do produ-
to importado em 170% em 2006/07 em comparagao
a 2004/05. Dessa forma, é mais barato processar a
laranja disponivel nas provincias produtoras do que



ALTA DO PRECO INTERNACIONAL
ACELERA PRODUCAO CHINESA DE SUCO

2003/04 2004/05 2005/06 2006/07 1O
pos-furacao
Area plantada mil ha 581 590 612 628 8%
Producéo milhdes de caixas 99 104 109 118 19%

_ Consumo doméstico -in natura milhdes de caixas 99 104 108 114 16%
Processamento de laranja milhdes de caixas 0,6 0,7 1,0 3,6 480% _
Producdo de suco mil t em equivalente FCOJ 2 2 8 10 456% %
Importacdo de suco mil t em equivalente FCOJ 49 46 65 38 -22% g
Disponibilidade de suco mil t em equivalente FCOJ 50 48 68 60 19% §
Exportagdo de suco mil t em equivalente FCOJ 2,6 2.8 2,2 2,0 -24% §,
Consumo doméstico - suco mil t em equivalente FCOJ 48 45 53 58 21% §
Estoque final de suco mil t em equivalente FCOJ 0 0 12 0 0% 5‘,’
Producdo doméstica/oferta | mil t em equivalente FCOJ 4% 4% 4% 17% 367% %

importar o suco. Além disso, os fortes investimentos
privados e governamentais deverdo impulsionar a
produgdo de suco nos proximos anos. As projecoes
sdo que a provincia de Chongqing, principal regiao
de processamento de suco, alcance 25 milhdes de
caixas de laranja nos préximos 5 ou 10 anos.

A alta dos pregos do suco também influenciou o con-
sumo europeu. Segundo a Associacao Britanica de Soft
Drinks — sucos e bebidas ndo alcodlicas (29/11/2006),
0s precos da matéria-prima para os engarrafadores in-
gleses triplicou entre 2005 e 2006 - passou de US$ 900/
t em janeiro de 2005 para US$ 2.550/t em novembro
de 2006. As razdes ja mencionadas fizeram com que o

dupra

Qualidade que se vé

preco ao consumidor europeu reagisse na mesma pro-
porcao observada no mercado norte-americano. A esti-
mativa da Associagao é que o aumento ao consumidor
foi na ordem de 25%. De acordo com a Associagao,
os ingleses consomem 1,2 milhdo de litros de suco de
fruta ao ano, sendo que 70% desse montante é de suco
de laranja; em segundo lugar, vem o suco de maga,
com 13%. A maioria do suco de laranja consumida no
Reino Unido € brasileira, representando de 60 a 70%
do mercado (Associacao Britanica de Soft Drinks).
A restricao da oferta de suco de laranja também esta in-

fluenciando a alta de outros sucos de frutas na Europa,
como o de maca e o de uva, segundo traders. No en-

A Supra Fertilizantes tem um programa nutricional
adequado para cada fase da cultura.
Dept. Comercial (19) 3894-3141




tanto, na Europa, a importacao de outros sucos de frutas
é muito menor do que a do suco de laranja brasileiro.
Assim, esses “substitutos” tém efeito pequeno na com-
petitividade do suco de laranja brasileiro na Europa.
Analisando o tamanho da citricultura paulista em re-
lacdo ao dos demais concorrentes e o market share do
suco brasileiro de laranja no mercado global, pode-se
constatar que, no pés-furacoes, o Brasil se reafirma
como lider absoluto na produgao de laranja e comér-

cio externo de suco. Mesmo no médio prazo, o Pais
vai continuar como lider nas importagdes norte-ameri-
canas, européias e chinesas. No entanto, o volume ex-
portado e os precos estardo numa estrutura de mercado
mais competitiva, com novos players.

A alta dos precos abriu espago no médio prazo para
novos concorrentes e o Pais tem o desafio de ampliar
sua competitividade com o novo cenario que se forma
para firmar sua lideranca mundial.

FALTA DE AVANCOS NO MECANISMO DE REAJUSTE DE PRECOS
PREJUDICA PRODUTORES NO POS-FURACOES

Na safra 2003/04, antes dos intensos furacoes da Florida,
o preco do suco no mercado internacional era cotado
abaixo de US$ 1.000 por tonelada. Foi naquele periodo
de excedente de oferta — principalmente no primeiro
semestre de 2004 - ndo s6 na Flérida como também
no estado de Sao Paulo, que a maioria dos contratos de
fornecimento dos produtores de laranja do estado de
Sdo Paulo foram fechados. Os negécios fecharam en-
tre US$ 2,80/cx e US$ 3,30/cx. Mesmo os negociados
apos a passagem dos furacdes na temporada 2004/05
obtiveram o valor maximo de US$ 4,00/cx, ainda pres-
sionados pelos elevados estoques de suco no Brasil. Es-
ses contratos valeriam para trés temporadas (2004/05,
2005/06 e 2006/07), justamente no periodo em que a
valorizagdo do suco foi em torno de 150% no merca-
do internacional, em média, com a tonelada saindo de

US$ 4,10/cx

et

US$ 3,05/cx =

i

Na temporada
2003/04, a
diferenga entre
o preco do suco
na Europa e o da
matéria-prima
no Brasil era

de 35%.
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—
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2003/04

2004/05
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US$ 1.000,00 para US$ 2.400-US$ 2.500 (previsao do
valor médio da temporada 2006/07).

Na safra 2006/07, a renegociagao dos contratos vigen-
tes na citricultura paulista era inevitavel diante do au-
mento da receita das industrias com a exportagao do
suco de laranja e também devido a queda de renda do
citricultor paulista: desvalorizagdo do délar e aumento
dos custos de producao por problemas fi-
tossanitdrios. Os contratos tornaram-se

bastante defasados.
Diante desse panorama, em mar-
¢o de 2006, comegou uma

Na temporada

2006/07, a

diferenca entre

' 0 prego do suco

; y naEuropaeoda [ e
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SUCO VALORIZA MUITO MAIS QUE A CAIXA DE LARANJA PAULISTA

Valor médio do suco na Europa convertido em

caixas de laranja (240 cx/t de suco) e pregco médio pago pela industria paulista ao produtor

Base de dados: Precos ao produtor paulista (contratos): dados do Cepea.
Precos do suco na Europa: dados da Foodnews.
Dados agregados por temporada (junho/julho)
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U_S$ 10,00/cx

Fonte: Autoras desta Matéria.



série de negociaces intermediadas por representantes
da cadeia citricola paulista para se discutir uma nova for-
ma de remuneragao entre os produtores e as industrias
de suco de laranja. Apés dezenas de reunides, surgiu a
proposta de uma bonificagdo para repassar ao produtor
o “efeito furacdo” através de uma férmula que levasse
em conta a alta do prego do suco no mercado interna-
cional (bolsa de mercadorias de Nova York) neste perio-
do. O acerto final da férmula s6 ocorreu no andamento
da colheita da safra 2006/07, em 4 de agosto de 2006.
O acordo previa que todos os contratos firmados até
outubro de 2005 teriam um bénus calculado através
da diferanca entre o preco médio do suco na bolsa de
Nova York durante o ano-safra 2006/07 — de julho de
2006 a junho de 2007 — e o valor de 138 centavos de
dolar por libra-peso, cotado antes da passagem do fura-
cdo Wilma em outubro de 2005. A conversao de suco
para caixas de laranja foi de 240 caixas por tonelada de
suco. Se, com a bonificacdo, o novo valor fosse inferior
ao piso de US$ 4,00/cx, o produtor receberia esse piso.
Isso, no entanto, ndo significa que o acordo de bonifi-
cacdo foi fechado naquele periodo e esse reajuste foi
repassado aos produtores.

As indUstrias participantes das reunides condicionavam
esse acordo ao encerramento da acusacao de cartel so-
frido pelas processadoras no Conselho Administrativo
de Defesa Economica (Cade).

O Cade propds no inicio de agosto de 2006 uma inde-
nizagdo de R$ 100 milhdes para as industrias como for-
ma de colocar um fim ao processo de acusagao de car-
tel, sendo que parte da indenizagao iria para um fundo
a ser revertido em defesa fitossanitaria e pesquisa para o

setor. Apesar de a proposta partir do préprio governo, a
Associtrus se retirou das negociagdes que vinham sen-
do conduzidas pela Federagdo de Agricultura do Estado
de Sao Paulo (Faesp) e partiu para uma batalha juridica
ao longo de todo o segundo semestre do ano passa-
do, com o argumento que o acordo era ilegal e que o
Cade deveria investigar os documentos apreendidos na
“Operagao Fanta” - documentos apreendidos em indus-
trias citricolas a mando da Secretaria do Desenvolvi-
mento Econémico (SDE), no dia 26 de janeiro de 2006.
Os documentos apreendidos naquela época ainda nao
foram abertos até abril de 2007 por conta de liminares
da justica que impedem a analise dos documentos.

Em meados do segundo semestre de 2006, o produtor
j& havia entregue uma boa parte da fruta e, na falta de
uma definicdo de reajuste coletivo, comegou a nego-
cia-lo individualmente com as processadoras. No final
de novembro, apds o Cade recuar na sua proposta de
acordo de indenizacao da induistria e decidir dar an-
damento a investigacao de cartel, poucos acreditavam
que o fechamento do acordo coletivo se concretizasse
e as negociacoes individuais avangaram.

A férmula de bonificagdo acordada entre os represen-
tantes da inddstria e a Faesp so foi formalizada pela
Cutrale em dezembro de 2006, e pela Coinbra em fe-
vereiro de 2007, quando mais de 90% da safra ja havia
sido colhida. As demais industrias argumentaram nao
terem assinado o acordo porque ndo concordavam com
a férmula de bonificagdo ou por ja terem renegociado
praticamente todos os contratos. Assim, o “acordo his-
térico” de agosto de 2006, como foi considerado por
muitos, beneficiou pouquissimos produtores. Antes da
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assinatura do acordo em dezembro, a Cutrale declarou
que ja tinha renegociado mais de 80% da sua producao.
Para avaliar o impacto dos furacoes da Flérida na ren-
tabilidade dos produtores brasileiros, o Cepea acompa-
nhou ao longo de 2006 os pregos de novos contratos e
dos renegociados por meio de uma amostra de produ-
tores independentes que, juntos, somam 36,3 milhdes
de caixas e representam cerca de 17% das necessidades
de processamento da industria adquirida de terceiros.
Dos entrevistados, cerca de 20% vendem somente no
portdo da industria ou realizam contratos somente para
uma safra e 80% vendem a fruta através de contratos de
longo prazo (dois ou mais anos).

Se adaptarmos a
formula da Faesp para
- calcular o ganho do
. =~ produtor entre as safras
b 2003/04 e 2006/07, a

bonificacdo hipotética
2 por conta dos furacoes
‘ seria de US$ 3,00/cx
' no periodo, o dobro da
obtida, em média, pelos
citricultures paulistas.

Na amostra do Cepea, os que vendem a fruta através de
contratos apresentam escala de producao desde 30 mil
caixas até 10 milhoes de caixas de laranja; eles podem
se encontrar organizados por meio de pools ou vender
a fruta para a industria individualmente. Desses, um ter-
¢o da amostra produz menos que 100 mil caixas, 40%
comercializam acima de 100 mil e abaixo de 600 mil e
o restante comercializa acima deste volume.

Dos entrevistados que realizam contratos de longo pra-
zo com a indUstria, cerca de 60% renegociaram os seus
valores na safra 2006/07, mas 20% argumentam que
ndo conseguiram chegar a um acordo com a inddstria
e mantiveram seus valores. Outro grupo, com 10% dos
entrevistados, insatisfeito com a proposta da industria,
entrou com um processo judicial e, até o final de abril,
ainda ndo havia obtido um acordo. O restante da amos-
tra ainda encontra-se em renegocia¢do com a industria.
Daqueles que renegociaram os seus contratos (60% da
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amostra), dois tercos renegociaram a valores fixos e o
restante com um piso minimo e mais um extra calcula-
do com base no prego do suco na temporada 2006/07.
Como ja constatado anteriormente, a adesao ao acordo
da Faesp foi muito pequena. Alguns entrevistados expli-
cam que, mesmo apos o acordo assinado entre a Faesp
e a Cutrale e Coinbra, a propensao das inddstrias em
propor essa formula nos mesmos moldes definidos no
acordo foi baixa.

Considerando o reajuste médio obtido na amostra,
pode-se observar que o prego médio obtido nessa rene-
gociagdo em valores fixos foi em torno de US$ 4,50/cx
de 40,8 kg e o reajuste foi em torno US$ 1,20/cx (valor
antigo do contrato da safra 2006/07: US$ 3,30/cx).

A andlise requereria também informacdes dos precos
fechados pelas inddstrias brasileiras com as engarrafa-
doras internacionais, o que nao dispomos. As bases do
Cepea para a analise do prego no mercado internacio-
nal sdo a bolsa de mercadorias de Nova York e a publi-
cacao britanica Foodnews.

A percepcao do citricultor paulista é que o valor mini-
mo que poderia remunerar a sua produgdo nesta tem-
porada seria superior a US$ 5,50/cx (ou R$ 12/cx de
40,8 kg, em média). Isso significa que o reajuste ainda
ficou abaixo das expectativas de remuneracdo do pro-
dutor. O valor mais proximo a esse custo foi obtido pelo
produtor que vendeu sua produgdo sem contrato com
a industria, somente no mercado spot. O valor médio
praticado nesta modalidade pelas processadoras paulis-
tas entre junho e dezembro de 2006 — principal periodo
de entrega — foi em torno de US$ 5,14/cx.

Outra avaliagdo que se pode fazer é comparar o reajus-
te obtido pelos produtores em relacao ao aumento dos
precos do suco no mercado internacional. Essa conta
pode ser estimada hipoteticamente adaptando as pre-
missas da férmula acordada entre a Faesp com a Cutrale
e a Coinbra, que divide proporcionalmente o ganho do
preco internacional com base na bolsa de mercadorias
de Nova York entre as duas partes (produtor e industria).
No entanto, ao invés de considerar uma base de 138
centavos de ddlar por libra-peso (US$ 2.000,00/t)
como patamar minimo de precos do suco, conforme
considerado pela férmula da Faesp, substituimos esse
valor pelo preco do suco na bolsa antes da passagem
da série de furacoes, em torno de US$ 1.000/t (safra
2003/04). O valor médio do suco na Bolsa de Nova
York na safra 2006/07 (ap6s as duas temporadas pre-
judicadas com os furacdes) pode ser estimado em US$
2.500,00/t (valor preliminar, o fechamento é no final
de junho). Assim, o efeito furacdo deu incremento no
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preco do suco na ordem de US$ 1.500,00/t e a bo-
nificagdo hipotética ao produtor seria metade deste
valor (US$ 750/t). Convertendo o rendimento do
suco em aproximadamente 240 cx/t, o bonus extra
hipotético ao produtor por conta dos furacoes seria
em torno de US$ 3,00/cx.

Por esse angulo, o bonus real obtido pelo produtor
foi muito menor, em torno de US$ 1,50/cx. O prego
médio dos contratos na temporada 2003/04 (antes
dos furacdes) era de US$ 3,00/cx e na temporada
2006/07 (pds-furacdes) passou para US$ 4,50/cx, le-
vando em conta a amostra de pregos do Cepea.
Tendo em vista que os produtores consideram o rea-
juste da safra 2006/07 insuficiente para contemplar
a alta dos precos internacionais, estando ainda abai-
xo do seu custo de oportunidade, a expectativa é de
uma nova rodada de negociagoes para 2007/08. No
entanto, contra essa tendéncia pesa a perspectiva de
uma retragdo nos precos do suco devido a maior
produtividade esperada tanto nos pomares da Fl6-
rida quanto no Brasil na temporada 2007/08. Isso
poderia dificultar um reajuste favoravel ao produtor
como o que se poderia obter na temporada passada,
levando em conta os pregos internacionais.

Mais uma vez, o setor avalia que o sistema atual
de negociacao (individual e, principalmente, com
precos fixos e para mais de duas safras) ndo é mais
compativel com o cenario globalizado do comércio
de suco de laranja. E urgente um sistema de remune-
racao mais flexivel as mudangas na citricultura, de
modo que os ciclos de alta e baixa de precos sejam
absorvidos pela cadeia e nao resultem em conflitos
ou rupturas institucionais. Além disso, sdo importan-

INTEGRADA MILENIA

Hortifruti
Wﬁanga que se conquista a cada nova safra

s¢ Gaucan

tes regras transparentes, tanto para o estabelecimen-
to dos valores quanto para a conduta na compra da
matéria-prima e na venda do suco. A base para rea-
firmar a lideranca brasileira no mercado mundial de
suco também é uma citricultura paulista mais forte. ll

RENEGOCIACAO DOS

VALORES DA SAFRA 2006/07

renesociacioA VALOR FIXO

(US$/cx de 40,8 kg - posto na industria)
VALOR ANTIGO
2,50
3,75

MINIMO

4,00
6,05

MAXIMO

VALOR NOVO

renecociacio com PARTICIPACAO NO

MERCADO INTERNACIONAL

(US$/cx de 40,8 kg - posto na inddstria)

PISO ANTIGO PISO NOVO
Minmo 2 50 4,00
wAxmo 350 4,00

VALORES MEDIOS ot contraros
pranicanos Na SAFRA 2006/07

(US$/cx de 40,8 kg - posto na industria)

US$ 4,50/cx

Fonte: Autoras da Matéria.
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Argentina
intensifica
exportacoes

Sul ndo impede

importagoes da Argentina

Ao contrario do previsto nas edi¢des anteriores, a
maior oferta do Sul por conta da supersafra desta
temporada ndo limitou o volume das importagoes
de cebola fresca da Argentina — comercializa-
da nos atacados nacionais. Segundo a Secretaria
de Comércio Exterior (Secex), o montante gas-
to com as importagdes deste ano estd cerca de
130% maior que o registrado no mesmo periodo
do ano passado. Ja a importagdo da cebola seca
— utilizada nas industrias — reduziu cerca de 32%
na mesma temporada. Para maio, as importacdes
brasileiras de cebola argentina fresca devem au-
mentar ainda mais, devido a menor oferta do bul-
bo nacional, com a finalizacdo da safra sulista.

Clima altera calendario de oferta

As alteracdes climaticas nos Gltimos anos estao in-
terferindo diretamente no calendario de oferta da
cebola. Neste ano, a colheita nas regides de Sao
Paulo, Minas Gerais, Goids e Nordeste, que antes
iniciava entre abril e maio, deve comecar apenas
em junho, concentrando a oferta nesse periodo.

Importacdes brasileiras de cebola fresca
Volume de bulbo importado da Argentina (t)

2006 2007

Variacao

FEVEREIRO

MARCO

182 244 34%

13.429 26.618 98%

Fonte: Secretaria de Comércio Exterior (Secex)
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Fonte: Cepea

Preco em ligeira alta em abril
Precos médios recebidos por produtores sulistas pela
cebola crioula na roga - R$/kg
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Por Ménica Georgino

cebolacepea@esalq.usp.br

Apesar da redugao média de 20% na drea de cul-
tivo nessas regides — por conta dos prejuizos da dl-
tima safra —, o preco pode cair no periodo de pico
de oferta e inibir a rentabilidade dos produtores.

Sul comeca preparar safra 2007/08

O preparo do solo para a semeadura da préxima
temporada sulista, que deve comecar em novem-
bro, foi iniciado em abril. No entanto, ainda nio
ha estimativa consolidada da area a ser planta-
da, visto que a rentabilidade da safra atual sera
calculada no fim da atual temporada, em maio.
Alguns produtores do Parana e de Santa Catarina
planejam reduzir a area de cebola e migrar para
outras culturas como o milho, devido aos baixos
precos do bulbo nesta safra — até abril, valor cerca
de 22% inferior ao de 2006. Ao mesmo tempo,
produtores de fumo estdo mudando para a cebola,
por conta da fraca demanda por tabaco na regido.
Mesmo com a migragdo de outros produtores para
a cebolicultura, a expectativa da maior parte dos
produtores sulistas é de redugdo de area. Ven-
dedores de sementes da regido apontam que os
negécios deste ano estdo muito inferiores aos do
mesmo periodo de 2006, de acordo com ceboli-
cultores locais. Ja produtores do Rio Grande do
Sul planejam manter ou até aumentar a drea de
producdo, por acreditarem em altos precos para
a cebola neste ano. Eles esperam se beneficiar da
passivel reducdo de drea na préxima temporada.

Menor oferta no Sul

: impulsiona preco

A cebola deve continuar valorizada em maio, por
causa da menor oferta, decorrente do atraso do ca-
lendario de colheita e do fim da comercializagao
da safra no Sul. Restam 15% da safra catarinense
para ser comercializada neste més e 10%, da gau-
cha. A safra paranaense encerrou em abril, quando
foram comercializados os Gltimos 5%. Em abril, o
preco da cebola, tanto a importada quanto a su-
lista, subiu. A crioula foi comercializada na roca
a R$ 0,42/kg no dltimo més, valor cerca de 5%
superior ao de marco. A alta do preco do bulbo
nos Gltimos trés meses, no entanto, ndo tem re-
cuperado o preco médio da safra, por conta dos
baixos valores de comercializacdo da cebola no
inicio da temporada. Desde dezembro, o valor
minimo necessario para cobrir os gastos com o
cultivo da crioula era de R$ 0,32/kg, em média,
nas lavouras sulistas. Esse valor é cerca de 3% in-
ferior ao preco médio recebido por cebolicultores
pelo quilograma da cebola no mesmo periodo.




chega ao fim

OMATE

Venda Nova do

Imigrante fecha safra de veréo

A safra de verdo 2006/07 termina em maio com
a saida de Venda Nova do Imigrante (ES) do mer-
cado. De acordo com produtores locais, os altos
precos desta safra possibilitaram boa rentabilida-
de. Entre dezembro de 2006 e abril de 2007, o
tomate salada AA longa vida foi comercializado
na praca capixaba a R$ 28,61/cx de 23 kg, em
média, valor 67,5% superior ao do mesmo peri-
odo de 2005/06. Essa média de pregos é 186,1%
maior que o minimo necessdrio para cobrir os
gastos com a cultura na regido, estimado em R$
10,00/cx. Esta safra também foi considerada po-
sitiva para Venda Nova do Imigrante, segundo
produtores, porque nao ocorreram problemas
relacionados a chuva e a mosca-branca, como
verificado nas duas Gltimas temporadas. Na safra
2004/05, lavouras de Venda Nova do Imigrante
foram atingidas por granizo. Em 2005/06, os pro-
blemas estiveram relacionados com o excesso de
chuva e com a alta incidéncia de mosca-branca.

Colheitaem

Itapeva é encerrada em abril

Na regido de Itapeva (SP), a colheita foi estendida
até abril em algumas lavouras dos municipios de
Taquarivai e Buri. Chuvas nessas pragas entre ja-
neiro e fevereiro desaceleraram a maturacao do
tomate, adiando o fim-de-safra. Em abril, o tomate
foi comercializado nas rogas de Itapeva a média
de R$ 19,47/cx de 23 kg, valor cerca de 50% in-
ferior ao obtido em marco. A desvalorizacdo do
produto nessa praca se deve a menor procura dos
compradores, em decorréncia da diminuicdo da
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Maior oferta desvaloriza tomate
Pregos médios de venda do tomate AA longa vida
no atacado de S&o Paulo - R$/cx de 23 kg

Por Larissa Gui Pagliuca,
Rebeca C. Bueno Corréa
e Juliana Haddad Tognon

tomatecepea@esalg.usp.br

oferta de tomate de boa qualidade, e ao maior vo-
lume ofertado nas demais regides.

Tomate ndo é o causador da inflacao
Alguns meios de comunicagao tém apontado o
tomate como um dos principais causadores da
inflagdo no primeiro trimestre de 2007. De fato,
esse fruto valorizou no periodo, mas nio devi-
do as chuvas, conforme tem sido mencionado. A
causa real da menor oferta é a reducao da area
cultivada na safra de verdo 2006/07, segundo
levantamentos do Centro de Estudos Avancgados
em Economia Aplicada (Cepea — Esalg/USP). A
diminuicao da édrea desta safra foi a maior dos
Gltimos trés anos, pois grande parte dos tomati-
cultores que colhem no periodo encerrou as duas
dltimas temporadas com rentabilidade negativa.
Outro ponto muito importante que deve ser cor-
rigido é que o tomate ndo é “causa” da inflagdo.
Entende-se por inflagdo o aumento generalizado
e permanente dos precos da economia e, como
discutido na edicao n° 28 da Hortifruti Brasil, de
setembro de 2004, a reagdo dos pregos do toma-
te € sazonal, movida por choques de oferta.

Maior oferta pode
% desvalorizar tomate em maio
O volume de tomate disponivel no mercado deve
aumentar em maio, pressionando o valor do pro-
duto neste més. O aumento da oferta deve-se a
intensificacdo da colheita nas lavouras de inver-
no. Além disso, as altas temperaturas encurtaram
o periodo de entressafra neste ano, normalmente
verificado entre abril e maio. Em abril, a oferta ja
havia aumentado um pouco, derrubando o pre-
¢o. O tomate salada AA longa vida foi comercia-
lizado no atacado de Sao Paulo no Gltimo més a
R$ 26,38/cx de 23 kg, em média, valor 43,05%
inferior ao registrado em margo e 8,85% inferior
que o mesmo periodo de 2006.
?‘ Colheita da safra de

&4 inverno é intensificada
A colheita nas lavouras de Sumaré (SP), Paty do
Alferes (R)), Araguari (MG), norte do Parand e
Reserva (PR) deve ser intensificada na segunda
quinzena de maio. Neste mesmo periodo, Mogi-
Guacu (SP) também entra no mercado. Em Su-
maré, chuvas no comeco de 2007 atrasaram o
preparo do solo das primeiras lavouras em pou-
co mais de 15 dias, retardando a intensificacao
da colheita para este més. J& em Mogi-Guagu,
as chuvas ndo atrapalharam os tratos culturais.
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Comeca safra
das secas

Safra das secas inicia em maio

Parana e Sudoeste Paulista, principais regides
produtoras de batata na safra das secas, ini-
ciam a colheita em maio. No Sudoeste Paulis-
ta, a safra deve comecar no final deste més,
com 500 hectares colhidos, o que correspon-
deria a 15% do total cultivado nessa regido. A
estimativa de bataticultores é que a drea deste
ano seja de 3.000 ha, 15% inferior a de 2006.
Segundo produtores paulistas, o clima quente
e seco entre margo e abril prejudicou o desen-
volvimento dos tubérculos e pode resultar em
menor produtividade. Para o Parand, a expec-
tativa é de boa produtividade, pois o clima, até
o Ultimo més, ndo prejudicou as lavouras da
regido. Em maio, deverao ser colhidos cerca de
30% da drea cultivada nos municipios parana-
enses de Ponta Grossa, Curitiba, Unido da Vito-
ria e Irati, totalizando aproximadamente 2.350
ha. Segundo dados da Secretaria da Agricultura
e do Abastecimento do Parana (Seab), a area
total nessas regides serd 20% inferior a do ano
passado. Assim, a temporada deste ano devera
registrar uma produgdo menor que em 2006.

Veranico afeta produtividade no

Triangulo Mineiro/Alto do Paranaiba
O veranico (estiagem com dias de intenso calor
e insolacdo durante a estacao chuvosa) no Tri-
angulo Mineiro/Alto do Paranaiba (MG) entre
mar¢o e abril prejudicou o desenvolvimento
das batatas, principalmente das rogas nao irri-
gadas. Segundo produtores, a redugdo na pro-
dutividade em maio pode ser de até 30% em
comparacao a registrada na safra passada. Com
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. Fonte: Cepea
Batata valoriza,
mas preco é inferior ao de 2006
Precos médios de venda da batata dgata no atacado
de S&o Paulo - R$/sc de 50 kg
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Por Alvaro Legnaro,
Rebeca C. Bueno Corréa e
Juliana Haddad Tognon

batatacepea@esalq.usp.br

isso, a oferta dessa regido neste més deve ser
menor que o estimado inicialmente.

Oferta elevada em Agua

| Doce

O projeto Hortifruti, do Centro de Estudos
Avancados em Economia Aplicada (Cepea-
Esalg/USP), inicia em maio a analise do mer-
cado de batata de Agua Doce (SC). Essa regiao
vem se mostrando uma importante fornecedora
do tubérculo para os atacados do Sudeste. Em
maio, Agua Doce segue em pico de safra e de-
vera colher cerca de 1.400 hectares neste més,
aproximadamente 25% da area total cultivada.
O clima favoravel no periodo de desenvolvi-
mento da batata contribuiu para a boa qualida-
de do produto e a alta produtividade nas rogas
— superior a 40 t/ha. Grande parte da producao
de Agua Doce tem sido escoada para os princi-
pais atacados de Sao Paulo e Rio de Janeiro.

Batata gauicha nos atacados do Sudeste
O volume de batata do Rio Grande do Sul en-
viado para as ceasas do Sul e Sudeste aumen-
tou significativamente nesta Gltima safra das
aguas, por causa do incremento da area sulis-
ta. O maior volume produzido no estado deve
continuar pressionando as cotagdes do tubér-
culo nos préximos meses. Bom Jesus e Ibiraiara
(RS) tém se sobressaido na produgao do estado
e devem permanecer no mercado até julho.
Menor oferta e Semana Santa
aquecem mercado em abril

O menor volume de batata ofertado em abril
aliado a maior demanda, decorrente da Sema-
na Santa, elevaram as cotacées do tubérculo. A
menor oferta foi resultado do atraso no calen-
dario de colheita e da menor produtividade das
rogas do Triangulo Mineiro/Alto do Paranaiba
(MG), principal ofertante do periodo. A valori-
zagdo da batata s6 nao foi maior porque Gua-
rapuava (PR) e o Sul de Minas, que fazem parte
da safra das aguas, ainda estavam colhendo no
periodo. A batata especial, tipo agata, foi co-
mercializada em abril na média de R$ 54,13/sc
de 50 kg no atacado de Sao Paulo, valorizagao
de 41,55% em comparagdo a margo. A expec-
tativa é que até a primeira quinzena de maio a
oferta seja semelhante a registrada no final de
abril. Ja a partir da segunda quinzena, espera-
se um aumento no volume de batata, devido ao
inicio da safra das secas.
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Adversida-
des climaticas
comprome-

tem qualidade

do havai

Clima prejudica

qualidade do havai

As altas temperaturas no Espirito Santo e na
Bahia no inicio de abril aceleraram a matura-
¢do do mamao havaf tipo 12-18, diminuindo
o calibre da fruta e comprometendo sua qua-
lidade. A partir da segunda quinzena do més,
no entanto, chuvas nesses estados frearam a
maturacdo da fruta. Esse fator contribuiu para
a reducdo da oferta e deixou produtores locais
em alerta com o risco de proliferacao de do-
encas, como “pinta-preta” e “chocolate”, que
comecam a atingir as rogas nessas regioes. Em
maio, o clima deve ser mais ameno e, por isso,
o volume de havai pode ser baixo. Segundo o
Centro de Previsao de Tempo e Estudos Clima-
ticos (Cptec-Inpe), maio sera marcado por tem-
peraturas mais baixas nesses estados, devido a
entrada de massas de ar frio. Em abril, o havai
foi comercializado no Espirito Santo a R$ 0,33/
kg, em média, valor 54% inferior ao registrado
em marco. Na Bahia, a variedade foi vendida a
R$ 0,36/kg no sul e R$ 0,35/kg no oeste, que-
da de 64% e 42% respectivamente no mesmo

periodo.
51 Formosa
desvaloriza em abril

A oferta de formosa aumentou em abril, con-
trariando as expectativas de agentes. O clima
quente e imido acelerou a maturagao da va-
riedade nas regides produtoras no dltimo més,
aumentando o volume ofertado no mercado
interno. No Espirito Santo, a variedade foi co-
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Havai desvaloriza com maior oferta
Precos médios recebidos por produtores do Espirito
Santo pelo maméo havai tipo 12-18 - R$/kg
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Por Rachel Armani de Paiva
mamaocepea@esalg.usp.br

mercializada a média de R$ 0,17/kg em abril,
valor 48% inferior ao registrado em marco. No
sul e no oeste da Bahia, o formosa foi vendido
a média de R$ 0,19/kg (baixa de 51%) e R$
0,26/kg (queda de 52%), respectivamente. Para
maio, a expectativa é de redugdo de oferta do
formosa e reacdo do prego, pois a diminuigao
da temperatura, de acordo com projecdo do
Centro de Previsao de Tempo e Estudos Clima-
ticos (Cptec-Inpe), pode limitar o amadureci-

mento da fruta.
m Exportacdes brasileiras

© aumentam em marco

As exportagdes de mamao brasileiro aumenta-
ram 14% em margo, tanto em volume quanto
em receita, em comparacao a fevereiro, segun-
do a Secretaria de Comércio Exterior (Secex).
Até o fechamento desta edicdo ndao haviam
sido divulgados dados de exportacdo de abril,
que pode ter diminuido nesse periodo. De
acordo com exportadores, houve dificuldade
para atender os pedidos no dltimo més, pois
havia muito mamao havai fora do padrao para
exportagcdo — baixa qualidade e muito peque-
no. Para maio, a expectativa é que o volume de
mamao embarcado ndo aumente, pois a oferta
nao deve ser alta. Além disso, o délar esta des-
valorizado neste ano. De acordo com a pesqui-
sa Focus, do Banco Central (BC), divulgada no
dia 23 de abril, a taxa de cAmbio em maio deve
fechar em R$ 2,03 por délar.

Produtores apostam

na po6s-colheita do mamao

Estudos na area de fruticultura, em relacao a
pés-colheita, ganham destaque quando se fala
de mamao. Trata-se de uma fruta com caracte-
risticas de vida pds-colheita relativamente curta
e, por isso, o0 manejo adequado pode permitir
um bom padrao de qualidade além de possibi-
litar a redugdo de perdas nas diferentes etapas
da cadeia produtiva. Pesquisadores do estado
do Espirito Santo estao testando um saché, cuja
a funcdo é a absorcao do gas etileno liberado
naturalmente pelos frutos nas caixas de trans-
porte, retardando a maturagdo e o envelheci-
mento do fruto. Os testes analisaram estagio de
maturagao, cor, firmeza da polpa e graus brix.
De acordo com os resultados, esse produto é
muito eficiente, pois atingiu o principal obje-
tivo que é aumentar a longevidade do mamao
pés-colheita, reduzindo as perdas.




Agoraéa
vez do

O volume de melao colhido no Vale do Sao
Francisco deve aumentar em maio, desvalori-
zando a fruta. Em abril, o ritmo de colheita
ndo aumentou como o esperado, pois produ-
tores de algumas regides atrasaram o plantio
devido as chuvas de fevereiro e sé reiniciaram
as atividades quando as condigoes climaticas
melhoraram. A auséncia de chuvas nas lavou-
ras dessa regido desde margo favoreceu a qua-
lidade do meldo que, segundo produtores, esta
superior a da fruta colhida em abril de 2006.
O meldo amarelo tipo 6 - 7 foi comercializa-
do no Vale do Sao Francisco a R$ 18,73/kg,
em média, no Gltimo més, valor 54% superior
ao do mesmo periodo do ano anterior e 20%
maior que o de margo de 2007. Se as condi-
¢Oes climaticas continuarem favoraveis e o
meldo, valorizado, as fazendas poderao inves-
tir mais em tecnologia para ofertar a fruta com
qualidade suficiente para competir com a fruta
do Rio Grande do Norte no mercado nacional,
de acordo com melonicultores.

As negociagdes dos contratos para os embar-
ques da safra 2007/08 de meldo do Rio Grande
do Norte, que comecaram em abril, devem ser
intensificadas em maio. De acordo com expor-
tadores, a expectativa é que o nimero de con-
tratos com a Europa aumente 10%. A estimati-
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S"A Menor oferta valoriza melao

Precos médios recebidos por atacadistas de
Sé&io Paulo pelo meldo amarelo tipo 6-7 - R$/cx de 13 kg

Por Francine Pupin

va preliminar dos melonicultores é que a drea
plantada na préxima temporada permaneca
praticamente estavel em relagdo a de 2006/07.
O que poderd mudar é a proporgao de meldes
nobres em relacdo a de amarelo. Tradicional-
mente, o cultivo voltado ao mercado externo
comeca em junho e a colheita, em meados de
agosto, junto com o inicio dos embarques. Com
a desvalorizacdo do délar neste ano — abril fe-
chou a R$ 2,04/US$, de acordo com o Banco
Central (BC), o reajuste dos contratos podera
chegar a 20% segundo exportadores potigua-
res. A expectativa do cambio para o final de
maio é de R$ 2,03/US$, segundo a pesquisa
Focus do BC divulgada no dia 23 de abril, o
que reforga a probabilidade de aumento nos
valores dos contratos. Exportadores afirmam
que esse reajuste ndo diminui a competitivi-
dade do meldo nacional em relacao a fruta de
outros paises, pois durante o principal periodo
dos embarques brasileiros — de setembro a fe-
vereiro —, ha pouca oferta de meldo de outras
origens na Europa.

Obalxovolume de meldo nas principais regioes
produtoras do Pais impulsionou os precos da
fruta em abril. Além do ritmo lento de colheita
no Vale do Sao Francisco, chuvas nas lavouras
do Rio Grande do Norte e Ceard em margo
prejudicaram os uGltimos volumes de melao
dessa praga. Segundo atacadistas, o excesso
de umidade provocou semente solta e proble-
mas no talo na fruta desse pélo. Assim, houve
descarte de parte da carga proveniente do Rio
Grande do Norte e Ceara. O preco médio re-
cebido por atacadistas de Sao Paulo (SP) pelo
meldo amarelo tipo 6 - 7, das duas regioes, foi
de R$ 20,08/cx de 13 kg, em abril, valorizacao
de 8% em relagdo a margo. Em comparagao
com os valores praticados no mesmo periodo
de 2006 (R$ 16,30/cx), o preco estd cerca de
23% maior neste ano. Em abril de 2006, o vo-
lume colhido no Rio Grande do Norte e Ceara
foi maior em relacdo ao mesmo més de 2007.
As chuvas ndo foram intensas, permitindo o
aumento da oferta de meldao. Além disso, as
temperaturas da regido de S3o Paulo estavam
mais amenas, o que inibiu o consumo de fru-
tas, reduzindo as vendas.
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Mais laranja em maio
Um maior volume de precoces devera estar dispo-
nivel no mercado em maio, além de variedades de
meia-estagdo (lima e baia) e tangerinas, por cau-
sa da intensificacao da colheita. Com o aumento
da oferta neste més, alguns produtores apostam
que as industrias de suco retomem o processa-
mento. Até o fim de abril, apenas duas empresas
estavam recebendo a fruta, mas de forma contro-
Aumenta |41 0 preco recebido por produtores no merca-
oferta de do spot — portdo da industria — oscilou entre R$
. 7,80/cx e R$ 9,00/cx, valores muito abaixo dos
Iaranja praticados no primeiro trimestre do ano, quan-
NoO mercado do a fruta valia cerca de R$ 15,00/cx. Em abril,
. o grande volume disponivel de laranja de baixa
Interno qualidade no estado de Sao Paulo prejudicou a
comercializagao, pressionando o valor da fruta.

Novos plantios de laranja

podem deter o avanco da cana

Segundo o Instituto de Economia Agricola (IEA),
a citricultura brasileira esta se renovando e, em
2006, o setor tem a maior proporgao de pés no-
vos em relacao ao nimero total de arvores desde
2001. Apesar do nimero decrescente de pés em
producdo, atualmente em torno de 180 milhdes

FORMULA DA FAESP:

Bonificagdo para a safra 2006/07: US$ 1,47/cx*

* Dados parciais até abril. O fechamento do valor serd no dia 31/06/2007.
Essa bonificagao é vdlida para fornecedores que assinaram com a inddstria um
termo aditivo de reajuste dos contratos da safra 2006/07 através da férmula
descrita na edi¢ao n° 50 da Hortifruti Brasil.
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Baixa qualidade

5> reduz valor da laranja péra
h | Precos médios recebidos por produtores paulistas
pela laranja péra, na drvore - R$/cx de 40,8 kg
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Por Daiana Braga e
Margarete Boteon

citroscepea@esalq.usp.br

de pés — 5 milhdes a menos que em 2001 —, o nd-
mero de pés novos na temporada 2006/07 é 58%
superior ao da safra 2000/01, totalizando 33 mi-
Ihdes de arvores. A venda de mudas nos viveiros
em 2007 também deve manter essa tendéncia.
Isso ndo impediu, contudo, o avango da cana nas
tradicionais areas citricolas. Analisando os dados
de plantio de area de cana nos municipios ci-
tricolas mais importantes, pode-se observar que
em 2001, para cada 1 hectare cultivado de cana
nestas regides, existiam 100 pés de laranja. Hoje,
essa proporgdo caiu para 80 pés de laranja para
cada ha cultivado com cana. Avaliando a propor-
¢do de pés novos de laranja com area nova de
cana nos municipios citricolas, a relacdo é mais
equilibrada. Em 2001, havia o plantio de 67 ar-
vores de laranja para cada area nova cultivada de
cana. Em 2006, essa relacao foi de 64 arvores.
Isso é resultado das novas areas de produgdo ci-
tricola no sudoeste de Sao Paulo.

Setor de olho na safra 2007/08 da Florida
A safra 2006/07 da Florida deve finalizar em maio,
com uma producdo de cerca de 130 milhdes de
caixas, de acordo com o Departamento de Agri-
cultura dos Estados Unidos (USDA). Essa é a me-
nor safra da Flérida em 17 anos — s6 ndo é menor
que a de 1989/90, atingida por forte geada. O pre-
¢o do suco no mercado internacional, no entanto,
tem caido. Segundo analistas, o mercado j4 teria
assimilado os nimero desta safra e estaria de olho
na préxima. A expectativa é que a produtividade
da temporada 2007/08 da Flérida seja elevada por
conta da boa florada nos pomares, podendo al-
cangar 180 milhdes de caixas. Para isso, é neces-
sario que sejam colhidas em torno de trés caixas
por arvore e que o nimero de plantas em produ-
¢do nao tenha se alterado em relacdo ao inven-
tario feito em 2006. No entanto, é dificil afirmar
que a Fldrida tenha capacidade de produzir esse
volume. Além disso, ainda nao € possivel afirmar
se esse aumento serd suficiente para recuperar o
déficit de suco dos Gltimos anos. Essa mudanca
de percepcdo dos agentes aliada a perspectiva
de uma boa safra no Brasil, estimada em 360 mi-
IhGes de caixas divulgada em abril pelo Instituto
de Economia Agricola (IEA), fizeram com que as
cotacoes da bolsa de mercadorias de Nova York
(Nybot) comegassem um novo ciclo de volatilida-
de, que deve seguir até encontrar um novo piso
no cenario internacional. Esse piso s6 devera ser
alcancado em setembro, periodo estimado para
um novo inventdrio de plantas na Flérida.
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Tempestade
Causa

perdas em
Santa
Catarina

Temporal prejudica lavoura catarinense
Uma forte tempestade atingiu a regiao norte de
Santa Catarina no inicio de abril, causando per-
das na producgdo de banana, principalmente em
Jaragua do Sul, Guaramirim, Massaranduba e Sao
Jodo do lItaperid. O temporal, além de derrubar
as bananeiras, reduziu a area foliar, atrapalhan-
do a fotossintese das plantas, o que deve afetar a
produtividade dos cachos futuros. As perdas em
algumas propriedades podem chegar a 60% de
acordo com produtores. No entanto, o prejuizo
total da regido ndo deve ultrapassar os 20%, pois
apenas algumas cidades foram afetadas. Apesar
da tempestade, o norte de Santa Catarina, tipi-
ca regido produtora de banana nanica, devera
apresentar uma elevada oferta da variedade nos
proximos meses. O clima chuvoso e quente do
inicio de 2007 e os bons tratos com a cultura des-
de o fim de 2006 favoreceram o desenvolvimento
dos cachos. A produtividade dos bananais devera
ser maior que a do ano anterior, pressionando a
cotacdo da fruta. Em abril, a nanica foi cotada em
média a R$ 4,85/cx de 22 kg na regido, valor 1%

superior ao registrado em margo.
V % | Oferta da prata é baixa
S A oferta de banana prata deve per-
manecer baixa em maio no Vale do Ribeira (SP)
e no norte de Minas Gerais, devido ao periodo de
entressafra. O volume colhido devera aumentar
apenas no segundo semestre, mantendo o preco
da variedade elevado em maio. Em abril, a prata
foi comercializada a R$ 16,16/cx de 20 kg, em
média, na regido paulista e a R$ 14,88/cx no norte
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Baixa oferta

alavanca valor da prata
Pregos médios recebidos por produtores de prata-
and do norte de Minas Gerais - R$/cx de 20 kg
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Por Carlos Alexandre Almeida

bananacepea@esalq.usp.br

mineiro, alta de 12% e 19%, respectivamente, em
relagdo a margo. Bom Jesus da Lapa (BA), que esta
produzindo cerca de 4 mil hectares da variedade,
esta se beneficiando da menor oferta nessas regi-
oes. Produtores de Bom Jesus da Lapa tém aumen-
tado o envio de cargas para Sdo Paulo e Rio de
Janeiro, apesar da grande distancia.

Safra de nanica do

Vale do Ribeira comeca em maio

O baixo volume de chuva no Vale do Ribeira (SP)
em abril associado a reducao da temperatura mé-
dia da regido atrasaram o inicio da safra — previs-
to para abril — para maio. Segundo o Centro de
Previsdo de Tempo e Estudos Climaticos (Cptec-
Inpe), a previsao para o periodo de maio a julho
é de temperatura de normal a acima da média
histérica e de um volume de chuva de normal
a abaixo da média histérica no Sudeste. Caso a
estimativa se concretize, ndo devera ocorrer pico
de oferta na regido. O Vale do Ribeira é acidenta-
do e os bananais que estdo em solo mais imido
devem ter a colheita antecipada em relagio aos
que estao plantados em solo mais seco. Em abril,
a nanica desvalorizou cerca de 3% na regido em
comparagdo a margo, devido a maior oferta da
variedade na regido.

Cooperativa da Agricultura

Familiar Rio Novo faz um ano

A cooperativa da Agricultura Familiar Rio Novo
fez um ano em abril. Ela é formada por pequenos
bananicultores de Corupa (SC). Além do trabalho
para melhoria da qualidade da fruta e venda direta
ao comprador, produtores aumentaram seu poder
de barganha na compra de insumos. A banana
vendida por meio da cooperativa tem registrado
um prego acima da média da regido. Os coope-
rados tém agregado valor ao produto através da
diferenciagdo por peso e qualidade. Eles ja pen-
sam em montar uma casa de embalagem para a
cooperativa e conquistar novos mercados.

Sigatoka negradeve permanecer estavel
O nidmero de pulverizagdes contra a sigatoka ne-
gra deve permanecer estavel no Vale do Ribeira
(SP) e no norte de Santa Catarina neste ano em re-
lacdo a 2006. Segundo agentes, nas propriedades
em que as pulverizagoes através do monitoramen-
to da doenca e os tratos culturais sdo feitos como o
recomendado, a doenca esta controlada, manten-
do o ndmero de pulverizagdes de 8 a 10 no Vale
do Ribeira e de 5 a 7 no norte catarinense.




Colheita
no Paranaé
intensificada

VA

Pico de safra no Parana

A oferta de uva paranaense deve aumentar em
maio com a concentragdo da colheita nas regi-
oes de Marialva (PR) e do norte do Parana (Ural,
Assai e Bandeirantes). Segundo produtores, cer-
ca de 60% da produgdo total dessas pragas deve
ser colhida neste més, ficando 10% para junho,
quando encerra a safra. O Parana serd o princi-
pal fornecedor do mercado nacional no periodo.
Devido a maior oferta, o valor pago ao produtor
paranaense em abril — média de R$ 2,31/kg para
a variedade italia — ndo deve ser registrado em
maio. A menor incidéncia de chuva nessas regi-
oes em abril favoreceu a obtengdo de produtos
de alta qualidade — bagas gratdas, doces e mais
resistentes a pos-colheita.

Clima seco favorece

producgdo no Vale do Séo Francisco

O volume de chuva no Vale do Sao Francisco
entre maio e julho deve ficar de normal a abai-
xo da média histdrica para a regido, segundo o
Centro de Previsao de Tempo e Estudos Climati-
cos (Cptec-Inpe). Se o clima permanecer quente
e seco em maio, exportadores nordestinos, que
apostaram na produgdo neste primeiro semes-
tre, devem ser favorecidos, visto que o pico dos
embarques da uva do Nordeste para a Unido Eu-
ropéia deve ocorrer neste més. Em abril, o bai-
xo volume de chuva jd favorecia a qualidade da
uva do Vale do Sao Francisco.

Safrinha intensifica

nos parreirais paulistas

Porto Feliz (SP), Louveira (SP) e Indaiatuba (SP)
devem entrar em pico de colheita da uva niaga-
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Baixa oferta eleva preco da uva
Precos médios recebidos
por produtores pela uva itélia - R$/kg

Por Aline Vitti e
Ana Luisa Ferreira de Melo

uvacepea@esalg.usp.br

ra em maio, havendo a desvalorizacdo da fru-
ta, como ocorrido no mesmo periodo de 2006.
Essas regides iniciaram a colheita neste més e
devem ofertar a variedade até inicio de julho.
Neste ano, produtores de Porto Feliz reduziram
o nGmero de podas para 30% do total, devido
a descapitalizagdo com a safrinha de 2006. Em
Louveira e Indaiatuba, cerca de 40% das par-
reiras foram podadas para esta safrinha, com a
producdo permanecendo semelhante a média
de anos anteriores.

Desvalorizacdo do

dolar pode limitar rentabilidade
Projecdo do mercado financeiro para a taxa de
cambio em maio recuou de R$ 2,04 para R$
2,03 por délar, de acordo com a pesquisa Fo-
cus do Banco Central (BC), divulgada no dia 23
de abril. A valorizacdo do Real em relagao ao
délar vem limitando a rentabilidade dos expor-
tadores nordestinos, que recebem nessa moeda.
Além disso, impulsiona as importagdes da fruta
de paises concorrentes, como Chile e Argentina.
A projecdo para a taxa de cambio no fim deste

ano recuou de R$ 2,10 para R$ 2,06.
E}ﬂ Precos recordes em abril

A reducdo da oferta de uvas finas
em abril valorizou a fruta em cerca de 37% em
comparagdo com o preco registrado em mar-
¢o. A variedade itdlia foi comercializada no
Gltimo més a média de R$ 2,30/kg, maior pa-
tamar alcancado para o més de abril desde o
inicio do levantamento de precos pelo Centro
de Estudos Avancados em Economia Aplicada
(Cepea-Esalg/USP) em 2001. O menor volume
no periodo deve-se ao final da colheita em Sao
Miguel Arcanjo (SP) e Pilar do Sul (SP), a baixa
disponibilidade do produto no Parana, devido
ao atraso no inicio da safra, e a restricio da ofer-
ta do Nordeste.

Seguem as podas

em Jales e Pirapora

Em maio, os parreirais de Jales (SP) e Pirapora
(SP) prosseguem com a condugdo das podas e
outros tratos culturais, aguardando colheita so-
mente a partir de final de junho. No momento,
ainda ndo ha estimativa do volume que sera co-
Ihido nessas regides no segundo semestre. Até o
final de abril, o clima nessas pragas foi favoravel
a produgdo, e a estimativa € de boa qualidade e
alta produtividade na safra de 2007.
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Falta de

Clima prejudica floracdo na Bahia

A oferta de manga deve continuar baixa em Livra-
mento de Nossa Senhora (BA) em maio. O forte
calor na regiao tem dificultado as indugoes florais
nos pomares. Alguns produtores vém tentando in-
duzir o florescimento através do estresse hidrico,
controlado pela irrigacdo, visto que os niveis de
precipitacdo neste ano tém sido menores que os
registrados usualmente nesta época na regido, tor-
nando a irrigacdo necessaria. No entanto, a tem-

Por Bruna B. Rodrigues
e Luciana Okazaki

mangacepea@esalq.usp.br

americano pode ser prevista devido ao ritmo de
colheita mexicano, divulgado pela Sagarpa (De-
partamento de Agricultura do México). Em 2006,
as exportagdes mexicanas se concentraram entre
maio e agosto, quando foram enviados aos Estados
Unidos quase 75% do total exportado ao mercado
norte-americano na safra. Essa concentragao fez
com que, entre agosto e outubro, houvesse signifi-
cativamente menos manga mexicana no mercado
norte-americano. Até o final de fevereiro de 2007,

peratura estd muita elevada, o que prejudica essa  jd haviam sido colhidos 21% da drea de manga do

chuvareduz pratica. Em abril, a maior parte dos pés estava com  México, e em 2006, a colheita no mesmo periodo

produgéo €I  pouca ou nenhuma flor, o que deve causar a dimi-  foi de aproximadamente 17% da drea. Se esse pa-

. nui¢do da producdo entre julho e agosto. drdo se mantiver, a concentragdo de oferta pode

Livramento dar a exportadores brasileiros a oportunidade de

de Nossa Brasil pode entrar mais _ iniciAar seus envios. aos Estados Ur?idos com ante-
Senhora cedo no mercado norte-americano cedéncia, conseguindo pregos maiores.

A manga brasileira pode entrar nos Estados Uni-
dos mais cedo neste ano, assim como aconteceu
em 2006, quando as exportagdes foram iniciadas
em agosto, um més antes da época usual. A an-
tecipagdo da entrada do Brasil no mercado norte-

[E Exportacoes
() para a Europa aumentam

As exportagdes brasileiras a Unido Européia devem
aumentar em maio, acompanhando a elevagdo da
oferta no periodo. Porém, a concorréncia com ou-

tras origens, como Costa Rica, Costa do Marfim e
Senegal, deve pressionar os valores da manga co-

Exportacdes de manga brasileira
em receita por kg (valor FOB) e volume

mercializada no mercado europeu, reduzindo a ren-

2006 2007 tabilidade de produtores e exportadores brasileiros.

R$/kg* toneladas R$/kg* toneladas Segundo a Secretaria de Comércio Exterior (Secex),

JANEIRO 1,42 3.323 1,49 3.420 as exportagdes de manga a Europa entre janeiro e
FEVEREIRO | 1.62 5295 160 2619 margo de 2007 foram 20% inferiores as do mesmo
MARCO 1 /4 8 5504 1 ' 78 5206 periodo de 2006, em razao da escassez de oferta nas
TOTAL 1 '52** 1 4 073 | 1 l65** 1 1' e principais regides produtoras do Brasil neste ano. A

Fonte: Secretaria de Comércio Exterior (Secex)

*para a conversdo délar-real foi utilizada a cotacdo do dia 01/05 - R$ 2,03/US$

** Média dos precos no trimestre

receita, por outro lado, aumentou quase 10% em
margo em relagdo a 2006, favorecida pela baixa
oferta na Europa no primeiro trimestre deste ano.

1,20 p’ . | Maior oferta de

m —0—2006 gegggesl manga do Nordeste em maio

—=-2007 | 100 . .
. O volume de manga em Petrolina (PE) e Juazeiro
. 080 (BA) deve aumentar em maio, no entanto, a fruta
! ndo deve desvalorizar em compara¢do com o mes-
L 0,60  mo periodo de 2006, de acordo com produtores. A
boa qualidade da manga neste ano tem sido um fa-
- 040 tor positivo para a sua valorizacdo. Segundo produ-
tores, doengas, como a antracnose, ndo tém atingi-

- 0,20 ) .

do seriamente as lavouras, dado o baixo volume de
| | | | | | | | | 0,00 chuvas naregido. Em abril, a tommy foi comerciali-
jan fev mar abr mai jun jul ago set out nov dez zada nas rogas do Vale do Sao Francisco a R$ 0,92/
kg, em média, valor 37% maior que o do mesmo
Fruta nordestina fepiened periodo de 2006. No entanto, o preco da fruta caiu

permenece valorizada

Séo Francisco pela fommy - R$/kg
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Pregos médios recebidos por produtores do Vale do

6% em comparagdo a margo, por causa da maior
oferta de manga de boa qualidade neste més, pico de
safra do primeiro semestre em Petrolina e Juazeiro.
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E PRECISO CRIAR UM MECANISMO
NEGOCIAL QUE PROPORCIONE

- PREVISIBILIDADE PARA OS AGENTES

ENTREVISTA: Ademerval Garcia

Ademerval Garcia, formado em direito, com especializagdo em marketing e administragéo, é
presidente da Associacdo Brasileira dos Exportadores de Citricos (Abecitrus), desde a sua fundacéo em
1988. Garcia foi um dos representantes mais atuantes do lado da industria em busca de um acordo de
renegociagéo dos contratos na temporada 2006/07.

Hortifruti Brasil: Nos dltimos anos, a Abecitrus redu-
ziu o nimero de filiadas e somente uma processadora
hoje faz parte da associacao. Essa nova configuragdo
alterou o papel (nacional e global) que a Abecitrus
representa junto ao setor citricola?

Ademerval Garcia: No inicio, havia muita insegu-
ranca no mercado se a Abecitrus iria continuar ou
ndo. O tempo mostrou que sim. A Abecitrus € a Gni-
ca janela de contato do setor industrial para a im-
prensa, autoridades nacionais e estrangeiras e para o
mercado. As demais empresas, mesmo afastadas da
Abecitrus, tém participado da solucao de demandas
comuns muito especificas, especialmente em maté-
rias técnicas oriundas de organismos estrangeiros.
Acho que é uma demonstracao de grande responsa-
bilidade da Cutrale manter a Abecitrus, que, afinal,
foi fundada por ela, em 1998 - |4 se vao quase vin-
te anos - e s6 ampliou o nlimero de associados por
insisténcia destes, em 1994. Continuamos abertos
a todos, trabalhando em beneficio de todos, procu-
rando corresponder ao que o mercado, governos e a
sociedade esperam de nés.

Hf Brasil: Na opinido do senhor, a renegociacao da
safra 2006/07 conseguiu realinhar os precos da la-
ranja no mercado interno com os do suco no merca-
do internacional?

Garcia: Essa é uma pergunta para cuja resposta ndo
me sinto confortavel. A Abecitrus tem muito pouca
informacdo sobre precos e politicas comerciais e
pretende continuar assim, porque isso é um assun-
to concorrencial e uma associacao deve ficar lon-
ge dele. Mas deve-se levar em conta que laranjas e
suco de laranja ttm momentos especificos de mer-
cado, isto é, o preco da fruta é formado segundo
expectativas do preco do suco, que podem até nao
se realizar. Por isso, a eterna pergunta de por que
as industrias pagam caro quando o suco esta bara-
to e vice-versa. A industria trabalha com expectati-
vas muito além do ano-safra. Isto é da natureza do
negocio e ndo vai mudar. Agora, muita gente fala
de preco internacional como sendo o da bolsa de
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Nova York e isto confunde as pessoas. Os pregos
cotados na bolsa sdo para suco colocado em arma-
zéns da Flérida, e ndo no interior de Sao Paulo. Ha
que se deduzirem as despesas, impostos e custos
para equiparar com o produto deles e isto é impor-
tante que o plblico saiba, para ndo ser manipulado
por informagdes tendenciosas.

Hf Brasil: Qual sua opinido sobre as negociagoes de
precos em 20062 A férmula de bonificagao acordada
entre as inddstrias e a Faesp foi um avanco?

Garcia: Houve muito avancos, ali. Um deles foi vol-
tar a conversar, o que ndo se fazia ha muitos anos.
E preciso criar um mecanismo negocial, qualquer
que seja ele, que proporcione previsibilidade para
o0s agentes econdmicos envolvidos, ja que é um setor
que trabalha a longo prazo. E esse mecanismo deve
dividir os riscos e oportunidades porque, embora
independentes, as duas cadeias produtivas sao in-
terdependentes, isto €, o produtor da matéria-prima
precisa da inddstria e a inddstria precisa da matéria-
prima. O mecanismo desenvolvido, depois de muita
discussdo, € um mecanismo légico que, aperfeicoa-
do, pode ser muito Gtil ao Brasil. E ndo muito dife-
rente do existente até 1994.

Hf Brasil: A Abecitrus foi uma das representagées a
assinar o acordo com a Faesp de renegociacao de
precos. Muitos produtores argumentam que as in-
ddstrias que assinaram esse acordo ndo estdo nego-
ciando com eles nos mesmos termos, mesmo depois
da assinatura oficial?

Garcia: As indUstrias associadas da Abecitrus estdo.
Agora, na vida real, o que acontece é que quando
duas partes se sentam para conversar, como estao
habituadas, ha um jogo de interesses, ausente na ne-
gociacdo ampla, que as vezes ndo fecha e ai a nego-
ciacdo empaca. De novo, o horizonte da industria é
de longo prazo e o do produtor, mais imediato. As
vezes, quando a conversa demora muito, o mercado
muda e tudo tem que comegar de novo. Mas, sem
duavida, foi uma evolucao importante. B



E IMPORTANTE QUE O CADE
INVESTIGUE A ACUSACAO DE CARTEL

| ENTREVISTA: Flavio de Carvalho Pinto Viegas

0O engenheiro industrial Flavio Viegas, com especializa¢do na area de alimentos, conhece muito
bem a cadeia citricola visto que, por 18 anos, foi diretor da Frutesp, antes de esta empresa ser
vendida para a Coinbra, em 1993. Desde 2003, ele vem reorganizando a Associagao Brasileira de
Citricultores (Associtrus) que, desde a extingdo do contrato padréo, em 1995, tinha reduzido seu
papel como representante dos citricultores.

Hortifruti Brasil: Qual é o papel da Associtrus no se-
tor citricola?

Flavio de Carvalho Pinto Viegas: A Associtrus tem, em
seu estatuto social, objetivos bem definidos e perfeita-
mente afinados com o momento atual, dentre os quais
assistir e defender os legitimos interesses de seus asso-
ciados em todo o territério nacional. A entidade pro-
cura conscientizar todos os produtores sobre a neces-
sidade de organizacdo do setor, visando ao equilibrio
de forgas, necessdrio para a preservacao da justa dis-
tribuicdo de renda ao longo da cadeia produtiva. Em
toda cadeia produtiva, os segmentos menos organiza-
dos transferem renda para os mais organizados, o que
vem ocorrendo em nosso setor nos Gltimos 15 anos.

Hf Brasil: Qual a opiniao do senhor sobre as negocia-
¢oes entre o produtor e a industria em 2006? Houve
avangos naquele periodo?

Viegas: Tém ocorrido avangos na unido dos citricul-
tores e no reconhecimento do trabalho da Associtrus,
refletidos no aumento de associados em 2006. A dis-
posicao dos citricultores em contestar a validade dos
contratos firmados ap6s ter sido comprovada a car-
telizagcdo do setor e a liminar que reconhece a ilega-
lidade dos contratos foram marcos na reorganizagao
dos produtores.

Hf Brasil: Na opinido do senhor, a renegociacao da
safra 2006/07 conseguiu alinhar os precos internos
da laranja aos valores do suco no mercado interna-
cional?

Viegas: Conseguimos um pequeno reajuste nos pre-
¢os, mas que foi insuficiente ndo sé para realinhar
os valores da laranja no mercado interno aos do
suco no mercado internacional, como também para
cobrir os custos de producdo. Apesar de as pro-
cessadoras de suco estarem sob investigacao e das
evidéncias de cartelizacdo, elas estao confiantes na
impunidade e continuam infringindo as leis que re-
gulam a concorréncia.

Hf Brasil: Qual a opinido do senhor quanto ao acor-

do de bonificagao assinado pela Cutrale e Coinbra
com a Faesp?

Viegas: A proposta da Faesp ndo teve, em nenhum
momento, o objetivo de corrigir as distor¢cdes que
prevalecem na nossa cadeia produtiva. Seu objetivo
foi servir de “cortina de fumacga” para encobrir os
verdadeiros objetivos das negociagdes: o encerra-
mento das investigacdes sobre o cartel e a devolucao
dos documentos apreendidos na “Operagao Fanta”.

Hf Brasil: A decisao da Associtrus de sair das nego-
ciagées de precos ocorridas na Faesp ndo prejudicou
o lado do produtor?

Viegas: De forma nenhuma. A Associtrus ndo tinha
outra safda sendo atuar no sentido de evitar a aprova-
¢ao do acordo pelo Cade, no momento em que per-
cebeu que suas reivindicagdes ndo estavam sendo
aceitas e que sua presenca estava sendo usada para
forga-la a compactuar com o acordo tramado fora da
mesa de negociagOes, para suspender as investiga-
¢oes de cartel.

Hf Brasil: Qual a perspectiva do senhor para a tem-
porada 2007/08? A rentabilidade sera melhor que a
obtida em 2006/07?

Viegas: Temos que acreditar que sim. Porém as indus-
trias permanecem alinhadas a situacao que prevalecia
antes da “Operagao Fanta”. Portanto, a cartelizagao
continua. O envio da lei que modifica o Sistema Bra-
sileiro da Concorréncia, dentro da medida proviséria
do Programa de Aceleracdo do Crescimento (PAC),
abre a perspectiva para a industria de que a lei seja
modificada para permitir o acordo e venha livra-la da
punigdo. A sensagdo de impunidade € um incentivo
para manter os pregos da laranja baixos. Como havia-
mos denunciado, as manobras baixistas estdao em cur-
so, com a redugao do preco da fruta no portao de R$
16,00 para R$ 8,00 por caixa e o retardamento da re-
novagao de contratos. A Associtrus, porém, estd atenta
e lutara para que o cartel nao fique impune, para que
os citricultores tenham novas alternativas para nego-
ciar sua fruta e que o “Consecitrus” seja adotado. l
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E IMPORTANTE AS INDUSTRIAS CUMPRIREM

O ACORDO ASSINADO COM A FAESP

Marco Antonio dos Santos, formado em direito, é diretor da mesa de citricultura da Federacédo
de Agricultura do Estado de S&o Paulo (Faesp). Santos foi um dos membros mais atuantes da
Federacdo em 2006 e, ap6s dezenas de reunides com as industrias, conseguiu a formalizagao
do acordo de bonificacdo da safra 2006/07 para os fornecedores da Cutrale e da Coinbra com

contratos assinados antes de 2006.

Hortifruti Brasil: Qual é o papel da Faesp junto ao
setor citricola?

Marco Antonio dos Santos: A Faesp é uma entidade
bem abrangente. Ela representa a agropecuaria de
todo o estado de Sao Paulo. Dentro da Federagao tém
as ‘mesas’ (grupos de trabalho) que representam cada
segmento, como a da laranja, da cana, a do leite. Na
Gltima temporada, a Faesp teve uma postura muito fir-
me e importante nas renegociagdes com as inddstrias.

Hf Brasil: Como a Faesp se posiciona quando ha um
impasse entre os citricultores e a inddstria, pois a Fe-
deracao também representa as industrias, visto que
essas apresentam pomares de laranja proprios?
Santos: A Faesp se posiciona do lado do citricultor,
porque ela representa o setor produtivo. A industria,
apesar de também ser produtora, nunca reivindicara
seu lugar como produtora. A Federagao esta ao lado
dos sindicatos patronais do estado de Sao Paulo.

Hf Brasil: Qual sua opinido sobre as negociagoes de
precos em 2006¢2 Houve avangos nesse periodo?
Santos: Eu acho que houve avancgos. Primeiro, por-
que as empresas reviram os valores da safra 2006/07
que ja estava contratada desde 2005 e seus pregos
ja acordados antecipadamente com os produtores.
Outro ponto importante € a volta das inddstrias para
uma mesa de negociagdo apdés 16 anos. Nao era
o que desejavamos, mas foi uma vitéria. Foi o que
conseguimos apoés oito meses de negociagdes com
a Cutrale e a Coinbra, as Unicas até o momento que
assinaram o acordo de renegociagao de pregos para
a temporada 2006/07 com os seus fornecedores,
através da Faesp.

Hf Brasil: Na opinido do senhor, a renegociacao da
safra 2006/07 conseguiu realinhar os precos da la-
ranja no mercado interno com os do suco no merca-
do internacional?

Santos: Os produtores que ndo tinham contratos e co-
mercializaram sua fruta no portdo obtiveram precos
muito bons na temporada passada. Para aqueles com
contrato, conseguimos elevar o piso da caixa de laran-
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ja para US$ 4,00, um avango quando comparado com
o piso anterior de US$ 2,70/cx. Evoluimos também no
mecanismo de formacao de precos com a criagdo da
férmula de bonificagdo da Faesp, que leva em conta
os valores da bolsa de Nova York. Mesmo com esses
avancos, o prego recebido pelo produtor na tempora-
da passada ainda nao foi o melhor.

Hf Brasil: Muitos fornecedores das inddstrias que as-
sinaram o acordo com a Faesp argumentam que ela
nao esta negociando com eles nos mesmos termos
acordados?

Santos: O documento foi assinado e é de dominio
publico. Eu também estou ouvindo de alguns pro-
dutores que a inddstria ndo esta praticando a formu-
la de bonificagdo, mesmo depois da sua assinatura
oficial. Nés temos um acordo assinado pela Cutra-
le e pela Coinbra e o fornecedor dessas empresas,
que assinou um contrato antes de outubro de 2005,
tem o direto de receber esse reajuste. Quem nao re-
cebeu, ndo tenha divida que nés temos autarquias
que podem arbitrar para resolver essa situacgdo. Vale
lembrar que essa féormula foi sugerida pela prépria
inddstria e ndo pelo produtor. Alguns citricultores
alegaram que a industria esta renegociando o piso
(US$ 4,00/cx), mas nao estd incluindo a férmula de
bonificagdo, outros conseguem o bonus desde que
estendam o prazo do contrato. O nosso desgaste foi
grande, pois nos reunimos dezenas de vezes. Espero
que todo esse esforco ndo seja em vao e que as em-
presas cumpram o acordo.

Hf Brasil: Qual é a sua perspectiva em termos de ren-
tabilidade para a citricultura paulista na temporada
2007/08¢? Sera melhor que a obtida em 2006/07?
Santos: Tém uma série de fatores que podem afetar
a rentabilidade do citricultor. A principal é o enfra-
quecimento do délar. Ha citricultores com contratos
de US$ 3,00 a 3,50/cx na temporada 2007/08 e é
preciso rever novamente esses valores. Historica-
mente, sdo valores bons de contratos, mas com o
cambio no patamar que se encontra, € uma remune-
ragdo muito baixa. B
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DuPont
Curzate’ BR

fungicida

Curzate® BR. A vacina da sua lavoura.
Agora em embalagem que dissolve na agua.

Comprovado: tudo que é bom pode ficar ainda melhor!

Curzate® BR em embalagem que dissolve na dgua é mais praticidade e
economia, com o resultado e eficiéncia que vocé ja conhece e confia.

e Alta eficacia na prevencao — ativa as defesas naturais da planta

* Dois ativos conjugados: Cimoxamil e Mancozeb — modos de ac¢ao diferentes
e Acdo sistémica local, com alto poder de penetracdo na folha

e Acdo antiesporulante — evita o desenvolvimento e dissemina¢ao de doencgas

¢ Mais praticidade: basta colocar o saco sollvel na agua e realizar a pré-mistura
®

¢ Mais economia: maior aproveitamento do produto, sem desperdicio . .
Os milagres da ciéncia
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ATENGAO: Este produto é perigoso & salide humana, animal e ao meio ambiente. Leia atentamente gé@mergé”%@ Tele DuPont
"ﬁk e siga rigorosamente as instrugdes contidas no rétulo, na bula e na receita ou faca-o a quem né@o %’9 3 AGRICOLA
/‘I DEF souber ler. Utilize sempre 0s equipamentos de protecao individual. Nunca permita a utilizacdodo = 8 , 0800-707-5517
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Consulte sempre um Engenheiro Agronomo. Venda sob receituario agronémico. 0800 701-0109 www.ag.dupont.com.br



